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Cuvant-inainte

Primul meu contact cu sociologia economicd a avut loc in toamna
anului 2002 cand am fost invitat sa particip la o scoald de vard organizatd de
Universitatea Central Europeand din Budapesta. Acolo, un grup foarte
profesionist de profesori americani de la mari universitati precum Berkeley,
Yale, Princeton, Cornell sau UCLA au condus seminarii iIn domeniul
sociologiei comparative. Universitari celebri precum Ivan Szelenyi, Michael
Burawoy, Gail Kligman, Bruce Western sau David Grusky au dezbdtut o
serie de teme de sociologie economica care mi-au atras atentia asupra acestei
frumoase discipline.

In 2004 am beneficiat de grantul ,,Course Development Competition”
oferit de Universitatea Central-Europeana din Budapesta care mi-a permis
sa realizez o prima versiune a cursului de sociologie economica publicat in
2005 la Editura Universitdtii din Oradea cu titlul ,, Introducere in sociologia
economicd”. Aceasta prima versiune a fost mult imbunatatita si restructurata
pentru a ajunge la forma actuala. Au fost eliminate o serie de capitole din
prima versiune, au fost addugate capitole noi si totodata vechile capitole au
fost mult imbunatatite. De asemenea am revizuit un capitol dedicat cresterii
si dezvoltarii economice elaborat in ,Indicatori economico-sociali ai
judetului Bihor in perspectivd comparativa ,, lucrare publicata in 2016
impreuna cu colegii mei Florica Stefanescu, Gavril Flora si Roseanu Gabriel
la Presa Universitara Clujeana.

Faptul ca in 2009 am obtinut licenta in finante-banci la Facultatea de
Stiinte Economice a Universitatii din Oradea, avand practic dubla
specializare in sociologie si stiintele economice, m-a ajutat sa inteleg mai bine
o serie de probleme complexe ale macroeconomiei, microeconomiei, istoriei
gandirii economice si economiei mondiale, pe langa cele specifice legate de
banci, asigurdri, moneda si credit, finante publice, discipline studiate in
cadrul programului de licenta la specializarea mentionata.



Cuvant-inainte

Faptul ca tatal meu, Gheorghe Olah a fost profesor de macroeconomie
si economie mondiald la Universitatea din Oradea a fost un avantaj intrucat
in mediul de familie, discutiile despre economie, societate si politica m-au
ajutat sa inteleg in profunzime o serie de aspecte pe care le-am aprofundat
ulterior prin lectura unor autori importanti. Trebuie sd recunosc ca imi
lipsesc mult aceste discutii atat de interesante si inspirationale.

Evident ca de multe ori am invatat despre economie si societate chiar
din discutiile cu studentii mei de la specializdrile de licentd sau master. Am
incercat sa realizez un manual care sd-i ajute pe studenti sa inteleaga in
profunzime economia, societatea si conexiunile dintre ele.

Acest curs se adreseaza deopotriva studentilor la care predau,
sociologie si resurse umane, dar si studentilor de la specializarile economice,
istorie, politologie sau jurnalism si oricdrui tandr care doreste sa inteleaga
economia si societatea.

Cursul este mai degraba unul introductiv, neavand pretentia ca
acopera In totalitate un domeniu, de altfel extrem de vast. Pe de alta parte el
este In acelasi timp o invitatie de a lectura autori celebri care au scris in zona

analizei sociale si a analizei economice.

Oradea, 21 ianuarie, 2025



CAPITOLUL 1. Introducere
in sociologia economica

1.1. Imperialism economic versus imperialism sociologic

In ultimul deceniu, sociologii si economistii au dovedit un interes in crestere
pentru problemele substantiale si metodologice, care pana recent erau
recunoscute drept teritoriul intelectual al celeilalte discipline. Ecologia
populatiei, dezvoltatd de sociologi (Hannan si Friedmann, 1977; Aldrich,
1979), este o perspectiva care a marcat similaritati cu modelele economice;
teoria capitalului uman, dezvoltatd de Gary Becker, trateaza probleme care
multd vreme au fost examinate In studiile sociologice despre status,
stratificare si familie. In mod similar, sociologii s-au preocupat de probleme
precum proprietatea si controlul (Perrow, 1981 si 1986), incepand sa
examineze lucrdrile economice despre teoria agentului, stimulente si costuri
de tranzactie (Jensen si Meckling, 1976; Williamson, 1975; Williamson si
Ouchi, 1981). Sociologul James Coleman a fost invitat sa se adreseze intalnirii
Asociatiei Economistilor Americani in 1984. Harrison White a scris despre
sociologia pietelor economice, iar Herbert Simon (psiholog de formare) a
primit premiul Nobel pentru economie (Zukin, Di Maggio, 1990).

Aceste evenimente intelectuale dovedesc interpenetrarea tot mai
puternica a celor doud discipline. Pe de alta parte, trebuie remarcat faptul ca
potentialul de conflict care se afld la granita dintre sociologie si economie
este mai mare decat cel obisnuit la alte frontiere disciplinare si ca
suprapunerile de interese ale economiei si sociologiei se concretizeaza mai
degraba in tensiuni sterile decat in cooperdri productive. O parte din
explicatii ar putea consta in faptul cd, dintre toate stiintele sociale, acestea

LNy

expansiune in alte domenii. Anii 1980 au fost martorii manifestarii din plin
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CAPITOLUL 1. Introducere in sociologia economica

atat a potentelor, cat si a pretentiilor. Mattei Dogan si Robert Phare prezinta cele
doua discipline ca fiind in acest moment ,,cele mai imperialiste dintre stiintele
sociale... Economistii sunt ca o hoarda mongola disciplinatd, bine organizata,
care incearca s cucereasci populatiile indigene. In ce-i priveste pe sociologi, ei
par sa se asemene migratiilor germanice: mase dezorganizate ratacind fara scop
pe intregul continent, dand peste cap cateva capitale inainte de a se muta din
nou, stabilind regate de scurta durata” (Aligica, 2002).

Primii economisti au lucrat intr-un mediu intelectual in care cele doua
discipline nu erau clar delimitate. Ei priveau problemele economice ca parte
a unui context social, context care era adus in discutie sub forma unor factori
explicativi ori de cate ori era cerut de mersul analizei. Operele lui Adam
Smith, Karl Marx si J.S. Mill sunt reprezentative tocmai pentru deschiderea
pe care o manifestd cdtre alte discipline si dorinta de a incorpora cercetarilor
economice puncte de vedere si aborddri din ariile invecinate. Mill a fost cel
dintai care a formulat ideea ce va fi ulterior reluata de alti mari economisti,
potrivit careia ,, un economist ce este doar economist nu valoreaza prea mult”
(Aligica, 2002).

Pe de altd parte, insd, pentru Auguste Comte, stiinta economicd nu este
decat o intreprindere inutila, bazata pe presupozitii metafizice si dominata
de dispute scolastice. Din punctul sdu de vedere, economia politicd urma sa
fie inlocuita cu sociologia, , regina tuturor stiintelor”. Aici s-ar putea localiza
punctul de plecare al indspririi relatiilor dintre promotorii celor doud
discipline. Reactia economistilor la punctul de vedere al lui Comte a fost
foarte dura. Marshall si ].M. Keynes au demontat sistematic argumentul lui
Comte, aratand cd in urma lui nu mai raman decat ,pretentiile vane ale
sociologiei”. Cea mai bund armad de apadrare fiind totusi atacul, ].M. Keynes
scrie: ,,Comte acuzd economia politicd cum ca ar fi sterila in ceea ce priveste
rezultatele; dar ce rezultate a adus sociologia, conceputa ca regina a stiintelor
si tratand viata sociald ca intreg?” (Keynes, 1955).

Dacd au existat in continuare economisti si sociologi precum Weber,
Schumpeter si Pareto care au incercat sa blocheze tendintele de ruptura
dintre cele doua discipline, in anii 1930-1940 era deja evident cd, in ciuda
eforturilor mentionate, economia si sociologia erau din ce in ce mai strdine
una de cealalta. Economistii si sociologii stiau din ce in ce mai putin unii
despre ceilalti, in timp ce ostilitatea reciproca crestea; cresterea acesteia fiind
intrecuta doar de cresterea ignorantei reciproce.

10



Sociologia vietii economice

Anii 1950 sunt anii unei rupturi aproape complete a relatiilor dintre
economie si sociologie. Concret, aceasta inseamna ca economistii incercau sa
analizeze probleme economice fdcand abstractie de fortele sociale si ca
sociologii incercau sa analizeze problemele sociale facand abstractie de
fortele economice (Aligics, 2002). Intre timp, centrul stiintelor sociale se
mutase din Europa in Statele Unite, dar atmosfera de ostilitate fiind deja
creatd In universitdtile americane, aceasta schimbare a tindea sa agraveze
ruptura.

Odata cu lucrarile lui Gary Becker (Economia discriminarii) si A.
Downs (Teoria Economica a Democratiei) de la sfarsitul anilor 1950, se face
simtit tot mai mult imperialismul economic. Numarul lucrarilor creste, astfel
cd In anii 80 aria traditional extra-economicd cuprindea nu numai sociologia,
ci si dreptul, istoria, educatia, politologia, teoria organizatiilor.

Factorii care au dus la aceasta expansiune fara precedent a perspectivei
economice se datoreaza in principal lipsei de dialog dintre economisti si
sociologi, dar si sentimentului de superioritate pe care economistii il
manifestau fatd de acestia din urma. La aceasta s-ar putea adauga acceptarea
criteriului de demarcatie paretian, conform caruia economia este definita ca
stiinta actiunii rationale, iar sociologia drept stiinta ce studiaza actiunea non-
rationala. Acest criteriu a fost preluat de Paul Samuelson, care l-a pus la baza
manualului sau (cel mai utilizat manual al secolului), transformandu-1 astfel
intr-un adevdr de la sine inteles pentru o multime de economisti mai putin
constienti de dimensiunile epistemologice si metodologice ale disciplinei lor.
Urmarea logica a definirii economiei ca stiintd a actiunii rationale este cd, In
orice spatiu social In care exista actiune rationald, poate fi folositd metoda si
teoria economica. Din acest punct de vedere, ,,imperialistii economici” nu fac
decat sa duca pana la consecintele logice ultime programul paretian ascuns
implicit in formularea criteriului de demarcatie (Aligica, 2002).

Incepand de la mijlocul anilor 1970, tendintele expansioniste ale
economistilor sunt contracarate de catre sociologi care refac miscarea, dar de
data aceasta in sens invers. Evident, nu este vorba doar de o reactie pur
defensiva. Diversitatea abordarilor sociologice fiind asa de mare, sunt insa
mult mai greu de identificat ferm factorii interni si externi ce stau in spatele
acestei evolutii, comparativ cu situatia imperialismului economic.

11



CAPITOLUL 1. Introducere in sociologia economica

Se pot nota doua directii de ofensivd. Prima dintre ele, ,noua
sociologie economicd”, ar putea fi caracterizatd drept o incercare holistica si
institutionald de a depasi criteriul de demarcatie paretian. In acest sens, ea
sustine intre altele o criticd a modului in care este tratatd in teoria economica
ortodoxa formarea si manifestarea preferintelor, precum si modul in care
aceastd teorie abordeaza problema normelor si valorilor din contextul social.
Un sprijin puternic al acestor critici il ofera analizele functionale si
institutionale preluate de la scolile cu traditie in aceasta zond. Preocupadrile
,Moii sociologii economice” sunt extrem de variate si totodata asistam la o
diversitate de perspective metodologice si teoretice.

,Sociologia alegerii rationale” este numele sub care este cunoscuta cea
de-a doua tendintd. James Coleman, reprezentantul emblematic al acestei
miscari, pleaca de la ideea ca ,,economia este un lucru mult prea important
pentru a fi 1dsatd economistilor” si urmdreste o reformulare a intregului edificiu
teoretic pe care se bazeaza stiintele sociale, pornind de la studiul
comportamentului rational. Coleman depdseste perspectiva economicd,
perspectiva care se sprijind si ea pe studierea aceluiasi tip de comportament.
Pentru el, economia este o subdisciplind a sociologiei, sociologie bazata insa pe
o teorie a rationalitdtii comportamentale, care isi integreaza conceptele de
control, interes, putere si normd, concepte ce in general nu au facut obiectul
cercetarilor economice. Explicatia are in vedere nivelul macro, dar bazele ei stau
la nivel micro. lata de ce relatia actor social — sistem si 0 anumita reformulare a
individualismului metodologic sunt teme obisnuite ale acestei noi tendinte.

Atat imperialismul economic, cat si cel sociologic sunt reactii de
neadecvare si de respingere ale modului in care a fost trasata si consolidata
frontiera disciplinard. De aceea, aparitia termenului ,imperialism” in
numele celor doua tendinte nu trebuie sa induca in eroare. Faptul ca atat
imperialismul economic, cat si cel sociologic se apropie din ce in ce mai mult
unul de altul, atat ca arie de preocupari, cat si ca mod de abordare, micsorand
sistematic golul si ostilitatea reciproca create intre ele de catre disciplinele
mama (economia si sociologia), lasa sa se intrevada intr-un viitor nu prea
indepartat o reformulare spectaculoasda a frontierelor disciplinare in

ansamblul stiintelor sociale (Aligica, 2002).
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Sociologia vietii economice

1.2. ,Modele curate” versus ,,maini murdare” sau prin ce difera
economia de sociologie

In continuare, analiza noastri se va focaliza asupra unor diferente
metodologice si meta-teoretice ale celor doua discipline.

Economia reprezintd o abordare mai unificata decat sociologia.
Revolutia marginalista a permis economiei sd se redefineasca pe o baza mai
unificatd. Microeconomia a devenit paradigma unei discipline ca intreg.
Astfel, economia contemporand exemplificd o abordare foarte abstracta si
deductiva in stiintele sociale. Stilul sdau este caracterizat de dezvoltarea
modelelor bazate pe presupuneri deliberate, viguroase si simplificate
(Zukin, Di Maggio, 1990). Este apreciata eleganta modelelor si simplitatea
lor, iar intentia este de a fi predictiva. Nivelul individual al analizei este luat
careal, iar nivelele superioare (macro) sunt derivate si construite pornind de
la nivelul individual prin agregari. Sunt luate in calcul o serie de presupuneri
euristice despre natura umana, cum ar fi existenta si preeminenta pietelor ca
date si alte principii, cum ar fi preferintele fixe. Acestea sunt presupuse si de
nechestionat.

Pe de alta parte, sociologia tinde sa valorizeze descrierea sau explicatia
mai degraba decat predictia. Astfel, realismul conceptelor si propozitiilor
utilizate, asemanarea dintre perceptiile si semnificatiile participantilor sunt
inalt valorizate. Existd putine notiuni fundamentale, cum ar fi actiunea
rationald, care sunt acceptate de citre toti sociologii. Intr-adevir, sociologia
ia adesea aceste presupuneri drept problematice.

Intrucat nu exista o singurd paradigmé acceptati in sociologie, exista o
dezbatere fierbinte despre cadrele conceptuale, teorii si concepte. Sociologia
tinde sa fie mai degraba , condusa de datele empirice”. Cu toate ca exista
traditii si scoli ale marilor teorii, cei mai multi sociologi 1si petrec timpul
dezvoltand date originale si interpretand aceste date. In locul unei teorii
elegante, ei par mai implicati in analiza complexitatii fenomenelor sociale.
Chiar si marile teorii tind sd fie mai puternic intemeiate pe fenomenele

empirice, fie ca datele sunt sau nu generate de teoretician.
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CAPITOLUL 1. Introducere in sociologia economica

Date fiind aceste diferente, intrebarea care poate fi formulata este care
sunt limitele dialogului fructuos si al colabordrii dintre cele doua discipline?
Conceptul de actiune rationala si setul de axiome despre natura umana,
acceptarea nivelului individual ca nivelul real al analizei si stilul deductiv (si
adesea Inalt matematizat) al teoretizdrii bazate pe operarea cu acesti atomi
rationali in conditiile de simplitate influenteaza o parte substantiala a muncii
sociologului. Sociologii par tot mai indragostiti de teoria si metodele
economice. Economia este luatd ca model pentru ceea ce se presupune ca ar
fi stiinta sociala, in acelasi mod in care anumite stiinte ale naturii, precum
fizica sau biologia, erau in trecut.

Aceasta se Intampld la mai multe nivele: teoretic, metodologic, precum
si In ceea ce priveste axiomele fundamentale. Mai presus de accentuarea
crescanda a cuantificarii si modelarii matematice in sociologie, unele dintre
cele mai noi dezvoltari metodologice — ecuatiile structurale si analiza datelor
longitudinale — sunt derivate din economie. Mai general, economia
(econometria) a inlocuit psihologia, fiind mult mai influentata de metodologia
statisticd a sociologiei. Acest fapt se observa foarte clar prin declinul si
disparitia In practicd a analizei de varianta si Inlocuirea acesteia cu regresia
multipla in Modelul General Linear (Zukin, Di Maggio, 1990).

In mod ironic, chiar dacid multi sociologi privesc inspre economie ca
spre un ghid, exista multe intrebari fundamentale si o cdutare de sine chiar
in cadrul disciplinei economice, astfel ca economia pare a trece printr-o
perioada de criza. Astfel, baza rationalitatii este chestionata chiar de economistii
insisi. Modelarea economica a comportamentului uman dedusa din axiomele
cheie despre natura umana este eleganta, consistentd si cu o aplicabilitate in
crestere a propozitiilor universale. Dar, In ciuda stabilitatii si puterii nucleului
axiomatic al economistilor si a consistentei logice pe care o detine, exista o
slabiciune fatala pentru sociologi in ceea ce priveste modelul deductiv, intrucat
acesta conduce la ignorarea lumii empirice. Economistii platesc un pret mare
pentru simplitatea si eleganta modelelor lor: ignorantda empirica, intelegere
gresita si recomandari nerealiste si bizare de politicd economica.

In tabelul de mai jos vom prezenta o comparatie intre economie si
sociologie pornind de la consideratii teoretico-metodologice si implicatiile
de politica economica, respectiv sociala.

14



Sociologia vietii economice

Tabelul nr. 1. Economia si sociologia: contrastul intre tipurile ideale

Item Economia Sociologia
Presupuneri
Presupuneri desvpre natura Rationali Complexi
umand
Max1mlzat?are Variabils
(Lacoma)
Condu?:lt(ife};ropnul Culturali
Instrumentala Expresiva
Preferinte fixe Preferinte fluide
Unitatea principali de Indivicul Colectiviafle
Conceptul de societate Nominal Real
Agregate de indivizi Sui generis
Hobbesian Rousseau
Atitudinea filosofica Behaviorista Interpretativa
Materialstd Idealista
Teoria si cercetarea Deductiva Inductiva
Axiomaticd Condusa de date
Modelarea analitica Inductiva, bazata pe teoria
Metoda .. X s
teoretica Intemeiata
Cantitativa, e P
matematics Calitativa si cantitativa
Date secundare Intrebari formulate pentru
abstractizate subiecti (ancheta)
Colectarea datelor primare
Caracteristicile modelului Putine variabile Multe variabile
Elegant Complex (Messy)
Criteriul de validare Predictiv Realist
Explicativ
Implicatii politice
Orientarea cétre piata Pro Neutrd
Variabild independenta Variabila dependenta
Piata > Firma Firma>Piata
Atitudinea politica Normativa Neutra axiologic
. . . Orientatd spre definirea
Orientata spre solutii
problemelor
Tratament Diagnoza
Status quo Demistificatoare
Piata libera Reglarea
In rezumat ,Modele curate” ,Maini murdare”

Sursa: Sharan Zukin si Paul Di Maggio, Structures of Capital. The Social Organization of the Economy, Cambridge
University Press, 1990, p. 43
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1.3. Sociologia economica: ieri si azi

1]

Sociologiei economice 1i lipseste astdzi un statut clar ca domeniu specific al
cercetdrii sociologice. Acest fapt, afirma Richard Swedberg, trimite la o
anumitd istorie (Zukin, Di Maggio, 1990). Astfel, daca privim inspre
sociologia americana, nici anii de aur 1950, nici Scoala de la Chicago nu au
dus la o analiza sustinutd a vietii economice, sociologia fiind atrasa mai
degraba de problemele urbane sau de cercetarea vietii de familie. Acelasi
lucru se poate spune despre sociologia europeand inainte si dupa Al Doilea
Razboi Mondial. Economia a fost ldsata economistilor, sociologii ocolind
acest subiect.

Chiar daca se poate afirma ca sociologia economica cu greu si-a obtinut
propria identitate ca obiect distinct de cercetare sociologica de-a lungul
secolului 20, doua lucruri ar trebui notate. In primul rand, sociologia
economicd are o foarte puternica traditie teoretica — care porneste de la
clasici. In al doilea rand, existi un interes in crestere astizi pentru acest
domeniu al cercetadrii si acest fapt se poate proba printr-o serie excelentd de
studii. Addugand la aceasta faptul ca economia contemporana trece prin
schimbari radicale care ii pun pe ganduri pe economisti si ca economistii
invadeaza tot mai mult cdmpul sociologic, este clar cd existda nenumarate
motive de a reinvia astdzi ceea ce sociologii clasici au numit sociologia
economica.

Studiul sociologiei economice deriva din faptul ca economia constituie
o foarte importanta zona de cercetare, iar sociologia de-a lungul anilor a
dezvoltat teorii si tehnici foarte potrivite pentru studiul vietii economice.

Dacd privim inspre istoria intelectuala a sociologiei economice, se
poate afirma ca ea Incepe cu lucrarea lui Karl Marx Das Kapital si cu cea a lui
Max Weber Wirtschaft und Gesellschaft. Pentru Marx, economia este aspectul
central al societdtii in jurul cdruia graviteaza toate celelalte elemente ale
societatii. Munca este conditia existentiald, fiind in cele din urma
responsabila pentru traiectoria vietii noastre. Weber a fost chiar mai obsedat
decat Marx de problemele economice, dar a alocat un status mai
independent altor forte sociale. Drept consecintd, el a fost capabil de a
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percepe cu o mai mare claritate limitele sociologice ale economiei, asa cum
evident rezulta din capitolul doi al lucrdrii Economie si societate intitulat
,Categoriile sociologice ale vietii economice”. Daca adaugam la lucrarile lui
Marx si Weber cele ale lui Emile Durkheim De la division de travail social,
Philosophie des Geldes scrisa de Georg Simmel si Economy and Society elaboratd
de Parsons si Smelser, este evident faptul ca sociologia economica are un bun
fundament teoretic cel putin la fel de bun precum alte zone ale cercetarii
sociologice (Zukin, DiMaggio, 1990).

Asa cum am afirmat anterior, sociologia economica nu s-a dezvoltat
foarte puternic in perioada postclasicista. Acest fapt este adevarat in ciuda
interesantelor exceptii ale perioadei structural-functionalistilor. Talcott
Parsons, Neil Smelser si Wilbur E. Moore au incercat sa lanseze subiectul,
dar fortele opuse au fost prea puternice, fragmentand subiectul in zone
precum analiza stratificarii, sociologia industriala si altele.

In perioada crizei paradigmatice din anii 1960 si inceputul anilor 1970
au apdrut o mare diversitate de studii care au insistat asupra centralitatii
economiei In societate. Acestea au fost in principal scrise dintr-o perspectiva
feministd, neo-marxisti si a teoriilor Lumii a Treia. In mod simultan,
importante dezvoltdri teoretice au fost realizate de cdtre economisti,
politologi si teoreticieni ai organizatiei. Variate impulsuri au apdrut la
mijlocul anilor 1970 si au dus la excelente studii de sociologie economica. As
putea mentiona: Fred Block, The Origin of International Economic Disorder
(1977), Rosabeth Moss Kanter, Men and Women of the Corporation (1977), Louis
Tilly si Joan Scott, Women, Work and Family (1978), Ivar Berg, Sociological
Perspectives on the Labor Market (1981), Harry Mackler, Alberto Martinelli si
Neil Smelser, The New International Economy (1982) si Arthur Stinchcombe,
Economic Sociology (1983). Desi este adevarat faptul cd sociologia economica
are nevoie de o reconstructie teoretica generala pentru analiza realitatilor
economice contemporane, lucrdrile apdrute la mijlocul anilor 1970 nu trebuie
discreditate. Céci noi subiecte au fost introduse in sociologia economica:
economia internationald, rolul femeilor in economie, existenta pietei muncii
si a pietei financiare si interactiunea dintre sistemele politice si economice.
Au fost construite modele matematice sofisticate precum si teorii sociologice
precum analiza de retea, pentru a fi utilizate in sociologia economica.
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Iata deci ca la mijlocul anilor 1970 au aparut lucrari care semnaleaza o
noud atitudine printre sociologii care studiaza economia. Sociologii
contemporani doresc intr-o masurd mai mare sa treaca in zona economiei si
sa formuleze intrebari pe care inainte doar economistii si le-au pus. Aceasta
este o foarte promitdtoare dezvoltare a sociologiei economice. Ce directie
exactd va avea noua sociologie economica in viitorul apropiat e greu de spus,
afirma Richard Swedberg. Unele lectii pot fi oricum invdtate din cele mai
interesante lucrari aparute in ultimii ani. Mai Intai, sociologii trebuie sa fie
mai familiarizati cu literatura economica. Doi, sociologii trebuie sa analizeze
cu indrazneald probleme cheie ale vietii economice: structura pietelor,
formarea preturilor, productivitatea si nu doar sa aiba drept scop
completarea analizelor economice. Trei, sociologia economicad ar trebui sa se
bazeze pe amestecul non-ideologic si creativ al cercetdrii empirice si teoretice

care a fost numit sociologia de rang mediu (Zukin, DiMaggio, 1990).

1.4. Definirea sociologiei economice

Sociologia economici se defineste succint ca fiind perspectiva sociologicd asupra
fenomenelor economice. Daci se iau in calcul cadrele de referintd, variabilele si
modelele explicative proprii sociologiei la complexul de activititi privind productia,
distributia, schimbul si consumul bunurilor si serviciilor, se ajunge la un inteles mai
elaborat al termenului de sociologie economicd. Pentru o analizd mai profundd a
acestei definiri a sociologiei economice se precizeazd variabilele, modelele,
demersurile pe care sociologul economist le foloseste in investigatia sa (Coanda,
2002).

Comparatia intre sociologia economica si economie, folosind mai
multe criterii ar putea clarifica Intelegerea naturii specifice a perspectivei
sociologice asupra economiei.

1.5. Ce reprezinta stiintele economice?

T

Potrivit economistului britanic de origine coreeana Ha-Joon Chang, stiintele
economice ar trebui definite nu in termenii metodologiei sau ai abordarii
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teoretice, ci in termenii continutului, asa cum se intamplad in cazurile tuturor
celorlalte discipline. Obiectul de studiu al stiintelor economice ar trebui sa
fie economia, care implicd banii, forta de munca, tehnologia, comertul
international, impozitele si celelalte lucruri care au legatura cu modul in care
sunt produse bunurile si serviciile, modul in care sunt distribuite veniturile
si sunt consumate lucrurile produse (Chang, 2014).

Din acest punct de vedere, Chang contrazice punctul de vedere
dominant in stiintele economice, cel neoclasic, care are legaturd cu o lucrare
a lui Lionel Robbins din 1932. in acea lucrare, Robbins a definit economia ca
stiinta care studiaza comportamentul uman ca relatie intre scopuri si
mijloace insuficiente care au utilizari alternative (Chang, 2014).

Chang observa tendinta de a aplica abordarea economica la tot ce
existd sau ceea ce este exprimat anterior in acest capitol drept imperialism
economic. Astfel, remarcd el, putine lucruri din cartea Freakonomics, unde
imperialismul economic atinge apogeul, se referd la probleme economice,
intrucat cartea vorbeste despre luptatorii japonezi de sumo, profesorii
americani, cartelurile de traficanti de droguri din Chicago, agentii imobiliari
si Ku-Klux-Klan (Chang, 2014).

1.5.1. Conceptul de actor

Punctul analitic de start al economiei este individul, in vreme ce in sociologia
economicd este reprezentat de grupuri, institutii si societate. In
microeconomie, abordarea individualistd isi are originea in utilitarianismul
britanic timpuriu si in economia politicd. Orientarea a fost elucidata
sistematic de cdtre economistul austriac Carl Menger si a primit denumirea
de individualism metodologic din partea lui Schumpeter, care a explicat faptul
cd ,In discutia unor anumite tranzactii economice trebuie sa Incepi cu
individul” (Smelser & Swedberg, 1994).

Prin contrast, discutand de individ, sociologul analizeaza actorul ca
entitate construita social ori ca actor in societate. Adesea, sociologii iau in
considerare grupul sau nivelele social-structurale ca fenomene sui generis si
nu considera individul actor astfel.

19



CAPITOLUL 1. Introducere in sociologia economica

In capitolul teoretic introductiv din Economie si Societate, Weber a
construit intreaga sa sociologie pe baza actiunii indivizilor. Dar aceste actiuni
reprezintd un interes pentru sociologi doar atata vreme cat ele sunt actiuni
sociale, cu alte cuvinte ,ele tin cont de comportamentul altor indivizi si deci
sunt orientate in cursul lor” (Swedberg, 1994). Aceasta formulare subliniaza
a doua diferenta dintre microeconomie si sociologia economicd: prima
presupune ca nu exista legaturi intre actori, a doua cd acestia sunt

interconectati si se interinfluenteaza.

1.5.2. Conceptul de actiune economica

In microeconomie, actorul se presupune ci are un set dat si stabil de
preferinte si ca alege acel mod alternativ de actiune care i maximizeaza
utilitatea sau profitul. In teoria economics, acest mod de actiune este
constituit de actiunea economica rationald. Sociologia, din contra, presupune
mai multe tipuri posibile de actiune economica. Pentru a ilustra din nou prin
intermediul lui Weber, actiunea poate fi rationald, traditionalda sau
speculativ-irationala. Trebuie sa mentiondm faptul cd, exceptand
,obiceiurile” sau ,regula degetului mare”, economistii nu sunt preocupati
de actiunea economica traditionala.

A doua diferenta majora dintre microeconomie si sociologia
economicd In acest context are de-a face cu scopul actiunii rationale.
Economistul identifica traditional actiunea rationala in utilizarea eficienta a
resurselor limitate. Punctul de vedere al sociologului este, din nou, mai
complex. Weber se referea la maximizarea conventionald a utilitdtii in
conditiile resurselor limitate si exprimate prin termeni cantitativi, precum
rationalitatea formald. De asemenea, el identifica rationalitatea substantiala,
care se refera la alocarea ghidata de alte principii, precum loialitatile
comunale sau valori sacre. O altd diferentd consta in faptul ca economistii
privesc rationalitatea ca pe o presupunere, in vreme ce sociologii o privesc
ca pe o variabild (Swedberg, 1994). In conformitate cu ultimul punct de
vedere, actiunile unor indivizi sau grupuri pot fi mai rationale decat ale
altora. Totodatd, sociologii tind sa priveasca rationalitatea ca pe un fenomen
care trebuie explicat si nu presupus. Weber si-a dedicat o mare parte din
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sociologia sa economicd pentru a specifica conditiile sociale prin care
rationalitatea formald este posibild, in vreme ce Parsons (1954) a argumentat
faptul ca rationalitatea economica este un sistem de norme —nu un universal
psihologic — asociat cu procesele specifice de dezvoltare din Occident.

O alta diferentd apare legata de statutul semnificatiei actiunii
economice. Economistii tind sa priveasca semnificatia actiunii economice ca
derivatd a relatiei dintre dorintele fixe, pe de o parte, si preturile si cantitatile
de bunuri si servicii, pe de alta parte. Conceptualizarea lui Weber are o
nuanta diferitd: ,Definitia actiunii economice (in sociologie) trebuie legata
de faptul cd toate procesele si obiectele economice sunt caracterizate ca
entitati prin semnificatia pe care o au pentru actiunea umana” (Swedberg,
1994). in conformitate cu acest punct de vedere, semnificatiile sunt construite
istoric si trebuie sd fie investigate empiric si nu sunt pur si simplu derivate
din presupunerile si circumstantele externe.

In sfarsit, sociologii tind si dea un spatiu mai larg dimensiunii puterii
in actiunea economicd. Weber a insistat asupra faptului ca este esential sa
includem criteriul puterii de control si de posesie in conceptul sociologic de
actiune economicd, addugand faptul ca acesta se aplicd in special in
economia capitalistd. Prin contrast, microeconomia tinde sa priveascd
actiunea economica drept un schimb intre egali si are aceasta dificultate in
incorporarea dimensiunii de putere. In traditia competitiei perfecte, nici
vanzdtorul si nici cumparatorul nu au puterea de a influenta pretul sau
cantitatea. Este foarte adevdrat ca economistii au o indelungata traditie de
analiza a competitiei imperfecte — In care puterea de a controla preturile si
cantitdtile reprezinta nucleul cheie — si ca notiunea de putere de piatd este
adesea utilizata In economia muncii si a industriei.

Conceptul economic de putere are o sferd mai restransa decat
conceptul sociologic, care include si exercitarea sa (legata de politica si clasa)
in contexte sociale si de piata. Intr-un studiu despre putere in SUA, Mintz si
Schwartz (1985) au analizat modul in care bancherii si industriasii
conlucreazad, de asemenea felul in care bancile formeaza uniuni sau cum
bancile intervin uneori in cadrul corporatiilor pentru a influenta unele
decizii economice. Mai general, sociologii au analizat si dezbatut problema
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felului in care liderii corporatiilor constituie o elita a puterii In societate
(Mills, 1956; Dahl, 1958; Domhoff si Dye, 1987).

1.5.3. Factorii care limiteaza actiunea economica

In economie, actiunile sunt constranse de preferintele indivizilor si de
resursele limitate, incluzand tehnologia. Odata ce acestea se cunosc, este in
principal posibil sa prezicem comportamentul actorilor, odata ce acestia
incearcd sd isi maximizeze utilitatea sau profitul intr-un cadru economic.
Influenta activa a altor persoane sau grupuri, precum si influenta structurilor
institutionale, este lasata la o parte. De pildd, Franck Knight afirma legat de
acestea faptul cd ,Orice membru al societdtii actioneazd doar ca individ
complet independent de alte persoane. Pentru a fi completd aceasta
independentd, el trebuie sa fie liber de dorintele sociale, prejudecati,
preferinte sau repulsii sau de orice valori care nu sunt complet manifeste in
tranzactiile de piata. Schimbul de produse finite este singura forma de relatie
dintre indivizi sau, in cele din urma, nu exista alta forma care influenteaza
comportamentul economic” (Swedberg, 1994).

Sociologii tin cont de aceste influente in analiza actiunii economice.
Alti actori fie faciliteazd, fie se abat de la aceasta, fie constrang actiunile
indivizilor pe piata. De exemplu, o relatie de veche prietenie dintre un
cumparator si un vanzator poate impiedica pe cumparator sa-1 ocoleasca pe
vanzator, chiar daca o marfd este vanduta la un pret inferior pe piata.
Semnificatiile culturale afecteaza, de asemenea, alegerile care altfel ar putea
fi privite ca rationale. In SUA, de pilds, e dificil si-i influentezi pe oameni s3
manance caini si pisici, chiar dacd carnea acestor animale este la fel de bogata
in proteine si mai ieftind decét alte tipuri de carne. In general vorbind, pozitia
unei persoane in cadrul structurii sociale 1i conditioneaza activitatea
economicd. De exemplu, pentru o persoana care locuieste intr-un cartier cu
o criminalitate ridicata, alegerea Intre cariera infractionald si angajarea in
economia formald are mai putin de a face cu utilitatea comparativa a acestor
doua alternative, cat cu structura grupului de prieteni si cu gastile din
vecindtate (Swedberg, 1994).
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1.5.4. Economia in relatie cu societatea

Principala preocupare pentru un economist este schimbul economic,
piata si economia. Societatea este lasatd la o parte pentru cd, ce conteaza mai
mult sunt variabilele operationale ale schimbului economic; mai precis,
axiomele stiintei economice presupun adesea parametrii societali stabili. De
exemplu, axiomele analizei economice legate de tranzactii pasnice sau
conform legii si care nu au de-a face cu forta si fraudele implica unele
presupozitii importante despre legitimitatea si stabilitatea sistemului statal
si juridic. Astfel, parametrii societali sunt omisi din analiza.

Pe de altd parte, sociologia priveste intotdeauna procesul economic ca
parte organica a societdtii In interactiune constanta cu alte forte. In
consecintd, sociologia economica se ocupa de trei probleme importante ale
analizei:

1. analiza sociologica a procesului economic

2. analiza conexiunilor si interactiunilor dintre economie si restul
societatii

3. studiul schimbarilor in parametrii institutionali si culturali care

constituie contextul societal al economiei

1.5.5. Scopul analizei

Ca cercetdtori ai socialului, atat economistii cat si sociologii au un interes
profesional in explicarea sistematica a fenomenelor care sunt cuprinse in
domeniul lor de analiza. Oricum, insa, exista diferente intre ei. Economistii
tind sa fie critici cu descrierile; astfel, ei au condamnat multa vreme traditia
economicad institutionala pentru faptul de a fi prea descriptiva si ateoretica.
In schimb, ei au accentuat importanta predictiei.

Din contrd, sociologii ofera putine predictii formale si adesea considera
descrierile interesante si esentiale pentru explicatie. Ca rezultat al acestor
diferente, sociologii tind adesea sa-i critice pe economisti pentru generarea
modelelor abstracte si formale care ignora datele empirice, in vreme ce
economistii le reproseaza sociologilor incapacitatea de a face predictii si
sldbiciunea pentru interpretdri sociologice post factum (Swedberg, 1994).
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1.5.6. Metodele utilizate

Accentul pus de catre economisti pe predictii constituie un motiv pentru care
ei valorizeaza modelarea matematica. Pentru economisti, modelarea
matematicd devine un scop in sine, desi avantajele acestui tip de teoretizare
sunt mai degraba aparente.

Atunci cand economistii se ocupd de datele empirice, ei tind sa se
ocupe de cele generate chiar de procesele economice (de exemplu,
comportamentul de piatd agregat, tranzactiile la bursa, statisticile economice
furnizate de catre agentiile guvernamentale). Studiile pe baza de esantion
sunt doar ocazional folosite, in special In economia consumului, datele de
arhivd sunt rar consultate, exceptie facand doar istoricii economiei, iar
munca etnograficd este inexistentd. Din contrd, sociologii utilizeaza o larga
varietate de metode precum analiza datelor de recensamant, sondajele,
observatia participativa, analiza calitativa a datelor istorice si comparative.

In concluzie, avem de-a face cu doud modalititi diferite de analizi a
vietii economice care s-ar putea sintetiza prin comparatia anterior utilizata
in cursul nostru si care face trimitere la autorii Hirsch, Michaels si Friedman
(1990), respectiv la ,clean models” versus ,dirty hands”, cu alte cuvinte
modelare matematica contra stiinta condusa de datele de teren.
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2.1. Originea sociologiei economice

In istoria sa sociologia a demonstrat tendinta de a fi complexa si diversificat
in ceea ce priveste continutul fara a avea un consens notabil cu privire la
organizarea sa paradigmatica si fiind permeabils la granite. In acelasi timp
anumite teme au continuat sa se dezvolte tot mai mult ducand la o
continuitate in cadrul disciplinei. Intre aceste teme sunt inegalitatea si
stratificarea, integrarea sociald, natura comunitatii, natura societatii si
dezvoltarea sociala. Un loc central intre aceste teme il ocupa relatia dintre
economie si societate. Cativa sociologi clasici au dat acestei teme un loc
central in cadrul teoriilor lor, tema continuand sa fie preocuparea vitald a
cercetdrii si dezbaterii si in perioada contemporana. Aceastd relatie dintre
economie si societate i-a preocupat in egald masurd si pe economisti, Ihsa In
multe cazuri In gandirea acestora a luat forma presupunerilor implicite mai
degraba decat a analizei explicite.

Intr-un grad regretabil economistii si sociologii apartin de traditii
intelectuale diferite care se suprapun in mica masurd, dar in acelasi timp ei
privesc iIn mod diferit aceste traditii. Evident influentati de modelul de
acumulare sistematica al cunoasterii din stiintele naturale economistii au
demonstrat un interes mai redus decat sociologii in studiul si talmadcirea
clasicilor, exceptiile numindu-se Adam Smith si David Ricardo. In mod
corespunzdtor economistii dovedesc o distinctie mai clara intre teoria
economica contemporani si istoria gandirii economice. In sociologie aceste
elemente par sa fie In mai stransa legdtura. Clasicilor li se da mai multa
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importanta si reprezintd lecturi cheie chiar si la nivelul invatdmantului
sociologic postuniversitar (Swedberg si Smelser, 1994).

In ciuda acestor diferente si a distantei persistente dintre traditiile
economiei si sociologiei economice o anumitd evidentd a sintezei poate fi
identificata peste ani. Teoreticieni importanti precum Alfred Marshall,
Vilfredo Pareto si Talcott Parsons au incercat sa realizeze sinteze teoretice
majore. Unele personalitdti precum Weber ori Schumpeter au starnit
interesul economistilor si sociologilor deopotriva. De asemenea trebuie
remarcat faptul ca unii economisti si sociologi au descoperit ca este profitabil
sd colaboreze In anumite teme precum sardcia (Swedberg si Smelser, 1994).

Daca se incearcd stabilirea datei de nastere, se poate afirma faptul ca
originea sociologiei economice, ca notiune si ca idee, se gaseste in lucrdrile
lui Weber si Durkheim de la sfarsitul secolului al XIX-lea, la cateva decenii
distanta de la aparitia lucrdrilor lui Menger, Jevons si Walras, reprezentantii
aborddrii marginaliste. Dupd pdarerea lui Karl Polanyi raddcinile si
protoformatiile acestui domeniu se pot vedea insa chiar mai devreme, la
ganditori care i-au antedatat pe acesti clasici. Se pot mentiona aici lucrdrile
lui Montesquieu si ale economistului scotian Adam Smith din a doua
jumdtate a secolului al XVIII-lea. Astfel in ,Spiritul legilor” (1748)
Montesquieu realizeaza o analizd comparativd sugestivd a fenomenelor
economice. Lucrarea lui Adam Smith Avutia natiunilor releva un interes
evident pentru rolul institutiilor In economie. Chiar mai inainte de
publicarea lucrarii amintite, in Teoria sentimentelor morale Smith a incercat sa

realizeze chiar un microfundament al acestui tip de analiza.

2.2. Karl Marx

O altd personalitate importanta in ceea ce priveste preistoria sociologiei
economice este Karl Marx (1818-1883 ). El apartine acelei rare categorii de
oameni de stiinta a cdrui personalitate a marcat profund pe de o parte
evolutia societdtii, pe de alta parte reflectia stiintificd asupra socialului.
Indiferent ca se recunoaste sau nu, ca este criticat sau aparat, Marx a exercitat
si exercita o puternica influentd asupra intelectualitdtii stiintelor sociale.
Chiar daca materialismul sau persistent a constituit un obstacol in calea
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dezvoltarii unei sociologii independente a vietii economice, ideile lui Marx
sunt foarte importante in aceasta evolutie si de aceea se cuvine sa incepem
cu cateva consideratii despre opera sa.

Printre lucrarile lui Marx care ar putea fi amintite sunt operele sale de
tinerete, ,Manuscrisele Economice si Filosofice” din 1844, in special articolele
intitulate ,Puterea banilor in societatea burghezda” si ,,Munca instrdinatd”. In
primul articol Marx a dezvoltat ideile sale initiale despre soarta relatiilor
sociale cand totul devine o marfa - totul poate fi cumparat si vandut pentru
bani. In al doilea articol el se preocupa de munci accentuand distorsiunile
procesului muncii atunci cand forta de munca devine o marfa. Inspirandu-se
din Hegel, Marx a opus alienarea pe care muncitorul o traieste intr-o
societate dominata de proprietatea privata cu auto-realizarea prin munca
intr-un mod uman in societate.

Manifestul Partidului Comunist”, care a fost scris cativa ani mai tarziu
(1848) este un pamflet propagandistic in care Marx si Engels si-au prezentat
ideile stiintifice in colectiv. Intreaga istorie este istoria luptei de clasi, oameni
liberi si sclavi, patricieni si plebei, nobili si iobagi, pe scurt opresori si opresati —
au fost intr-o opozitie constanta si au dus o luptd inversunata, uneori secreta,
alteori deschisa care intotdeauna s-a terminat cu transformarea revolutionara a
intregii societdti sau cu pieirea claselor aflate in lupta.

Aici apare ideea decisiva: istoria umanad este caracterizata de lupta
grupurilor umane, care vor fi numite clase sociale, caracterizate in primul
rand prin antagonismele dintre opresori si opresati si, in al doilea rand, prin
tendinta de polarizare in doud blocuri si numai doua. Joseph Schumpeter
considera ca atunci cand interpretdm opera lui Marx, problema principala este
cum masuram intensitatea anumitor idei. Caci, dacd suntem adversari ai lui
Marx, putem afirma cu dusmanie ca intrarea in istorie a claselor sociale se face
odata cu celebra afirmatie din , Manifestul Partidului Comunist”, ca istoria
societatii este istoria claselor sociale (Schumpeter, 1954). Dar daca analizam la
o alta intensitate si consideram cd evenimentele istorice pot fi adesea
interpretate in termenii intereselor si atitudinilor de clasa si ca structura de
clasa existenta este intotdeauna un factor important in interpretarea istorica,
atunci vorbim despre o conceptie valida (Schumpeter, 1954).
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Burghezia este incapabild de a-si mentine ascendenta fara revolutionarea
permanenta a tehnicii de productie. Burghezia, credea Marx, a dezvoltat fortele
de productie in cateva decenii mai mult decat societatile precedente in multe
secole. Angajati iIntr-o competitie sdlbatica, capitalistii nu pot sa nu
revolutioneze mijloacele de productie. Burghezia creeaza o piatd mondiald; ea
distruge ramadsitele sistemului feudal si comunitatile traditionale. Dar la fel cum
fortele de productie au dat nastere regimului capitalist, dezvoltandu-se in inima
societdtii feudale, tot asa fortele de productie, care vor da nastere regimului
socialist, cresc in inima societatii moderne.

Care este baza antagonismului caracteristic societdtii capitaliste? Este
contradictia dintre fortele si relatiile de productie. Burghezia creeazd in mod
constant mijloace mai puternice de productie. Dar relatiile de productie, care
sunt atat relatii de proprietate, cat si de distributie a veniturilor, nu se
transforma la fel de repede. Sistemul capitalist este capabil de a produce tot
mai mult, dar, In ciuda cresterii in bogatie a celor putini, saracia ramane
pentru cei multi. Contradictia va produce o criza revolutionara.
Proletariatul, care constituie si va constitui marea majoritate a populatiei, va
deveni o clasa, o entitate sociald aspirand la cucerirea puterii si
transformarea relatiilor sociale. Dar revolutia proletariatului va fi diferita de
toate revolutiile trecute. Toate revolutiile trecutului au fost realizate de
minoritdti pentru beneficiul minoritatilor. Revolutia proletariatului va marca
de acum sfarsitul claselor si caracterul antagonic al societatii.

Opera de maturitate a lui Marx incepe cu ,Grundrisse”, o serie de
articole scrise intre 1857-1858, si ,, O contributie la critica economiei politice”
(1859). In prima lucrare, in care Marx s-a referit la Critica categoriilor economice,
a dezvoltat un tip de sociologie a cunoasterii, o analizd a teoriei economice,
precum si o analiza sociologic a banilor. In 1859, a reusit s prezinte un rezumat
al sistemului sau de gandire in ,,O contributie la critica economiei politice”. In
aceastd lucrare a afirmat ca economia constituie fundamentul real al societatii si
cd pe aceasta fundatie, si dependent de ea, se constituie suprastructura juridica
si politica. Intr-un anumit stadiu al dezvoltirii, fortele de productie vin in
contradictie cu relatiile de productie, iar rezultatul final al crizei care rezultd din
aceasta contradictie este revolutia sociala.

In ,Capitalul”, carte pe care Marx o privea ca pe o continuare a lucrarii
prezentate anterior, Marx a prezentat aproape complet analiza sa economica:
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marfurile sunt create prin muncd; acestea sunt schimbate pentru bani; banii se
transforma in capital; capitalul genereaza cresterea exploatarii si a conflictului
de clasa. Ambitia lui Marx in aceastd ampld lucrare a fost de a demasca , legile
naturale ale productiei capitaliste”, care, argumenta el, lucreaza cu necesitate
spre rezultate inevitabile (Swedberg si Smelser, 1994). In retrospectiv, se pare
cd, In aceasta formulare, Marx a comis tipul de eroare de care el i-a acuzat pe
multi economisti burghezi, reificdand un set de categorii economice si
ridicAndu-le la rangul de legi universale. In acelasi timp, este evident ci
lucrarea lui Marx contine o teorie sistematica a aparitiei si evolutiei
capitalismului, fara cunoasterea acestei teorii fiind imposibil sa intelegem
lucrarile lui Weber , Economie si Societate” sau cea a lui Schumpeter
,Capitalism, Socialism si Democratie” (Swedberg si Smelser, 1994).

La fel ca si In cazul altor mari ganditori sociali, opera lui Marx a produs
o intreaga literaturd de exegeza si critica. Aceastd literaturd a inceput de la
Weber. Acesta a criticat ideea lui Marx conform cdreia factorii economici
decid evolutia istoriei. In acelasi timp, Weber a vizut in Marx un pionier al
dezvoltarii unui nou tip de economie sociald, pe care el insusi dorea sa o
creeze, si multi comentatori ai lui Weber au accentuat aceasta continuare a
dialogului cu Marx. Schumpeter a considerat cd cea mai mare parte a tezelor
economice ale lui Marx sunt de o valoare stiintifica redusa. Totodata insa,
Schumpeter considera ca geniala ideea lui Marx conform cdreia capitalismul
posedd o dinamica interna care duce la transformarea sa. Alte critici ale lui
Marx au venit din partea unor sociologi contemporani precum Daniel Bell
(1960), Herbert Marcuse (1964) si Jurgen Habermas (1975). Nu in ultimul
rand, colapsul regimurilor socialiste legitimize cu numele lui Marx si Lenin
au discreditat sociologia marxista, in special in Europa de Est si Occidentala
(Swedberg si Smelser, 1994).

2.3. Max Weber

Sociologia economicd, ca entitate intelectuala distincta, a fost creata
independent si in acelasi timp in Germania si Franta. Max Weber (1864-1920)
este considerat de unii autori cel mai mare sociolog german, iar de altii cel
mai mare sociolog al tuturor timpurilor. De unde deriva aceste consideratii?
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Pe de o parte, pentru cd analiza weberiand acoperd domenii vaste ale
socialului: dreptul, religia, politica, organizatiile economice, tratatul
,Bconomie si societate” fiind cea mai impundtoare constructie din stiintele
sociale. Pe de alta parte, datoritd influentei sale asupra dezvoltdrii
metodologiei sociologice, este cel care a pus bazele sociologiei interpretative,
domeniu care a cunoscut in secolul XX o dezvoltare considerabila. Nu in cele
din urmd, prin modelul explicativ cu privire la formarea capitalismului
modern, model formulat in celebrul eseu ,Etica protestanta si spiritul
capitalismului” (Aron, 1950).

Influentele asupra lui Weber sunt numeroase. Printre ele, Scoala
Istoricd de Economie, ale carei lucrari Weber le-a citit in perioada studentiei
de la Heidelberg. Cand a preluat Catedra de Economie Politicd de la
Universitatea Freiburg, Weber s-a referit la sine drept unul din , tinerii membri
ai Scolii Istorice Germane”. Am mentionat deja influenta lui Marx. Ca tanar,
Weber a devenit familiarizat cu opera lui Marx si descoperiri recente de arhiva
dovedesc faptul cd I-a predat pe Marx la cursurile de economie. Mdsura in care
Marx l-a influentat pe Weber este mult dezbatuta. O influenta negativa este
desigur clara, caci Weber a polemizat repetat impotriva ideii cd doar interesele
materiale opuse celor pe care Weber le-a numit ideale determind in mod
decisiv comportamentul uman. In sfarsit, Weber a ficut multe referinte pe
marginea teoriei utilitdtii marginale, In special cea dezvoltatd de Scoala
Austriaca. Dupd cum afirmd Schumpeter, Weber a dat dovada de o ignoranta
aproape completd a teoriei economice formale. Este clar insd cd opera lui
Menger a influentat metodologia weberiand, in special faimosul concept de tip
ideal (Swedberg si Smelser, 1994).

Opera lui Weber in domeniul sociologiei economice incepe cu
disertatia sa din 1889 si continud pana In anii 1908-1910, cand a decis sa
numeasca direct domeniul stiintific sociologie economica. A doua perioada
de creatie weberiand se regdseste In ultimii 10 ani de viatd ai acestuia, Intre
1914 si 1920, in care Weber produce o veritabild lucrare clasica pe tema
capitalismului. Studiul , Etica protestanta si spiritul capitalismului” (1904-
1905) este capodopera lui Weber, in care se afla teme de economie, religie,
tilosofie si sociologie politica (Swedberg si Smelser, 1994).
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Alte lucrari ale acestei perioade se refera la muncitorii agricoli din
Germania, la dezbaterea referitoare la existenta capitalismului in Roma
antica si, In sfarsit, celebrul sau eseu scris in perioada 1904-1905, Etica
protestantd si spiritul capitalismului. Formarea capitalismului este o tema mult
framantatd in spatiul gandirii sociale germane. Marx, Sombart, Blicher si
Lamprecht au formulat o serie de teorii explicative pentru acest proces social.
Pe de alta parte, legdtura intre protestantism si capitalism nu este observata
pentru prima oara de Weber. Existd o serie de autori citati in notele de subsol
ale textului weberian care au scris despre tema mentionat. In mod firesc,
apare o Intrebare: care ar fi meritul lui Weber?

Pe de o parte, provine de la metoda sa de cercetare. Pornind de la
filosofia rickertiana, Weber a dezvoltat o metodd de cercetare specificd
stiintelor culturale, cum sunt istoria si sociologia. Daca stiintele naturale se
ocupd de ceea ce este general si repetabil, stiintele culturale izoleaza
fenomenele individuale pentru a trasa dezvoltarea lor unica (Swedberg si
Smelser, 1994). Cum pot fi studiate fenomenele individuale in aceasta
dezvoltare unica? Weber propune metoda tipului ideal. Tipul ideal se opune
conceptelor logicii traditionale si tipului mediu. Cum ar putea fi definite
capitalismul, socialismul, liberalismul sau statul prin regula per genus
proximum et differentiam? Este imposibil sd definim ,romanticul” sau
,grecul”, ori ,antreprenorul”, in termenii caracteristicilor comune tuturor
romanticilor, grecilor sau antreprenorilor, ori chiar in termenii mediei
calititilor indivizilor care tin de aceste grupuri. In practica, se ajunge la o
stilizare; se va retine doar ceea ce este caracteristic si se va construi un tip.
Astfel, tipul ideal este definit ca un construct mental obtinut nu prin
generalizarea trasdturilor comune. Se adunad caracteristicile unei mult sau
mai putin evidente In diferite situatii, se accentueaza, se elimind, se
exagereaza si, In final, se substituie un intreg coerent rational din confuzia si
incoerenta realitatii. In felul acesta procedeazi Weber atunci cand analizeaza
capitalismul modern. Capitalismul modern se defineste ,nu prin aceea ca
este capitalism, ci prin aceea cd este modern”, adica un tip de capitalism
diferit si chiar opus capitalismului traditional (Badescu, 1994).

In introducerea la Etica protestantd si spiritul capitalismului, Weber a
dorit si demonstreze unicitatea civilizatiei occidentale. In campul
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cunoasterii, doar Occidentul a dezvoltat stiinta pozitivd combinand
experimentul cu rigoarea matematicd. Doar in Occident s-au dezvoltat
chimia si istoria ca stiinte, ori muzica rationalizata si arhitectura de un
asemenea nivel. Doar in Occident exista o birocratie inalt specializata,
compusa din experti tehnici si juristi. In nicio altd parte a lumii nu existé ceva
comparabil cu statele constitutionale occidentale, cu parlamentele si
partidele politice, si nicaieri n-a mai existat un sistem juridic rationalizat
intr-o asemenea masura.

In cele din urm4, nu existi echivalent in China sau in lumea anticj al
burgheziei si capitalismului bazat pe munca industriala in intreprinderi, pe
calculul exact al costurilor si profitului si pe separarea intreprinderii de
gospodarie. Dorinta nelimitatd de castig, spiritul intreprinzdtor, ne
avertizeaza Weber incd de la inceputul lucrdrii, nu au in sine nimic de-a face
cu capitalismul si, cu atat mai putin, cu spiritul sdu, caci aceasta dorinta ,a
existat si exista la chelneri, medici, birjari, artisti, cocote, functionari venali,
soldati, talhari, cruciati, jucdtori de ruleta, cersetori... In toate epocile, in toate
tarile lumii, pretutindeni unde pentru aceastd dorintd a existat si exista,
intr-un fel sau altul, posibilitatea obiectivd” (Max Weber, 1993).
Capitalismul, continua Weber, poate fi insd identic cu ,infranarea sau cel
putin cu o temperare rationald a acestei porniri irationale” (Max Weber, p.
9). Capitalismul este identic cu aspiratia spre castig printr-o activitate
capitalista, continud, rationald, spre un castig reinnoit: spre rentabilitate.
Care este originea acestui spirit? lata intrebarea cheie pentru analiza
weberiana. Inainte de a fi sociolog al capitalismului, Weber este un sociolog
al religiei, subiect care ocupd aproximativ o treime din opera neincheiata
(Boudon, 1997). Astfel, explicatia lui Weber vine dinspre zona religiei, mai
precis a protestantismului.

Conceptiile teologice si etice ale protestantilor au influentat formarea
lor prin diferite circumstante sociale si politice si n-au avut nicio influenta
directd asupra afacerilor economice. Dar ideile au propria lor logica si dau
nastere la consecinte care pot avea o influenta practicd; astfel, dogmele
calvinismului, stabilite in constiinta indivizilor apartinand unor grupuri
specifice, au adus o anumitd atitudine fata de viata si o forma specifica de
comportament. Indivizii s-au conformat, nu pur si simplu propriului interes,
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ci unei dialectici interne a sistemului de idei. Forta ideilor a derivat din
acceptarea de catre indivizi a credintei calvine si din interesul pe care l-au
avut In a ramane loiali acestei credinte.

Protestantismul nu este cauza, ci doar una dintre cauzele care au dus
la nasterea capitalismului, sau mai degrabd, ale unor aspecte ale
capitalismului. Punctul de plecare in cercetarea relatiilor cauzale nu este un
fenomen istoric precum capitalismul, considerat ca intreg, ci doar anumite
trasaturi specifice. In cazul capitalismului, Weber a selectat caracteristici care
pdreau specifice capitalismului: existenta intreprinderilor industriale cu o
contabilitate rationald, organizarea rationala a muncii libere, schimbul de
marfuri din care rezulta separarea intreprinderii de gospodarii, utilizarea
stiintelor naturii si a tehnologiei.

Ajungem la miezul analizei. Ce elemente ale religiei protestante au
influentat comportamentul capitalist al indivizilor? Aici trebuie sa
introducem conceptul de Beruf, esential in analiza weberiand. Berufin limba
germand sau calling in limba englezi semnifici vocatie si profesie. In acest
concept este continuta si o conceptie religioasd, aceea a unei misiuni date de
Dumnezeu. In conceptul de , profesie” isi gdseste expresia ,dogma centrala
a tuturor variantelor protestante care respinge distinctia catolica dintre
praecepta (invatamintele) si consilia (sfaturi) si care cunoaste ca singur mijloc
de a trai cum 1i este placut lui Dumnezeu, nu o supralicitare a moralitatii
laice prin asceza monahald, ci exclusiv indeplinirea datoriilor laice, asa cum
rezultd ele din pozitia In viatd a individului si care tocmai astfel devine Beruf
(profesia sa)” (Weber, 1993).

Protestantismul, considera Weber, a insemnat, pe langa alte aspecte,
un transfer al ascezei din manastiri in viata de zi cu zi. Purtatorii istorici ai
protestantismului ascetic sunt, In opinia lui Weber, patru grupuri religioase:
calvinismul, pietismul, metodismul si sectele care-si au originea in miscarea
anabaptista. Pe Weber il intereseaza iIn primul rand identificarea
impulsurilor psihologice generate de credinta religioasd, care au orientat
modul de viata si care l-au atasat pe individ de aceasta orientare. Una dintre
problemele hotaratoare ale vietii omului din vremea Reformei o constituie
mantuirea vesnica. Spre deosebire de religia catolica, religia protestantd nu
admite iertarea de pdcate, spovedania. Faptul de a fi ales sau damnabil este
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stabilit de Dumnezeu de la inceputul timpurilor si pentru totdeauna. Ceea
ce stim noi, afirma Calvin, este doar ca , 0 parte din oameni va fi mantuita,
iar cealalta va ramane damnata” (Weber, 1993). Aceste idei produc initial o
stare de disconfort psihic. Doctrina predestinarii formulata de Calvin aduce
un raspuns la aceastd neliniste. Solutia este ca omul sd se comporte ca si cum
ar fi ales si sd respinga orice indoiala ca pe o tentatie a diavolului. , Alesul
trebuie sa lupte timp indelungat pentru a dobandi certitudo pe care i-o da
constiinta datoriei implinite, constiinta care omului credincios nu-i poate fi
niciodata rapita” (Weber, 1993, p. 133). Pentru a-si depdsi indoielile si a se
convinge cd se numadra printre cei alesi, omul trebuie sd lucreze in
permanentd in slujba lui Dumnezeu. ,Numai un ales are intr-adevar fides
efficax, numai el este capabil prin renastere si prin sfintirea rezultand de aici
a Intregii sale vieti sa sporeascd gloria lui Dumnezeu prin fapte reale, nu
aparent ,bune” (Weber, 1993, p. 135). Neexistand niciun mijloc magic de
atingere a starii de gratie, singura solutie a omului este viata ascetica.
Calvinismul are ca efecte un transfer al ascetismului din viata monahala in
viata de zi cu zi. Tocmai acest proces care are loc In viata religioasa explica
legatura dintre calvinism si spiritul capitalismului.

Puritanismul englez, derivat din calvinism, ofera cea mai consecventa
fundamentare a ideii de profesie. Nu tihna si desfatdrile, ci numai actiunea
serveste, potrivit vointei clar revelate a lui Dumnezeu, la sporirea gloriei sale.
Ca atare, pierderea de timp este primul si, In principiu, cel mai greu pacat:
,timpul este infinit de pretios, caci fiecare ora pierduta diminueaza lucrul in
slujba gloriei lui Dumnezeu” (Weber, 1993, p. 161). Munca este vazuta drept
mijlocul specific de prevenire Impotriva tuturor ispitelor pe care
puritanismul le subsumeaza notiunii de ,,unclean life” (viata necurata); ,nu
pentru pldacerile trupului si pentru péacat, ci pentru Dumnezeu aveti voie sa
munciti pentru a fi bogati”, spune un indemn al puritanismului (Weber,
1993, p. 236). Puritanismul a cultivat in randul credinciosilor sdi o serie de
atitudini, precum munca permanentd, autocontrolul si simplitatea, care s-au
generalizat rapid pe masura statornicirii protestantismului. Cu timpul,
societatile occidentale s-au laicizat, dar aceste atitudini observate de Weber

au ramas internalizate In comportamentul indivizilor. Astfel explica Weber
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aparitia capitalismului modern si a omului nou, individualist, rationalist,
orientat spre munca si spre achizitie (Badescu, 1994).

Care sunt punctele tari si cele slabe ale teoriei lui Weber? Dupd cum
afirma Anthony Giddens, Weber trebuie apreciat pentru cateva caracteristici
ale teoriei sale:

1. Este contraintuitiva — sugereaza o interpretare care se delimiteaza de
cunoasterea comund. Weber dezvoltd o perspectiva originald de
formulare a problemei.

2. Nu este nici pur ,structurald”, dar nici pur ,individuala”. Dezvoltarea
timpurie a capitalismului a fost o consecintd neintentionata a aspiratiei
oamenilor de afaceri puritani de a trdi virtuos in conformitate cu vointa
lui Dumnezeu.

3. Teoria dd un sens la ceva care altfel ar fi o dilema: de ce indivizii vor
sd traiasca In mod ascetic, facand mari eforturi de a acumula avere?

4. Este fructuoasa in sensul in care a generat noi idei si a stimulat munca
de cercetare ulterioara (Giddens, 2000).

Teoria lui Weber a fost criticata din mai multe puncte de vedere. Unii
argumenteazd, de pilda, cd ceea ce el a numit , spiritul capitalismului” poate
fi remarcat in orasele comerciale din Renasterea italiand timpurie, cu mult
inainte ca religia calvind sa apard. Altii au afirmat ca notiunea cheie de
,munca ca vocatie”, pe care Weber a asociat-o cu protestantismul, exista deja
in credinta catolica. O serie de sociologi au ardtat ca protestantismul nu a
condus In mod necesar pretutindeni la capitalism. De pildd, calvinismul
transpus de olandezi si de hughenotii francezi in Africa de Sud, desi este
similar din acest punct de vedere teologic cu calvinismul european, nu a
condus la capitalism, ci mai curand ,,a avut un impact conservator” (Weber,
1993).

Cu toate criticile la care a fost supusa, punctele esentiale ale teoriei
weberiene sunt incd acceptate de multi sociologi, iar teza avansata ramane la
fel de indrazneatd si de iluminantd ca atunci cand a fost formulata prima
oard. Pe de alta parte, teoria lui Weber este una regionala si, la fel ca in cazul
altor teorii sociologice, nu trebuie extinsa la un alt spatiu — si la un alt timp.

Tema rationalitatii occidentale si a capitalismului modern apare si in
lucrarea sa ramasa neterminata Economie si Societate. Pe de o parte, in zona
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sociologiei religiei, Weber exploreaza legatura dintre religiile Chinei, Indiei
si Vechii Palestine in termeni direct comparabili cu studiile Occidentului
Modern. Pe de alta parte, in opera sa teoretica despre economie si societate,
analizeazd problema indirect, ca analiza sistematica a relatiilor dintre
formele vietii economice si tipurile de organizare sociald, precum
comunitdtile si organizatiile. Explorarea sa sistematica a multiplelor
posibilitati de legaturi — adesea specificand implicatiile lor negative sau
pozitive pentru dezvoltarea de tip capitalist — ofera o bogata baza teoretica
pentru intelegerea sociologica a fenomenului istoric unic al capitalismului
burghez rational (Martinelli si Smelser, 1990).

Lucrarea in doua volume Economie si Societate este traducerea in limba
engleza a contributiei lui Weber la Grundriss der Sozialokonomik, un gigant
dictionar de economie care i-a fost incredintat sociologului german pentru
editare In anul 1908. Alegerea lui Weber pentru termenul de Sozialokonomik
este semnificativa. Prin acest termen el a inteles un nou tip de economie, un
mare domeniu multidisciplinar de cercetare, care ar include teoria
economicd, istoria economica si sociologia economica.

Sociologia economicd ca nucleu al lucrarii se ocupd de economia in sine
si de legaturile dintre economie si alte parti ale socialului. Legat de a doua
zona de cercetare, Weber afirma ca: , Legdturile dintre economie... si ordinele
sociale, precum dreptul, politica si religia, sunt tratate in aceastd lucrare mai
mult decat in alte lucrari. Aceasta s-a facut deliberat, pentru cd autonomia
acestor sfere vis-a-vis de economie este manifesta” (Swedberg si Smelser,
1994).

Baza teoreticd a analizei economiei in sine se gaseste in capitolul al
doilea din Economie si Societate, intitulat , Categoriile sociologice ale Actiunii
Economice”. Este un fel de document fondator al sociologiei economice.
Sociologia sa economica incepe cu ,actiunea economicd”, ,organizatiile
economice” si continud cu alte notiuni. Ceea ce distinge conceptul de actiune
economica in sociologia sa economicd de cel utilizat in stiintele economice
corespunde celor trei componente: concepe actiunea economica drept
sociald; intotdeauna ea implica semnificatie si tine cont de conceptul de
putere. Aceste trei dimensiuni sunt analizate in capitolul doi al lucrarii
mentionate anterior. De exemplu, Weber incorporeaza dimensiunea puterii
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dupa cum urmeaza: un schimb este definit liber din punct de vedere formal,
dar, aditional, el implica un compromis de interese. Piata este arena de lupta
a omului contra omului. Banii reprezintd o arma pentru aceasta lupta, iar
preturile sunt produse ale conflictelor de interese si a compromisurilor
(Swedberg si Smelser, 1994).

Opera lui Weber este extrem de voluminoasa si foarte dificil de
rezumat In cadrul unui curs universitar. Dar cel care doreste sa cerceteze in
domeniul sociologiei economice trebuie sd inceapa prin a citi cu mare atentie
opera acestui titan al gandirii sociale, in special cele doud lucrdri asupra
cdrora s-a insistat, Etica protestantd si spiritul capitalismului si Economie si
Societate.

2.4. Emile Durkheim

Sociologia economicd a lui Emile Durkheim (1858-1917) este mai putin
comprehensibila si sistematici decat cea a lui Max Weber. In acelasi timp,
este foarte originala si meritd sa fie studiatd. Durkheim a vazut, cu cativa ani
mai nainte de Weber, posibilitatea unui obiect distinct de studiu al
sociologiei economice. La mijlocul anilor 1890, a introdus o sectiune de
sociologie economica in revista pe care o coordona, Année sociologique, iar in
1909 a prezentat un miniprogram de sociologie economica (Swedberg si
Smelser, 1994).

Spre deosebire de Weber, Durkheim nici nu a predat si nici nu a studiat
economia la nivel universitar, dar a citit lucrarile unor autori precum Adam
Smith, John Stuart Mill, Jean-Baptiste Say si Sismonde de Sismondi. In
tinerete, a venit In contact cu Scoala IstoricA Germand de Economie. Este
indoielnic faptul cd ar fi cunoscut multe despre Scoala Utilitatii Marginale,
iar cunoasterea operei lui Marx a fost limitatd; a afirmat insa adesea ca
doctrinele socialiste nu trebuie confundate cu stiintele sociale.

Lui Durkheim i-a displacut in mare parte ceea ce a citit in economie,
aceasta fara indoiala din cauza antipatiei sale pentru utilitarism,
individualism si gandirea speculativa. Pentru Durkheim, economia
ortodoxa din Franta si Anglia recunoaste doar realitatea individuala, ceea ce

i se parea inacceptabil. Durkheim i-a acuzat pe economisti ca au creat o lume
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care nu existd prin utilizarea unor axiome arbitrare si a unor conexiuni
logice.

Economia politicd este o stiintd abstractd si deductivd care nu se ocupd prea
mult de observarea realitdtii si care construieste un ideal mai mult sau mai putin
dezirabil; din cauzd cd omul, acest egoist sistematic, este artificial. Omul pe care il
cunoagtem este mult mai complex; apartine unei epoci si unei tari, locuieste undeva,
are o familie, o tard, o credintd religioasd si idei politice. (Durkheim, 1888, p. 85;
citat de Swedberg si Smelser, 1990, p. 11)

In ceea ce priveste studiile care pot interesa sociologii vietii economice,
este util sa facem un rezumat al celor mai importante idei din lucrarea De Ia
division de la travail social (1893), in fapt teza de doctorat a sociologului francez.

Argumentele dezvoltate de Durkheim in De la division de la travail social
nu pot fi pe deplin intelese fara sa stim impotriva caror puncte de vedere a
fost scrisa lucrarea. Prima tintd a fost filosofia morala traditionald. Durkheim
a considerat ca cei mai multi filosofi morali au Incercat sa rezolve problema
eticii incercand sa deduca doctrinele etice din principii a priori. Dar aceasta,
argumenta Durkheim, este un mod nefructuos de procedura. Ceea ce trebuie
sd facem este sa studiem empiric diferitele forme de coduri morale care exista
in diferite societati. Faptele morale sunt fenomene la fel ca altele; ele constau
in reguli de actiune recunoscute prin diferite caracteristici distinctive.
Trebuie deci sa le observam, sa le descriem, sa le clasificim si sa gasim legi
care le explicd. Dacd intelegem aceasta, putem aprecia faptul cd aceste coduri
morale sunt intemeiate pe conditiile de existenta, astfel cd formele de
moralitate potrivite unei societati pot fi nepotrivite unei alte societati. Studiul
stiintific al comportamentului moral poate dezvalui aceste conditii si astfel
care sunt codurile morale necesare unui tip specific de societate.

O alta tinta a lucrdrii lui Durkheim este filosofia utilitarista a lui
Herbert Spencer. Acesta a afirmat ca solidaritatea in cadrul diviziunii muncii
este produsa automat de fiecare individ care 1si urmeaza propriul interes in
schimbul economic cu altii. Durkheim a repudiat acest punct de vedere
intrucat a considerat ca prevalenta schimbului contractual presupune deja
un cadru moral prin care este realizat, iar astfel cadrul nu poate fi explicat ca
rezultat al schimbului.
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Un alt autor cu care a avut polemica a fost Auguste Comte. In conceptia
acestuia, solidaritatea sociala intotdeauna si oriunde necesita existenta unui
consens universal puternic sau o unitate a credintei morale. Implicatia
acestui punct de vedere este ca aparitia acestui consens aduce un declin in
ceea ce priveste coeziunea sociald. Aceasta a fost concluzia derivata de
gandirea politica conservatoare, iar Durkheim a considerat ca se pot
descoperi elemente de gandire reactionara in filosofia progresului elaborata
de Comte (Giddens, 1978).

O altd polemica a lui Durkheim a fost legatd de economistii ortodocsi.
Durkheim considera ca acestia gresesc facand portretul diviziunii muncii
doar In termeni economici, cu alte cuvinte, diviziunea muncii ar crea doar
bogdtie si eficientd. Pentru Durkheim, diviziunea muncii serveste unei
functii mai extinse. Ea este principalul mijloc de creare a coeziunii si
solidaritatii din societatea moderna. Pe masura ce diviziunea muncii
avanseaza si rolurile se diferentiaza, oamenii nu mai sunt legati unii de altii
pe baza similaritatilor sau a solidaritdtii mecanice, ci mai degraba ei depind
unii de altii din cauza gusturilor diferite si astfel au nevoie unii de altii pentru
a trdi in bunistare (solidaritate organici). In societitile avansate, drepturile
si obligatiile se dezvoltd in jurul interdependentelor pe care diviziunea
muncii le produce, iar aceste drepturi si obligatii — si nu schimbul si
structura de piata — creeaza coeziune sociala.

In acelasi timp, Durkheim a recunoscut faptul ci integrarea niscuta
din diferentiere este imperfecta. El privea societatea ca pe o serie de organe
care trebuie sa fie Intr-un contact constant unul cu celalalt pentru a functiona
bine corpul social. Daca aceasta nu se iIntampld, apare patologia sau anomia.
Aplicand aceasta la logica societdtilor moderne industriale, Durkheim a
argumentat ca economia s-a dezvoltat mult mai rapid in ultimele doua secole
fatd de dezvoltarea sistemului de norme juridice si sociale. In aceasta stare
de anomie economica, individul si societatea sufera. Neavand modele ferme
despre asteptari sau consecinte, dorintele oamenilor pentru pladcere si
consum devin nelimitate si imposibile de satisfacut. Aparatorii societatii
industriale, precum Saint Simon, credeau Durkheim, nu au remediu pentru
anomie intrucat ei considerd cresterea productiei drept raspunsul la orice.
Teoriile economistilor si socialistilor deopotriva erau fara speranta din cauza
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cd priveau economia ca pe cel mai important aspect al societatii. De fapt,
Durkheim a fost convins ca aici este punctul unde apare problema: faptul ca
economia a devenit ratiunea pe care este intemeiata noua societate. Pentru
el, moralitatea — si nu economia — ar trebui sa fie centrul vietii sociale.
Sugestia lui Durkheim era legatd de corpurile profesionale, organizate in
industrie si comert, care ar putea sa penetreze societatea si ar deveni baza
adevaratelor comunitati prin ritualuri, sarbatori si alte mecanisme de
dezvoltare a solidaritatii (Swedberg si Smelser, 1994).

Acesta este punctul de vedere al intemeietorului sociologiei stiintifice
cu privire la tranzitia de la societatea premoderna la cea moderna, tranzitie
care, de fapt, a fost una dintre cauzele aparitiei sociologiei ca obiect distinct
de studiu stiintific. In final, trebuie mentionat un merit al sociologului
francez, acela de a fi impulsionat prin intermediul revistei Année Sociologique
o serie de studii de sociologie si antropologie economica ale mai tinerilor
colaboratori, printre care pot fi mentionati Mauss, Simiand, Halbwachs si
Bougle. Astfel au apdrut lucrdri remarcabile despre dar, bani, consum si
evolutia salariului.

In acest capitol au fost analizate operele de pionierat in sociologia
economica ale trei dintre titanii gandirii sociale: Marx, Weber si Durkheim.
Dupd cum s-a observat, exista diferente intre punctele lor de vedere, dar
exista si un aspect care se poate deriva din sistemele lor de gandire si care a
persistat in sociologia economica pe intregul secol XX, si anume punctul de
vedere conform caruia viata economica trebuie sa se raporteze la nivel social
si nu la nivel individual. Pe langa interesul egoist al individului la nivelul
vietii economice, se poate mentiona si existenta cooperarii, a prieteniei, a
grupului social, a fenomenului de putere sociald si totodata este discutabil
punctul de vedere legat de situarea economiei in centrul vietii sociale.
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3.1. Cultura si economia in societatea moderna

Teoria si cercetarea sociald au confirmat in urma cu mult timp faptul ca
relatiile economice influenteaza ideile, viziunile asupra lumii si simbolurile.
Faptul ca si reciproca este adevaratd, In sensul cd si cultura modeleaza
institutiile si activitatile economice, este mai putin cunoscut si, ca atare, mai
bogat in implicatii pentru sociologia economica si pentru dezbaterile
interdisciplinare.

Daca prin culturd intelegem cunostintele, valorile si normele
impartdsite de un numar mare de oameni, precum si simbolurile care le
exprimd, iar prin economie, raritate si alegere, atunci aceasta problema a
legaturii dintre economie si cultura apartine stiintelor sociale, in care
simbolurile si raritatea sunt omniprezente.

Cea mai presantd provocare pentru cei care studiaza cultura este
taxonomia, respectiv clasificarea obiectelor de studiu si precizarea granitelor
care le despart. O tipologie clasica distinge aspectele cognitive si expresive
si de evaluare ale culturii, ca de exemplu, convingerile referitoare la lumea
fizica, simbolurile incarcate emotional si orientarile valorice (Parsons si Shils,
1951). Alta tipologie opune cultura ca sursa de strategii si mijloace, culturii,
perceputd ca sursid de valori si scopuri (Swidler, 1985). In sfarsit, o altd
tipologie grupeaza ierarhic, pe categorii, formele de culturd, dintre care
unele considerate ca atare (clasificdri, programe, documente, reprezentari
cognitive) si aflate in raport cu acelea care sunt mai accesibile pe cale logica
(preferinte, atitudini, opinii) (Smelser si Swedberg, 1994).
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Fiecare dintre aceste tipologii isi are utilizarile ei; ele reflecta distinctia
prezentd in lucrdrile de sociologie economica, intre formele constitutive ale
culturii (categorii, documente, conceptii privind actiunea, notiuni de
tehnica) si formele reglatorii ale culturii (norme, valori, obiceiuri). La randul
lor, aceste forme ale culturii corespund celor doud puncte de vedere cu
privire la relatiile dintre culturd si economie. Cei care percep cultura si
comportamentul economic ca fiind reciproc generative au tendinta de a
accentua ideea dupa care cultura oferd categoriile si modurile de intelegere
necesare angajdrii in actiunea economica. Cei care percep comportamentul
economic distinct, din punctul de vedere analitic, de culturd, accentueaza
cdile prin care normele si conventiile constrang urmarirea nestingherita de
cdtre individ a propriului interes. Din prima grupa fac parte indeosebi
antropologii, din cea de-a doua, majoritatea o formeaza economistii.

Nu se poate sustine ca o perspectiva este mai corectd decat cealalta;
elementele culturale, fie cd sunt permisive sau coercitive, sunt utilizate in
functie de ceea ce cercetatorul doreste sa explice.

O alta problema a raportului dintre culturd si economie este de natura
metodologicd. Mai intai doud precizdri: cand se sustine absenta sau prezenta
unui efect cultural asupra unui fenomen economic, trebuie sa se clarifice
intelesul conceptului de culturd. Sunt putine generalizari care se pot extinde
asupra tuturor manifestdrilor culturii. De exemplu, nu existd niciun
argument pentru a crede ca evolutia, uneori chiar fluctuatia normelor de
munca (o componentd a culturii organizationale) intre doud grupuri de
angajati ar avea aceleasi efecte asupra efortului lor in muncd, asa cum ar avea
evolutia in preferinte estetice (o altd componenta a culturii). In al doilea rand,
pentru a sustine un efect cultural (sau absenta lui), trebuie sa se clarifice sfera
fenomenului la care se aplica aceastd ipoteza. Se poate demonstra ca exista
situatii in care cultura produce efect daca evolueazad in interiorul unei
populatii sau in perioade scurte de timp. Atunci cand sociologii sau
antropologii sustin cu tdrie ideea conform careia categoriile actiunii
economice sunt variabile cultural si construite social, ei se pronunta,
asemenea economistilor care cerceteaza firmele private sau societdtile
nationale pe termen mediu sau scurt. Dacd nu se poate identifica o variatie
culturald accentuata in structura si unitatea de timp consideratd, atunci ideea
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dupa care aspectele culturale formeaza o baza legislativa pentru critica unei
explicatii economice s-ar putea valida rar si cu dificultate (Smelser si
Swedberg, 1994).

Ceea ce diferentiaza mult lucrarile contemporane despre cultura si
economie de cele realizate dupa cel de-al doilea rdzboi mondial este ca nu se
preocupa doar de dezvoltarea economicd, ci mai degraba de rolul culturii in
viata economica cotidiana. Ceea ce conteaza pentru sociologii economici
contemporani este ca toate activitatile economice au o dimensiune culturala
- sunt integrate In culturd asa cum sunt integrate in structura sociala.

Una dintre cele mai importante contributii in sociologia economica de
la al doilea rdzboi mondial pana in prezent este cea a lui Pierre Bourdieu,
care include in gandirea sa tema culturii si a economiei. Cateva dintre
conceptele cheie ale sociologiei lui Bourdieu, in special cele de habitus si
capital cultural, sunt foarte folositoare pentru intelegerea relatiei dintre
cultura si economie. Un alt concept util este cel de campuri culturale, cum ar
fi arta si literatura, ideea lui Bourdieu fiind ca interesele joaca un rol ascuns
in cadrul acestor campuri (Swedberg, 2003).

Habitusul sau dispozitia poate fi definit ca o dispozitie durabild a unui
actor care abordeaza realitatea intr-o anumita maniera, fiind influentat de
trecut. Depinzand de habitusul sdau, actorul va organiza practicile si
reprezentdrile sale pe diferite cai. Homo oeconomicus, dimpotrivd, nu are
nici trecut, nici habitus; tot ceea ce face el este mereu nou. In ,Algeria 1960”
Bourdieu descrie habitusul economic ca o dispozitie care orienteaza si
organizeazd practicile economice ale vietii cotidiene — cumparaturile,
economiile si creditul - si totodata reprezentdrile politice, fie ele resemnate
sau revolutionare. Tema cheie In opera lui Bourdieu despre Algeria este ca
habitusul populatiei locale este inca precapitalist si nearticulat la realitatea
capitalista introdusa de puterile coloniale. Rezultatul acestui conflict a fost
deosebit de dureros si dezorganizator pentru algerieni.

Habitusul precapitalist al algerienilor este caracterizat de Bourdieu ca
fiind calitativ diferit de habitusul capitalist. In Algeria precapitalist3,
unitatea economica de baza era grupul de rude si nu familia nucleara,
precum in capitalism. Proprietatea era adesea sub forma colectiva, iar cat de
mult contribuia fiecare membru la venitul gospodariei nu era cunoscut. A te
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integra intr-un grup si a nu sta in afara lui era o norma in multe societati
taranesti. In general, argumenteaza Bourdieu, multe activitati care au loc in
aceastd economie ascund faptul ca interesele economice conteaza. Relatia
dintre munca si productivitate nu era nici cunoscutd, nici urmarita. Darurile
erau comune, iar schimbul de daruri era un schimb in care agentii se
strdduiau sd ascunda adevaratul obiectiv al schimbului.

O diferentd importanta dintre habitusul economic al algerienilor si
habitusul rational al oamenilor care trdiesc intr-o societate capitalista are
de-a face cu conceptul de timp. Un exemplu il implicd atitudinea fata de
munca: in conformitate cu traditia In Algeria, un om care se respecta trebuie
intotdeauna sa para ocupat. Un alt exemplu de atitudine precapitalista
referitoare la timp este legat de bani. Banii sunt vazuti ca ceva foarte abstract
si inferior fatd de marfa cumpdrata. Cand recolta e foarte bund, noteaza
Bourdieu, tdranul mai degraba retine recolta pentru consumul viitor decat
sd investeascd. Banii sunt imprumutati doar la prieteni sau rude; timpul
pentru restituirea Imprumutului e vag; ideea de rata a dobanzii este
recunoscutd (interesul Insemnand ca cineva trebuie sa pldteasca pentru
utilizarea resurselor pe o perioadd de timp, in conformitate cu o scala exacta).

O ratiune pentru care algerienilor le este greu sa 1si adapteze habitusul
precapitalist conditiilor noi capitaliste este faptul cd sistemul capitalist nu s-a
dezvoltat organic in societatea algeriana, ci a fost impus fortat de puterile
coloniale. O alta ratiune are de-a face cu conditiile economice ale populatiei
algeriene; la acest punct, Bourdieu criticd tendinta stiintelor sociale de a privi
schimbarea culturala in termeni foarte abstracti si de a nu tine cont de faptul
cd este intotdeauna ancoratd in realitatea economica.

Daca este luatd in considerare situatia economicd a populatiei
algeriene, devine clar faptul cd, pana ce muncitorii nu ajung la un anumit
nivel al venitului, ei sunt incapabili sa gandeasca si sa calculeze in termeni
rationali, asa cum procedeaza oamenii din societatea capitalista. La un
anumit nivel, la care algerienii se simt siguri si au o atitudine rationald fata
de viitor, ei decid ih mod obisnuit sa aiba mai putini copii si sa aibd o
perspectivd mai realistd. Algerienii sdraci, pe de altd parte, continua sa aiba
familii numeroase si sunt foarte nerealistici cu privire la viitor. Realitatea
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sociald si economicd, afirma Bourdieu, ii impinge Inspre un traditionalism
fortat.

A doua mare contributie la analiza rolului culturii in economie este
notiunea de capital cultural. Acest concept isi are originea in cercetarea
realizata de Bourdieu si Jean-Claude Passeron despre sistemul educational
din Franta anilor 1960. Incercand si determine rolul jucat de educatie in
reproducerea structurii de clasd, cei doi sociologi francezi au ajuns la
concluzia ca lipsea din analiza un element crucial - si cd acesta are de-a face
cu mostenirea culturald pe care studentii o primesc din familia de origine.
Ceea ce, de regula, este explicat prin referire la talent sau abilitate, au
concluzionat ei, poate fi mai bine inteles ca rezultat al unei capacitati
culturale pe care unii studenti au primit-o de la parinti, ca parte a unei ,bune
cresteri” in cadrul familiei.

Notiunea de capital uman, dezvoltatd in economia contemporana de
Gary Becker si altii, este criticatd de Bourdieu pe baza faptului cd nu tine cont
de ceea ce se intampla in familie. ,De la bun Inceput, o definitie a capitalului
uman, in ciuda conotatiilor sale umaniste, nu se indeparteaza de economism
si ignord, intre altele, faptul ca produsul scolastic al actiunii educationale
depinde de capitalul cultural investit anterior de catre familie” (Swedberg,
2003). Doar faptul ca rolul capitalului cultural in sistemul scolar nu este
inteles il face sa fie mai putin eficient, remarcd Bourdieu.

In conformitate cu tipologia introdusa de Bourdieu la cativa ani dupa
acest studiu despre educatie, se poate distinge intre trei stdri ale capitalului
cultural: ,starea intrupatd”, ,starea obiectivata” si , starea institutionalizata”.
Prima dintre aceste stdri — starea intrupata — este cea care a fost utilizata de
Bourdieu si Passeron in cercetarea lor despre educatie si inseamna cultura in
sensul de bund crestere. Nici nu existd un substitut pentru anii necesari
dezvoltdrii unei personalitati cultivate, afirma Bourdieu. Aceasta versiune a
capitalului cultural a avut un anumit impact asupra cercetarilor in zona
stratificarii sociale, atat in Statele Unite, cat si in Europa (Swedberg, 2003).

Capitalul cultural in starea sa obiectivatd include elemente precum
picturile, sculpturile si monumentele. Intrucat oricine cu suficienti bani
poate cumpdra aceste tipuri de obiecte, ,a si le insusi simbolic” este o alta
problema, si pentru aceasta capitalul cultural este necesar. Capitalul cultural

45



CAPITOLUL 3. Cultura, increderea si consumul

in starea institutionalizata se referd in special la gradele academice. Desi un
autodidact poate avea la fel de multe cunostinte precum cineva cu un grad
academig, 1i lipseste un titlu sau un alt semn oficial pentru cunostintele sale.
Aceste semne sunt utilizate si pentru determinarea salariilor, un fapt care
conduce la o alta tema in teoria lui Bourdieu despre capitaluri, in special
acele tipuri de capital care pot fi convertite in altele, incluzand si capitalul
financiar. Aceasta se intampld nu doar pentru capitalul cultural, dar si
pentru capitalul social (conexiunile) si pentru capitalul simbolic (capitalul
care nu recunoaste cd este capital).

Bourdieu a realizat, de asemenea, numeroase studii despre campurile
culturale, care toate se refera la economic. Ceea ce este mai fascinant cu
privire la studiile din aceastd perspectiva nu este faptul ca au multe de spus
despre dimensiunea economica a fenomenelor culturale. Este mai degraba
teza lui Bourdieu ca ceea ce este distinctiv cu privire la cultura inaltd este
ideologia sa de a fi dezinteresata, de a se descrie pe sine ca fiind ,anti-
economie”. Arta si literatura tind sa se prezinte ca foarte strdine de aceste
domenii profane ca banii si profitul, constituind propriul domeniu separat
al realitatii, care are putin de a face cu luptele sordide din societate. Accentul
pe valoarea elevatd a artei si literaturii este complementar ideologiei
artistului individual ca si creator suprem — la care sociologul francez se refera
ca la o ideologie carismatica.

In realitate, oricum, lumea inaltei culturi este dezinteresati doar in
aparentd. Este la fel de mult condusa de interes si luptele de interese precum
restul lumii sociale, dar ceea ce conduce in principal aceasta lume este non-
interesul economic legat de intrebari precum: Ce trebuie considerat prin
literatura? Cine este cel mai bun autor? Greseala de a nu vedea in orice
interes din lume altceva decat interesul economic, noteaza Bourdieu, este
ceva pe care noi o datoram economistilor; si aceastd cale de a vedea lucrurile
poate conduce la eroarea corespunzatoare incercdrii de a reduce esenta artei
la economie, ca in materialismul vulgar.

Lupta pentru interese noneconomice, afirma Bourdieu, poate fi la fel
de feroce precum lupta pentru bunurile economice, uneori chiar mai rea.
Este, de asemenea, faptul ca ,lumea economica rdsturnatd”, asa cum
Bourdieu denumeste lumea inaltei culturi, nu produce decat un mic profit
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sau venit unor anumiti actori — dar numai cu conditia ca ideologia anti-
economica sa fie onoratd de participanti. Asa cum economia precapitalistad
pare sd se bazeze pe onoare, generozitate si respectul pentru rudenie, inalta
culturad ascunde faptul cd resursele si profiturile sale sunt distribuite intr-o
manierd predictibild, structurala si exploatatoare. Din nou, cu alte cuvinte,
ne gasim intr-o lume ciudatd a capitalului simbolic, sau a capitalului care se
prezinta pe sine prin lipsa de interes pentru resursele economice — si care
distribuie aceste resurse in mod precis pe baza prezentarii unei lipse de
interes pentru domeniul economic (Swedberg, 2003).

Ideile lui Pierre Bourdieu despre economie si cultura au avut un
impact redus asupra sociologiei economice din Statele Unite. Noua
sociologie economicd a fost profund influentatd de teoria organizatiei si
analiza de retea, acestea fiind fie indiferente la cultura (teoria organizatiei),
fie ostile (teoria retelelor sociale). Teoria organizatiei nu a luat in calcul
conceptul de cultura cu exceptia celei de cultura a organizatiei. Autorii care
au studiat retelele au considerat cd teoria culturii este mult prea imprecisa
pentru a analiza fenomenele economice. Critica utilizarii perspectivei
culturale are o mare legatura cu identificarea culturii cu lucrdrile lui Parsons,
dar si cu neglijarea generala a valorilor, structurilor de semnificatie si acelasi
lucru se poate spune despre cercetdtorii care au abordat analiza de retea. Un
caz In acest sens este cel al influentei opere a lui Mark Granovetter, chiar
daca mai recent (2000), Granovetter a declarat ca a devenit mai interesat de
dimensiunea culturald a fenomenelor economice. El Insa nu a renuntat la
critica principala a perspectivei culturale, care e prea generald pentru a
produce explicatii precise. Este nepotrivit, crede Granovetter, sd dam primat
cauzal acelor concepte abstracte precum ideile, valorile, armoniile mentale
sau hartile cognitive (Swedberg, 2003). Abordarea culturald reprezinta o
forma a unui concept supra-socializat de tip uman de analiza si este, de
asemenea, aproape de a deveni circular, intrucat credintele sunt utilizate
pentru a explica comportamentul, iar ultimul concept este uneori derivat din
primul. Comparativ cu explicatiile exacte ale analizei de retea, explicatiile
culturale sunt prea imprecise. Asupra acestei chestiuni sunt de acord si
Hamilton si Biggart, care au aratat ca religia confucianistd nu poate explica
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progresele economice din Taiwan, Coreea de Sud si Japonia, intrucat aceste
tari au structuri industriale foarte diferite.

Pozitia analizei de retea a fost insa criticata de Viviana Zelizer, care a
argumentat cd neglijarea culturii 1i poate conduce pe sociologii vietii
economice la neluarea in considerare a unui numdr mare de probleme
economice si, mai general, sd reproduca tipul de analiza unidimensionala
caracteristic teoriei economice ortodoxe. Valorile si structurile de
semnificatie sunt centrale in constituirea fenomenelor economice, apreciaza
Viviana Zelizer (Swedberg, 2003).

Paul DiMaggio are o pozitie diferita de cea exprimata de Zelizer,
sugerand cai de imbunatatire a perspectivei culturale si afirmand cd actiunea
economica trebuie Inteleasd ca integrata in cultura tot asa cum este integrata
in retele. DiMaggio este mai interesat decat Zelizer de abandonarea viziunii
de cultura in sensul de valori si inlocuirea acesteia cu un punct de vedere
mai apropiat de cel al psihologiei sociale.

3.2. increderea si cultura

S-a discutat pana la acest punct mai mult despre diferite pozitii teoretice cu
privire la rolul culturii in sociologia economica, dar trebuie afirmat ca exista
o serie de studii empirice despre economie si culturd care trebuie aduse in
discutie. Vom analiza in continuare conceptul de incredere, care este strans
legat de conceptul de cultura. Ceea ce se gaseste in studiile empirice este o
incercare de a privi inspre rolul valorilor in diferite fenomene economice si
mai putin de a lua in considerare punctul de vedere al actorului. De exemplu,
Mitchell Abolafia a investigat lumea comerciantilor din diferite piete sigure,
iar Zelizer a ardtat faptul ca oamenii adesea marcheaza banii, aceasta
depinzand de scopul pentru care ii folosesc.

In alte doua studii, Zelizer a investigat rolul valorilor in viata
economica — schimbarea atitudinii fata de asigurarile de viata si fata de copii
ca bunuri economice. Cand asigurarile de viata au fost introduse in Statele
Unite, rezistenta initiald a fost puternicd, Intrucat oamenii au simtit cd viata
umand nu poate fi evaluata in termeni monetari. Nu era nevoie de asigurarile
de viatd, din moment ce vecinii si rudele se ajutau reciproc in vremuri
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dificile. Ceea ce a dus la acceptarea asigurdrilor de viata a fost faptul ca
acestea au fost inconjurate de o aurd de sacralitate, devenind parte a unui
proces care ajuta familia sa se descurce mai usor daca unul dintre membri
moare. A fost important si faptul cd oamenii nu se puteau baza pe vecini si
rude in cazuri de boala.

Intr-o maniers similars, Zelizer demonstreazi ci in secolul al XIX-lea
copiii erau valorizati in Statele Unite ale Americii in termeni economici. Tot
mai mult, pe mdsura trecerii timpului, copiii au fost exclusi din noua
economie industriala. A aparut o schimbare de atitudine de la valorizarea
copiilor in termeni economici, la o valorizare In termeni emotionali
(Swedberg, 2003).

Desi Zelizer, Di Maggio, Granovetter si alte personalitdti importante
din sociologia economica contemporana ar fi cu totii de acord ca ar trebui sa
existe un loc atat pentru structura sociala, cat si pentru cultura in analiza,
aceastd idee a fost pusd sub semnul intrebarii de noul institutionalism in
teoria organizatiilor, in special de John Meyer. in conformitate cu aceasti
abordare, conceptele de stat, corporatie, actor si altele pot fi intelese drept
constructii sociale cu un specific foarte diferit, constructie numita cultura
occidentald. In sociologia economics, Frank Dobbin a explorat aceasti
pozitie intr-o lucrare teoretica (1994), precum si in studiul Forging Industrial
Policy (Progresul politicii industriale). Avantajele utilizarii conceptului larg
de culturd sunt ca el poate fi inclus in foarte multe analize. Dobbin a elaborat
o serie de idei importante si interesante prin conturarea acestei perspective.

Fara indoiald, rolul increderii in viata economica tine de o discutie
despre cultura. Increderea reprezintd o valoare distincts, in sensul ci este
inalt valorizata de indivizi atat in viata economica, cat si in alte sfere ale vietii
sociale. Oamenii care nu sunt de incredere si societdtile unde lipsa de
incredere prevaleaza sunt privite in termeni negativi. Absenta increderii, s-a
aratat in mai multe studii, are un impact negativ asupra vietii economice.
Astfel, economistul american Francis Fukuyama a demonstrat in
binecunoscuta sa lucrare Trust (1995), folosind o serie de exemple, ca lipsa
increderii a dus la contraperformante economice, in vreme ce comunitatile
bazate pe incredere au experimentat consecinte benefice pe termen lung.
Fukuyama considera ca societati precum Statele Unite, Japonia si Germania
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au In comun aceasta solidaritate a comunitatilor economice si ca increderea
intre oameni care transcede granitele vietii de familie a dus la emergenta
marilor corporatii si a managementului profesionist. Dimpotriva, societati
precum China, Hong Kong, Taiwan, Italia sau Franta sunt exemple negative
din punctul de vedere al increderii intre oameni, iar majoritatea firmelor
poartd amprenta familismului. Acest familism duce de multe ori, crede
Fukuyama, la falimente ale unor afaceri. Acest familism economic este
cauzat tocmai de absenta increderii in strdini (Fukuyama, 2001).

Pentru Granovetter, increderea si comportamentul demn de incredere
sunt resurse importante pentru orice economie, in principal pentru ca ii
determind pe oameni sd coopereze si sa se comporte unul fatd de altul mai
bine decat ar prezice-o logica interesului personal. La intrebarea ce este
increderea, raspunsul lui Granovetter este cd reprezintd convingerea cd o
persoana cu care ai putea interactiona nu iti va provoca rau, chiar daca are
posibilitatea sa o facd. Pentru Granovetter, existd mai multe surse ale
increderii, cum ar fi: increderea bazatda pe cunoasterea sau calculul
intereselor celuilalt, increderea bazata pe relatii personale, increderea bazata
pe apartenenta la grupuri sau retele, increderea bazatd pe aranjamente
institutionale si increderea bazatd pe norme (Granovetter, 2022).

Granovetter considerd cd nu este un accident faptul cd atat de multe
legdturi care integreaza structuri economice mari in intreaga lume sunt cele
de rudenie si ca indivizii fac eforturi considerabile pentru a pastra acest tip
de afaceri de familie, In ciuda opiniei economistilor si jurnalistilor de
business conform cdreia familia reprezinta o piedica pentru cresterea si
sporirea afacerilor, o opinie bazatd pe teoria modernizarii de la mijlocul
secolului XX si pe argumentele neoclasice. Supravietuirea modelului de
afaceri de familie, crede sociologul american, se bazeaza pe nivelurile de
incredere mai ridicate existente in cadrul familiillor, comparativ cu
increderea mai scazutd ce se manifesta in cazul unor relatii intre persoane
care nu se inrudesc (Granovetter, 2022).

Facand o incursiune in zona clasicilor sociologiei economice, trebuie
mentionat faptul ca Georg Simmel a afirmat ca tranzactia monetara este
cladita pe incredere — increderea cd cineva va accepta banii pe care tu i-ai
primit ca platd. In conformitate cu Weber, increderea intr-o societate

50



Sociologia vietii economice

dominata de prezicdtori, precum China antica, tinde sa fie personalistd si
restransa ca loc, in vreme ce increderea protestantului ascet este universala
ca loc si impersonald ca naturd. Durkheim are mai putin de spus despre
incredere decat Simmel sau Weber, dar conceptul de incredere poate fi direct
legat de cel de anomie. Acolo unde nu existd legaturi obisnuite intre oameni,
ei tind sa nu aiba incredere unii in altii.

Alti autori sunt, de asemenea, de acord cu faptul cd, in lipsa unei
increderi impersonale impartdsite de majoritatea membrilor unei societati,
este dificil sa se realizeze o crestere economica (Banfield: 1958, Geertz: 1963).
Pare a fi clar ca tribunalele si institutiile precum Comisia pentru Securitate si
Schimburi joacd un rol cheie in sustinerea increderii economice. Existd, de
asemenea, cateva institutii, precum informatia despre oferta de credit,
evaludrile de credit si altele, care 1i ajuta pe oamenii de afaceri sa aiba
incredere unii in altii — ceea ce uneori este denumit prin incredere
impersonald. Evenimente recente din economia americana au aratat ca
sistemele contabile sunt considerate ca industrii producdtoare de incredere
(Swedberg, 2003).

Daca economistii privesc increderea in termeni utilitaristi — functia sa
de important liant al sistemului social, care are un pret precum orice marfa
- sociologii, dimpotrivd, accentueaza ideea cd increderea are o calitate
independentd, care o face ireductibila la calcule si la realizarea profitului
(Granovetter: 1992; Williamson: 1996). Viziunea lui Coleman despre
incredere ca mizi a viitorului se situeaz intre aceste doud pozitii. In sfarsit,
s-a argumentat cd increderea si emotiile sunt puternic interconectate in viata
economicd, In special in tranzactii care privesc viitorul, asa cum sunt cele mai
multe tranzactii financiare.

-

3.3. Cultura materiala si consumul

Pasul de la culturd la consum este mic. Inainte de a face acest pas, trebuie
notat faptul ca sociologia consumului s-a dezvoltat independent de
sociologia economica — si ca acest fapt trebuie sa se schimbe dacd se doreste
ca sociologia economica sd acopere toate aspectele majore ale vietii
economice. Se poate discuta despre perspectiva sociologiei economice din
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care trebuie sd se abordeze problema consumului. Este posibil sa se analizeze
consumul punandu-se accent pe rolul sdu in procesul economic, care
urmeazd productiei si distributiei. Consumul se poate aborda, de asemenea,
din perspectiva pietei economice. Se poate lua in considerare emergenta si
evolutia pietelor de consumatori. Consumul are o dimensiune politicd si una
juridica. Aplicand taxele si obligatiile de import, statul a incercat adesea sa
limiteze consumul. Legile contra consumului de lux sunt prezente in istorie
(Swedberg, 2003).

Dar se poate discuta despre consum ca parte a culturii sau, mai precis,
a temei economie si cultura. Conceptul de culturd poate ilumina faptul ca
fenomene precum: cumpdrarea, vanzarea si consumul pot fi mai bine
intelese daca semnificatia lor este luatd in calcul. Faptul ca acest lucru se
intampld In sociologia contemporana a consumului reprezintd un aspect
pozitiv si o replicdA pentru critica antropologilor cu privire la
unidimensionalitatea viziunii sociologilor si economistilor despre consum
(Swedberg, 2003).

Exista totodata o tendintd in studiile contemporane despre consum de
a exagera rolul semnificatiei si de a prezenta consumul intr-o maniera
nemateriald si dezinteresatd. Acesta este cazul postmodernistilor care
argumenteaza faptul ca trdim intr-un nou tip de societate — societatea
consumatorului — unde oamenii consuma semne si semnificatii mai degraba
decat obiecte concrete (Baudrillard, 2008).

Baudrillard, un autor francez oarecum atipic, greu de catalogat in vreo
zona a cunoasterii — filosofie, istorie sau sociologie —, a scris o lucrare critica
despre societatea de consum. El face parte dintr-o zond impresionantd de
scrieri critice care il situeaza alaturi de nume precum Adorno, Benjamin,
Heidegger sau Habermas. Un punct important al lucrarii sale este critica
abordarii economice, a societatii abundentei, facand trimitere la economistul
american John Kenneth Galbraith. Economistul american sustinea ipoteza
cd, odatd cu cresterea economica postbelicd, societatea va avansa cdtre o tot
mai mare democratizare si egalitate, iar sdracia va insemna o ramanere in
afara sistemului industrial. Pentru Baudrillard, nu a existat si nu exista o
societate a abundentei, cum nu existd nici o societate a saraciei, pentru ca
orice societate, oricare ar fi ea si oricare ar fi volumul de bunuri produse sau
de bogatie disponibila, se articuleaza pe un excedent structural si pe o
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penurie structurala. Ceea ce defineste bogatia unei societdti si, In acelasi
timp, structura sa sociala este aceasta prelevare de lux, de vreme ce ea este
mereu apanajul unei minoritati privilegiate si are ca functie tocmai
reproducerea privilegiului de casta sau de clasa. Pe plan sociologic, nu exista
echilibru. Echilibrul este fantasma ideala a economistilor, care contrazice
organizarea socialda recunoscutd peste tot. Orice societate produce
diferentiere, discriminare sociala.

In concluzie, consumul este o institutie sociald care apartine clasei
sociale, ca si scoala. Nu este vorba doar de inegalitatea in fata obiectelor care
au semnificatie economica — nu toti poseda aceleasi obiecte —, tot asa cum si
sansele de instruire sunt inegale (Baudrillard, 2008).

Cu toate ca analiza postmodernista poate fi creditatda cu imaginatie
teoretica si talent, acest tip de analiza pierde anumite fapte cruciale despre
consum: faptul ca elementul consum este legat in mod vital de productie, ca
el este ancorat in relatii sociale concrete si, nu in ultimul rand, ca forta
conducatoare a consumului este interesul individual, adesea incurajat si
conturat de interesul pentru profit. Eroarea opusa o face analiza
productionistd, care are tendinta exclusivistd de a izola consumul si de a
privi doar spre productie. Este evident ca nu existd consum fara productie
(Swedberg, 2003).

Consumul este mai mult decat un joc semiotic de semnificatii, fiind
ancorat Intr-un sistem de relatii sociale care nu implica doar cumpdratorul si
vanzatorul, ci si familia cumparatorului, rudele, perechea, colegii de munca
si relatiile de clasa, dacd privim aspectul intr-o dimensiune
macrosociologica. Faptul ca interesul individual conduce consumul e
evident din faptul cd trupul uman nu poate trdi fara hrana. Studiile istorice
ale consumului de hrana, precum si studiile contemporane despre acelasi
fenomen, ar trebui sa fie parte a sociologiei consumului.

Nu doar interesele materiale, dar si cele ideale il conduc pe individ si-1
fac sa consume diverse produse. Faptul ca exista un interes pentru profit in
ceea ce priveste consumul este evident; si asta ajuta la explicarea unui
fenomen precum reclama.

Incercarea de analizé a consumului cu ajutorul conceptului de interes
are o veche traditie, care incepe cu lucrarea lui Adam Smith, Avutia
natiunilor. In aceasta lucrare apare un pasaj care este relevant chiar si pentru
contemporaneitate. Astfel, crede economistul scotian: ,Consumul este
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singurul scop al productiei; interesul producadtorului ar trebui sa fie
indreptat inspre satisfacerea consumatorului... Intr-un sistem mercantil,
interesul consumatorului este aproape constant sacrificat pentru interesul
producatorului; pare sa se considere productia si nu consumul scopul ultim
si obiectul industriei si comertului.” (Smith, 1976).

Lucrdrile clasice de sociologia consumului au ceva mai mult de spus
despre consum, chiar daca ar fi gresit sa afirmam ca acesta este subiectul de
care sunt cel mai mult interesate. De pildd, Marx acorda un loc mai degraba
marginal consumului. Referinta pe care o face acesta este legatd de
,fetisismul marfurilor”, o expresie care se refera la faptul ca omul, in
societatea capitalistd, nu vede o conexiune intre bunurile de consum din
magazine si procesul de exploatare prin care bunurile respective sunt
produse si la care participd. Sugestia lui Marx este ca forta de munca, la fel
ca si alte marfuri, este consumata in procesul de productie si ca acest tip de
consum (consumul productiv) difera de consumul ce are loc odatd ce
muncitorul a primit salariul (consumul individual).

Weber opereaza cu un alt concept de clasa decat Marx — unul care este
conectat exclusiv cu cel de productie si care este opus celui de status, in
conformitate cu bine-cunoscutul pasaj din Economie si societate, legat de
consum si stilul de viata. Oamenii dintr-o clasa sociala vor tinde, in mod
obisnuit, sa limiteze competitia si sa dezvolte grupuri de status; daca au
succes In aceasta actiune, se vor naste modele economice irationale de
consum.

Georg Simmel analizeazd consumul in mai multe locuri in opera sa,
precum in articolul sau despre Expozitia Internationala de la Berlin sau in
Filosofia banilor. Cel mai citat studiu al sau este ,Moda”. in conformitate cu
Simmel, moda este esentialmente un produs al distinctiei de clasa. Incepe in
cadrul clasei superioare si este imitata de clasele de jos, pana ce moare, iar
intreg ciclul este reluat.

Ideile lui Simmel sunt in opozitie cu cele ale lui Thorstein Veblen, din
cunoscuta sa lucrare despre consum, The Theory of the Leisure Class (Teoria
clasei consumeriste). Teza sa despre consumul ostentativ (sau vizibil sau
izbitor), conform careia afisarea hainelor si lucrurilor scumpe este legata de
onoare, in vreme ce lipsa de consum devine un semn de inferioritate si lipsa
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de merit, a fost mult criticatd de sociologia contemporand, in special de
Thomas Adorno.

Trebuie mentionat ca influenta lui Thorstein Veblen a crescut in
perioada contemporand, intrucat consumul ostentativ anticipeaza cresterea
importantei consumului in societatea americana, precum si a interesului in
zona sociologiei consumului. Este foarte interesant de subliniat ca, inainte de
a da prea mult credit lui Veblen ca teoretician al consumului, trebuie
mentionat cd vasta sa opera este dedicatda In mult mai mare masura analizei
productiei (Ritzer, 2001).

Teoria clasei ostentative este sensibila la spatiu si timp. Cartea a fost
scrisda In 1899, in Vestul Mijlociu al Statelor Unite, un spatiu la acea vreme
mai degraba rural si protestant, inainte de epoca consumului de masa, a
reclamei de masa si a mass-media de masd, inainte de aparitia cardurilor de
credit si a mall-urilor.

Pentru Veblen, consumul ostentativ este definit ca si consum
neproductiv al bunurilor. Semnificatia consumului ostentativ este derivata
din discutia lui Veblen despre consumul neproductiv al timpului. Elementul
risipei este comun atat consumului ostentativ, cat si petrecerii timpului liber.
Veblen considerd ca atat consumul ostentativ, cat si petrecerea timpului liber
se conformeaza canonului fundamental al risipei ostentative, conform
cdruia, pentru ca o cheltuiald sa fie reputabild, ea trebuie sa fie risipitoare.
Pentru a participa la risipa ostentativd, cineva trebuie sd aibd o orientare spre
afaceri (pecuniard). Clasa orientatd spre loisir reprezintd clasa care are
mijloacele de a se angaja atat In consumul ostentativ, cat si In petrecerea
ostentativd a timpului liber. Este clasa orientata inspre risipa banilor si
timpului (Ritzer, 2001).

Teoria consumului a lui Veblen este o teorie bazata pe notiunea de
clasa sociald, intrucat descrie stratul superior, clasa afaceriald care seteaza
standardele reputabilitatii sau codul consumului pentru toate celelalte clase
sociale. Clasele inferioare trebuie sd se conformeze codului acceptat si sa
ramana pasive, in vreme ce elita determind schema de viatd pe care
comunitatea o va accepta ca decenta si onorabila (Ritzer, 2001).

In finalul analizei teoriilor despre consum, vom face referire la o
remarcabild lucrare apartinand ilustrului sociolog francez Pierre Bourdieu.
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Lucrarea sa Distinctia. O criticd sociald a judecitii gustului a apdrut in 1979.
Cateva calitati fac din aceastd carte o capodopera a sociologiei. Una dintre
ele este introducerea conceptului de gust in sociologia consumului. La fel
precum Kant, Bourdieu argumenteaza ca obiectul consumului nu este lucrul
in sine; pentru a fi un obiect de consum, trebuie sa se tind cont si de ceea ce
consumatorul insusi aduce obiectului. In conformitate cu Bourdieu,
obiectele, chiar si produsele industriale, nu sunt obiecte in sensul obisnuit al
cuvantului, fiind independente de interesele si gusturile celor care le percep
si nu pot impune o auto-evidenta universalului, semnificatiei unanim
aprobate (Swedberg, 2003).

A doua mare contributie a lui Bourdieu din aceastd lucrare este de a se
fi indepartat de acest punct de vedere — la fel precum Hegel si Marx, de
idealismul anistoric al lui Kant — cu ajutorul argumentului cd actul
consumului trebuie plasat intr-un context mai larg, care include productia,
precum si clasa sociald, pentru a-1 explica.

Modul conventional de intelegere a gustului, crede Bourdieu, este
legat de ideea de capacitate de judecare esteticd in zone precum muzica, arta,
literatura. Desi rar este explicit, se intelege ca gustul poate fi gasit doar la
nivelul elitei, lipsind in schimb celor din clasele sociale inferioare. Bourdieu
afirma ca este imperativ sa ne indepartam de acest concept si sd-1 inlocuim cu
unul de natura sociologica. Sociologul francez extinde conceptul de gust de la
unul care include doar consumul estetic la cel care include consumul obisnuit,
cu alte cuvinte, cele referitoare la haine, mobila si hrana. El extinde, de
asemenea, conceptul de gust la toate clasele sociale si arata cd ceea ce constituie
bun gust este, in mare masura, un element al luptei de dominatie din societate.
Gustul n-are nimic de-a face, In gandirea lui Bourdieu, cu viziunea
dezinteresata despre viatd sau cu valoarea nematerializata, mai general.

In termeni teoretici, Bourdieu argumenteaza ca gustul (in sensul siu
sociologic) poate fi inteles ca unul dintre numeroasele mecanisme sociale
prin care habitusul unei persoane opereaza. Spre deosebire de economisti, el
insista asupra faptului cd nici un consumator nu abordeaza marfurile ca si
cum le-ar intalni pentru prima oard. Consumatorul poate face o alegere
libera, dar se va informa despre trecut. Mai precis, schema teoretica prin care
Bourdieu opereaza in Distinctia poate fi descrisa astfel: habitusul oricarui
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individ este conturat, la nivel general, nu doar de clasa de care apartine un
individ, dar si de relatia clasei respective cu celelalte clase. Habitusul unui
individ influenteaza modul in care acesta actioneaza prin diferite mecanisme
specifice, precum schemele de clasificare si gust. Dacd multi oameni
consuma aceeasi marfd, se naste un stil de viata; un stil de viata poate fi
descris ca un sistem de gusturi. Gusturile opereaza, dupa Bourdieu, ca un
mecanism important si in mare masurd inconstient in reproducerea societatii
de clasd, aproximativ la fel ca educatia (Swedberg, 2003).

Bourdieu descrie Distinctia intr-un stil ,francez,,, atat ca si concepte
utilizate In domeniu, cat si ca abordare. Talentul si imaginatia lui Bourdieu
fac din acest studiu o lucrare unica la nivel international. Remarcabila este
partea din lucrare unde Bourdieu se refera la habitusurile alimentare ale
clasei muncitoare din Franta. In conformitate cu Bourdieu, muncitorii
francezi privesc corpul barbatului ca un fel de ,forta, mare si puternica, cu
nevoie imperative brutale”, barbatul din clasa muncitoare preferand carnea
si carnatii in locul hranei ,femeiesti,,, cu alte cuvinte peste si legume.

In ultimele decenii au aparut numeroase studii despre consum si au
fost urmarite multe teme. Acestea includ rolul stilului de viata In consum
(opus aborddrii legate de comportamentul de clasd), utilizarea creditului
comercial (incluzand cartile de credit) si globalizarea numelor marcilor
inregistrate (Swedberg, 2003).

Studiile despre consum constituie un domeniu foarte dinamic, dar care
se imparte in directii foarte diferite. Teoria societdtii consumatorului,
incluzand postmodernismul, este un domeniu autonom, reflectand asupra
pretinsei autonomii a consumului in viata sociald. Din punctul de vedere al
sociologiei economice, pe de alta parte, consumul poate avea o anumita
autonomie, dar el reprezinta o parte a unui proces socio-economic mai larg
si are nevoie de a fi legat teoretic nu doar de productie si distributie, dar si
de alte elemente precum economiile sau creditul.
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- . .

4.1. Abordarea sociologica si economica a banilor

T

Studiul banilor, bancilor si finantelor este considerat de cei mai multi autori
in domeniul stiintelor sociale ca fiind domeniul predilect al economistilor.
Insa exista o traditie sociologica in aceastd directie. Astfel, Marx, Weber si
Simmel au scris lucrdri importante despre bani. Cu toate cd problemelor
financiare li s-a acordat o atentie redusa pentru cateva decenii dupa Weber
si Simmel, aceasta situatie s-a schimbat semnificativ in ultimii cincizeci de
ani. Incepand cu anii 1970, sociologii au produs o serie crescitoare de teorii
si cercetari legate de bani, banci si finante.

Punctele de vedere economice si sociologice au multe similitudini si nu
sunt In mod necesar incompatibile. Diferentele sunt mai degraba legate de
accent. Existd trei cdi prin care abordarea sociologica a banilor, bancilor si
finantelor difera de economia politica conventionala. Astfel, sociologii
accentueazd integrarea culturala a banilor si operatiunilor monetare. Pe de
altd parte, sociologii se ocupa de eficienta retelelor economice asupra
deciziilor economice. In al treilea rand, sociologii sunt interesati de cile prin
care puterea politica si sociald influenteaza atat actiunea economicd, cat si
caracterul institutiilor economice (Swedberg si Smelser, 1994).

Controversa dintre teoriile economice asupra banilor a avut multa
vreme drept motiv principal intrebarea daca banii joaca pe drept cuvant un
rol semnificativ in lucrdrile economice. Doud dintre abordarile analizei
monetare, derivate din economia clasicd si neoclasicd, incep cu un model tip
barter al economiei, care implica faptul cd banii sunt neutri. Existd doua
feluri de neutralitate, logica si politica, care trebuie net separate. Notiunea
de neutralitate logicd sugereaza ca atunci cand economia se afld intr-o stare
de echilibru, banii mediaza pur si simplu productia si schimbul de bunuri,
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fard nicio diferenta intrinseca fata de variabilele economice reale. Conceptul
de neutralitate politica sugereaza cd banii pot exprima inegalitati in privinta
bogdtiei si a puterii, dar nu le pot niciodata genera (Dodd, 2002).

Banii nu pot fi considerati la modul serios decat in lumea logicii
economiei. In acesti termeni, functia primard a banilor este inlesnirea
productiei si schimbului de bunuri fara constrangerile spatiale si temporale
ale sistemului barter. in economia clasici si neoclasici este folosit un model
de schimb barter pentru explicarea modului in care sunt produse si
distribuite bunurile de larg consum intre producatorii independenti din
cadrul unei retele economice constand dintr-o diviziune a muncii. Banii joaca
un rol de mediator in cadrul acestor retele. Diferenta dintre schimbul in
natura si schimbul monetar se refera mai degraba la un aspect cantitativ
decat la unul calitativ. Banii ajutd ca producerea si schimbul bunurilor sa se
efectueze mai eficient si mai extensiv. Insi viata economici se desfisoari la

fel de bine atat cu bani, cat si fara ei. Banii, in acest sens logic, sunt neutri.

4.2. Banii in conceptia lui Adam Smith

Atat In economia clasica, cat si In cea neoclasicd, aparitia banilor din punct
de vedere istoric este justificatd de utilitatea lor practica si de superioritatea
lor tehnica fata de schimbul in natura. Adam Smith observa ca inconvenienta
aducerii la un numitor comun a cerintelor prin intermediul trocului duce la
apelarea la masura rationald a utilizarii unei marfi pe care putini oameni ar
fi in stare sa o refuze iIn schimbul produsului industriei lor (Dodd, 2002).
Abordarea lui Smith a economiei politice a banilor este bazata pe un
model al economiei ca retea de producatori independenti. Inter-relatiile
dintre acesti producdtori sunt mediate de aplicarea partii in natura, a
barterului si a schimbului unui lucru cu altul. Smith se referd la aceasta retea
cu termenul de diviziune sociald a muncii. Ea devine posibild atunci cand
indivizii se specializeaza In activitati productive si se bazeaza totodata pe
capacitatea si dorinta acestor indivizi de a schimba Intre ei produsele muncii
lor. Necesitatea si dorinta merg mani in mani. Intrucat activititile
productive devin mai specializate, majoritatea nevoilor fiecdrei persoane din
cadrul retelei pot fi satisfacute doar prin schimbul surplusului propriei lor
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trude cu produsele muncii altora. Extinderea diviziunii muncii este in acest
sens definita de extinderea pietei. Conceptia lui Smith asupra neutralitatii
logice a banilor deriva din referirea la aparitia unei diviziuni complexe a
muncii. El este neechivoc, afirmand ca oamenii doresc sa aiba bani nu de
dragul lor, ci pentru ceea ce pot ei cumpdra cu banii. Legdtura dintre aceasta
controversa si ideea de neutralitate este demonstrata de critica lui Smith la
adresa mercantilistilor. Acestia sustineau ca banii joaca un rol esential in
stimularea comertului si trebuie, deci, sa sprijine o balanta comerciala
nationald pozitivd in forma unui aport permanent cash. Smith condamna
ideea cd prezenta banilor in sistemul economic ar conta atat de mult pentru
produsul social. Este totusi un aspect important, oricat de nedrept ar pdrea
el in prezentarea scriitorilor pe care Smith 1i critica. Nu exista niciun motiv
intemeiat, In opinia sa, sd presupunem cd marind aportul de bani pe piata
vom extinde volumul comercial, care, dupd parerea lui, incepe odatd cu
cresterea productiei. Este cel mai probabil ca un aflux de numerar sa nu duca
la o stimulare a comertului, ci la cumpdrarea de mai multe bunuri de import.
Acest lucru nu tinde doar sa redreseze dezechilibrul existent in comert, ci
incurajeaza risipa, duce la cresterea cheltuielilor si a consumului fara
sporirea productiei si este daundtor societdtii din toate punctele de vedere
(Dodd, 2002).

Smith considera rolul banilor in cadrul economiei ca nefiind altceva
decat unul de mediere intre productie si schimbul de bunuri si de servicii:
atunci cand activitatea economica concreta se desfasoara in mod eficient, nu
exista In principiu nicio nevoie de incorporare a banilor in cadrul unui model
al modului in care functioneaza economia. Potrivit acestui rationament, banii
sunt neutri.

4.3. Karl Polanyi

Referindu-se la aparitia banilor in lucrarea ,The Great Transformation”,
antropologul Karl Polanyi considera ca de-a lungul istoriei umanitatii actorii
au actionat pentru apdrarea statutului lor social mai degraba decat pentru
interesele materiale. Doar odata cu aparitia societatilor de piata castigul
uman a devenit un motiv primar al tranzactiilor economice. Polanyi
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accentueazd predominarea istoricd a trei sisteme majore de distributie:
reciprocitatea, un sistem de schimb bazat pe obligatii sociale; redistributia,
un sistem in care bunurile erau transferate de la si dinspre o autoritate
centrald; si gospodaria, in cadrul cdreia bunurile erau produse si stocate de
membrii unui grup pentru propriul lor uz. Odata cu proliferarea pietelor
autoregulate, pe care el le atribuie Marii Britanii la Inceputul secolului al
XIX-lea, tendinta spre barter si troc devine institutionalizata (Polanyi, 2013).

Cu privire la data aparitiei schimbului de piatd, aceste schimburi au
loc prin barter sau schimb direct de bunuri. Un sistem barter putea functiona
bine in cadrul unor economii simple cu tranzactii limitate. Odata ce
economiile devin mai complexe, sistemul de barter devine mai incomod.

Dificultatea barterului e pusa in evidentd de economisti prin conceptul
de dubla coincidenta a dorintelor. Astfel, daca Joe are un magar, dar are
nevoie de un pui, nu este suficient sa localizeze pe cineva care vrea magarul.
Mai degraba, Joe trebuie sa gaseasca pe cineva care vrea magarul si, totodata,
vrea sa se desparta de unul sau mai multi pui. Astfel, cei doi comercianti pot
cddea de acord asupra ratei de schimb. Dificultatea nu se opreste aici. Daca
Joe si partenerul sdu comercial decid cd magarul valoreaza cat noua gaini,
atunci daca partenerul nu are noud gdini, schimbul devine imposibil
(Swedberg si Smelser, 1994).

Astfel de situatii multiplicAndu-se, indivizii pot decide ca auto-
suficienta e preferabild dificultatii implicate de astfel de categorii de schimburi
de bunuri. Ceea ce devine necesar pentru evitarea unor astfel de situatii este
un mecanism general al schimbului. Banii, definiti ca marfuri particulare sau
masuri ale valorii si medii de schimb, indeplinesc aceasta functie.

4.4. Karl Marx

Prezenta banilor face posibil ca producatorii sa se specializeze, stiind ca ceea
ce primesc pentru bunuri poate fi imediat schimbat pe alte bunuri. O forma
eficienta a banilor trebuie sd aiba mai multe caracteristici. Potrivit
economistului britanic Lipsey, banii trebuie sa aiba o valoare inalta pentru
greutatea lor (sa poatad fi usor de folosit), sa fie imediat divizibili (abilitand o
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serie de tranzactii pe scara mare si micd), trebuie sa fie dificil de falsificat si
imediat acceptati (Giddens, 2000).

Ganditorii clasici precum Karl Marx, Max Weber si Georg Simmel au
incercat sa inteleagd conceptul de bani iIn contextul dezvoltarii
capitalismului occidental. Atat scrierile lui Marx, cat si cele ale lui Simmel
asupra subiectului sunt intesate de nuante filosofice. Astfel, in lucrarea
»~Manuscrise economice si filosofice” (1844), Marx sugereaza ca banii sunt o
expresie a alienarii. Furnizand unitate obiectiva si impersonald de schimb,
banii dezgolesc atat produsele, cat si relatiile umane de esenta lor. Marx se
referea la bani numindu-i , cocota universala”, un mediu de schimb care
neaga continutul bunurilor sau serviciilor, inlocuindu-le cu un etalon
impersonal. Banul permite schimbul oricdrui lucru cu oricare altul,
indiferent daca bunurile implicate prezinta calitdti reale comune unele cu
altele. Comentariile critice ale lui Marx asupra banilor anticipeaza distinctia
sa ulterioara intre valoarea de intrebuintare si valoarea de schimb. Banii fac
posibila generalizarea celei de-a doua notiuni datorita rolului jucat de acestia
ca marfa purd (Giddens, 2000).

Rolul distrugator al banilor in privinta logicii economice provine nu
numai din confuziile asupra cererii de bani, ci practic din organizarea puterii
in viata economica. Banii sunt logici din punct de vedere politic In moduri
care trebuie incluse intr-o maniera inteligibila in teoriile monetare.
Intr-adevir, intelegerea conexiunilor dintre bani si conditiile structurale in
care se produc tranzactiile monetare joacd un rol vital in formularea oricdrei
teorii economice a banilor, oricat de dezinteresate ar putea fi declaratiile
autorului ei In privinta aceasta. In teoria economici marxistd, tema centrala
se afld In contrast izbitor cu cea a omologilor lui clasici si neoclasici. Marx se
referd la relatia structurala dintre bani, bogdtie si capital si la distribuirea
puterii in societatea capitalistd. Niciuna dintre celelalte abordari nu se
referea la tema aceasta in termeni atat de expliciti.

Ca si Smith, Marx considera productia drept o forta motrice a vietii
economice. El caracterizeazd, de asemenea, productia in termenii unei serii
de circuite economice specifice din punct de vedere istoric. Dar acest lucru
reprezinta doar o jumatate a povestii pentru Marx. De indata ce include
schimbul in cadrul procesului de productie, banii devin pentru el nu o
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expresie a relatiilor de schimb ca atare, ci a conditiilor structurale care
sprijind relatiile de productie capitaliste. Producdtorii independenti ai lui
Smith sunt inlocuiti de muncitorii exploatati ai lui Marx ca mobil esential al
dezvoltarii economice. Drept urmare, banii inceteaza sa mai furnizeze
instrumentul prin care activitatile producatorilor independenti pot fi
coordonate in cadrul diviziunii sociale a muncii. Ei devin un mijloc vital prin
intermediul cdruia forta de muncd poate fi transpusa in forma abstracta,
cumparatd si vandutad pe piata muncii si stoarsd in vederea acumuldrii de
profit. Pentru Smith, banii sunt logic neutri deoarece ei permit relatiilor de
schimb sa se desfasoare in continuare asa cum ar fi facut-o si in absenta lor,
numai ci mai eficient si pe scard mai larga. in termenii lui Marx, acest punct
de vedere asupra banilor poate fi sustinut doar atat timp cat atentia
principala ramane axatd asupra procesului de schimb. Practic, Marx
considerd banii ca o expresie a contradictiilor economice si politice

caracteristice capitalismului si nu ca fiind cauza directd a acestora.

4.5. Conceptia lui Rothbard

Pentru economistul american Rothbard, ganditor care apartine scolii
austriece, sunt putine subiecte din stiinta economica mai incurcate decat
banii. La tot pasul, adauga el, intalnesti polemici: sunt mai buni banii ieftini
sau banii scumpi? Care sunt functiile adecvate pe care trebuie sa le
indeplineasca banca centrala si ministerul de finante? Care versiune a
etalonului aur e mai potrivitd? Sa pompeze guvernul bani in economie sau
sd reduca circulatia? Sa Incurajeze sau sa restranga creditul? E avantajoasa o
reintoarcere la etalonul aur? Rothbard considera cd moneda e aria cea mai
afectatd si cea mai Incalcitd de secolele de amestec guvernamental. Multi
oameni si multi economisti care in mod obisnuit sunt devotati pietei libere
dau Inapoi cand vine vorba de moneda. Cu moneda, afirma ei, lucrurile stau
altfel. Ea trebuie furnizatda de guvern si reglementata de catre guvern
(Rothbard, 2005).

Rothbard este un adept al ideii conform careia piata si nu guvernul
trebuie sa reglementeze pretul banilor. Pentru Rothbard, orice moneda isi

are originea intr-o marfa ce satisface iIn mod direct o nevoie si care este aleasa
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de piata ca mijloc de schimb. Unitatea baneasca este pentru Rothbard pur si
simplu o unitate de greutate a marfii-moneda, iar pretul banilor este puterea
lor de cumparare in raport cu toate bunurile din economie, iar aceasta este
determinata de oferta de bani si de cererea de bani a fiecarui individ
(Rothbard, 2005).

Pornind de la aceste idei, orice incercare a guvernului de a stabiliza
pretul banilor va intra in conflict cu satisfacerea cererii de moneda a
oamenilor. Dacd acestia vor considera cd este mai potrivit sa utilizeze ca
moneda mai multe metale, rata de schimb dintre ele va fi determinatd pe
piata de cererile si ofertele relative si va tinde sa fie egald cu raporturile
puterilor de cumparare respective. De indata ce exista o cantitate suficienta
de metal pentru ca piata sa-l aleaga ca moneda, nicio crestere a acestei
cantitdti nu-i poate imbunatati functia monetara. O crestere a ofertei de
moneda nu va face decat sa dilueze eficacitatea fiecarei uncii de moneda, fara
sd ajute cu nimic economia. De aceea, Rothbard considerd ca inflatia, o
crestere a cantitatii de substitute monetare neacoperitd de o crestere a
stocului de metal, nu este niciodata utila din punct de vedere social, ci doar
imbundtateste situatia unei parti a populatiei in detrimentul celeilalte.
Inflatia, o Incdlcare frauduloasa a proprietdtii, nu poate exista pe o piatd
libera (Rothbard, 2005).

Din pacate, Rothbard crede cd ideea dominanta a ramas cd moneda
este o problema de care se ocupd guvernul si banca centrala, iar inflatia a fost
si a rdmas mereu o arma folosita de guverne. Astfel, in opinia sa, principalul
element care provoacd inflatia este insusi guvernul. Guvernele, spre
deosebire de alte organizatii, nu isi obtin veniturile din platile pentru
serviciile furnizate. Intr-o economie monetara, guvernele isi dau seama ca
este mai simplu sd 1si Insuseasca active monetare si sa foloseasca acesti bani
pentru a achizitiona bunuri si servicii pentru stat sau pentru a subventiona
grupuri privilegiate. Acest act de deposedare se numeste impozitare, insa
aceasta este adesea impopulard. Un mod mai subtil de a produce bani este
falsificarea, adicd crearea banilor din nimic, prin tiparirea de moneda. Astfel,
guvernul poate sa-si insuseasca resurse pe ascuns si aproape neobservat, fara
a provoca ostilitatea generata de impozitare. Aceasta falsificare, care creeaza
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iluzia unei prosperitati fara precedent, este doar un alt nume pentru inflatie
(Rothbard, 2005).

4.6. Max Weber

Pentru Max Weber, banii reprezinta atat o cauzd, cat si o consecintd a
rationalizarii vietii occidentale. Interesanta este observatia sa conform cdreia
valoarea banilor atasatd bunurilor si serviciilor nu corespunde intotdeauna
valorii de utilizare in momentul achizitiei, ci poate fi influentata de perceptia
asupra valorii de schimb viitoare. Aceasta idee seamana cu conceptia
economiei clasice conform cdreia pretul unui bun, influentat de cerere, difera
adesea de valoarea sa. Economistii clasici precum Smith, Ricardo si Marx
considerau aceastd diferenta ca fiind determinata obiectiv de cantitatea de
munca implicatd in productie.

Weber subliniaza ca abilitatea de a repartiza valoarea monetara
bunurilor si serviciilor este esentiala pentru dezvoltarea managementului
birocratic si a metodelor contabile. Insi aceste valori monetare reflects si
luptele pentru putere. Cei cu mai multd putere pot impune preturi mai mari
pentru bunuri si servicii, iar controlul asupra circulatiei banilor devine o
sursa de putere In sine. Prin extinderea acestei idei asupra institutiilor
financiare, Weber accentueaza importanta controlului banilor, care sporeste
puterea statului si a institutiilor financiare (Swedberg si Smelser, 1994).

4.7. Georg Simmel

Dintre sociologii clasici, Georg Simmel a fost cel mai preocupat de bani ca
institutie. Bryan Turner (1986) afirma cd opera lui Simmel despre bani a
fundamentat modelul lui Weber de ,colivie de fier” (birocratia) si
redescoperirea de cdtre Georg Lukdcs a ideii de alienare in scrierile de tinerete
ale lui Marx. Simmel sugereaza ca tranzitia de la troc la economia monetara
reflectd trecerea de la relatii comunitare la cele societale. El vede in prevalenta
banilor atat cauza, cat si consecinta cresterii interactiunilor impersonale si
instrumentale. Banii faciliteazd, de asemenea, forme mai birocratice de reglare
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sociala si permit o mai mare libertate personald, odata ce tranzactiile monetare
devin obiective si mai putin legate de obligatii sociale.

Simmel recunoaste, pe de o parte, caracterul alienant al relatiilor
sociale generate de dezvoltarea banilor, dar si libertatea si flexibilitatea pe
care acestea le ofera. El evidentiazd factori precum dezvoltarea statului si
expansiunea diviziunii sociale a muncii ca fiind determinanti ai cresterii
economiei monetare, subliniind cd o astfel de economie presupune incredere

interpersonald, rezultat al stabilitdtii sociale.

4.8. Talcott Parsons si Neil Smelser

In perioada postbelicd, sociologii au neglijat studiul banilor si bancilor. O
exceptie notabila este lucrarea lui Talcott Parsons si Neil Smelser (1956), care
definesc sociologia economica si rolul banilor ca mediatori intre productie si
schimb. Banii sunt perceputi ca mijloace generalizate de putere, dar si ca
simboluri ale prestigiului social, idee influentatd de distinctia weberiana
intre clasa si statut.

Parsons si Smelser identifica mai multe tipuri de bani, corespunzatoare
diferitelor subsisteme sociale. De exemplu, banii pentru bunuri si servicii
opereaza intre economie si familie, iar creditul intre economie si stat. Aceste
forme au semnificatii simbolice distincte in sistemele in care sunt integrate
(Swedberg si Smelser, 1994).

4.9. Anthony Giddens despre deincapsulare

Anthony Giddens (1990) introduce conceptul de deincapsulare, referindu-se
la transferul relatiilor sociale din contexte locale in structuri globale. Banii
faciliteaza acest proces, reprezentand un mecanism esential in modernitate.
Spre deosebire de perioadele pre-moderne, in prezent banii exista mai ales

ca informatie, independenti de forma lor fizica (Giddens, 2000).
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Astfel, banii sunt un mecanism esential al deincapsuldrii in
modernitate si un element fundamental in tranzactiile la distantd, dreptul de
proprietate si economia moderna (Giddens, 2000).

Toate mecanismele de deincapsulare depind de incredere. Prin urmare
increderea este implicatd in mod fundamental in activitatea institutiilor
modernititii. In acest context increderea nu este investit in indivizi, ci in
capacitati abstracte. Orice persoana care foloseste token-uri monetare o face
presupunand ca ceilalti, cu care el sau ea nu se va intalni niciodatd, le
recunosc valoarea. Banilor ca atare li se da incredere, nu numai persoanei cu

care se face o tranzactie.

4.10. Viviana Zelizer

O abordare foarte interesantd care pune accentul pe definitiile sociale si
culturale ale utilizarii banilor a realizat-oViviana Zelizer de la Universitatea
Princeton.

Zelizer a petrecut mai bine de un deceniu scriind despre integrarea
culturald a comportamentului economic. Aceasta a inclus studiul
domeniului asigurdrilor de viata si utilizarii muncii copiilor. Lucrarea sa cea
mai recenta analizeaza semnificatia sociala a banilor. Plecand de la modelul
weberian despre bani ca mecanism de rationalizare, Zelizer argumenteaza
cd banii In sine au multiple semnificatii, depinzand de contextul social in care
sunt utilizati. Mai degraba decat sa constituie un bun complet transferabil,
banii continua sa redefineasca situatiile sociale.

Astfel, banii, afirma Zelizer, nu sunt nici neutri cultural, nici anonimi
din punct de vedere social. Ei pot corupe legaturile sociale in numeroase
situatii, dar valorile si relatiile sociale transforma reciproc banii, investindu-i
cu semnificatie si modele sociale (Zelizer, 1994).

Aceastd notiune este claditd pe ideea dezvoltatd de Simmel, Polanyi si
de Parsons si Smelser, conform careia banii au o valoare simbolica.
Cercetarea sa urmadreste transformarile in utilizarea banilor care au loc intre

1870 si 1930 in patru zone: economia domesticd, primirea de daruri, banii
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institutionalizati (utilizarea banilor de catre stat si organizatiile de bundstare)
si banii morali (banii legati de ceremonii sacre, religioase).

Astfel, economia gospodareasca adesea presupune banii sotului si ai
sotiei, banii de buzunar, banii albi pentru zile negre si alocatiile copiilor,
fiecare incluzand bani destinati pentru diferite scopuri. Banii utilizati ca
daruri au un caracter diferit de cel dedicat scopurilor utilitariste. Un intreg set
de obiceiuri a evoluat legat de caracterul banilor de dar. Mituirea portarului este
considerata potrivitd, dar mituirea sefului nu. Organizatiile sociale de bundstare
cred ca conversia hranei, imbracamintei si combustibilului in bani ar reduce
stigma asociatd cu caritatea. Insa stigma creste pe masura ce organizatiile de
caritate cerceteaza modul de primire a banilor.

Se poate argumenta ca exemplele utilizate de Zelizer nu sunt
incompatibile cu modelul neoclasic despre bani. Utilizarile diferite ale
banilor din gospodarie pot reflecta decizii rationale de alocare a unor sume
diferite pentru scopuri specifice. Conflictul dintre sotii angajati si sotiile
casnice poate fi vazut ca o reflectare a echilibrului de putere in relatiile care
rezulta din posesia inegald a banilor. Acest punct este sustinut de natura
schimbdtoare a banilor din gospoddrie, ca o crestere a sumelor de bani
castigate de sotii in afara gospodadriei. A-l1 mitui pe portar, ca aspect opus
oferirii de prajituri sau de vin, poate sugera o mai mare utilitate a banilor ca
schimb generalizat. De ce sa nu-1lasam pe el sa decida ceea ce doreste este o
idee frecventd pentru bacsis, ca un aspect opus oferirii directe a darului.

Pe de alta parte, descrierile lui Zelizer despre logica neutilitarista
atasata unor atat de multe tranzactii monetare sunt dificil de reconciliat cu
modelele economice conventionale. O plata de 1000 de dolari va fi primita si
tratatd diferit In functie de faptul ca este mita sau plata legitima pentru
serviciile realizate. Banii primiti de la serviciile de caritate continua sa aiba o
semnificatie apropiata de insultd. Banii castigati in mod neasteptat la loterie
vor fi tratati diferit de banii de salariu, chiar si daca este vorba de sume
modeste.

Probabil ca una din ratiunile pentru care modelul Vivianei Zelizer nu
este incompatibil cu economia neoclasica este aceea ca studiul banilor este

una dintre zonele in care economistii, mai mult decat in alte domenii,
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recunosc explicit realitatea fortelor sociale. Fara existenta unui consens
normativ si a increderii, sprijinita de puterea statului, o economie monetara
ar fi imposibild. Acest punct de vedere este fundamental atat pentru
economisti, cat si pentru sociologi. Zelizer a oferit o demonstratie detaliata a
integrarii culturale a tranzactiilor monetare, furnizand o perspectiva unica
de intelegere a banilor care transcede perspectiva economica asupra

fenomenului.
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In societatile industriale avansate, foarte multa retorica si o mare parte din
politica sociald au fost directionate spre inegalitatea economica si sociala.
Insd, in ciuda acestor eforturi, siricia si inegalitatea masivd persista.
Conditia umana a fost mereu fundamental inegald, iar toate societatile
cunoscute au fost caracterizate prin inegalitati de tot felul, cei privilegiati
bucurandu-se de un grad semnificativ mai ridicat de putere, privilegii si alte
resurse valoroase. Sarcina acestui capitol este de a descrie formele si
distributia inegalitatii si de a explica persistenta sa in ciuda valorilor
egalitarismului modern si al valorilor anti-stratificare. Totodatd, capitolul
urmadreste sa analizeze sdracia si excluziunea sociala.

5.1. Inegalitatea economica

Unul dintre economistii renumiti care a studiat inegalitatea economica este
francezul Thomas Piketty. Acesta a analizat inegalitatea economica din tarile
capitaliste avansate pe o perioada indelungata, creand impreuna cu alti
specialisti o baza de date valoroasa. Din perspectiva sa, inegalitatea
patrimoniilor si a veniturilor generate de capital este intotdeauna mai
pronuntata decat inegalitatea salariilor si a veniturilor din munca. Termeni
importanti utilizati de Piketty sunt venitul, capitalul si raportul beta ((3)
dintre capital si venit. Daca venitul este un flux si corespunde cantitatii de
avutii produse si distribuite intr-o perioada datd, capitalul este un stoc si
corespunde cantitatii totale de avutii detinute la un moment dat. Acest stoc
provine din avutiile acumulate in cursul anilor anteriori. Modul cel mai util
de a masura importanta capitalului intr-o societate consta in impartirea
stocului de capital la fluxul anual de venit. Daca valoarea totald a capitalului
unei tdri reprezintd echivalentul a sase ani de venit national, atunci raportul
beta (B) este 6. In prezent, in tarile dezvoltate, raportul capital/venit se
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situeaza intre 5 si 6 si provine aproape exclusiv din capital privat (Piketty,
2015).

Raportul capital/venit, masurat la nivel national, nu reflectd
inegalitatile interne ale unei tari, dar beta ([3) masoara importanta globala a
capitalului si reprezinta o conditie prealabild indispensabila studiului
inegalitatilor. Raportul capital/venit este strans legat de partea veniturilor
din capital din venitul national, notata cu alfa (a). Astfel, a =r x 3, unde r
este randamentul mediu al capitalului. Aceasta este considerata prima lege
fundamentald a capitalismului, deoarece coreleaza cele mai importante
concepte: raportul capital/venit, partea capitalului din venit si randamentul
capitalului (Piketty, 2015).

O a doua lege fundamentald a capitalismului, numita de Piketty
contradictia centrala a capitalismului, se refera la faptul ca randamentul
privat al capitalului (r) poate fi, In mod constant, mai mare decat rata de
crestere a venitului si productiei (g). Inegalitatea r > g implica faptul ca
patrimoniile acumulate se recapitalizeazd mai rapid decat cresterea
productiei si a salariilor. Aceasta exprimd o contradictie fundamentala:
antreprenorul tinde sa devina rentier si sa domine tot mai mult pe cei care
isi vand doar forta de munca. Odata constituit, capitalul se reproduce singur,
mai rapid decat productia. Trecutul devoreazad viitorul, afirma Thomas
Piketty (Piketty, 2015).

5.2. Inegalitatea sociala

Inegalitdtile de toate tipurile sunt prezente in toate societatile umane. Chiar
si in culturile simple, unde variatiile de avere sau proprietate sunt minime,
existd diferente intre indivizi, barbati si femei, tineri si batrani. Pentru a
descrie aceste inegalitati, sociologii utilizeaza conceptele de sisteme de
stratificare sociala sau inegalitdti structurate intre diferite grupuri. Societatile
pot fi vazute ca straturi intr-o ierarhie, cu cei mai favorizati in varf si cei mai
defavorizati la baza. Exista patru sisteme de stratificare in istoria umana:
sclavia, casta, starile sociale si clasele sociale. Acestea pot coexista, asa cum
sclavia a coexistat cu clasele in Grecia si Roma antica sau in sudul SUA
inainte de Razboiul Civil (Giddens, 1996).
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Sistemele bazate pe clasd difera de celelalte forme de stratificare, fiind
mai fluide si fard restrictii formale privind cdsatoriile intre clase. Pozitia
intr-o clasa sociala este in mare parte obtinutd, nu mostenita. Mobilitatea
sociala este mai frecventa in sistemele de clasd, iar diferentele economice
sunt esentiale. Clasa sociald poate fi definita ca un grup de oameni care
impdrtdsesc resurse economice comune, influentand stilul de viata.
Principalele clase sociale in societatile occidentale sunt: clasa superioara
(bogati, angajatori, industriasi), clasa de mijloc (gulere albe, profesionisti) si
clasa muncitoare (gulere albastre, muncitori manuali) (Giddens, 1996).

5.3. Teoria stratificarii sociale a lui Karl Marx

Marx considera ca o clasa reprezinta un grup de oameni cu o relatie comuna
fata de mijloacele de productie. In societitile moderne, acestea includ fabrici,
birouri si capital financiar. Cele doud clase principale sunt capitalistii
(proprietarii mijloacelor de productie) si muncitorii (cei care isi vand forta
de muncd). Marx a subliniat conflictul dintre aceste clase, desi recunostea
existenta unor clase de tranzitie si fragmente de clase. Contrar previziunilor
lui Marx, structura de clasa a evoluat, aparand noi clase precum managerii
si profesionistii (Grusky, 2001).

5.4. Teoria stratificarii sociale a lui Max Weber

Max Weber a dezvoltat o abordare complexd a stratificarii, completand
teoria lui Marx. El a inclus factori economici diversi in analiza claselor si a
introdus conceptele de status (prestigiu social) si partid (putere politica).
Statusul reflectd onoarea sociald, iar partidele influenteaza stratificarea prin
obiective si interese comune. Weber considerd ca aceste dimensiuni nu pot fi
reduse doar la diviziunile de clasa, desi sunt influentate de acestea (Giddens,
1996).

Pentru adeptii punctului de vedere weberian, ceea ce pare problematic
in modelul lui Marx este formarea clasei de mijloc. Modelul de clasa avansat
de Weber sugereaza o multitudine de clivaje de clasa care egalizeaza clasa
economicd a muncitorilor cu situatia lor de piatd in competitia pentru locuri
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de munca sau bunuri de valoare. in acelasi timp, sistemul de stratificare este
complicat de existenta grupdrilor de statut, pe care Weber le vede ca forme
de afiliere sociald care pot concura, coexista sau sd se suprapuna cu gruparile
bazate pe clasa. Desi o clasd economica este pur si simplu o agregare de
indivizi aflati in situatii similare de piata, o grupare de statut este definitd ca
o comunitate de indivizi care impartasesc un stil de viata si interactioneaza
ca oameni cu acelasi statut (Grusky, 2001).

5.5. Masurarea inegalitatii economice

Exista mai multe modalitati si indicatori de masurare a inegalitdtii, cele mai
cunoscute fiind: percentilele, quintilele, decilele, rata Palma, curba Lorenz si
coeficientul Gini.

Dupd cum afirma economistul american James Galbraith, pentru a
masura inegalitatea este nevoie de un instrument independent de valuta in
care se fac mdsurdtorile, iar rezultatele sa poata fi comparate in spatiu, timp
si tari in mod consecvent.

O modalitate simpld este de a sorta toate observatiile in ordine
crescdtoare si de a le evalua In conditii procentuale, punct cu punct.
Grupurile rezultate sunt denumite percentile, iar dacd se numara
observatiile in grupuri de zece procente vom avea decile, iar in cazul in care
observatiile se grupeaza in pachete de cate 20/100 din populatie vor rezulta
quintile (Galbraith, 2016).

Rata Palma este o inventie a economistului de la Universitatea
Cambridge, Gabriel Palma. Ea se calculeaza ca raport intre venitul
corespunzator decilei superioare si al celor mai de jos doua quintile. Ideea
care a stat la baza alegerii acestei rate este aceea ca excluderea clasei de mijloc
superioare, pornind de la a treia quintila si oprindu-se la a noua decild, pare
sd mentind o parte foarte stabild a venitului total in multe tari. Astfel,
fluctuatia inegalitdtii reprezintd iIn mod substantial un transfer de la cei mai
sdraci 40/100 la cei mai bogati 10/100 si invers (Galbraith, 2016).

Cea mai usoard modalitate de a intelege coeficientul Gini este de a ne
imagina curba Lorenz, un grafic simplu, care poate fi trasat pentru orice
distributie. Pentru a trasa curba Lorenz, prima data se sorteaza crescator toti
membrii unei populatii sau participantii la un sondaj in functie de venitul
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acestora si se impart in quintile, decile si percentile. Curba rezultatd va fi
inclinata sub o linie de 45 de grade, cu exceptia cazului de egalitate totala a
venitului, neintalnit in realitate. Ea va porni din punctul (0, 0) si se va opri la
punctul (100, 100), din moment ce zero persoane castiga inevitabil zero venit
si toate persoanele castiga tot venitul. In fiecare punct al curbei, se poate sti
exact ce procent din venitul total poate revendica o persoana aflata sub acel
nivel al venitului.

Coeficientul lui Gini, inventat de un statistician italian, Corrado Gini,
este o reprezentare geometrica simpld a curbei lui Lorenz. Astfel, se
calculeaza aria cuprinsa intre curba lui Lorenz si linia de 45 de grade. Apoi,
se Imparte acea arie la aria triunghiului de sub linia de 45 de grade, care, in
cazul unui grafic de 100 pe o latura, este numadrul 5000. Rezultatul este
coeficientul Gini. Astfel, formula dupa care se calculeaza coeficientul Gini
este: Gini=[A/ (A+B)]*100.

Tabelul nr. 2: Reprezentarea grafica a curbei Lorenz si calculul coeficientului Gini
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Coeficientul Gini va lua valori de la zero, cazul egalitatii absolute la
100. In cazul in care ultima percentild detine tot venitul. In studiile realizate
in tarile avansate de-a lungul ultimilor 50 de ani, coeficientul Gini a
inregistrat valori de la putin peste 20, corespunzatoare unor regimuri
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comuniste precum RDG, pana la aproape 70 in Africa Subsahariana. Valorile
corespunzatoare tdrilor avansate au fluctuat intre 30 si 45, existand un trend
crescator vizibil in toate seturile de date (Galbraith, 2016).

5.6. Analiza saraciei

De ce unii oameni sunt sdraci, in vreme ce altii dimpotriva sunt bogati? Care
sunt mecanismele pentru transmiterea sardciei si bunastarii? Care sunt
tipurile de sdrdcie? Cum se madsoara sardcia? Care este relatia dintre
bundstare si putere in societate? Care este abordarea sociologiei si economiei
cu privire la aceste teme? Toate acestea sunt intrebdri cheie la care sociologii
si economistii trebuie sa raspunda. In acest capitol autorul oferd raspunsuri
la toate aceste intrebari.

Transformarile sociale si economice din Europa Centrala si de Est din
ultimele trei decenii au drept consecintd faptul cd unii indivizi s-au
imbogatit, in vreme ce altii au devenit mai sdraci. Desigur ultimele trei
decenii reprezintd si o perioada in care o noua clasa de mijloc apare in aceste
societati. Dar preocuparea autorului este pentru oamenii sdraci si intr-o mica
masura pentru cei foarte bogati. Primii reprezintd cei care au pierdut, in
vreme ce ultimii sunt castigatorii perioadei de tranzitie de la economia
planificatd la capitalism si economia de piata. Se poate oare afirma ca la
startul tranzitiei toti actorii au avut oportunitatea de a se Imbogati?
Raspunsul la aceastd Iintrebare este mai degraba negativ. Aparent toti actorii
au avut sanse. Dar realitatea este ca imbogdtirea este un proces care depinde
de cativa factori precum capitalul cultural si capitalul social.

In perioada socialismului diferentele de salarii erau relativ mici. Statul
partid oferea locuri de munca aproape tuturor celor aflati in cautarea lor.
Somajul era oficial zero, dar realist ar trebui spus ca rata somajului era sub
5%. In ultimele trei decenii economia fostelor tari socialiste s-a restructurat
si de aceea multi oameni si-au pierdut locurile de munca. Acele zone care
depindeau de o industrie sau o fabricd au fost afectate de puterea acestor
transformari. In acele zone somajul si siricia au devenit din pacate noile
realitati socio-economice.
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Perioada socialismului a fost o epoca in care diferentele salariale erau
mici, dar oferta de servicii si produse era foarte redusa. Acum in economia
de piatd exista oportunitatea de a alege dintr-un set foarte larg de servicii si
produse, dar doar o parte a societatii are suma de bani necesara care ii
permite sa cumpere tot ceea ce doreste. Desigur, existd multi care nu isi
permit sa-si cumpere haine noi sau merg la culcare flamanzi de mai multe
ori pe saptamand. Pe acesti oameni se va concentra analiza din acest
subcapitol.

5.7. Definirea saraciei

Inainte de a ajunge la analize empirice profunde este necesar ca fenomenul
sa fie definit.

Cea mai obisnuita semnificatie a sdrdciei este ,,0 stare de permanenta
lipsa a resurselor necesare pentru asigurarea unei vieti decente si acceptabile
la nivelul colectivitatii” (Zamfir, 1995). Dar intr-o lucrare foarte citata
economistul britanic Amartya Sen considerd cd ,trebuie sa privim inspre
saracie mai degraba din perspectiva deprivarii de capacitatile de baza decat
din perspectiva venitului ca si criteriu standard de identificare a sardciei.
Sdrdcia vazuta din perspectiva capabilitdtilor nu presupune o negare a
viziunii cd venitul precar este clar una din cauzele majore ale saraciei. Venitul
precar poate fi cea mai importanta cauzd a deprivarii de capacitdti a unui
individ (Sen, 2004).

Primul argument utilizat de economistul britanic pentru saracie ca
deprivare de capabilitati este cd deprivarea are o importanta intrinseca
atunci cand sdrdcia vazuta prin prisma venitului scdzut are o importanta
instrumentala. In al doilea rand existd si alte influente asupra deprivarii
decat venitul precar. In al treilea rand relatia instrumentald dintre venitul
precar si capabilitdtile reduse variaza de la o comunitate la alta, de la o
familie la alta sau de la o persoana la alta.

Sen considera ca relatia dintre venit si capabilitate este In mare masura
afectata de varsta, gen, loc si atmosfera epidemiologica. Varsta, invaliditatea
si boala pot reduce capabilitatea unei persoane de a produce venit. Saracia
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reald (cea cauzatd de deprivarea de capabilitdti) poate fi mai intensa decat

cea produsd in spatiul venitului (Sen, 2004).

5.8. Saracia absoluta, relativa si subiectiva

Distinctia dintre saracia absoluta si relativa este centrala in discursul
postbelic. Charles Booth si Seebohm Rowntree, pionierii analizei moderne a
saraciei considera ca sardcia absolutd inseamnd lipsa banilor suficienti
pentru nevoile fizice de baza. , La nivelul cel mai de baza, crede Ruth Lister,
saracia absoluta este definita in termeni precum supravietuirea; mai obisnuit
se referd la subzistenta, legat de un standard de bazad a capacitatii fizice
necesare pentru producerea (muncii pldtite) si reproducerea (cresterea si
hranirea copiilor). Nutritia este centrala in aceastd definitie ...o familie este
sdracd daca nu poate sa-si permitd sa se hraneasca” (Lister, 2004).

Rowntree a incercat sa masoare standardul de viata minim. El a utilizat
aceiasi indicatori in trei sondaje din comitatul York, Marea Britanie in 1899,
1936 si 1950. El a descoperit in 1899 ca 1/3 din gospodarii se aflau in saracie
absoluta, dar in 1950 doar 1.5% din gospodarii se mai aflau in stare de saracie
absoluta. Concluzia sa a fost cd sdrdcia a scazut substantial in Anglia (Pop,
2005).

Masurarea saraciei absolute presupune elaborarea unui prag al
sdrdciei care este punctul de referintd formal care ia in considerare consumul
considerat ca minim necesar pentru o persoand, gospodarie sau familie.

Definitia sdrdciei absolute implicd presupozitii arbitrare. Este dificil sa
se ofere definitii perfecte pentru nutritia minima a fiecdrei persoane din
cauza ca depinde de factori psihologici sau de nivelul activitatii fizice. Dar
trebuie adaugat ca organizatiile care luptd contra foamei precum Crucea
Rosie sau Oxfam utilizeazd sdrdcia absoluta in planurile lor operationale
(Hardwick, Longmead, Khan, 2002).

Townsend a dezvoltat o definitie relativda a saraciei In opera sa
monumentala ,Poverty in United Kingdom”. In aceastd lucrare el critica
notiunea ingusta de nevoi separata de contextul social, pe care definitiile
absolute ale saraciei se bazeaza. Townsend considera ca ,,indivizii, familiile
si grupurile se gdsesc in sdrdcie dacad le lipsesc resursele de a obtine tipurile
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de dietd, participa In activitati si au conditii de viata si facilitati care sunt
obisnuite sau cel putin incurajate sau aprobate in societdtile de care apartin”
(Townsend, 1979).

Definitia Comisiei Europene, adoptata in 1984 este similard ca
exprimare: ,saracii reprezinta persoane, familii si grupuri de persoane ale
caror resurse (materiale, culturale si sociale) sunt atat de limitate incat sunt
excluse de la o viata minim acceptabila in statele membre in care locuiesc”.
La fel ca si la Townsend aceasta definitie nu clarificd explicit dimensiunea
participdrii sociale, care este cheie in conceptul de deprivare relativa pe baza
caruia definitia saraciei este construita (Lister, 2004).

Townsend propune un index al deprivarii calculat ca suma a unor
indicatori diferiti cu privire la 60 de activitati/probleme ale unei gospodarii
precum dietd, haine, loisir, transport. Fiecare gospoddrie obtine un scor
pentru indexul deprivarii. Apoi el leaga indexul deprivarii de nivelul de
venit. Pragul de saracie este acel nivel de venit sub care gradul de deprivare
scade dramatic (Pop, 2005).

Trebuie adaugat cd in cercetarea contemporana a sdrdciei pragul
sdrdciei relative este calculat ca procent (50%, 60% si 70%) din media
cheltuielilor de consum ale unei societdti. De exemplu in Marea Britanie,
pragul oficial al sdrdciei este 60% din mediana consumului (Pop, 2005).

Ca alternativda a metodologiei, calculului sdrdciei bazat pe
presupunerile cercetatorilor cu privire la nevoile minime de consum este
bazat pe a cere oamenilor sd estimeze venitul care le-ar asigura un standard
de viatda minim decent. Acest tip de prag a fost utilizat de un grup de
cercetdtori olandezi de la Universitatea Leyden, grup condus de cercetdtorul
van Praag. Avantajul acestei metodologii este ca exprima mai direct nevoile
si aspiratiile oamenilor asa cum sunt ele cristalizate la nivelul comunitatii
(Zamfir, 1995). Dar utilizarea unei scale a sardciei subiective are cateva
riscuri. Cei cu venituri ridicate tind sd se subestimeze cu privire la gradul de
sdrdcie, In vreme ce indivizii cu venituri mici tind sa se supra-aprecieze.
Exista o lipsa de legaturd intre venitul monetar si propria apreciere a saraciei.
De aceea utilizarea scalei sdrdciei subiective nu este foarte utila atunci cand
cercetdtorul nu cunoaste venitul real al individului (Pop, 2005).
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5.9. Teorii ale saraciei

Cum poate fi explicatd saracia? Exista cateva teorii ale sardciei care vor fi
examinate succint. Prima apartine filosofului social britanic Herbert Spencer
care a explicat saracia prin mai multe caracteristici morale individuale.
Teoria, foarte populara in secolul al XIX-lea a fost foarte socantd pentru
concluziile practice legate de politicile sociale cu privire la oamenii saraci.
Aceasta teorie considera ca sursa sdraciei poate fi identificata in
caracteristicile morale ale indivizilor: lene, vagabondaj, criminalitate a celor
angajati Intr-un stil de viata distructiv. Spencer sustinea principiul
supravietuirii celor mai adaptati chiar inainte de Charles Darwin si
considera ca statul nu ar trebui sd intervina in sustinerea celor saraci (Zamfir,
1995).

Cercetarea antropologica considera ca sardcia nu inseamna doar lipsa
mijloacelor pentru o viatd normald, dar si un stil de viata fundamentat pe
valori si norme specifice. Saracia ar fi o culturd sau o sub-cultura cu valori,
norme si moduri de gandire si simtire care contureaza comportamentul
indivizilor.

Cel mai important autor in ceea ce priveste cercetarea antropologica a
saraciei este Oscar Lewis (1959) care a studiat saracia din mediul urban din
Mexic si Puerto Rico. Pentru Lewis cultura sdrdciei este un produs si o sursa
a sdrdciei. Este un mod auto-perpetuat de viata. Atitudinea de resemnare si
fatalism duce la acceptarea situatiilor nefavorabile. Orientarea excesiva spre
prezent si capacitatea redusd de a amana recompensele imediate in favoarea
viitorului afecteaza negativ efortul de dezvoltare si depdsirea lipsei
capacitatilor de promovare sociald (Zamfir, 1995).

Lewis considera faptul ca modelul culturii sdrdciei descrie In mod
corect situatia oamenilor sdraci din societatile coloniale si din primele stadii
ale capitalismului, dar nu si saracii din societatile capitaliste avansate. Dar
altii, precum Walter Miller (1958) au argumentat cd aceasta cultura poate fi
specifica si sdrdciei urbane din societatile dezvoltate. Aceasta cultura este
caracterizata de valori precum masculinitate, duritate, cautarea emotiilor
puternice, orientarea prezenteista si credinta in noroc si soarta in locul celei
a efortului, capacitdtilor si performantelor individuale. Miller considera
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aceasta cultura ca o reactie la slujbele slab calificate, plictiseala sau munca

necalificata si repetitiva, la riscul somajului si veniturilor mici (Zamfir, 1995).

5.10. Subclasa sociala

Multi oameni precum jurnalisti, sociologi sau politologi obisnuiesc sa
vorbeasca despre subclasa sociald din societatile occidentale. Totusi nu exista
o definitie clara si stiintifica a acestui concept. Sociologul polonez Henrik
Domanski considera ca subclasa se refera la un strat social afectat de somaj
pe termen lung, o educatie precard, criminalitate, copii crescuti de parinti
necisitoriti. In termeni spatiali, membrii subclasei sociale locuiesc in
ghetto-uri, iar In Statele Unite ale Americii subclasa este constituitd in
principal din membrii ai minoritatilor nationale, mame singure, persoane cu
dizabilitdti... subclasa este foarte diferita de saracia traditionala. Ceea este
nou este cresterea numarului celor care depind de ajutoarele sociale, grup
format din oameni care muncesc rar sau fara o baza regulata si care, de aceea
se gasesc la marginea societatii (Szelenyi, 2002).

Pentru politologul american Charles Murray a apartine de subclasa
sociald este definit de comportament. Membrii subclasei sociale sunt
caracterizati de lipsa de legitimitate, crime violente, pozitii precare pe piata
muncii si alcoolism. Copiii lor sunt slab educati si implicati in mare masura
in delincventa juvenila.

William Julius Wilson, un sociolog nord-american faimos pentru
cercetarea ghetto-urilor din Chicago a facut o asociere intre subclasa si
mediu. ,O familie fara job-uri in acest tip de cartier este influentata de
comportamentele, credintele si perceptia sociala a altor familii dezavantajate
concentrate in acel cartier” (Wilson, 1991).

Pentru Wilson subclasa include indivizii care sunt ne-educati si
ne-calificati si somerii pe termen lung. Subclasa include totodata persoanele
implicate In crimele stradale si alte forme aberante de comportament si
familii care experimenteaza saracia si dependenta pe termen lung.

Daca paradigma culturala a subclasei este orientata inspre criterii
culturale precum delincventa, dependenta, mediul si etnicitatea,
structuralistii considera subclasa ca o consecintd a factorilor structurali ai

80



Sociologia vietii economice

sistemului capitalist.” De la Townsend la Field cercetatorii sociali au spus ca
venitul precar si siricia sunt sursele subclasei sociale contemporane. In
opinia lor nu e vina victimei cd trdieste In saracie, ci e vina statului,
sistemului care exclude de la cetatenie pe membrii subclasei sociale si 1i
separd de restul societatii In termeni de venit, sanse de viata si aspiratii
(Preda, 2002). Analizand acelasi subiect, Henrik Domanski afirma ca
intelegerea structuralistd tinde sa atribuie noua saracie slabiciunilor
sistemului capitalist. In conformitate cu structuralistii, pripastia dintre
saraci si non-saraci a rezultat din declinul industriilor manufacturiere;
aceasta a dus la o masiva vulnerabilitate In randul clasei muncitoare; saracia
aramas din cauza inabilitdtii sectorului in crestere al serviciilor de a-i include
pe cei afectati de declinul sectorului industrial (Szelenyi, 2002).

Pentru autorii care sustin modelul structuralist al subclasei cele mai
utilizate criterii in caracterizarea ei sunt venitul, somajul, deprivarea relativa,
tipul de familie, cetdtenia, participarea politica, structura taxelor si asistenta
sociald bazatd pe testarea mijloacelor.

Se poate vorbi de subclasa sociala in peisajul Europei Centrale si de
Est? Raspunsul la intrebare vine pe baza concluziilor derivate dintr-o
cercetare realizata In fostele tari comuniste in perioada 1999-2000.

5.11. Cercetarea saraciei in Europa Centrala si de Est

O echipd de cercetatori coordonatd de sociologul maghiar Ivan Szelenyi a
realizat o cercetare comparativa in sase tari post-comuniste intre 1999-2000.
Térile studiate sunt Ungaria, Polonia, Slovacia, Romania, Bulgaria si Rusia.
Datele cantitative includ supra-esantioane de subpopulatii cum ar fi oamenii
sdraci si romii. De asemenea, echipa a realizat si cateva studii etnografice in
tarile mentionate.

Analizand sdrdcia pornind de la datele acestei cercetdri, Szelenyi
afirmd ca” atat mdrimea, cat si caracterul sdrdciei par sa se fi schimbat in
perioada tranzitiei la economia de piata. Nu este vorba doar de o crestere
substantiald a proportiei populatiei care trdieste in sdrdcie extremd, ci si de
caracterul actual al sdrdciei care pare sa se fi schimbat. Ideea conventionala a
cercetdtorilor sociali este ca in perioada socialismului sdrdcia a fost in
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principal un fenomen care tinea de ciclul vietii. Familiile cu multi copii,
persoanele cu dizabilitdti temporare sau permanente si batranii tindeau sa
fie saraci. Astdzi clasele sociale, etnicitatea si genul par sd joace un rol mai
important decat in trecut in ceea ce priveste predictia sdrdciei” (Szelenyi,
2002).

Analizand datele statistice cercetatorii au descoperit ca in toate tdrile
studiate, 1n 1993 oamenii experimentau o deteriorare similara a standardelor
de viata comparativ cu 1988. Dar in 2000 tendinta s-a schimbat prin reforme
liberale riguroase implementate in Polonia si Ungaria, in vreme ce progresul
era mai slab catre modelul liberal al capitalismului in Bulgaria, Romania si
Rusia.

O distinctie interesanta realizatd de cercetdatori este intre sardcia
biologicd (nu are suficienti bani pentru hrand) si sardcia sociala (nu are
suficienti bani pentru haine). Diferenta cea mai mare In ceea ce priveste
situatia financiara a celor mai bine si mai slab educati este la nivelul saraciei
biologice in Romania, Rusia si Bulgaria si la nivelul saraciei sociale in
Ungaria, Polonia si Slovacia.

Legat de aceeasi baza de date de cercetare, sociologul bulgar Peter
Mitev considera ca , factorii de risc socio-biologici precum varsta, sau genul
sunt transformati de noua paradigma a sardciei. Contextul socio-economic
intareste efectul acestor factori, in special in anumite tari. Un fenomen nou
si neasteptat apare, formarea unei sub-clase bazate pe varsta in Europa de
Sud-Est si Rusia. Cu exceptia Poloniei, toate tarile manifesta simptomele
sdrdciei feminizate, dar cel mai puternic risc este etnicitatea. Saracia romilor
din Europa de Est ajunge la nivele catastrofice si suntem martorii aparitiei
unei sub-clase etnice” (Szelenyi, 2002).

Analizand formarea subclasei sociale din Europa Centrala si de Est,
Henrik Domanski, unul dintre cercetatorii implicati in proiectul coordonat
de Szelenyi afirma: ,cultura distinctiva a subclasei afro-americanilor este
greu comparabila cu enclavele de deprivare materiala din Moscova.
Cercetdri anterioare realizate iIn comunitdti locale in Polonia releva intr-un
grad ridicat ceea ce se numeste context sistemic. Ceea ce aratd aceste studii
este cd existd o mai mare incidentd a saraciei in zonele rurale comparativ cu
tarile occidentale, acolo unde sardcia predomina in ghetto-urile urbane...
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avem dovezi ale asocierii dintre sardcie si somajul pe termen lung, care
produce rate ridicate de marginalitate si deprivare economica... dezbaterea
subclasei sociale din Statele Unite si Marea Britanie a fost insotita de
ambiguitatea conceptului, cauzata de multiplele definitii ale conceptului. Nu
lipsit de surprize am descoperit ca saracia este adanc integratd in structura
de stratificare sociala a societatilor europene. Acest fapt justifica incercarile
noastre de a descoperi dacd o subclasd este in formare in aceste tari... Daca
cineva sustine ca transmiterea intergenerationald a saraciei este sine qua non
o subclasd sociala, aplicabilitatea acestui termen cazului est-european
trebuie exclusa” (Szelenyi, 2002).

Sociologii din echipa coordonata de Ivan Szelenyi au observat cateva
anomalii in tirile post-comuniste. In primul rand siricia nu este legata de
detinerea proprietatii. De pildd 79% din detinatorii de locuinte in Bulgaria si
32% in Ungaria nu au suficienti bani pentru mancare si haine. Ei au gasit
totodata discrepante intre cazul bulgar si cel romanesc sau rusesc si intre
cazul maghiar si Polonia sau Slovacia.

Nu exista o legdtura intre a conduce un automobil, a avea un telefon
sau frigider si saracie. Cercetdtorii au observat ca prevalenta unei locuinte, a
unui automobil, telefon, televizor si frigider distinge sdrdcia din lumea a
doua de sardcia din lumea a treia. A detine o locuinta nu este in sine o
distinctie a stratificirii. In mod contrar detinerea de locuinte de citre un
procent foarte ridicat din populatie reflecta gradul de omogenitate sociald
atins In fostele tari socialiste (Szelenyi, 2002).

O alta anomalie este ca statusul social ridicat nu asigura banii pentru
mancare. Daca un cadru universitar din orice tara occidentala are suficienti
bani pentru cartofi si ciuperci, In societatile est-europene aflate in tranzitie
un profesor universitar poate sa planteze cartofi in gradina proprie sau sd
culeaga ciuperci in padure. De asemenea exista rezidenti urbani care cresc
animale si pdsari in apartamentele lor. Cercetatorii concluzioneaza ca atat in
orase, cat si In sate oamenii produc produse agricole in propria gospodarie,
dar aceste practici sunt la fel de obisnuite pentru cei mai educati ca si pentru
cei mai putin educati. Cercetarea sugereaza un tip neobisnuit de saracie care
este combinat cu detinerea proprietdtii, dar si totodatd un statut unic al
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oamenilor cdrora le lipseste accesul la cele mai elementare lucruri (Szelenyi,
2002).

5.12. Excluziunea sociala

In discursul politic contemporan sunt utilizate concepte precum excluziunea
sociala si incluziunea sociala, ca o extensie a subiectului clasic al sardciei.
Sintagma ,, masuri pentru combaterea sardciei” tinde sa fie inlocuitd cu alta,
care este promovarea incluziunii sociale (Zamfir, Preda, Dan, 2004).
Abordarea excluziunii sociale a fost promovata global de catre Institutul
International pentru Studii ale Muncii din cadrul Organizatiei Internationale
a Muncii (OIM). Aceasta perspectiva subliniaza modelele de dezavantaj
social strans legate de angajare si somaj. Conceptul ofera un cadru , care nu
se ocupa doar de strategiile de subzistentad la nivel micro ale sdracilor, ci si
de oportunitatile si constrangerile de la nivel macro” (Altamirano,
Copestake, Figueroa, Revolledo, 2004).

Analizand relatia dintre excluziunea sociald si saracie, cercetdtoarea
britanica Ruth Lister considerd ca, desi rddacinile teoretice ale excluziunii
sociale se afla in sociologia clasica (Weber, Durkheim si Merton), utilizarea
sa modernad este mai degraba de natura politica decat sociologica. De obicei,
se face trimitere la Franta, unde termenul a fost utilizat in anii 1970 si 1980
pentru a desemna o serie de grupuri marginalizate care au trecut prin
,plasa” sistemului de asigurari sociale francez. Termenul a fost adoptat de
catre Comisia Europeana la sfarsitul anilor 1980 pentru a acomoda reticenta
unor guverne membre de a folosi cuvantul ,sdrdcie” (Lister, 2004).
Combaterea excluderii este unul dintre obiectivele politice ale Tratatului de
la Amsterdam din 1997, iar acest lucru a fost urmat de un acord privind
metoda deschisda de coordonare a actiunii pentru incluziune sociala la
Summitul de la Lisabona din 2000. In Europa, discursul politic a inlocuit
sdrdcia cu excluziunea sociala ca si concept central. Este interesant de
remarcat ca excluziunea sociala nu a avut un impact semnificativ in Statele
Unite, unde americanii prefera sa lucreze cu conceptul de saracie. Ruth Lister
remarca faptul cd, atunci cand a ajuns la putere in 1997, guvernul laburist
din Marea Britanie a infiintat rapid , Unitatea pentru Excluderea Sociald” in
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centrul guvernului, iar acest lucru reprezinta un exemplu rar in ultimii ani
de adoptare de catre un guvern britanic a unui discurs politic european, mai
degraba decat unul nord-american (Lister, 2004).

Explorand acelasi concept, Luana Pop citeazd un document al
guvernului britanic referitor la excluziunea sociald, in care se afirma:
,Excluziunea sociala Inseamnda mai mult decat saracia veniturilor.
Excluziunea sociala apare atunci cand oamenii si comunitatile se confrunta
cu probleme precum somajul, discriminarea, abilitati insuficiente, venituri
scazute, locuinte precare, criminalitate ridicatd, sdndtate precard si
destrdmarea familiei. Cand aceste probleme se combind, pot crea cercuri
vicioase. Excluziunea sociala poate apdrea ca urmare a problemelor pe care
o persoana le intampina in viata sa. Dar poate aparea inca de la nastere. A te
naste In sdrdcie sau a avea parinti cu abilitati insuficiente are o influenta
majord asupra sanselor de viata” (Pop, 2005).

Analizand o lucrare a lui Berghman, Marian Preda considera ca
excluziunea sociala poate fi definitda ca un esec al unuia sau mai multor
sisteme: sistemul democratic si juridic care presupune integrarea civica,
piata muncii care promoveaza integrarea economicd, sistemul de stat al
bundstarii care promoveaza integrarea sociala si sistemul familial si
comunitar care promoveazad integrarea interpersonald (Preda, 2002).

Conceptul de sdrdcie a fost criticat, iar cativa autori prefera utilizarea
excluziunii sociale. Citand diferiti autori, Marian Preda formuleaza cateva
puncte critice ale sdrdciei.

Prima criticd se referda la discrepanta intre definirea si madsurarea
sdrdciei. Sdrdcia ar putea fi masurata direct (folosind consumul) sau indirect
(folosind venitul). Dar definitia directd a saraciei este in total contrast cu
masurarea indirecta a sardciei (Preda, 2002).

Au fost criticate si pragurile de sdrdcie, deoarece nu existd un prag al
sdrdciei care sd excluda oamenii, ci mai degraba un intreg interval de venituri
care 1i exclude pe acestia.

Daca sdrdcia este un concept static, excluziunea sociald, care
presupune procesul de excludere, are un element dinamic.

Exista modalitati superioare de a combate excluziunea sociala decat
sdrdcia. Combaterea saraciei se centreaza pe redistributie, adica a lua ceva de
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la cativa oameni si a oferi altora. Combaterea excluziunii sociale inseamna a

oferi un drept cuiva si a-1 atrage sa participe, fara a presupune eliminarea sa.
In concluzie, ,sdricia este doar o parte a excluziunii sociale, o forma

specifica de excluziune care este excluziunea financiara” (Preda, 2002).

Totusi, trebuie adaugat ca si alti autori considera excluziunea sociala
un concept contestat si cd relatia dintre excluziunea sociald si saracie este
destul de neclara. Page, autorul unei cercetdri britanice despre excluziunea
sociala in trei cartiere defavorizate, sugereaza ca descoperirea unui grup ,,al
caror membri sunt majoritar bine integrati in comunitatea locald, chiar daca
sunt mai putin conectati la societatea principala, ridicd o provocare
conceptului de excludere sociala” (Burkhardt et al., 1999).

Alti autori au gasit o legatura relativ slabd intre saracie si izolarea
sociala (ceea ce este esential in excluziunea sociald), desi aceasta este mai
puternicd in unele tari decat in altele si printre anumite grupuri decat printre
altele. Majoritatea cercetarilor indicd o asociere mai slaba intre saracie si
izolare sociala in randul femeilor decat in randul barbatilor. Totusi, izolarea
sociald poate fi mai mare in randul celor care sufera de saracie extrema si
sdrdcie persistenta. Chiar daca unele studii pun in lumina relatia dintre
izolarea sociald si excluziunea de pe piata muncii, exista o variatie
considerabila intre societdtile europene si imaginea generald nu este una a
izolarii sociale in randul celor exclusi de pe piata muncii (Lister, 2004).

De asemenea, se pune intrebarea legatd de dovezile empirice din tdrile
dezvoltate, cum ar fi Marea Britanie, daca este posibil sa identificim un grup
semnificativ de persoane care pot fi incadrate in categoria celor exclusi social.
De exemplu, studiul lui Burchardt a descoperit ca sub o jumatate de procent
din populatie era exclusd pe toate dimensiunile masurate si niciuna dintre
ele pe intreaga perioada de cinci ani a panelului. Concluzia lui Burchardt
este cd, avand In vedere complexitatea asocierilor dintre diferitele
dimensiuni ale excluziunii si proportiile relativ mari dintre cei exclusi pe o
dimensiune care nu sunt exclusi pe altele, nu se poate identifica o categorie
clard si multidimensionald a persoanelor excluse social utilizand acesti
indicatori. Rezultatele sugereaza ca dimensiunile excluziunii sunt cel mai
bine tratate separat, mai degraba decat sa fie amalgamate intr-o categorie
sociala a celor exclusi social (Burchardt et al., 1999).
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Autorii romani au formulat pareri diferite cu privire la sardcie si
excluderea sociala. Dacd Marian Preda considera ca saracia este doar o parte
a excluderii sociale si Incearcd sa foloseasca acest concept pentru a analiza
situatia romilor din Romania, Stanculescu si Berevoescu considera ca ,, multi
romani, unguri si romi trdiesc in sardcie. In aceste conditii, nici excluderea
sociald, nici subclasa nu sunt concepte adecvate pentru realitatea tdrii
noastre. Preferdam sa folosim sdrdcia extrema pentru situatia sdrdciei
permanente, inelastice la evolutia economiei” (Stanculescu, Berevoescu,
2004). Dar mai apoi, in cartea lor, afirma ca ,luand lectia tdrilor dezvoltate,
am putea determina daca grupurile sociale care se afld astazi In saracie
extremad tind sa constituie o subclasa si cei exclusi social din societatea
romaneasca de maine” (Stanculescu, Berevoescu, 2004).

In concluzie, se poate spune ci excluderea sociald este un concept
complicat si se poate observa o perspectivd nord-americand centratd pe
sdrdcie si 0 abordare europeana care favorizeaza utilizarea excluderii sociale.
Exista critici pentru ambele concepte, atat pentru sdracie cat si pentru
excluderea sociala, deoarece utilizarea fiecdreia presupune avantaje si
dezavantaje In cercetarea sociala. Autorul este in favoarea cercetarii empirice
centrate pe analiza longitudinald comparativd care subliniaza dinamica
sdrdciei, deoarece excluziunea sociald pare a fi un concept care ridica multe
intrebari. In sprijinul acestui punct de vedere se poate mentiona un citat din
cartea lui Ruth Lister, Poverty, In care afirma: , Desi este posibil sa identificam
procese de excluziune si chiar stari ale unor forme sau dimensiuni specifice
ale excluziunii, in prezent nu avem dovezi empirice ale unui fenomen mai
generalizat si clar identificabil de excluziune sociald... Dacd excluziunea
sociald nu este tratata ca un Inlocuitor pentru sdracie, ea poate servi ca o
functie conceptuald utild, ca un instrument care pune accent pe cateva
aspecte importante ale saraciei si care avanseaza cadrele largi de analiza a
sdrdciei promovate in alte parti ale acestei lucrdri” (Lister, 2004).
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-

6.1. Conceptii neoclasice si neoinstitutionale despre piata

r

In 1956, secretarul general al PCUS, Nikita Hrusciov, afirma:
,Indiferent cd va place sau nu, istoria este de partea noastrd. Noi vom fi cei
care vd vom ingropa.” Hrusciov insd s-a inselat amarnic. Dupa cum afirma
Amin Malouf in cartea sa Labirintul Ritdicitilor, Uniunea Sovieticd a suferit
mereu de-a lungul existentei sale de o slabiciune constitutivd pe care n-a
putut niciodata s-o depaseascd, disfunctia sistemului ei economic dirijist,
centralizat si peste mdsura de birocratizat. Peste tot unde a fost pus in
aplicare, s-a dovedit inoperant, din motive indelung studiate, cand nu se
doreste ca cererea sa determine pretul unui produs si cantitatea produsa, se
intrd foarte repede In absurd. Se produce prea mult sau prea putin. Se
inceteaza sa se mai inoveze si nimeni nu se mai sinchiseste de imbunatatirea
calitatii. Pe piata internd se vinde in continuare fiindca cumparatorii n-au de
ales, Insd la export produsele nu mai sunt competitive. Se regreseaza, se intra
in declin, se saraceste (Malouf, 2024).

Ultimele trei decenii au fost martorii unei intoarceri dramatice la
economia de piata pretutindeni in lume. Dupa o perioadd de proslavire a
avantajelor planificarii centralizate si a economiei de comandd, Rusia si
majoritatea tdrilor est-europene au inceput dificilul proces de tranzitie la
economia descentralizatd, de piatd. China, condusa inca de partidul
comunist, a Inregistrat o puternica crestere economica la sfarsitul anilor '90,
favorizata de extinderea pietelor proprii. Venitul unor tari In curs de
dezvoltare ca Mexic, Chile sau Thailanda a inregistrat o puternica crestere
economica foarte rapidd, ca urmare a diminuarii rolului statului in economie

si a trecerii la sistemul capitalist.
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Chiar si economiile dezvoltate din Occident nu au fost imune la valul
fortelor pietei care a maturat lumea. In multe din aceste tari, electoratul a ales
prin vot lideri ca Ronald Reagan, care au promis sa stopeze tendinta devenita
traditionala de sporire a influentei statului. Acesta a insemnat reducerea
taxelor si a cheltuielilor, liberalizarea unor sectoare de activitate si vanzarea
catre sectorul privat a unor intreprinderi de stat (Samuelson si Nordhaus,
2000).

Faptul ca pietele reprezinta motorul cresterii economice este greu de
contestat. Dar statul indeplineste un rol esential, prin faptul ca asigura un
climat in care pietele beneficiaza de o libertate absolutd. Prosperitatea unei
economii moderne depinde de gasirea echilibrului si de Impartirea
responsabilitdtilor intre piete si stat.

Obiectivele acestui capitol sunt de a prezenta conceptiile neoclasice si
institutionale despre piata si totodata de a face o incursiune asupra
problematicii pietei muncii si a pietei religiosului.

Studiul comportamentului de piatd este o temd importantd, daca nu
chiar cea mai importantd a stiintelor economice. Mai mult, propunerea ca
pietele sa fie extinse, libere sau mai competitive reprezinta o recomandare
stringenti a zilelor noastre. in mod remarcabil, definitiile pietei in literatura
economica sunt greu de gdsit. Modelele matematice asupra determinantilor
fenomenului pietei abunda si existd o voluminoasd literatura asupra
determinantilor teoretici ai echilibrului pietei.

Economistul francez Auguste Cournot (1897) descria piata ca pe o
regiune in care cumpadratorii si vanzatorii sunt in relatii frecvente unii cu
altii, astfel cd pretul acelorasi bunuri tinde spre egalitate usor si rapid.
William Jevons (1871) considera piata orice grup de persoane care sunt in
relatii de afaceri si desfasoara tranzactii extinse, indiferent de marfa.

In lucrarea Actiunea umand, economistul austriac Ludwig von Mises
(1949) a formulat urmatoarea definitie a pietei: , Este un sistem social de
diviziune a muncii prin proprietatea privatd asupra mijloacelor de
productie... Piata nu este un loc, un lucru sau o entitate colectiva. Piata este
mai degraba un proces, animat de interjocul actiunilor diferitilor indivizi

care coopereaza prin diviziunea muncii.”
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Intr-o lucrare popularé de economie politica aparuta in 1983, Richard
Lipsey definea piata ca un teritoriu in care cumparatorii si vanzatorii
negociaza schimbul unei marfi bine definite.

In sfarsit, Paul Samuelson (1992), autorul celui mai vandut manual de
economie al secolului, defineste piata drept un mecanism prin intermediul
caruia se realizeaza legdtura dintre cumparatori si vanzatori in vederea
stabilirii pretului si cantitatii unui bun sau serviciu.

Autorii neoinstitutionalisti au reprosat acestor definitii faptul cd sunt
neclare, iar conceptul de schimb este absent. Ei adauga acestor definitii
faptul ca pietele implica intotdeauna activitati asociate, precum stabilirea si
publicarea preturilor, mijloace de contactare si informare a cumparatorilor si
mijloace de transport. Deci, concluzioneaza ei, nu trebuie neglijate
aranjamentele legate de clienti, cele juridice sau politice care sunt elemente
centrale In orice sistem de piata.

Astfel, o definitie neoinstitutionalista a pietei afirma ca piata este un
sistem de institutii sociale In care un mare numar de marfuri este schimbat,
schimbul fiind facilitat si structurat de aceste institutii. Schimbul implica
acorduri contractuale si schimbul drepturilor de proprietate, iar piata consta
din mecanismele care structureazd, organizeaza si legitimeaza aceste
activitati. Pe scurt, pietele reprezinta schimbul organizat si institutionalizat.
Accentul este pus pe acele institutii de piata care ajutd la reglarea si stabilirea
consensului asupra preturilor si, mai general, la comunicarea informatiilor
referitoare la produse, preturi, cantitati, cuamparatori si vanzatori potentiali.

Neoinstitutionalistii considera ca economistii neoclasici nu doar ca au
fost neglijenti cand au definit piata, dar au fost extrem de generosi in
utilizarea acestui termen. Un exemplu celebru este analiza cdsatoriei
realizata de economistul american Gary Becker (1976). Acesta afirma fard
ezitare ca se poate vorbi de o piatd a cisitoriei. In mod clar existd birouri
matrimoniale. Acestea insa nu sunt piete sau, cel putin, nu piete pentru
casatorii, ci mai degraba agentii specializate in servicii. O cdsatorie in sine
implicd un aranjament contractual intre mire si mireasd. Chiar daca acest
fapt implica bunuri sau servicii, cdsatoria in sine nu este cumparata sau
vandutd, iar aceste contracte sunt realizate In afacerea oricarei forme de
piata. Casdtoria implicd activitati familiale si sexuale. Dar relatia sexuald
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dintre sot si sotie difera atat ca forma, cat si ca substanta de cea dintre
prostituata si client. Doar in cazul unei prostituate putem vorbi de servicii
sexuale procurate in cadrul unui tip de piata.

Un alt exemplu este legat de piata muncii interne a firmei, concept
propus de data aceasta chiar de doi economisti institutionalisti, Peter
Doeringer si Michael Piore (1971), care au Incercat in acest fel sa explice
fenomene precum diferenta dintre salarii si discriminarea la locul de munca.
Ins3, cu toate ci se poate vorbi de un anumit grad de competitie intre angajati
in cadrul unei organizatii economice pentru anumite posturi de munca,
totusi este greu sa vorbim despre conceptul de piatd internd a muncii atunci
cand nu existd un proces sistematic si institutionalizat de cumparare si
vanzare a fortei de muncd. Chiar si autorii sugereaza faptul ca pietele interne
ale muncii nu sunt guvernate de mecanismul pretului, ci de reguli si
proceduri administrative.

Astfel, unii economisti au tendinta de a gasi piete pretutindeni,
devalorizand conceptul, care devine o categorie universala.

In economia neoclasici, piata este privita ca o stare a naturii, un mediu
natural 1In care comerciantii individuali interactioneazd, existand
independent de institutiile sociale. Referindu-se la rolul pietei in economie,
Paul Samuelson considera ca piata este un mecanism complex de coordonare
a oamenilor si activitdtilor firmelor printr-un sistem de preturi si piete. Fara
sd dispuna de un aparat de informare sau de calcul central, ea rezolva
problemele productiei si repartitiei ce implicd miliarde de relatii si
necunoscute, probleme care depasesc cu mult chiar si performantele celui
mai rapid dintre calculatoarele de astazi. Piata nu e opera cuiva; totusi, ea
functioneaza extrem de bine. Caracteristica esentiald a pietei este ca 1i aduna
la un loc pe vanzatori si cumparatori, determinandu-i sa stabileasca preturile
si cantitatile (Samuelson si Nordhaus, 2000).

Dacd pietele sunt considerate fie planificate, fie institutii sociale
spontane, problema care apare este de ce pietele evolueaza, supravietuiesc
si se raspandesc in toatd lumea?

Un rdspuns evident la aceastd intrebare poate fi dat apeland la ideea
de schimb. Astfel, schimburile realizate in afacerea pietei impun costuri de
tranzactie mai mari. Dacd preludm frazeologia lui Ronald Coase, putem
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afirma cd pietele economisesc costurile de tranzactie. Care sunt aceste costuri
de tranzactie la care ne referim? Acestea sunt costul de descoperire a
preturilor adecvate, costurile de negociere si costurile de administrare si
imputernicire a contractelor. Pe scurt, costurile implicate sunt cele de
obtinere a informatiilor relevante, costul de negociere si de luare a deciziilor,
precum si costul de administrare si imputernicire a contractului.

Costul de descoperire a preturilor adecvate este redus dramatic prin
crearea pietei, care este considerata ca o formad organizatd de schimb. Pietele
ajuta la publicarea preturilor si a altor informatii relevante sau ajuta
comerciantii sd gdseascd informatia mai usor prin stabilirea contactelor
dintre agenti. Crearea accesului regularizat la contacte in cadrul pietei
reduce aceste costuri, prin facilitarea descoperirii cui doreste sa vanda ce.

Costurile de administrare si imputernicire pot uneori sd fie reduse de
piata datoritd normelor de comportament si codurilor de practici intre
cumpéritori si vanzatori. In acest caz, individul nu poate singur si se asigure
cd este indeplinit, dar alte agentii il pot ajuta sd protejeze calitatea
produsului, sd mentina furnizarea prompta s.a.m.d.

In consecintd, toate motivele citate mai sus demonstreaza de ce piata
este mai putin costisitoare decat schimbul atomizat.

Un alt element important al pietelor pus in evidenta de analiza
institutionala il reprezinti normele care sunt legate de preturi. In teoria
neoclasicd, norma de pret este pretul de echilibru ex post. Se presupune cd
se formeaza dupd un proces extensiv al reglarii pietei si semnalarii pretului
intr-un timp logic mai degraba decat unul istoric. Astfel, preturile, considera
economistul american Paul Samuelson, coordoneaza deciziile producatorilor si
consumatorilor. Preturile mari tind sa contribuie la reducerea volumului
achizitiilor efectuate de consumatori si sa incurajeze productia.

Preturile mici incurajeazda consumul si descurajeaza productia.
Preturile reprezinta astfel balansierul din mecanismul de functionare a
pietei. Ce este echilibrul pietei, se intreaba in continuare Samuelson. Este
echilibrul care se stabileste intre totalitatea cumparatorilor si vanzatorilor.
Gospodariile si firmele vor sa cumpere sau sd vandad o anumita cantitate de
produse in functie de nivelul pretului. Piata gaseste pretul de echilibru care
satisface simultan cerintele cumparatorilor si vanzatorilor. Daca pretul este
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prea mare, productia ajunge sa depaseascd cu mult cererea; daca pretul este
prea mic, se formeaza cozi mari la magazine si apare o criza de bunuri. Acele
preturi, la care cumpadratorii doresc sd achizitioneze exact cantitatea pe care
doresc vanzatorii sa o vanda, determina echilibrul dintre cerere si oferta.

In teoria neoinstitutionald, norma de pret afecteaza preturile zi de zi,
ea existand ex ante, fiind integrata in institutii si in asteptdrile indivizilor,
tiind legata de preturile curente intr-un timp istoric.

Normele de pret au o dimensiune morala in conceptia cumparatorilor,
care ajutd la intirirea lor pe o piatd. Intr-un sondaj realizat in Toronto,
Canada, Kahneman (1986) a descoperit la majoritatea respondentilor faptul
cd ar privi ,incorect” cresterea pretului la lopetile de zdpada dintr-un
magazin dupa o zi intreaga de ninsoare.

Teoria asupra normelor de pret a aparut in urma studierii miscarii
preturilor. Se considera cd, in absenta normelor asteptate, deciziile de a
cumpara sau vinde ar aparea hazardate si nesigure. Pentru ca pietele sa
functioneze, sunt necesare unele mecanisme de stabilire a normelor de catre
agenti. Astfel, existd o serie de marfuri zilnice pentru care preturile sunt mai
mult sau mai putin stabile si, fard sa deliberam asupra lor, noi stabilim
nivelul pretului, asteptand ca preturile viitoare sa fie la un anumit nivel dat.
Asa cum a afirmat George Shackle, preturile sunt stabile la anumite niveluri
datorita sanctiunii si autoritatii.

Asa cum a afirmat Frederic Scherer (1970), preturile au uneori tendinta
de a gravita in jurul unor , puncte focale”, care sunt la nivelul sau sub un
anumit nivel. Astfel, ludnd exemplul preturilor din Marea Britanie, exista
preturi precum 29, 95 sau 71, 00 de lire sterline, dar niciodatd un pret afisat
de 9602, 56 de lire sterline.

In concluzie, se poate afirma ci institutiile pietei au o functie
importantd in stabilirea normelor. Aceasta se scapa adesea din vedere din
cauza conceptiei prevalente despre piata competitivd, In care agentii se
tocmesc si negociaza modificand pretul pentru a fi in avantaj. Chiar in cadrul
pietelor in care schimbdrile de pret sunt frecvente, comertul este adesea
structurat si informatia este publicata, astfel cd formarea normelor devine
posibila, cei mai multi agenti acceptand-o ca pe un ghid sau conventie.
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6.2. Piata muncii. O abordare sociologica

Munca este un mijloc de obtinere a bunurilor pentru a fi utilizate, posedate
sau vandute. Daca cineva doreste sa consume sau sa furnizeze un anumit
bun, are patru alegeri, singure sau in combinatie: (1) sa le produca el insusi,
(2) sd le confiste, (3) sa le cumpere si (4) sa il faca pe altul sa le produca.
Pietele muncii prolifereaza daca optiunea 3 (pentru consumatori) si 4 (pentru
furnizori) devin optiunile dominante. Pietele muncii s-au format in principal
in capitalism prin sistemele de productie in care detinatorii de capital iau
deciziile cu privire la caracterul si alocarea muncii. Pietele muncii implica
urmatoarele elemente:

1. muncitorii care sunt formal liberi sd intre sau sa pardseasca diferite
locuri de muncs;

2. angajatorii care sunt liberi sa angajeze sau sa concedieze muncitorii;

3. locurile de muncd; diviziuni ale muncii in firme sau pozitii distincte in
cadrul lor;

4. angajdrile; tranzactii prin care, in cadrul limitelor stipulate, muncitorii
sunt de acord sa cedeze controlul asupra puterii lor de munca
angajatorilor contra salariului prevazut in avans;

5. retelele; linii de comunicare ce leaga potentialii ocupanti ai locurilor de
munca din diferite firme;

6. contractele; acorduri explicite sau norme implicite cu privire la sarcini,
nivelul efortului, conditii de munca si forma, frecventa sau suma
platita (Swedberg si Smelser, 1994).

Teoriile economice adesea analizeaza pietele muncii folosind o viziune
anistoricd. In unele analize, munca este raportati la salarii pe pietele
competitive, la fel ca orice altd marfd. Daca sindicatele sunt luate in
considerare, modelele de competitie imperfecta sunt aplicate la fel ca in orice
alte contexte In care vanzatorul are putere de monopol. Contextul istoric al
conflictului social care este prezent in cadrul pietelor empirice ale muncii
este neglijat, iar teoriile economice fac afirmatii de mare generalitate,
independente de timp si spatiu (Brinton si Nee, 2002).

Pe de alta parte, din punctul de vedere sociologic, economistii gresesc
atunci cand iau in considerare actorii individuali atomizati fara sa fie luata
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in calcul influenta relatiilor cu ceilalti, deciziile, comportamentul celorlalti,
precum si istoria acestor relatii.

Studiile sociologice recente asupra pietei muncii se referd la influenta
retelelor sociale, firmelor si discrimindrii asupra proceselor ce au loc la
nivelul pietei muncii. Aceste studii incearca sd aduca o nota de realism
pietelor muncii abstracte din teoria economici. In analiza de retea,
tranzactiile de pe piata muncii sunt realizate prin intermediul conexiunilor
interpersonale, mai degraba decat de catre actorii atomizati si anonimi.
Perspectivele organizationale ale pietei muncii accentueaza modul in care
firmele influenteaza distributia slujbelor si a salariilor. Lucrarile despre
discriminarea de gen descopera diferentele persistente in castiguri si in
cresterea castigurilor intre barbati si femei.

Cercetarile In aceste teritorii considera pietele muncii ca fiind integrate
intr-un context social bogat, constand din legaturi sociale, organizatii si
disparitati in puterea sociala.

Abordarea institutionald a pietei muncii extinde si cuprinde alte
analize sociologice. Extensiunea e legata de identificarea unui alt tip de
procese non-piatd care au influente asupra alocdrii slujbelor si salariilor.
Analiza institutionala e fundamentala din cauza ca, inainte de toate, ea este
o analiza contextuald. Analiza institutionala identifica regulile si normele de
baza care fac ca pietele sa poatd opera.

Gandirea institutionala aplicatd la piata muncii afirmd urmatoarele:
Istoric vorbind, pietele muncii se dezvolta din conflictele dintre clasele
emergente ale patronilor si muncitorilor. Regulile rezultante ce regleaza
schimbarea salariilor furnizeaza o expresie durabild a balantei de putere in
aceste lupte (Brinton si Nee, 2002).

In unele tari s-au ndscut institutii care au furnizat reprezentari largi de
clasd ale muncitorilor si patronilor. In altele, regulile pentru reprezentarea
pe piata muncii au incurajat organizarea fragmentatd. Impactul institutiilor
asupra relatiilor dintre actorii pietei muncii are consecinte in ceea ce priveste
alocarea slujbelor si salariilor. Acolo unde principiile reprezentdrii claselor
largi au fost doar slab integrate in institutiile pietei muncii, actiunea colectiva
a fost costisitoare si competitia internd de pe piata muncii a generat
inegalitate. Acolo unde piata muncii a fost integrata in mari institutii
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reprezentative pentru muncitori si patroni, salariile si ocuparea au fost mai
egalitar distribuite si actiunea colectiva a inflorit.

Sociologul american Bruce Western de la Universitatea Princeton a
observat, studiind institutiile pietei muncii din tarile capitaliste dezvoltate
din a doua jumadtate a secolului XX, faptul ca tarile corporatiste, cu alte
cuvinte tdrile cu mare centralizare sindicald, ca de pilda tdrile nordice, au
rezistat cel mai bine celor doud mari probleme economice ale perioadei,
respectiv socul petrolului din 1973-1974 si Revolutia Islamica din Iran din
1979. Ca raspuns la OPEC, pretul nominal al petrolului a crescut cu 69% din
1973 pana in 1975. Ca urmare a Revolutiei Islamice, preturile la petrol au
crescut din nou cu vitezd, de data aceasta cu 53% din 1979 pand in 1981.
Amandoua socurile au dus la crestere inflationista si au redus dramatic
cresterea economica.

Ideea conditiilor exogene pietei legate strans de piata muncii dateaza
de la originea pietelor muncii capitaliste. In abordarea institutionald a pietei
muncii, schimbadrile exogene ale conditiilor economice influenteaza diferit
schimbarile de pe piata muncii In conformitate cu contextul institutional.
Institutiile pot transmite conditiile pietei sau pot izola salariile si gradul de
ocupare a acestor conditii. Astfel, tdrile cu cea mai mare centralizare
sindicala (Austria, Danemarca, Suedia, Norvegia) au trecut mai usor de cele
doud socuri ale economiei mondiale, mentinand la nivele scazute atat
inflatia, cat si somajul. Tarile cele mai afectate au fost cele cu descentralizare
sindicala (Canada, Italia, Franta).

Sociologul american Mark Granovetter de la Universitatea Stanford
este deja un clasic al studiilor despre retelele sociale. El a studiat mobilitatea
inter-slujbe dintr-o suburbie a metropolei americane Boston, utilizand un
esantion aleator de muncitori. Articolul care a consacrat aceasta cercetare
este intitulat , Tdria legaturilor slabe” (Grusky, 2001). In aceastd lucrare,
sociologul american se refera la faptul cd muncitorii care obtineau o slujba
primeau informatii nu de la prieteni apropiati sau rude, ci de la genul de
persoane pe care 1i Intalnesti o data, de doua ori pe an, fosti colegi de serviciu,
fosti colegi de liceu sau facultate. Granovetter a utilizat in acest studiu
analiza de retea. El a demonstrat ca piata muncii e formata nu din actori
atomizati, ci mai degraba din retele intra- si extra-joburi. Pe piata muncii
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exista mai degraba o mare eterogenitate decat omogenitate. Aceste diferente
individuale duc la sanse diferite de mobilitate, aceasta variatie parand sa
indice eterogenitatea nemadsurata a indivizilor. Slujbele si carierele
indivizilor sunt integrate in structura sociald.

Granovetter a fost uimit de faptul cd cei care aveau o mare stabilitate
in firma nu datorau aceasta stabilitate calificdrii excelente, ci faptului ca nu
cunosteau aproape pe nimeni in alte firme si nu erau, in consecintd, luati in
serios de angajatorii obisnuiti sd recruteze prin informatie personalizata.
Totodatd, cei care gdseau slujbe prin intermediul contactelor personale
raportau salarii mai mari decat cei care utilizau alte metode.

In ce priveste rasa non-albii, crede Granovetter ca sunt mai slab
conectati la structura de slujbe si au o mai micd influentd in angajare atunci
cand sunt conectati. De asemenea, diferentele rasiale in ce priveste rata
tinerilor someri nu apar datoritd faptului ca negrii sunt dati afard sau
pardsesc slujba, ci din cauza dificultatii de a intra in cadrul fortei de munca.

Granovetter critica modelele economice care presupun la unison faptul
cd promovarea depinde de productivitatea muncitorilor, el addugand la
productivitate si senioritatea, si etnicitatea.

Mary Brinton si Takehiko Karya utilizeaza conceptul de embededness
(integrare) elaborat de Karl Polanyi si dezvoltat de Mark Granovetter pentru
o analiza a pietei muncii din Japonia (Brinton si Nee, 2002). Cei doi autori
considerad cd se poate vorbi de trei tipuri de modele de cdutare a locurilor de
munca:

1. Modelul atomist, in care angajatorul si aplicantul pentru locul de
munca isi fundamenteaza comportamentul pe informatia furnizata pe
piata prin anunturile din ziare si prin alte mecanisme de distributie si
obtinere a informatiilor despre oportunitatile de angajare. Acest mod
de cautare a locurilor de munca nu implicd un intermediar, cum ar fi o
persoana sau organizatie.

2. Integrarea sociald sau cautarea locurilor de munca prin legaturi
interpersonale presupune un intermediar si acest tip a fost analizat
anterior prin referire la articolul semnat de Granovetter.

3. Integrarea institutionala sau cautarea locurilor de munca prin legaturi
institutionale presupune ca atat cuamparatorii cat si vanzatorii de forta
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de munca iau legatura prin intermediul organizatiei de care apartin.

Brinton si Karya remarca rolul important jucat de licee si universitati

in integrarea institutionala.

Cei doi autori au utilizat o varietate de metode de cercetare, precum
analiza secundard a istoriilor educationale si de munca de la un mare
esantion de japonezi intre 25 si 69 de ani, analiza materialelor istorice despre
dezvoltarea sistemului de educatie si piata muncii din Japonia secolului XX,
precum si analiza datelor calitative despre schimbdrile recente in cadrul
recrutarii absolventilor de universitati.

Brinton si Karya au ajuns la concluzia ca modelul cel mai intalnit la
japonezi este integrarea institutionala si cd acest model pare sa se coreleze
direct cu cresterea nivelului de educatie si indirect cu cresterea varstei. Astfel
a fost testata ipoteza cd integrarea sociald este in declin, in vreme ce gradul
de integrare institutionald este in crestere, aceste fapte demonstrand tendinta
societdtii japoneze de directionare spre o formd meritocratica. Pe de alta
parte, ei au mai observat tendinta spre o forma semi-institutionala de
integrare in cazul studentilor de la universitatile de elita prin intermediul
retelelor de ,,alumni” (absolventi care tin legdtura cu universitatea absolvitd
si cauta In acea universitate viitori angajati pentru firma la care lucreaza).

6.2.1. Integrarea romilor pe piata muncii din judetul Bihor

In vara anului 2004 a fost inceputi o ampla ancheti calitativd despre romii
din judetul Bihor, unde a fost cercetata si problema integrarii lor pe piata
muncii, o problema cu consecinte dramatice asupra acestei populatii (Olah,
2009). Problema de la care s-a plecat a fost legdtura dintre educatie si
integrarea pe piata muncii. Banuiala care s-a transformat intr-o ipoteza de
lucru a fost ca un nivel slab de educatie se coreleaza cu un venit si un statut
profesional scazute.

Pentru a intelege problema integrarii romilor pe piata muncii din
Bihor, au fost realizate 10 interviuri semi-standardizate, din care 7 cu
angajatori (directori generali si directori de resurse umane), 2 cu functionari
de la Asociatia Judeteana pentru Ocuparea Fortei de Munca si unul cu o
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functionara din Prefectura Judetului Bihor care se ocupad de problemele
romilor.

Cei 7 angajatori intervievati sunt directori la societati bihorene care
angajeazd sau au avut angajati romi. Acestea sunt: SC Centrade SA
(specializata in prelucrarea minereului de bauxita), SC Mobila Alfa SA (a
carui obiect de activitate il constituie prelucrarea lemnului), SC Urbana SA
(specializata in servicii de salubritate), SC Domus SRL si SC CIAC SA din
domeniul constructiilor civile si industriale, SC Oradinum SA, specializata
in confectionarea de imbracaminte si SC Crisul Favorit SA, al carui obiect de
activitate 1l constituie confectionarea de incaltaminte.

Din punct de vedere al procentului de romi raportat la totalul
angajatilor din aceste societati, el variaza intre 0% (SC Oradinum SA) si 50%
(SC Urbana SA), celelalte intreprinderi avand in jur de 5% muncitori romi.
Romii sunt in marea lor majoritate muncitori necalificati din cauza slabei lor
pregatiri scolare si vocationale (multi romi au doar 4 clase ori sunt analfabeti,
nestiind sa scrie si s citeascd) si provin in special din coloniile de romi din
mediul rural sau din Centrele de Plasament.

Despre comportamentul in munca al romilor, angajatorii afirma ca:
,La majoritatea nu le place sa munceascd; sunt intre ei si persoane care sunt
constiente cd pentru a-si intretine familia trebuie sa munceasca, dar in
general dau impresia ca nu prea vor sa munceasca” (A. A., F); , Le place sa
tragd chiulul, pretentii au, dar de muncit nu prea muncesc si nu vin la lucru
la orala care li se cere” (B.L, F); ,,Din cei 40 de romi inscrisi la Bursa Locurilor
de Munca cdrora li s-a promis carte de munca la intreprinderea noastrd, s-au
prezentat doar 8, angajandu-se ca vor lucra efectiv. Au rezistat doar prima
sdptamana si pe urma nu a mai venit nici unul. Ei au motivat ca nu vine
autobuzul la ora 5 la ei in sat, cd I-a chemat nu stiu cine la cules, ca nu vine
singur, ca i-a murit vaca... Multi Insd n-au mai venit fara sa spund de ce.
Singurii romi angajati la noi care au rdmas sunt cei care au avut oferte ca om
de serviciu, si care au avut ceva mai usor de lucru sau au avut intr-adevar
nevoie de locuri de munca” (V.S., F). Deci angajatorii 1i considera in general
pe muncitorii romi neseriosi, superficiali in executarea sarcinilor, calitatea
muncii lor lasd de dorit, nedisciplinati, uneori obraznici cu sefii, nefiind in
stare sa respecte orarele si orele de muncd, iar in unele cazuri fiind prinsi
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chiar ca incearcd sa fure de la locul de munca. Este adevarat ca sunt si
muncitori romi seriosi, unii chiar cu pregatire scolara sau vocationald, dar
acestia sunt relativ putini.

Muncitorii romani au de multe ori o atitudine defavorabila fata de
muncitorii romi, in special din cauza neseriozitatii si superficialitatii lor, dar
si din cauza lipsei lor de igiena (nu se spala, miros urat, etc.), ,Problema a
fost dintotdeauna din doud parti, nici ai nostri nu i-au primit cu bratele
deschise, dar nici ei nu au manifestat de la bun Inceput dorinta de a lucra”
(E.P., B); ,Au fost cazuri in care muncitori romani au venit la noi si ne-au
cerut sa 1i scoatem pe romi din echipa intrucat nu suportd mirosul lor urat,
faptul cd sunt nespalati” (D.M., B).

Despre discriminarea romilor de catre angajatorii bihoreni in general,
pdrerile sunt impadrtite. Unii sunt de pdarere ca romii sunt discriminati fiindca
nu le place sa munceasca, furd si sunt neseriosi, altii Insa cred cd au exact
aceleasi drepturi si obligatii ca muncitorii romani sau maghiari, ca nu se face
o diferentiere pe criterii etnice la locul de munca. Pe de alta parte, unii
angajatori au idei preconcepute despre romi, pornind de la cazuri
individuale si facand generalizari. Acest fapt duce la situatii in care patronii
nu doresc sd angajeze romi. Discriminarea insa nu se face in mod vizibil
din cauza presiunii legilor romanesti care combat discriminarea; nu li se
spune ca sunt romi si de aceea nu sunt angajati, ci pur si simplu ca pregatirea
lor scolara si profesionald nu corespunde locului de munca.

Solutiile propuse de angajatorii intervievati pentru imbundtatirea
integrarii romilor pe piata muncii sunt: cresterea pregatirii lor scolare si
vocationale, cresterea implicarii primariilor si a liderilor locali ai romilor in
rezolvarea problemelor membrilor comunitatilor rome si Imbunatdtirea
activitatii fundatiilor de asistentd sociala care au ca preocupari solutionarea
problemelor acestei comunitati.

Functionarii care se ocupa de problemele romilor provin de la
Prefectura judetului Bihor si de la Asociatia Judeteana pentru Ocuparea
Fortei de Munca (AJOFM).

Péarerile lor vin in completarea celor ale angajatorilor pentru a avea o
imagine mai clara asupra problemei integrarii rromilor pe piata muncii.
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Daca functionara de la Prefecturd se ocupa de coordonarea
programelor guvernamentale pentru rromi si faciliteaza dialogul intre
Guvern si Primadrii pentru implementarea acestor programe, functionarii de
la AJOFM se ocupa de stabilirea indemnizatiilor pentru somaj, organizarea
de cursuri, consilierea si medierea persoanelor aflate in cautarea unui loc de
munca, inclusiv a rromilor. Mai specific, ei au organizat Bursa Locurilor de
Munca pentru rromi in 2003 si 2004.

Functionarii considera ca marile probleme ale rromilor dupa 1989 sunt:
lipsa pentru multi dintre ei a actelor de identitate, conditiile proaste in care
locuiesc, igiena neadecvatd, neafilierea la medicii de familie, nivelul scazut
de pregatire scolara si profesionala, gradul scazut de integrare pe piata
muncii.

Transformarile economico-sociale de dupad 1989 le-au agravat starea de
saracie. Cei mai multi rromi locuiesc in mediul rural. Daca inainte de 1989
erau angajati in Cooperative Agricole de Productie sau Intreprinderi
Agricole de Stat, dupd cdderea regimului Ceausescu, acestea
desfiintandu-se, nu si-au mai gasit de lucru in mediul rural si multi au ajuns
sd fure In orase pentru a se putea intretine pe ei si familia.

Pregatirea scolara si profesionald a rromilor este foarte scazutd. Multi
au doar 4 clase, iar o parte dintre ei nu stiu sa scrie si sd citeasca. De aceea,
,Invatarea e chiar mai importanta decat locurile de munca. Am vrut sd facem
cursuri de recalificare cu rromii, dar nu am avut cu cine, intrucat nu stiu sa
scrie si sa citeascd” (LL., B); ,Rar cand au pregatire scolard. Pregatirea
profesionala insd pot dobandi la locul de munca” (C.M., B). Este complicat,
insa, dupad pdrerea mea, sa fie formati la locul de munca, daca au o pregatire
scolard precara. De aceea, cei mai multi presteaza munci necalificate: lucrari
in constructii, la fabrici de incaltaminte, spalatorii, salubritate.

Integrarea rromilor pe piata muncii e dificila intrucat ,nu sunt doar
slab pregatiti scolar si profesional, dar si inconstanti, nedisciplinati si
neseriosi (o mare parte dintre ei). Multi nu au carti de muncd, nu au contracte
individuale de muncd, nu au acte de identitate si prefera sa lucreze la negru
sau In munci sezoniere (culesul ciupercilor, fructelor, lucrari in constructii)”
(CM,, F).
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Pe de alta parte, ,,din partea patronilor exista o reticentd in a-i angaja.
N-au constanta, n-au o disciplina a muncii, multi furd. E greu si pentru
patroni sd aiba incredere in ei” (I.L., B); ,Eu cred ca exista discriminare a
rromilor pe piata muncii. Sunt socotiti neseriosi si hoti si se crede ca au
ciorditul in sange. La Marghita, un italian a angajat rromi, dar romanii nu
i-au acceptat, fiindcd au zis cd-s nespalati, ca miros urat” (C.M., F).

Solutiile propuse de functionari pentru cresterea integrarii rromilor pe
piata muncii sunt: educatia, imbunatatirea conditiilor de locuit si igiena, o
mai mare implicare din partea organizatiilor politice ale rromilor si a
fundatiilor de asistenta sociald, trecerea de la o politica sociald pasiva la una
activa. ,Factorul educatie este insa esential. Dar ca sa mergi la scoala ai
nevoie de conditii decente de locuit, caldurd, pdrinti care sa te sustind, nu de
parinti analfabeti” (C.M., F).

Acest studiu va fi continuat prin noi cercetdri despre eficienta
institutiilor care aplica politici sociale pentru rromi, precum si despre
modelele de cdutare a locurilor de munca si discriminarea rromilor pe piata

muncii.

6.2.2. Invatamant superior si piata muncii in Oradea, Romania

O alta ancheta sociologica in care a fost implicat autorul este un studiu
despre absolventii Universitatii din Oradea, universitate romaneasca de stat,
si Universitatii Crestine Partium Oradea, universitate din Romania, finantata
de statul maghiar (Olah, Darabaneanu, Flora, 2015). In acest studiu s-a pornit
de la ipoteza conform careia, pentru integrarea cu succes pe piata muncii a
absolventilor din Invatamantul superior dintr-un oras de aproximativ 200,
000 locuitori, cum este Oradea, ceea ce conteaza cel mai mult sunt legaturile
de familie si de prietenie sau relatiile informale. Totusi, datele prelucrate prin
analiza secundara releva faptul ca doar 1 din 4 absolventi obtin joburi in
acest fel. Daca absolventii universitatii romanesti de stat obtin mai multe
joburi in institutiile publice, absolventii universitatii maghiare prefera
companiile private si ONG-urile unde pot vorbi in limba maghiara.

Pe de alta parte, daca se ia corespondenta intre specializare si jobul
obtinut, se pare ca absolventii de la specializarile economice si de stiinte
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socio-umane sunt in dezavantaj fata de alte specializdri, cum sunt, de
exemplu, cele ingineresti.

Absolventii universitatii romanesti de stat par in avantaj comparativ
cu cei ai universitatii maghiare datorita utilizarii limbii romane. Absolventii
universitdtii maghiare vorbesc limba maghiara in familie si in tot ciclul
educational, de la grddinita la studii superioare. Acest fapt le creeaza o
vulnerabilitate mai mare in ceea ce priveste integrarea lor pe piata locala a

muncii.

6.3. Piata religiosului

Pana in anii 1970, studiile empirice din domeniul economiei politice au
neglijat influenta religiei. Totusi, lucrarile lui Azzi si Ehrenberg (1975) si ale
lui Iannaccone (1998) au deschis aceastd directie de aplicare a principiilor
cercetdrii economice la diferite aspecte ale religiei, iar studiile recente de
economie politica au inceput sd integreze si dimensiunea religioasa
(McCleary si Barro, 2022).

Abordarea economica a religiei pleaca de la observatia ca oamenii
incearca sd isi atingd In mod sistematic si deliberat obiectivele. Asta
inseamna cd decizia rationala se aplica religiei In aceeasi masurd in care se
aplici si altor decizii individuale si sociale. In termeni economici, in misura
in care dedicam timp si resurse religiei, cumparam bunuri religioase. Daca
aceasta implica participarea la slujba sdptamanald, rugaciunea de cinci ori pe
zi, donarea a 20/100 din venit, purtarea unor haine speciale sau o dietd
specifica, atunci o persoand poate decide cd este prea costisitor si poate alege
sd 1si reducd implicarea sau chiar poate opta pentru o religie mai ieftind.

In calitate de credincios, un individ este un consumator de bunuri si
servicii religioase, ceea ce presupune ca manifesta o cerere pentru religie.
Aceasta presupune ca existd si o oferta corespunzatoare, o parte din ea
provenind de la religia organizata formala (McCleary si Barro, 2022).

Modelul pietei religioase s-a bazat si s-a elaborat pe gandirea lui Adam
Smith, a carui opera clasicd , Avutia Natiunilor” este deseori privita ca fiind
prima carte de economie moderna. Modelul pietei religioase spune ca
reglementarile guvernamentale influenteaza competitia dintre furnizorii de
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religie, afectand asadar si natura produsului religios. Smith credea ca
monopolurile furnizdrii de servicii religioase tind sa devind, asemenea
monopolurilor in general, neinovatoare si indolente (McCleary si Barro, 2022).

Mergand pe aceasta linie de gandire, se poate face referire la o lucrare
despre donatiile religioase din Romania (Olah si Roseanu, 2016). Autorii au
pornit de la intrebarea care ar fi motivatia de a da bani bisericii, iar obiectivul
cercetdrii a fost construirea unui model explicativ al donatiilor religioase in
Romania. Olah si Roseanu au explorat o baza de date realizata in urma unui
sondaj din 2011, comandat la initiativa Societatii pentru o Societate Deschisa
Romania. In aceastd cercetare, romanii au fost chestionati legat de
comportamentul religios si, printre alte intrebari, au raspuns si la una
dihotomica legata de donatiile religioase.

Ceea ce i-a surprins pe autori a fost lipsa de corelatie dintre venit si
donatiile religioase, dar si lipsa asocierii semnificative dintre confesiunea
religioasa si donatiile religioase. Poate cea mai importanta concluzie a
studiului este puternica corelatie dintre indexul Herfindahl-Hirschman si
donatiile religioase, ceea ce poate fi interpretat in sensul ca un grad mare de
concentrare a pietei religioase este asociat cu un nivel scdzut al donatiilor
religioase. Faptul ca regiunile Transilvania si Banat-Crisana sunt
campioanele la donatii religioase in Romania poate fi asociat cu faptul cd in
aceste regiuni exista un grad mai ridicat de diversitate etnica si religioasa
(Olah si Roseanu, 2016).
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si economia subterana

7.1. Ce reprezinta economia informala?

Problema pe care urmeazad sa o tratdm pare simpla la prima vedere. Este usor
de observat faptul cd, inclusiv in societatile economice avansate, anumite
tranzactii implica bunuri si servicii care nu sunt cuprinse in contabilitatea
nationald si raman ascunse. Aceasta se aplica in special activitatilor ilegale,
precum contrabanda, traficul de stupefiante si incalcarea legislatiei muncii.
In incercarea de a studia aceastd economie invizibild, cea mai mare problema
este de naturd tehnica: ce mijloace vom adopta pentru a descoperi
tranzactiile ascunse de privirea noastra? Tot ceea ce se poate face este de a
realiza aproximadri rezonabile pe baza metodelor indirecte. Lucrurile devin
si mai complicate dacd observam existenta schimburilor perfect legale de
bunuri si servicii care nu sunt contabilizate In termeni monetari — schimbul
de forta de munca reglat de obiceiuri, imprumutul fard dobanda intre rude,
serviciile voluntare si altele (Martinelli si Smelser, 1990). Chiar si in astfel de
cazuri, trebuie sa cautam sa atribuim o valoare tranzactiilor si sa le conectam
la contabilitatea nationala. Realizam cd, cu cat ne aventuram in universul
relatiilor complexe sociale sau culturale, cu atat suntem mai putin pregatiti
pentru a lua in considerare schimbul unei tranzactii sau pentru a clarifica sau
a izola continutul economic specific. Cand cerem un imprumut de la un
prieten, avem tendinta de a face un calcul aproximativ legat de momentul in
care vom fi capabili sd returnam imprumutul. Acest lucru este mai putin
probabil intre tati si fii. Si cum sa considerdm munca unei femei in
gospodadrie? Astazi, multi vor obiecta faptul ca, in astfel de cazuri, este gresit
sd vorbim despre munca. Va fi preferabil sa ne referim la relatii bazate pe
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afectivitate, relatii care prin natura lor nu pot fi imaginate sau construite in
termeni monetari. Dincolo de toate, iubirea pentru bani a purtat intotdeauna
un alt nume. Concluzia ar fi ca femeia continud sa joace rolul de inger al
inimii sau casei si ca, pe de altd parte, este necesar din punct de vedere moral
sd revizuim responsabilitdtile domestice ale barbatului si femeii, evitand
orice calcul al bunurilor si obligatiilor, pe care relatiile intime le exclud prin
definitie.

Cu cat ne abatem de la piatd, cu atat aceasta problema aparent simpla
devine tot mai greu de conceptualizat. Atata vreme cat sunt implicati banii
si schimbul liber, putem incerca sa utilizam tehnici potrivite pentru a calcula
ceva ce nu este imediat vizibil. Dincolo de acest nivel, nu suntem capabili sa
legam continutul economic al relatiilor sociale mai complexe de bani si nici
nu avem o idee exacta despre ceea ce este economic si ceea ce nu este
(Martinelli si Smelser, 1990).

Si imaginea nu se schimba daca ne mutdm la granita dintre economie
si sistemul politic. In societitile contemporane, statul furnizeaza un sir intreg
de servicii care nu sunt nici cumpadrate si nici vandute pe piatd, unele dintre
ele fiind vazute ca drepturi ale cetatenilor. Deciziile politice — care pot sd se
schimbe cu timpul - trebuie sa stabileascd daca anumite servicii trebuie
cumparate de pe piatd sau furnizate de catre administratie, sau daca trebuie
create circuite paralele administrative si de piatd. Devine astfel evident — ca
si In cazul precedent al schimburilor in contextul relatiilor culturale
complexe — ca economia subterand este opusa unei economii normale, care
este definita pe baza regulilor acceptate si a granitelor care sunt variabile.

Etaland pentru cuantificare o parte a economiei informale, ne
confruntam cu serioase probleme teoretice. Economia neinregistrata sau
subterand devine un obiect indefinit. Realizam faptul cd, pentru a ne ocupa
de economia subterana, inseamna sd analizam o serie de lucruri diferite:
piete ilegale, economia publica si economia domesticd, munca in gospodarie
s.a.m.d. Aceste fenomene sunt atat de diferite unele de altele incat tot ceea ce
putem face este sd le cuprindem sub aceeasi eticheta conceptuald, folosind
un termen negativ, nu din cauza a ceea ce sunt, ci a ceea ce nu sunt. Din

punctul de vedere a ceea ce am afirmat anterior, le putem considera ca fiind

106



Sociologia vietii economice

tipuri sau aspecte care nu corespund unei forme de economie perceputa de
noi ca normala.

De-a lungul unui mare ciclu istoric, care a fost martor al dezvoltarii
unor sisteme industriale la scara mare, economia a avut intotdeauna tendinta
de a presupune forma specifica pe care i-o atribuim. Aceasta a fost cauzata
de trei factori esentiali:

1. Diferentierea sa de restul societatii — s-a format un sistem de actiune
specializat, in mod esential reglat de piatd, in cadrul caruia deciziile
producdtorilor si consumatorilor sunt luate in conformitate cu
preturile fixate prin negocierea formala libera;

2. Dezvoltarea unor organizatii specifice orientate spre profit si bazate pe
diviziunea rationald a fortei de munca;

3. Modul in care setul complex de legi creeaza legaturi intre economie si
restul sistemului.

Termenul de economie formala poate fi utilizat pentru a defini
procesele de productie si schimburile de bunuri si servicii reglate de piata si
in mod specific performate de intreprinderile comerciale orientate spre
profit, actionand in conformitate cu legile comerciale, de taxare si de munca.
Economia informald se refera la toate procesele de productie si de schimb
care nu satisfac trasaturile distinctive descrise anterior (Martinelli si Smelser,
1990).

Arnaldo Bagnasco afirmd ca problemele de calcul in ce priveste
economia informala Incep atunci cand realizam cd economia nu este complet
diferentiata de alte sisteme de actiune. Mai precis atunci cand realizam ca
piata este un mecanism care regleaza productia si schimbul, dar in acelasi
timp este mai putin exclusiva decat ne imagindm. Pe de o parte, productia
domestica de bunuri si servicii pentru auto-consum, care variaza de la tara
la tara, de la nivel urban la nivel rural, a fost intotdeauna mare. Aceasta
inseamna ca mecanismul reglator al reciprocitatii e operational. Continutul
economic al regulilor schimbului in acest caz nu este facut explicit si este
clasificat ca atare, dar este o parte a unor contexte culturale mai complexe.
Pe de altd parte, interventia statului in economie nu a fost limitata pur si
simplu la cateva legi fundamentale si nici nu a fost sustinuta de piata libera,
ea a modificat constituirea si operarea pietei in sine. In analiza final3, a fost
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clarificat mecanismul reglator al schimbarii politice, bazata pe acorduri
proiectate pentru a oferi avantaje anumitor categorii si pentru a crea loialitati
politice (Martinelli si Smelser, 1990).

Cum si cand a aparut economia informald in tarile occidentale si care
este relatia dintre economia formala si cea informald, se intreaba Arnaldo
Bagnasco.

Daca ldasam la o parte diferentele nationale si ludm in considerare
tendinta principala, putem spune ca productia de masa organizata in mari
intreprinderi a devenit un element esential in secolul XX. Combinatia dintre
procesele de productie mecanizate si forta de munca necalificata a insemnat
cresterea productivitatii muncii. Pentru a se atinge acest obiectiv, s-au facut
nu doar investitii In uzind, dar a fost stimulata si cererea pe piata. Astfel,
reglarea organizationald a proceselor de productie a tintit spre crestere, nu
doar la nivel microeconomic, dar interventia politica a creat proceduri de
stabilizare si la nivel macroeconomic. Un sistem de acest fel putea conta pe
angajarea deplind si pe echitatea sociald. Intr-adevir, a fost completat de
politici pentru a controla economia prin cheltuieli publice, care aveau drept
scop realizarea statului bundstdrii. Acest aranjament permite pietei sa castige
un teren nou, odata cu cresterea ofertei de bunuri standardizate, formele
traditionale de munca fiind inlocuite de activitati formale de productie, iar
urbanizarea subminand relatiile bazate pe comunitate si familie. Multe din
bunurile si serviciile consumate sunt produse de intreprinderi care cumpara
si vand bunuri si forta de munca in conformitate cu regulile juridic formale.

Cu toate acestea, odata ce aranjamentele au impus o puternica
diferentiere intre economie si structurile si relatiile comunitare si de familie,
ele au implicat economia in sine in relatii politice si organizationale. Daca
vorbim despre aceste aranjamente, am putea aduce in discutie granitele
economiei si interjocul dintre formal si informal. Problema pe care o
discutdm a apdrut in anii 1970, intr-o vreme cand economiile la scard mare
erau intr-o situatie critica. Dupa treizeci de ani de dezvoltare, prezentau
semne de stagnare, inflatie si somaj. Atunci au aparut intrebdri legate de
economia invizibilad si de dimensiunile sale. Studiile au ardtat ca era legata
de aspecte sau reactii la crizele sistemelor anterioare, bazate pe productia de
masa si reglarea de tip keynesian. Datoritd indetermindrii conceptului
implicat, este imposibil de spus ce procese informale s-au dezvoltat in timpul
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acestei faze. Un singur lucru poate fi inferat din datele disponibile: in timpul
acestei perioade de impas si in cursul incercdrilor de a iesi din acest impas,
granitele economiei formale s-au schimbat si, odata cu aceasta, interjocul
dintre economia formala si informala. Acest proces vizibil a avut o influenta
indubitabila asupra dezvoltarii cercetarii in aceastd zond, tinzand spre
unificarea unui numar mare de fenomene. Nu trebuie sa credem nici faptul
ca toate tipurile de economie informala au aceeasi cauza si nici faptul ca ele
sunt elemente noi. Concluzia este cd situatia economica respectiva a creat
conditiile pentru comportamentul economic non-normal, cu alte cuvinte
pentru economia informala (Martinelli si Smelser, 1990).

In unele cazuri, intreprinderile au avut dificultati cAnd s-au confruntat
cu mari constrangeri ale utilizarii resurselor si fortei de munca si cu piete mai
diversificate si mai instabile, elemente care au dat nastere la tipuri de
comportament care au dezvoltat economia informala in mod direct. Un
exemplu ar putea fi descentralizarea productiei. Dar in general, dezvoltarea
micilor Intreprinderi, care initial aveau elemente de economie informald, nu
a fost generata direct de crizele din marea industrie. Statului i-a fost tot mai
greu sa controleze si sa ierarhizeze cheltuielile si sd le faca compatibile cu
procesul de acumulare. Nu se poate spune cu sigurantd ca aceasta a cauzat
cresterea economiei informale, dar e clar faptul cd a schimbat interjocul
dintre formal si informal. In multe cazuri, strategiile economice informale
adoptate de indivizi si familii sunt clar un mijloc de adaptare la inrdutatirea
conditiilor. Cum e, de pildd, un al doilea loc de munca. In alte situatii,
modificarile situatiei generale au dus la aparitia si dezvoltarea modelelor de
productie si consum bazate pe alte criterii decat cele ale operatiilor de piata.
Dezvoltarea muncii voluntare in anumite zone ale sectorului de servicii, cum
ar fi serviciul de sandtate, nu este pur si simplu o consecinta a crizei fiscale a
statului bundstarii; aceasta reflecta schimbari culturale care sunt elemente
ale unei tendinte mai generale implicand transformari ale modului in care
relatiile interpersonale, stilurile de viatd, consumul, munca si altele au fost
percepute. Dacd un tehnician refuza munca standardizata in fabrica si isi
deschide o mica afacere, probabil evitand taxele, iar muncitorii cu angajare
temporara refuza sd lucreze in fabricd, putem sa derivdm de aici ca sunt
efecte ale crizei din marea industrie? Daca este asa, atunci sensul acestui
aspect este mult mai complicat decat l-am prezentat noi.
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Desi imaginea este foarte clar complicatd, putem observa in concluzie
de ce cercetarea economiei informale, desi problematicd, are o mare putere
de agregare. Ne furnizeaza analize cruciale ale dezvoltarii ideilor de
adaptare si schimbare sociald din ultimii ani. Este de asemenea un teren
instabil de cercetare. Interesul sdu constd in sldbiciunea sa. Cele mai
interesante rezultate urmadresc aspecte precise ale interjocului dintre formal
si informal.

Intr-un studiu intitulat ,Economia informald si paradoxurile ei”,
sociologul american Alejandro Portes ofera o serie de exemple ilustrative
pentru clarificarea a ceea ce inseamna economia informald. Totodatd, el face
apel la o serie de cercetdri ale acestei zone atat de interesante a vietii
economice (Smelser si Swedberg, 1994).

Astfel, afirma Alejandro Portes, in metropola americana Miami poti
circula atat cu autobuze apartinand regiei urbane, cat si cu asa numitele
,jitneys”, sau autobuze ieftine, care concureaza pe fatd. Autobuzele ieftine
nu dispun de aer conditionat, au un numar mic de locuri, sunt aglomerate,
au o stare tehnica discutabild, dar distantele orare intre curse sunt mici,
soferii opresc la cererea cdldtorilor si, ca urmare, costul biletelor este redus.
Autobuzele apartinand regiei de transport urban (city buses) sunt conduse
de oamenii locului (bdstinasi), membri de sindicat, in timp ce ,jitneys” au
drept soferi-imigranti. Competitia intre activitdtile economice licite si cele
ilicite este in general mai dificil de perceput dar, in acest caz concurenta
deschisa pentru costul unei caldtorii cu autobuzul reprezinta numai varful
iceberg-ului. Mai bine ascunse de public, activitdtile similare celor descrise
anterior se desfdsoard in multe alte orase . 9 din 10 proprietari de case din
New York, care intentioneaza sd le modifice interiorul, continud Alejandro
Portes, angajeaza un zidar sau dulgher la negru, fara carte de munca si cu
plata cash.

Munca manuald realizatd la domiciliu este foarte raspandita in
domeniul constructiilor, printre femeile imigrante care accepta tarife foarte
reduse datorita nevoii de bani, dar si din cauza unor constrangeri familiale.

Aceste tipuri de activitdti economice care au la baza conflicte de
interese ale patronilor, angajatilor si clientilor au fost caracterizate drept

economie subterand, ilegala sau informala.
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Perspectiva sociologiei economice in studierea dinamicii acestor
activitati ar putea atenua caracterul contradictoriu al analizelor economice
sau de alta natura (ca de exemplu relatia dintre stat si societatea civila).

Keith Hart, antropolog al vietii economice, studiind piata muncii
urbane din Africa, a considerat ca termenul de economie informald ar putea
exprima discrepanta dintre experienta acumulatd in acel continent si
educatia britanica (Smelser si Swedberg, 1994). Observatiile empirice cu
privire la antreprenoriatul popular din Accra si din alte capitale africane erau
in dezacord cu ,doctrina vesticd a dezvoltarii economice”. In raportul sdu
catre Biroul International al Muncii (ILO), Hart a postulat un model dualist
al oportunitatilor de venit al fortei de munca urbane, bazat, in mare parte, pe
distinctia dintre angajarea pe salariu si angajarea pe cont propriu (in propria
intreprindere). Conceptul de informalitate se aplica celor care lucrau pe cont
propriu — In numdr mult mai mare si divers, in afaceri mici, in afacerea
stradala. Cu timpul, acest concept a fost institutionalizat in cadrul birocratiei
ILO care l-a redefinit, in esenta ca fiind sinonim cu saracia.

Economia informald, in aceasta opinie, se referea la o modalitate
urband de a rezolva diferite situatii caracterizate prin:

Nivel scazut de angajare (referitor la aptitudini, capital, organizare);
Proprietate familiala a intreprinderilor;
Domeniu restrans de actiune;

Productie bazata pe munca intensiva cu tehnologie invechitd;

AR .

Piete competitive si nereglementate.
Acestor caracteristici li se aldturau, dupa alti autori, cele privind
nivelurile scazute ale productivitatii muncii si capacitatea redusa de acumulare.
Ulterior, angajarea in sectorul informal a fost definita ca angajarea la negru
(underemployment), care afecta muncitorii care nu aveau acces la economia
modernad. Aceastd caracterizare a informalitatii ca fiind inclusd in economiile
mai putin dezvoltate se regdseste In numeroase studii elaborate sub egida
ILO sau a Bancii Mondiale privind saracia si piata muncii in sectorul urban.
Acestei interpretdri sub aspect negativ a sectorului informal i s-au opus
alte abordari ale activitatilor informale, ca expresii ale dinamismului
antreprenorial popular. Economistul peruan Hernando de Soto a reformulat
tema originald a lui Hart si i-a conferit o noud dimensiune. In cartea sa , The
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Other Path” (1989), De Soto defineste informalitatea ca rdspuns public dat
statelor mercantiliste rigide (ca Peru si alte state latino-americane), care
supravietuiesc prin acordarea privilegiului de participare legald la
activitatea economica unei elite restranse (de Soto, 1989).

Componenta normativad atasata analizelor sectorului informal cu o
importanta majora in statele Lumii a Treia se regaseste si In tarile
industrializate. Prin consens, cercetatorii din aceste tari includ in sfera
sectorului informal ,actiunile agentilor economici care nu respectd cu
strictete reglementarile institutionale sau sunt lipsite de protectia acestora”.
Manuel Castells si Alejandro Portes (1989) sustin ca sectorul informal ar
cuprinde , toate activitdtile aducatoare de venit care nu sunt reglementate de
stat In mediile sociale unde activitdtile similare beneficiaza de reglementarea
oficiald” (Smelser si Swedberg, 1994).

Din perspectiva noii economii institutionale, Edgar Feige propune o
clasificare a activitatilor incluse in sectorul informal avand drept cadru de
referinta nerespectarea regulilor institutionale. Sub termenul de umbreld de
economie subterand (underground economy), Feige distinge patru
subtipuri:

1. Activitati economice ilegale, care includ productia si distributia de
bunuri si servicii prohibite de lege: traficul de droguri, prostitutia si
unele jocuri de norog;

2. Activitdti economice nedeclarate, care se sustrag sau evitd
reglementarile fiscale in vigoare, codificate in codul fiscal de
impozitare. Volumul veniturilor care ar trebui declarate autoritatilor
competente, dar care nu sunt declarate, reprezinta marimea estimativa
a acestui subtip;

3. Activitati economice neinregistrate, care ocolesc obligatia de a raporta
informatii agentiilor guvernamentale de statisticd. Volumul acestor
activitdti este dat de marimea venitului care ar trebui inregistrat in
sistemul national financiar, dar care nu se inregistreaza;

4. Activitati economice informale, care ocolesc costurile si sunt excluse de
la protectia legii si a reglementdrilor administrative cu privire la
,relatiile de proprietate, licente de comert, contracte de muncsd,
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prejudicii, credite si sisteme de asigurare sociala” (Smelser si

Swedberg, 1994).

Se deduce c4, intre aceste subtipuri nu exista o delimitare stricta atat
timp cat activitatile denumite informale sunt, de asemenea, in mare masura,
neinregistrate si neraportate. Distinctia majora se face intre activitatile
informale si cele legale, deoarece fiecare poseda caracteristici specifice ce o
deosebesc de cealalta. Sociologii admit cd legal/ilegal, normal/anormal sunt
categorii definite social si supuse schimbadrii. Cu toate acestea, activitatile
ilegale implica producerea si comercializarea de bunuri definite in anumite
conditii de timp si spatiu ca ilicite, In timp ce activitdtile informale se refera,
in mare parte, la bunuri licite. Aceiasi Castells si Portes au incercat sa clarifice
distinctia dintre formal si informal, care nu consta in caracterul produsului
final, ci In modul in care este produs si/sau tranzactionat. Astfel, unele
confectii, masa la restaurant sau anumite componente auto — toate bunuri
licite — isi au originea uneori in aranjamente de productie fie reglementate
prin lege, fie prin evitarea regulilor existente.

Explicand astfel distinctia dintre cele trei subtipuri de activitati
formale, informale si legale se pot studia sistematic relatiile dintre ele, fapt
ce devine dificil in confruntarea dintre ilegal/informal. Jimenez Jose Blanes
in studiul , Cocaine, Informality and the Urban Economy in La Paz, Bolivia”
(1989) a analizat efectele economiei boliviene a drogurilor asupra sectoarelor
formal/informal. Interdependente similare au fost sesizate si explicate in
fosta Uniune Sovietica si in alte tari din Europa de Est.

Pe baza si a altor lucrari s-a construit o clasificare functionald a
activitatilor economice informale avand drept criteriu scopul lor:

1. Activitati economice informale (in afara reglementarilor legale), care
urmaresc supravietuirea individului sau a gospodariei prin productie
directd de hrana sau prin vanzare redusa de bunuri si servicii pe piata;

2. Activitati economice informale orientate spre cresterea flexibilitatii
manageriale si spre reducerea cheltuielilor cu forta de munca in firmele
din sectorul formal, prin angajari fara carte de munca si subcontractari
cu antreprenori formali;
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3. Activitdti economice informale avand drept scop acumularea de
capital de cdtre firmele mici prin mobilizarea relatiilor de solidaritate,
flexibilitate sporita si costuri mai scazute;

4. Aceste trei tipuri de activitati economice sunt denumite activitati
informale de supravietuire, exploatare dependenta si crestere.

Primul tip ar putea fi exemplificat prin constructia acoperisului unei
case de Insusi proprietarul sdu, sau prin proliferarea vanzarii pe strada in
orasele Lumii a Treia. Relatiile intre subcontractantii imigranti, intermediari
si marile firme din industria confectiilor constituie exemple pentru cel de-al
doilea tip, iar reteaua de microproducdtori mestesugari din centrul Italiei
reprezinti ilustrarea celui de-al treilea tip de activititi informale. In practics,
cele trei tipuri coexista In aceleasi asezari urbane. Distinctia dintre aceste trei
tipuri de economie informald este data de motivatia actorilor sociali si de
nivelul complex al organizarii sociale impus de aceste activitati.

O alta definire a informalitatii accentueaza legatura dintre acest
concept si autoconsumul (self-provisoning) de bunuri si servicii de catre
gospoddrii In economiile dezvoltate. Astfel de activitdti ca reparatiile in
interiorul locuintei, gradinaritul, etc., reprezinta productia directa de
subzistenta, mentionand ca actorii sociali care le executa fac parte din
categoria populatiei cu venituri medii care Incearca sa-si maximizeze
alocarea eficientd a timpului.

Principalul scop al autoconsumului este eliberarea anumitor
componente ale consumului din gospodarie de dependenta bunurilor si
serviciilor de pe piatd. Lucrarile cercetatorilor britanici Jonathan Gershuny
si Raymond Pahl (1985) in acest domeniu sunt o sursa relevantd pentru unul
din paradoxurile reglementarii pietei de catre stat.

Tranzactiile informale lipsite de o oarecare reglementare a statului sunt
percepute in numeroase cazuri, ca jocuri ale fortelor pietei. Pe baza
experientei sale africane, Keith Hart numeste economia informald , 0 piata
neimblanzita”, activitatile care o alcatuiesc avand tendinta de globalizare,
tinand seama de sfera de cuprindere. Economia secundara din fostele tari
socialiste ale Europei de Est constituie un exemplu al acestei globalizari.
Intreprinderile care ficeau parte din economia secundard produceau si
tranzactionau bunuri care nu se gaseau pe pietele de desfacere controlate de
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stat, negand astfel logica economiei socialiste. In aceste tari informalitatea
era asimilatd pietei si libertatii individuale. Uneori si intreprinderile de stat,
prin managerii lor faceau uz de ofertele informale pentru a contracara
blocajele sistemului oficial. Dupa opinia sociologilor maghiari Istvan Gabor
si Jozsef Borocz (1989) fortele pietei libere, eliberate de economia secundara
au constituit elementul cheie care a subminat legitimitatea politicd a
regimurilor socialiste, provocand prabusirea lor (Smelser si Swedberg, 1994).

Viata economica din numeroase tdri a dovedit faptul cd absenta unor
reglementari ale statului in tranzactiile informale faciliteaza incalcarea legii
si raspandirea fraudei. Existd, In acest sens o diferentd semnificativa intre
activitatile definite ca ilegale si cele informale. Intreprinderea care desfasoara
activitati ilegale ofera bunuri si servicii In baza unei relatii de afaceri
intretinutd prin mijloace de impunere, uneori prin fortd, a unor acorduri. Ne
referim la rolul jucat de ,,peste” in prostitutie, de bodyguard-ul din familiile
mafiote siciliene. In aceste cazuri economia ilegala se apropie de cea formali
in sensul cd ambele detin sisteme stabilite de corectare a nedreptatilor si de
constrangere, fie prin aparatul politiei si tribunale, fie prin anumite persoane
specializate In acest domeniu. Prin contrast, numeroase activitdti definite ca
informale sunt lipsite de o astfel de protectie: subcontractantul care livreaza
100 sacouri unui intermediar informal in baza promisiunii unei plati
ulterioare este in totalitate dependent de acea promisiune; emigrantul
angajat in mod informal de catre un antreprenor nu are nici un mijloc de a-si

sustine pretentia de a primi remuneratia promisd prin acordul verbal.

7.2. Economia subterana

Pentru Vito Tanzi, un expert italo-american in domeniul analizei economiei
subterane si coruptiei, fenomenul care poarta numele de economie din
umbra, economie neagré sau economie subterana a atras atentia
economistilor si sociologilor in a doua jumatate a anilor 1970. Clar acest tip
de economie a existat si inainte fara insa sa atraga atentia. Economia
subterana este adesea confundatd cu economia informald care are alte
radacini si cauze. Oamenii, continua Tanzi, uita ca Inainte de crearea

economiei moderne, cu un rol puternic si semnificativ al guvernului,
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activitatile economice erau In mare madsurda informale. De aceea
informalitatea era norma si nu exceptia. De aceea, crede el trebuie sd
mentinem separate economia informala si economia subterana chiar daca
cele doua interactioneaza semnificativ (Tanzi, 2002).

Principalele cauze ale economiei subterane sunt numeroase, dar ele pot
fi comprimate in patru categorii: taxele, regulile, prohibitiile si coruptia.

Odata cu dezvoltarea statelor moderne si taxele devin mai mari,
platitorii de taxe devin mai tentati sa le evite, efectuand anumite activitati in
zona subterana.

Regulile sunt un instrument important al politicii guvernamentale si
se aplicd In multe zone conectate activitatile economice ale indivizilor si
firmelor, . Exista astfel reguli cu privire la certificarea unor activitati specifice
precum e cazul doctorilor si pilotilor. Altele specifica numarul orelor de
munca ale muncitorilor din fabrici, iar altele se refera la salariul minim, virsta
minimad pentru a munci, contributii la pensie sau timpul efectudrii
concediilor, ori la conditiile de sigurantd legate de incendii, sanatate sau
conditiile de mediu. Aceste costuri cresc costul operdrii in unele activitati sau
chiar fac imposibild sau dificild operarea anumitor activitati. Drept
consecinta multe activitdti ajung sa fie operate in zona subterana pentru a
evita aceste reguli si plata unor taxe (Tanzi, 2002).

Anumite activitdti sunt prohibite In unele tdri, dar sunt permise in
altele, prostitutia fiind un exemplu clasic. Prohibitiile pot fi si ele clasate la
categoria reguli. Ele joaca un rol important in a impinge oamenii si resursele
in afara zonei economiei oficiale. Unii oameni se angajeazd in activitati
ilegale sau chiar criminale (de exemplu traficul de stupefiante) pentru ca
beneficiile sub forma unor profituri foarte mari sunt mult mai mari decat
costurile care includ probabilitatea de a fi prins sau pedepsit. Se poate aminti
cazul celebrului traficant de droguri columbian Pablo Escobar care in anii
1980 si inceputul anilor 1990 isi construise un imperiu al cocainei care valora
miliarde de dolari.

Coruptia poate fi politicd sau birocratica si poate genera venituri mari
celor angajati in activitati de coruptie. Coruptia poate distorsiona unele

preturi care implica investitii publice atunci cand includ plata mituirii
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functionarilor publici. In unele tari coruptia poate schimba preturile oficiale
ale vinzdrii unor bunuri pe piata (Tanzi, 2002).

O intrebare importanti este cum se misoara economia subterani? In
cursul ultimelor cinci decenii de cand economia subterand a inceput sa
atragd atentia economistilor sociologilor si statisticienilor au fost facute mai
multe incercari de masurare ei. Asa cum arata Lazar, Moldovan si Pavel
intr-un articol publicat in 2008 existd metode directe si indirecte de masurare
a economiei subterane. Metodele directe utilizeaza date microeconomice
adunate prin investigatii sociologice sau audit fiscal. Utilizarea sondajului
de opinie ca principala metoda directd este raspandita in special in Europa
Nordica, dar principalul dezavantaj este ca subiectii care raspund la
intrebadrile din chestionar ezitd sa admita comportamentul fraudulos. De
aceea rezultatele acestei metode sunt considerate departe de realitate.

In cazul auditului fiscal dezavantajul consti in faptul ci subiectul
auditului fiscal cunoaste adesea datele si obiectul auditului inainte, fapt care
conduce la rezultate in care e mai greu de avut incredere (Lazdr, Moldovan
si Pavel, 2008).

Metodele indirecte lucreaza cu date macroeconomice. O metoda
indirecta se bazeaza pe diferenta dintre venitul national si cheltuieli. O
discrepantd majora intre PIB-ul calculat ca suma a cheltuielilor nationale si
PIB-ul calculat ca total al veniturilor nationale duce la concluzia unei
economii subterane destul de dezvoltate.

Munca poate fi considerata si ea un indicator pentru mdsurarea
economiei subterane. Premisa metodei diferentei dintre munca oficiala si
munca reald este ca munca ilegald sta la baza economiei subterane.
Angajatorii din sectorul economiei subterane sunt tentati sa utilizeze munca
ilegala pentru a ascunde activitatile ilicite. Cu ajutorul sondajelor sociologice
se identificd munca ilegald, ca premisa a estimadrii economiei subterane.
Chiar dacd metoda nu ne da informatii despre dimensiunea economiei
subterane, totusi ne demonstreaza existenta ei.

O metoda indirecta foarte populara este cea bazata pe valuta. Cele mai
multe tranzactii ale economiei subterane sunt cash, pentru a ldsa putine
urme autoritatilor statului. De aceea premisa acestei metode este o crestere
in cantitatea de cash din economie peste nivelul normal poate fi un indiciu
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pentru nivelul economiei subterane. Existd si alte metode complexe care vor
fi insa doar enumerate pentru cd trimit la un aparat matematic mai sofisticat
precum metoda cererii de valuta, metoda tranzactionald sau metoda
Kaufman —Kaliberda a consumului de energie electrica (Lazdr, Moldovan si
Pavel, 2008).

7.3. Concluzii

Din cele prezentate mai sus reiese ca elementele componente ale sectorului
informal variaza in functie de tari si de perioade. Relatia dintre stat si
societatea civila defineste caracterul informalitatii aflat si el in dinamica, ca
si relatia de care depinde.

Geometria variabild a activitatilor economice formale/informale
urmeaza contururile trasate de istorie si de natura autoritdtii statului.
Situatiile concrete au In comun existenta unor practici economice care incalca
sau ocolesc legile statului; fondul acestor practici este in functie de relatia
stat- societate civila. Astfel ceea ce este informal si urmarit intr-un cadru
poate fi perfect legal in altul; aceeasi activitate isi poate schimba localizarea
dintr-o parte intr-alta, ignorand granita formal/informal.

Interventia statului reprezinta o cerintd a civilizatiei moderne,
asigurand existenta unui sector formal si a unor spatii pentru celdlalt sector.

Analiza sociologica a acestor fenomene nu presupune ca existenta unui
astfel de spatiu duce in mod automat la aparitia activitatii informale. Desi
economia informald este un fenomen universal, formele sale nu sunt
universale, marimea si coordonarea lor depinzand de tipul retelelor sociale.

Economia informald poate fi interpretatd drept un raspuns dat de
societatea civila interventiei nedorite a statului. Caracterul universal al
fenomenului reflectd capacitatea de rezistentd a societatii civile fata de
exercitarea puterii statului. Cu cat politicile oficiale fac mai dificila
satisfacerea nevoilor indivizilor si accesul la informatie al firmelor, cu atat
mai mult se largeste sfera informalizdrii.

Legat de economia subterana se poate afirma ca existenta taxelor,
regulilor, prohibitiilor si coruptiei conduc la activitati care intrd in zona
acestui tip de economie. Este foarte dificil de masurat nivelul real al
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economiei subterane, dar este evident cd marimea sa depinde in mare
masura de aplicarea legilor, nivelul de coruptie si politica economica. Chiar
daca interactioneaza, specialistii sunt de parere cd economia subterana si cea
informala sunt elemente diferite ale vietii economice.
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CAPITOLUL 8. Keynes si crizele
capitalismului contemporan

8.1. Tipologia crizelor economice

Tot mai multi economisti cred astdzi ca sistemul economic nu poate avea o
evolutie echilibratd, ca este firesc ca evolutia sa fie sinuoasa, instabila sau
ciclicd. Dupa perioade de crestere si prosperitate economicd apar, in mod
obligatoriu, perioade de stagnare sau declin ale sistemului economic (Olah,
1995).

Dupd majoritatea economistilor un ciclu economic se compune din
doua faze, faza de crestere sau de boom economic si faza de declin sau de
recesiune. Economistii au descoperit in evolutia sistemului economic mai
multe categorii de cicluri: cicluri medii sau decenale (aproximativ zece ani),
cicluri lungi sau seculare si cicluri scurte sau mici cu durate de la 3 Ia 5 ani
(Olah, 1995).

Daca pentru Marx cauzalitatea acestor cicluri economice este legata de
relatiile economice capitaliste, de dezvoltarea fortelor de productie si a
diviziunii muncii, pentru Joseph Schumpeter la baza dezvoltdrii ciclice a
economiei se afld modul de patrundere a progresului tehnic in economie,
rolul principal in acest proces revenind antreprenorului inovator, concept
schumpeterian care desemneaza o persoand diferita de capitalist sau de
manager. Antreprenorul inovator este un intreprinzator preocupat mai ales
de inovatii. Pentru Keynes, a carui opera va fi pe larg comentata pe parcursul
acestui capitol, la baza crizelor economice se afla subconsumul populatiei,
tendinta sau inclinatia oamenilor spre economisire. Astfel consumul rdmane
in urma productiei si din acest motiv este necesara interventia statului care
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sa stimuleze si sa controleze cu ajutorul diferitelor instrumente consumul si
investitiile (Olah, 1995).

Pentru Reinhart si Rogoff, autorii uneia din cele mai importante lucrari
dedicate analizei crizelor, crizele economice se impart in mai multe categorii.
Astfel crizele inflationiste se caracterizeaza printr-o inflatie de cel putin
20/100. Exista Insa si cazuri extreme in care inflatia depdseste 40/100 pe an.
O alta categorie este criza valutara, o devalorizare anuald fatd de dolarul
american sau fata de valuta-ancora relevanta istoriceste vorbind, lira sterlina,
francul francez sau marca vest-germand, ori in prezent euro, de 15/100 sau
mai mult. A treia categorie este deprecierea monedei de tip I sau o reducere
a continutului de metal pretios al monezilor aflate in circulatie de minim 5 la
sutd. A patra categorie este depreciere monedei de tip II caracterizata
printr-o reforma monetarad prin care o noua moneda o inlocuieste pe cea
anterior aflatd in circulatie, mult devalorizata, cum s-a intamplat de pilda in
Zimbabwe, nu departe de momentul actual (Reinhart si Rogoff, 2012).

O alta categorie de crize este legata de explozia unei bule speculative a
preturilor activelor care se intampld in perioada premergatoare crizelor
bancare. Se poate mentiona cd prima buld speculativd din lume a avut loc in
secolul al XVII-lea In Republica Olandeza. Calatorii care poposeau in
prosperele orase negustoresti ale acestei republici la 1630 descopereau cu
uimire un popor cuprins de o manie ciudatd. Mii de oameni, de la negustori
bogati la simplii speculanti erau manati de frenezia de a cumpara si vinde
bulbi de lalea, o floare delicata si exoticd, recent sosita din Orient. In numai
trei ani, pretul soiurilor rare de lalea crescusera cat o casa din Amsterdam.
Asa cum era de asteptat, aceastd prima bula speculativa a cunoscut un sfarsit
abrupt, cu consecinte dezastruoase pentru economia tarii (Dash, 2014).

Crizele bancare pot fi consemnate prin doua tipuri de evenimente.
Primul se refera la retrageri masive de depozite care duc la inchiderea,
fuzionarea sau preluarea de catre sectorul public a unei institutii financiare
sau a mai multora. Al doilea tip de eveniment este legat de inchiderea,
fuzionarea, preluarea sau acordarea unui ajutor guvernamental la scara
mare de cdtre o institutie financiara importanta, fapt care semnaleaza
debutul unei serii de deznodaminte similare pentru alte institutii financiare
(Reinhart si Rogoff, 2012).
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Alte doua tipuri de criza sunt criza datoriei externe si criza datoriei
interne. Primul tip se refera la incapacitatea de platd a datoriei nationale.
Acest fapt consta in esecul unui guvern de a inapoia o suma datorata,
dobanda sau principal, pand la data scadenta. Episoadele de acest fel cuprind
si situatiile In care datoria reesalonata este in cele din urma stinsa, dar in
termeni mai putin favorabili decat obligatia initiald. Criza datoriei interne
presupun pe langa situatia descrisa anterior si Inghetarea depozitelor
bancare si/sau convertirea fortata a acestora din dolari in moneda nationala
(Reinhart si Rogoff, 2012).

Oricat de diferita pare Intotdeauna cea mai recentd isterie sau criza
financiara, de obicei exista similitudini remarcabile cu experienta trecutd din
alte tari sau din istorie, cred Reinhart si Rogoff. Dacd existd o nota comuna
in ampla diversitate a crizelor economice, atunci e vorba de faptul ca
acumularea excesiva a datoriilor in timpul unui boom, indiferent daca e in
contul statului, al bancilor, al corporatiilor sau al consumatorilor, ridica
adesea riscuri sistemice mai mari decat par la prima vedere. Infuziile de
lichiditate pot face un guvern sa pard cd asigurd o crestere mai bund a
economiei sale decat se intampla in realitate. Larghetea cu care sectorul
privat se Imprumutd poate umfla preturile de pe piata imobiliard si bursiera
mult peste nivelurile lor sustenabile pe termen lung facand si bancile sa para
mai stabile si mai profitabile decat sunt cu adevarat. Asemenea acumuldri de
datorii la scard mare ridica riscuri pentru cd, din cauza lor, o economie
devine vulnerabild la crize de incredere, mai ales atunci cand datoria este pe
termen scurt si are nevoie constantd de refinantare (Reinhart si Rogoff, 2012).

Din 2008 pana in 2011 omenirea a fost martora unui fenomen economic
care parca a zguduit din temelii capitalismul si care are consecinte
economice, politice si sociale profunde. Mai intai panica pe pietele financiare,
isterie mediatica, cresterea ratei somajului, pierderea locuintelor de catre
milioane de persoane, falimente in lant, manifestatii stradale anti-Wall Street
in Statele Unite ale Americii, manifestatii stradale anti-guvernamentale si
anti-Uniunea Europeana in multe tdri europene, o criza a datoriilor unor
state din Europa sudic si central-est europeana... Intrebarea este cum a fost
posibil sa se ajunga aici? Cum pot fi oprite aceste crize? Este oare aceasta
crizd un semn al declinului capitalismului? Se va fi dovedit profetia lui
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Marx? La toate aceste Intrebari se va incerca sa se raspunda in continuare, o
intreprindere deloc usoara.

Trebuie remarcat inainte de toate un aspect interesant. Dupa cum
afirma Robert Heilbroner, Karl Marx a pronuntat sentinta de moarte a
capitalismului incd din 1848, anul aparitiei celebrului pamflet Manifestul
Partidului Comunist. Sistemul capitalist a fost declarat suferind de o maladie
incurabild si cu toate cd data fatidicd nu era anuntatd, se presupunea ca
agonia era destul de apropiata pentru ca rudele directe - comunistii- sa
pandeascd cu aviditate ultima suflare ce avea sa vesteascd mostenirea de
cdtre ei a puterii. Priveghiul incepuse incd inainte de aparitia, in 1867 a
Capitalului si cu fiecare puseu al febrei speculative sau cu fiecare depresiune
industriald, prezumtivii mostenitori se precipitau la patul muribundului
spunandu-si unii altora cd momentul Revolutiei finale avea sd survina cat de
curand...Sistemul insd nu a murit (Heilbroner, 2005). Pentru a continua pe
firul ideii lui Heilbroner, sistemul nu a murit nici de data aceasta. Se poate
intreba firesc, este oare capitalismul contemporan cea mai bund dintre lumile
posibile? Probabil cd nu, dar tot atat e de probabil cd acest sistem asteapta un

nou Keynes pentru a-1 salva si de aceasta data de la pieire.

8.2. Criza economica din 1929-1933

Pentru a putea intelege acest fenomen economic este benefica intoarcerea in
trecut, la criza mondiala de supraproductie din 1929-1933, intrucat in opinia
unor economisti importanti cele doua crize au o serie de elemente comune.
Inainte de marea criza din perioada interbelici, semnele prosperitatii
erau vizibile pretutindeni si mai ales in Statele Unite ale Americii. Catre
sfarsitul anilor 1920, America gasise slujbe pentru 45 de milioane dintre
cetatenii ei, cdrora le platea circa 77 de miliarde de dolari sub forma de
salarii, rente, profituri si dobanzi, un suvoi de venituri cum lumea nu vazuse
pand atunci. Cu ajutorul lui Dumnezeu, spunea cu sincera convingere
Herbert Hoover, presedinte al Statelor Unite chiar in perioada marii crize,
nu mai e departe ziua in care siricia va fi izgonitd din aceastd tard. In
sprijinul prorocirii sale era faptul de necontestat ca familia americana medie
traia mai bine, manca mai bine, se imbraca mai bine si se bucura de mai multe
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desfatari ale vietii decat orice familie medie de pana atunci din toata istoria
lumii. John Raskob, presedinte al partidului democrat american remarca
faptul ca toatd lumea are datoria de a fi bogata...daca un om obisnuit
economiseste 15 dolari pe saptdmana si investeste in actiuni obisnuite bune,
dupad doudzeci de ani va avea cel putin 80000 de dolari si un venit din
investitii de circa 400 de dolari pe luna (Heilbroner, 2005). Cum la Marea
Bursa valorile cunoscusera timp de jumatate de generatie o crestere aproape
neintrerupta nimeni nu se gandea ce avea sa urmeze. Frizer sau lustragiu,
bancher sau om de afaceri, toata lumea lua parte la jocul bursei si toti
castigau. Multi oameni simpli ajunseserd sa ia credite ipotecare pentru a
putea participa la marele joc bursier. Unica intrebare ce-i fraimanta pe multi
era cum de nu se gandisera mai din timp sa faca treaba asta...

Ce a urmat dupa aceasta stare de euforie economicd depasea insa orice
imaginatie pesimistd. La sfarsitul lunii octombrie 1929, piata actiunilor s-a
prabusit. Scosi din minti si epuizati, agentii bursieri plangeau si-si sfasiau
gulerele de la camasi privind stupefiati cum averi imense se topeau la fel ca
niste somoioage de vati de zahir...In doud luni nebune piata a pierdut tot
terenul castigat In doi ani fasti. Valori totalizand 40 de miliarde de dolari
dispdarusera pur si simplu. Dupa trei ani, teoretica avere de 21000 de dolari a
investitorului scazuse cu 80%. Economiile initiale de 7000 de dolari abia daca
mai valorau 4000. Iata ca viziunile lui John Raskob si Herbert Hoover s-au
dovedit a fi simple halucinatii...Glumele macabre care au circulat pe atunci
vorbesc de la sine. Se spunea cd pe langa fiecare actiune de-a lui Goldman
Sachs primeai ca supliment si un pistol, iar cand te duceai la hotel sa
inchiriezi o camera erai Intrebat la receptie: pentru dormit sau pentru
aruncat pe fereastra (Heilbroner, 2005)

Aspectul deprimant al Marii Crize a fost ca parea fara sfarsit, fara
intoarcere, fird speranta... In 1933 natiunea americana era vldguita. Venitul
tdrii coborase la 39 de miliarde de dolari. Peste jumatate din proprietatea
existenta cu doar patru ani Inainte se aneantizase. Nivelul de trai mediu
revenise acolo unde fusese cu doudizeci de ani in urmai. In orasele americane
erau 14 milioane de someri. Pdrea cd in America, elanul mandru al sperantei
fusese zdrobit pentru totdeauna (Heilbroner, 2005)
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Ce a urmat? In primul rand dezlegarea misterelor marii crize
economice a venit din partea unui economist care nu era nici de stanga, nici
nu avea simpatii proletare si nici nu era un tip furios, dupa cum il descrie
Robert Heilbroner pe celebrul John Maynard Keynes. Mai degraba un tip
traditionalist, aproape un diletant, un ins deloc pus pe hartd, o persoana cu
talente care mergeau in multe directii: matematicd, afaceri, artd, diplomatie.
Un om a cdrui corectitudine oficiald nu il impiedica sa posede despre ceilalti
politicieni europeni cunostinte referitoare inclusiv la amantele lor, ori la
nevrozele si prejudecatile lor financiare. Desi era simpatizant al unor idealuri
promovate de revolutia rusd, Keynes nu era mai putin critic fatd de
totalitarism si mai ales fata de metodele de transformare radicala, uneori
violente folosite de partizanii acestui sistem. {i repugnau profund sistemele
promovate de Hitler si Mussolini. Ascensiunea nazismului putea fi legata de
agravarea dificultatilor economice constituind una din consecintele naturii
comportamentului pe care Keynes l-a condamnat in lucrarea care l-a facut
cunoscut publicului international, despre consecintele economice ale pdacii.
Pe de altd parte Keynes si-a exprimat ostilitatea fata de revolutia socialista
care Incepuse in Rusia, fapt ce i-a atras din partea lui Lenin caracterizarea de
,adversar inversunat al bolsevismului, pe care el, in calitate de filistin englez,
si-1 infdtiseaza sub un aspect monstruos, crud, salbatic” (Keynes, 1970).

In perioada interbelici economia mondiali a fost confruntati cu
problema somajului acut si cronic. Toate masurile luate pentru reducerea lui
au avut rezultate contrare celor scontate. Numarul somerilor in loc sa se
reducd, s-a mentinut la cote ridicate sau chiar a sporit in ciuda eforturilor
disperate de a crea locuri de muncd suplimentare. Practic, ponderea in
populatia activa a depasit in medie 10%, iar in perioada crizei de
supraproductie din 1929-1933, rata somajului a fost chiar de peste 25%
(Popescu, 2002). Dupa evaluari ale Biroului International al Muncii, pentru
17 tari care aveau cat de cat o evidentd a somajului, numarul somerilor
intrecea in toiul crizei cifra de 25 de milioane. Lipseau insd nu numai date cu
privire la somaj, ci si aproape orice prevederi legale pentru ajutorarea celor
ramasi fard lucru. Lucrarea lui Keynes Teoria generali a folosirii mdinii de lucru,
dobinzii si banilor publicata la sfarsitul anului 1934 este o reflectare directd a
marii crize de supraproductie. De-a lungul lucrarii Keynes face nu o data
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consideratiuni inspirate In mod vizibil de amploarea si durata acestei crize,
de dorinta de a evita repetarea unei asemenea zguduiri si a riscurilor ce le
comporta pentru stabilitatea socialda si capacitatea de functionare in
perspectivd a sistemului economic capitalist. ,,Primejdiile sociale” este o
expresie care revine de cateva ori in textul lui Keynes. Fenomenul principal
care determind folosirea ei il constituie somajul care cdpdtase asa cum am
mentionat anterior proportii de masa. Situatia mizera si starea de spirit a
celor afectati direct de aceasta criza economica explica temerile lui Keynes.
Accentul pe care el il pune pe necesitatea de a remedia aceastd situatie, pe
folosirea mainii de lucru se reflectd in intreaga conceptie a Teoriei generale,
incepand cu titlul si terminand cu insemnadrile din capitolele finale.

Pdrerea cd somajul mai mult decat alte manifestdri ale crizei a
influentat direct ideile Teoriei generale este intiritd si de alte elemente. In
Anglia, nivelul somajului era in anii deceniului al treilea, premergdtori marii
crize, unul din cele mai ridicate. Joan Robinson arata ca ponderea somerilor
in totalul populatiei active a reprezentat vreme indelungati peste 10%. in
anul 1929, numarul absolut al somerilor din Anglia — 1.000.000 de oameni
era Intrecut numai de cel din Statele Unite (14.000.000) si Germania
(1.900.000), iar ponderea lor in totalul populatiei active, numai de cea din
Germania.

Preocuparea lui Keynes pentru problematica somajului incepe o data
cu lucrarea despre consecintele pdcii si se continud in Teoria generali. Keynes
credea cd situatia economica grea ar putea pune in pericol insdsi existenta
capitalismului. Revolutiile socialiste, aparitia unor guverne care proclama
abolirea proprietatii capitaliste au un rol neindoielnic printre sursele primare
ale viitoarei Teorii generale.

Teoria economica anterioara lui Keynes si solutiile oferite de ea
somajului s-au dovedit ineficiente pentru rezolvarea problemelor complicate
ale perioadei interbelice.

Cu putine exceptii, ganditorii clasici si neoclasici au apreciat ca
mecanismele pietei libere sunt capabile sa asigure, in mod automat si sad
mentind permanent atat egalitatea dintre economii (S) si investitii (I), cat si
ocuparea deplind a mainii de lucru. In oricare moment al evolutiei, resursele
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societatii, inclusiv cele de muncd sunt integral folosite si cu maximum de
eficienta.

Teoria generald elaborata de Keynes este inainte de orice o teorie a crizei
economice de supraproductie. Ceea ce-l1 interesa pe el era sa descopere
factorii si mecanismele ce determinau acest tip de crize. Prin urmare, el a
postulat si s-a concentrat pe existenta unei tendinte a populatiei de a supra-
economisi. Facand economii mai mult decat trebuie, spunea Keynes, oamenii
duc la scaderea cererii globale de marfuri; cererea globald scazand, apare
surplusul de productie (supraproductia), dar mai grav, scad incasdrile
intreprinderilor, incasdri, care nefiind altceva decat sursa veniturilor
populatiei, duc la scdderea veniturilor acesteia, scddere care la randul sdau
duce la o noud scddere a cererii generale, s.a.m.d. De aici falimente, somaj, si
prelungire pe termen nedefinit a crizei. Aceasta se vede mai bine de ce
pentru keynesisti cererea este elementul cheie: pentru ca totul pleacd de la
scaderea cererii generale datoratd economisirii (economiilor) excesive facute
de populatie; iesirea din crizd se poate face doar daca cererea este fortata sa
creascd pana la nivelul normal. O buna parte a literaturii keynesiste trateaza
tocmai aceasta problemad: care sunt factorii si parghiile prin care putem
determina si manipula cererea (Aligica, 2002).

Se poate fi de acord sau nu cu modelul si solutia lui Keynes, dar ceea
ce este important aici este ca tinand cont de obiectivele pe care si le-a fixat,
solutia sa este daca nu cea mai fericita, cel putin cea mai ingenioasa. 5i la fel
de important este cd pentru a—si putea articula modelul, el a trebuit nu numai
sd postuleze o tendinta a populatiei de a supra-economisi, ci si, In acelasi
timp, a trebuit sd nege posibilitatea ca populatia ar putea la fel de bine sa
economiseasca. Dar sub-economisirea (consumarea imediatd a unei parti
mai mari a venitului, daca nu a venitului in totalitate) este exact cheia
intelegerii problemelor legate de formarea si acumularea de capital. Daca
populatia cheltuieste cu consumul tot ceea ce incaseazd, capitalul n-are din
ce se forma. Daca in schimb economiseste, ea creeaza sursele acumularii de
capital (Aligica, 2002).

Aceastd lipsa de interes pentru sub-economisire i-a fost reprosata de la
bun inceput lui Keynes de un autor ca Schumpeter, de pilda. Dar ea a fost
luata cu adevarat serios In seama abia dupa ce sub-economisirea a inceput
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sd 1si facd simtita prezenta in tdrile In care sub influenta keynesismului o
stimulasera pragmatic pana la punctul in care a inceput sa pund serios in
pericol procesul formarii de capital. Mai mult, s-a constatat ca datorita
pozitiei centrale a capitalului in procesul si angrenajele cresterii economice,
sistemul lui Keynes n-are prea multe lucruri cu adevarat interesante si utile
de spus tarilor ce voiau sa paseasca pe calea modernizarii si a cresterii
economice (Aligicd, 2002).

La Keynes viziunea politicd precedd viziunea teoretica. Se pare ca
Teoria generali a fost scrisa pentru a da un fundament teoretic la enunturile
de politica economica pe care Keynes si alti economisti le-au formulat la
sfarsitul anilor 1920 (Beaud, Dostaler, 2000).

Keynes a deschis numeroase perspective. Diagnosticul sau este clar.
Cele doua mari greseli ale capitalismului, somajul foarte ridicat si repartitia
inegald a veniturilor riscd sa favorizeze revolutia, sa indrepte societatea catre
fascism sau bolsevism. Persistenta unui somaj ridicat, ca si fluctuatiile ciclice
ale economiei, nu sunt fenomene conjuncturale, ci rezultate inevitabile ale
capitalismului laissez-faire. Aceste caracteristici rezulta din combinarea unei
preferinte marginale a consumului foarte slaba si din instabilitatea
investitiei, ea Insasi consecinta unei foarte puternice preferinte pentru
lichiditati si a unei eficiente marginale a capitalului foarte slabe, doud
fenomene descoperind anticipari ale agentilor fata de un viitor nesigur.
Teoria generald propune un diagnostic al acestei maladii complexe si
periculoase. Desi este pentru mentinerea unui sistem de Intreprinderi
private, impreund cu inegalitatea veniturilor care nu trebuie extirpatd in
totalitate, Keynes afirma ca statul este singurul in masura sad preia investitia
necesard, nu numai pentru a stimula cererea efectiva, dar si pentru a asigura
utilitatea sociald. Astfel sustinea el, , afirm cd Incurajarea de cdtre stat a unor
investitii de capital, prin folosirea celor mai calificate forte tehnice, pentru a
pune bazele unor mari constructii si prin creditul si garantiile Trezoreriei
pentru finantarea lor cu mai multd indrazneala decat pana acum devine o
politica inevitabild” (Keynes, 1970). Pe langd socializarea investitiei, a
planificdrii si chiar semi-socialismului pe care-1 implica aceasta viziune,
Keynes apeleaza de asemenea la o transformare sociala radicald atunci cand
evoca necesara eutanasiere a rentierului la care poate duce o scddere
graduald a ratei dobanzii. Este remarcabil cum Keynes ataca aceasta clasa
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sociala parazitard, neproductiva si care traieste din rente, pe care la timpul
sau o ataca si David Ricardo (Beaud, Dostaler, 2000).

In epoca in care sistemul sovietic apérea ca o alternativi la capitalism,
speranta pentru unii, dezastru pentru altii, Keynes a schitat pe baza
diagnosticului sau, mai multe tipuri de politicd ce trebuia sa permita
capitalismului sd treaca peste propriile sale contradictii si prin aceasta
salvgardarea societdtii liberale.

Aplicarea solutiilor preconizate de Keynes pentru problemele
economice ale Angliei i-a fost refuzatd in propria-i tard, intai in anii din
deceniul al treilea, premergatori marii crize din 1929-1933, apoi in anii crizei.

In schimb Keynes a salutat programul numit New Deal al administratiei
Roosevelt, venitd la putere in urma alegerilor prezidentiale din 1932. Prin
acest program s-a urmadrit folosirea lucrarilor publice civile ca mijloc de
lichidare a somajului de masa aparut in anii crizei. Trebuie mentionat insa
faptul ca politica New Deal s-a nascut inainte ca Teoria generald a lui Keynes
sd fi vazut lumina tiparului, dar si lucrarile publice par sa fi fost acceptate si
sd se fi dezvoltat mai devreme, poate chiar inaintea perioadei cand Keynes
pleda fara succes in favoarea oficialitdtilor, a oamenilor de afaceri si a
profesorilor de economie din Anglia.

Tot el a salutat dupa izbucnirea celui de-al doilea rdzboi mondial
efortul de razboi ca un prilej de verificare a recomandarilor sale de politica
economicd. Keynes spera sa vada in sfarsit puse in practica masuri ca acelea
pe care nu inceta sa le recomande de un deceniu si jumadtate. Nu este
nicidecum o dovada cd directia actiunii statului el ar fi vazut-o numai in
cheltuielile pentru inarmare. Altceva este cd in realitatea postbelicd, tarile
capitaliste aplicand o politicd de inspiratie keynesistd au alocat in unele
cazuri si in unele perioade pentru productia de armament o parte din venitul
national aproape egala cu investitiile in utilaje si instalatii.

Incepand din 1936 keynesianismul se dezvoltd intr-o manierd
autonom; el nu mai apartine celui care l-a conceput. Intre timp, Keynes
ramane vreme de zece ani, un actor si un participant activ la aceastd evolutie.
Pozitiile sale, cu variatiile si uneori contradictiile lor, clarificd ambiguitatile
care vor caracteriza dezvoltarea acestui ansamblu de doctrine si teorii care
vor fi calificate drept keynesiste.
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8.3. Pot fi evitate crizele economice?

Dupa aceastd intoarcere in perioada marii crize interbelice se poate raspunde
la intrebarea: ce reprezintd crizele economice de supraproductie. Criza
economica este legata de ciclicitatea vietii economice, o problema cheie a
macroeconomiei. Istoria demonstreaza ca economia nu evolueaza intr-un
ritm constant, afirma celebrul economist Paul Samuelson, autor al celui mai
bine vandut manual de economie. Cativa ani de expansiune si de
prosperitate economica sunt urmati de o recesiune sau chiar de panica si
prabusire. Produsul national scade, la fel profiturile si veniturile reale, iar
rata somajului atinge niveluri foarte ridicate, tot mai multi oameni
pierzandu-si locul de munca. In cele din urm3, continud Samuelson, se
ajunge intr-un punct din care declinul nu mai este posibil si de unde incepe
relansarea economicd. Miscarile ascendente si descendente ale productiei,
inflatiei, ratelor dobanzii si ocupdrii formeaza ciclul economic care
caracterizeazd toate economiile de piatd si care dureaza de obicei intre 2 si 10
ani (Samuleson si Nordhaus, 2001).

Potrivit aceluiasi autor exista doua teorii care explica crizele
economice, teorii externe si interne. Teoriile externe considera ca ciclurile
economice isi au originea In fluctuatia factorilor din afara sistemului
economic, In razboaie, revolutii si alegeri, in pretul petrolului, in descoperirea
zacamintelor de aur, in migratia populatiei, iIn descoperirea de noi teritorii si
resurse, In descoperirile stiintifice si inovatiile tehnologice, chiar si in petele
solare sau In starea vremii. Teoria externa, crede Samuelson se verifica in cazul
recesiunii din 1973-1975, precum si a celei din 1990-1991. Teoriile interne se
ocupa de mecanismele din interiorul sistemului economic care fac ca ciclurile
economice sa se autogenereze. Potrivit acestor teorii expansiunea alimenteaza
recesiunea si contractia, in timp ce contractia alimenteazd relansarea si
expansiunea — Intr-un ciclu care se repeta cu regularitate. Unii economisti sunt
de pdrere cd intrucat consumatorii si firmele acumulasera o datorie prea mare
in timpul marii expansiuni economice din anii 1980, reducerea activitatii
economice era inevitabild. Potrivit opiniei lor, recesiunea ar fi putut avea drept
cauza orice soc negativ important pe care l-ar fi putut suporta economia, iar
razboiul din Golful Persic s-a dovedit a fi socul potrivit la momentul potrivit
(Samuleson si Nordhaus, 2001).
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Pot fi evitate ciclurile economice? Recesiunile economice au costuri
enorme din punct de vedere economic si uman, fapt care i-a determinat
uneori pe economisti sa- si stabileascd drept obiectiv eliminarea ciclurilor
economice. Asemenea obiective sunt prea indraznete, crede Samuelson. Un
punct de vedere interesant este cel al lui Arthur Okun, care considera cd
recesiunile pot fi evitate asemenea accidentelor aviatice sau uraganelor. Dar,
asa cum nu se pot elimina in totalitate accidentele aviatice, tot asa nu este
clar cd avem intelepciunea sau capacitatea de a elimina recesiunile. Pericolul
nu a dispdrut, avertiza Okun incd din 1970. Fortele care produc recesiunile
stau la pandd, asteptand momentul favorabil.

8.4. Criza economica din 2008-2011

Dupa cum se mentiona anterior, de la marea criza din 1929-1933 pana la cea
care a inceput in 2008 omenirea s-a confruntat cu alte crize. Acestea insd au
fost fie locale, fie regionale, cu alte cuvinte nu atat de extinse, fie nu au tinut
atat de mult timp si nu au avut consecinte atat de grave ca cea interbelica sau
cea cu care ne confruntdm in momentul de fatd. Se poate mentiona intre
acestea crizele energetice din anii 1970, criza mexicana din 1995, cea
argentiniana din 2002, cea japoneza din anii 1990 si criza asiatica din 1997
care a afectat tdri precum Indonezia, Thailanda sau Malaysia.

Ceea ce e foarte interesant, la fel ca Inainte de marea criza interbelica,
inaintea crizei mondiale din 2008-2011, o serie de personalitati publice si -au
exprimat puncte de vedere extrem de optimiste cu privire la viitorul
economiei mondiale. Astfel in 2003, Robert Lucas, profesor la Universitatea
din Chicago si castigator al Premiului Nobel pentru Economie pe anul 1995,
adresandu-se adundrii generale a Asociatiei Economice Americane a
declarat cd a venit momentul ca domeniul sd treaca mai departe...Problema
centrald a prevenirii depresiunii, declara economistul american, a fost
rezolvata din toate punctele de vedere practice. Nu doar Lucas sustinea ca
prevenirea depresiunilor economice era o problemad rezolvatd. Un an mai
tarziu, Ben Bernanke, fost profesor la Universitatea Princeton, care plecase
sa slujeasca in consiliul de conducere al Rezervei Federale, si care i-a urmat
ulterior lui Alan Greenspan la conducerea Fed-ulului, a tinut un discurs
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remarcabil de optimist, in care a afirmat, cam la fel ca Lucas, cd politica
macroeconomicd moderna rezolvase problema ciclului economic; sau mai
precis, ca redusese problema pand la punctul in care era mai mult o
nepldcere, decat o dificultate de prim rang (Krugman, 2009).

Cum se explicd faptul ca desi stiinta economica a avansat foarte mult
in directia matematizarii ei, si cu toate ca economistii par ca inteleg in esenta
crizele si cunosc remediile, crizele nu pot fi evitate, conducand uneori, pe
langa consecintele de ordin economic, la mari nemultumiri populare si la
demisii ale guvernelor, care par incapabile sa faca fata problemelor
economice si sociale, care vin ca un potop in astfel de perioade. La aceasta
intrebare exista diferite raspunsuri. Ceea ce cred eu este cd raspunsurile
oficiale din partea unor reputati economisti americani ocolesc adevarul,
protejand exact institutiile si persoanele direct vinovate de criza.

Punctul de vedere al lui Charles Morris, exprimat in cartea Criza
economicd $i profetii sdi este ca marii investitori americani precum George
Soros, Warren Buffet, ori oficiali precum Paul Volcker, fost conducdtor al
Rezervei Federale pana in 1987, au prevestit criza cu multi ani inainte, spre
deosebire de reputatii specialisti In economie din mediul academic nord-
american. Rdspunsul, continua Motris, tine de starea economiei in sine.

Capacitatea de a intelege ce nu merge bine in economie nu ar fi atat de
importantd dacd economistii ar fi considerati un fel de meteorologi sau
prezicatori la bursa. Daca un meteorolog spune ca va ploua astdzi, oamenii
isi iau o umbreld, dar cei mai multi dintre ei ignord buletinele meteo care
acopera mai mult de cateva zile inainte.

Dar profesia economica este foarte luata in serios. Companiile isi
stabilesc planurile de cheltuieli si investitii pe baza previziunilor facute de
economisti, iar guvernele apeleaza la acesti profesionisti pentru a gasi
indrumare intr-o paletd mai larga de probleme politice.

Probabil ca explicatia cheie la problema aceasta consta in a intelege
limitele profesiei si pericolele sale. Din experientele recente, cele doua mari
scoli dominante de macroeconomie, luate in sens larg - keynesianismul si
Scoala de la Chicago — au nasit fiecare politici publice ale cdror consecinte
economice au fost devastatoare.
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Marea Inflatie din 1970 a infirmat teoria neo-keynesiana a
managementului economic din anii 1960. Iar cand i-a venit randul Scolii de
la Chicago, aceasta a dus la ingineria financiard spectaculoasa si la zelul anti-
reglementare pand la punctul in care aproape a distrus sistemul financiar
occidental (Morris, 2010). Ce teorie economica e aceea care poate provoca
asemenea distrugeri, se intreaba Charles Morris?

Economia matematicd moderna s-a conturat la sfarsitul secolului al
XIX-lea si inceputul secolului XX. Era o perioadd in care recentele realizari
din fizicd pareau sa promitd o perspectiva in care o largd paletd de activitati
umane intrau sub controlul stiintei. Dintre toate stiintele sociale, economia
prezenta cea mai apropiata reflexie a fizicii. In exemplul idealizat al licitatiei
la porumb, gandit de economistul britanic David Ricardo, preturile corecte
rezultau din interactiunea statisticd a numerosi participanti atomizati de pe
piata, care se supuneau regulilor simple ale interesului propriu rational.
Pdrea exact ca in cazul gazelor lui James Clerck Maxwell, dansul complicat
si arbitrar al nenumadratelor molecule in ciocnire liberd era coordonat doar
de cateva legi simple si imuabile. In cartea lui Alfred Marshall, Principiile
economiei, manualul de baza in economie in cea mai mare parte a perioadei
de dinaintea Marii Crize, el scria despre calculul diferential-metoda
matematicd a curbelor line si continue care sustin legile lui Newton-cd
reprezintd formula universald, chiar si pentru domenii precum sociologia si
biologia, si In special pentru economie (Morris, 2010).

Dar nu toatd lumea a acceptat acel argument. Cativa economisti foarte
cunoscuti au subliniat cd, de fapt, se intampla frecvent ca preturile sa nu
respecte curbele din model-acestea puteau fi rigide si variau in salturi, nu
cresteau gradat in miscari infinitezimale ca marul lui Newton. Ins& oamenii
de stiinta americani au imbratisat teoria, chiar in domenii ce depaseau mult
economia, cum ar fi psihologia.

Desi Keynes era un bun matematician, el s-a numarat printre putinii
sceptici consecventi ai pretentiilor stiintifice ale economiei. Biograful lui
Keynes, Robert Skidelsky, sugereaza ca acesta a facut apel la un tip mai
vechi, pre-matematic de economie politica, precum cel al lui Mill si Hume,
care privea societatea si sistemele comerciale si de schimb ca pe un organism,
bogat in ipoteze si practici care nu puteau fi cuprinse in modele. Si el
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intelegea ca, desi ecuatiile de baza ale fizicii nu se schimbd, cele ale economiei
pot deveni uneori foarte instabile. Keynes a facut celebra observatie ca , pe
termen lung, suntem toti morti” In cursul argumentarii contra valorii
previziunilor economice pe termen mai lung. Caracterul variabil al relatiilor
de baza din economie, considera el, era de naturd sa transforme proiectiile
extinse in ceva foarte incert. lar el era extrem de sceptic cu privire la
impunerea unor sacrificii eroice in prezent doar de dragul unor avantaje
indepdrtate promise de economisti (Morris, 2010).

Cea mai cunoscuta lucrare a lui Keynes, la care s-a facut referire
anterior, Teoria generald a ocupdrii fortei de muncd, a dobdnzii si a banilor,
cuprinde un minim sistem matematic. Insa teoria lui Keynes a fost larg
acceptata in mediul academic, dupa ce britanicul John Hicks si americanul
Alvin Hansen au pus la punct un model cu caracter matematic bazat pe
principalul argument al cartii. Capacitatea tot mai mare a calculatoarelor
puternice postbelice a determinat dezvoltarea in forta a construirii de
modele macroeconomice neo-keynesiene. in special universitarii americani
au creat o viziune rigid mecanizatd a sistemului economic. Actionati aceasta
maneta si vor creste investitiile, rotiti acest volan si va creste consumul —
toate elementele vor intra fara probleme la locul lor, ca niste tamburine de
inox (Morris, 2010).

Eclipsarea neo-keynesianismului in contextul esecului inflationist din
anii 1970 a dus la reabilitarea vechii economii neoclasice asociatd cu $Scoala
de la Chicago si o explozie de noi teorii sub umbrela noilor clasici. Exista
totodata o legdtura stransa iIntre noii clasici si teoreticienii financiari ai
pietelor eficiente de la Universitatea din Chicago. Aceastd scoald de afaceri
1i gazduia, printre altii, pe Eugene Fama, Merton Miller si Myron Scholes,
care au realizat cea mai mare parte a lucrarilor asupra teoriei portofoliului
modern si asupra sistemului matematic al instrumentelor derivate. Pana in
anii 2000, universitarii cu o gandire similard au ajuns sa domine majoritatea
scolilor americane de finante si economie si toate firmele de pe Wall Street.
Dar in mijlocul noilor teorii care se rdspandeau, ramaneau valabile obiectiile
ridicate la nceputul secolului XX. Pietele financiare, cel putin in perioadele
de stres, nu urmau curbele line prezentate in modele.
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In recentul dezastru al creditelor se poate gési un argument al faptului
ca practicile de modelare economica chiar au contribuit la excesele de
indatorare a caror implozie a determinat haosul financiar din jurul nostru.
Conceptul pietelor care sta la baza celor mai multe modele macroeconomice
ale noilor clasici este asa-zisa economie Arrow- Debreu. Este tipul de
economie fard probleme, perfect capabila sa se deblocheze singurd, la care
viseazd toti economistii Scolii de la Chicago. Dar caracteristica sa speciald
este conceptul conform caruia pietele sunt complete-orice activ sau pozitie
de risc poate fi transformatd fara urme Intr-un activ conditional -adica un
instrument financiar derivat. Ideea intuitivd este aceea ca dacd exista
instrumente derivate cu pret corect care sa acopere toate categoriile de risc,
toate riscurile vor migra spre cele mai dezirabile si cele mai capabile sa le
sustind. In consecints, intregul sistem devine mai stabil si mai viguros.
Economistii conservatori ai Rezervei Federale au acceptat acest rationament
—ei chiar au crezut cd explozia de instrumente derivate din anii 2000 au redus
riscul. Iar aceastd credintd le-a permis sa ignore vasta acumulare de datorii
si proliferarea unor produse pe care nimeni nu le intelegea. Cum a fost
posibil, se intreaba acelasi Charles Morris ca ldcomia sa ajungd la o asemenea
anvergurd fard ca oameni foarte destepti ca Ben Bernanke, sa observe?
Raspunsul ar acela cd acesti oameni priveau lumea printr-un set foarte
special de lentile. Dar cu ochelarii magici, ai cdror lentile proveneau din
scolile dominante de teorie economica si financiara, pietele pareau sa fi ajuns
in paradis, si totul mergea cat se poate de bine In cea mai buna din toate
lumile posibile (Morris, 2010).

Iata cd in acest fel, Charles Morris, 1i absolva de vina foarte elegant pe
actorii care se pare sunt direct responsabili de izbucnirea crizei.

Un alt rdspuns vine din partea lui Paul Krugman, premiant Nobel
pentru economie in 2008, adica anul izbucnirii crizei mondiale.

Dupa o trecere in revistd a crizelor din Mexic, Argentina, Japonia si
Asia de Sud-Est, Krugman analizeaza criza din 2008 izbucnita pe Wall Street.
Personajele principale responsabile de crizd, la care insd Krugman se refera
doar voalat si printre randuri sunt Alan Greenspan, fost presedinte al
Rezervei Federale intre 1987 si 2006, si George W. Bush, presedinte al Statelor
Unite in perioada 2000-2008. Chiar daca indirect critica cele doua personaje,
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cauzele la care se refera Krugman sunt atat de complexe incat, da el de
inteles, era aproape imposibil sd se evite aceastd criza.

De ce oare, se intreaba Krugman, Greenspan a devenit un asemenea
erou legendar? Trebuie mentionat ca atunci cand si-a fadcut una din ultimele
aparitii in fata Congresului American, Greenspan a fost onorat ca un fel de
Mesia al politicii monetare. Anii 1970 si prima parte a anilor 1980 au fost o
epocd a socurilor nepldcute, a inflatiei si somajului ridicat, a celor mai rele
declinuri de la Marea Crizi incoace. in contrast, era Greenspan a fost una
relativ senina. Inflatia a ramas tot timpul scazuta, iar cele doua recesiuni din
perioada mandatelor sale au fost chestiuni de scurta duratad, nu mai mult de
8 luni. In ceea ce-i priveste pe investitorii financiari, anii Greenspan au fost
paradisiaci: indicele Dow a zburat peste pragul de 10000, iar preturile
actiunilor au crescut, in medie peste 10% pe an. insi, crede Krugman,
Greenspan a fost beneficiarul unei situatii economice favorabile, la care
principalul actor a fost Paul Volcker, presedinte al Rezervei Federale in
mandatul anterior, care a adus inflatia sub control, realizand acest obiectiv
cu politici ale banilor scumpi, care au provocat un declin economic sever, dar
in final au Infrant psihologia inflationistd. Iar dupa ce Volcker a facut treaba
grea si nepopulard, Greenspan s-a putut lafai nestingherit in aureola calduta
a rezultatelor bune (Krugman, 2009).

Desi Greenspan a avertizat impotriva exuberantei excesive, el practic
n-a facut nicicand mare lucru sa o combata, afirma Paul Krugman. Fostul
presedinte al Rezervei Federale a folosit expresia exuberanta irationald
intr-un discurs din anul 1996, in care a sugerat, fdrd a o spune insa explicit,
cd ar exista un balon speculativ al preturilor actiunilor. Dar nu a majorat rata
dobanzii pentru a potoli entuziasmul pietei; nu a incercat nici mdcar sa le
impuna un necesar de marja investitorilor de pe piata. In loc de aceasta, a
asteptat pana ce balonul s-a spart, asa cum s-a intamplat in anul 2000, dupa
care s-a caznit sd curete mizeria lasatd in urma (Krugman, 2009).

Greenspan, continua Krugman, a prezidat nu doar asupra unuia, ci
asupra a doud enorme baloane speculative, mai intai pe piata valorilor
mobiliare, iar apoi pe piata locuintelor.

Un optimism necontrolat a facut ca pe piata actiunilor sa ploud cu tot
mai multe fonduri, preturile au crescut, iar balonul speculativ s-a expandat,
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aparent fara limita. Balonul activelor bursiere este un fel de schema Ponzi
naturald, crede Krugman, un joc piramidal in care oamenii continud sa
castige bani atata timp cat mai exista fraieri ramasi de atras. Pana la urma
fraierii se termind si piramida se pribuseste. In cazul actiunilor varful a
apdrut in vara anului 2000, iar pe parcursul urmatorilor doi ani, actiunile au
pierdut in medie aproximativ 40% din valoarea lor (Krugman, 2009).

Balonul imobiliar a fost si mai putin justificat decat balonul actiunilor
din deceniul precedent. Preturile caselor au inceput sa scadd, iar ratele
dobanzii erau foarte scdzute in primii ani ai deceniului inceput in 2000, ceea
ce facea foarte atragdtoare cumpadrarea de locuinte. Vdzand ca preturile
caselor cresc, tot mai mult multe familii individuale intr-o exuberanta
irationald s-au decis sa se arunce cu capul nainte pe piata, fard a-si face griji
cum vor reusi sa pldteasca mai tarziu. Dar intr-o si mai mare masura a fost
stimulat de o schimbare produsa in practicile de creditare. Cumpadratorilor li
s-au dat credite cu avans redus si rate de platd lunare care le depdseau cu
mult posibilitatile de rambursare sau deveneau imposibil de onorat din
momentul In care dobanda scazuta initiala, folositd drept momeald revenea
la normal.

Desi unii economisti au avertizat ca s-a format un balon speculativ
imobiliar de mare amploare si cd spargerea lui va supune economia
americand la riscuri serioase, Alan Greenspan a afirmat ca orice declin major
in evolutia preturilor la locuinte va fi extrem de improbabil, admitand totusi
cd s-ar putea sd fie ceva spuma speculativd pe pietele imobiliare locale, dar
nicidecum un balon la nivel national.

Dupad ce balonul s-a spart, continua Krugman, economia Statelor Unite
a cazut in recesiune. Faptul ca Greenspan a redus agresiv ratele dobanzii si
a remediat rapid situatia, a facut ca recesiunea sa fie una superficiald, de
scurtd duratd, fard scaderi mari ale PIB-ului, incheindu-se dupa 8 luni.
Oficial, recesiunea a fost foarte scurtd, dar piata muncii a continuat sa se
deterioreze mult timp dupa ce recesiunea fusese oficial declarata incheiata.
Cand politica monetara a reusit sa capete forta de tractiune, acest lucru s-a
intamplat prin intermediul pietei imobiliare. Ce se intamplase? Greenspan
nu reusise decat sa inlocuiasca balonul actiunilor cu balonul imobiliar. Iar
intrebarea era: ce se va intampla cand balonul imobiliar se va sparge, iar
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Fed-ul abia dacd reusise sd tragd economia afara din depresiunea care a
urmat balonului bursier, iar acest lucru s-a intamplat intrucat i-a aparut in
cale un alt balon speculativ (Krugman, 2009).

Ceea ce transmite Krugman este cd de fapt, semnele crizei economice
pdreau sd se profileze in spatiul nord-american cu cativa ani inainte de 2008.

O alta problema asupra careia Krugman insistda este cel al asa
numitului sistem bancar din umbrd. Ca urmare a legii Steagal-Glass, sistemul
bancar american a dus la o separatie a bancilor in doua tipuri. Pe de o parte
acesta cuprinde bancile traditionale (adica cele comerciale, care primesc
depozite), si cele de investitii. Bancile comerciale au fost supuse (dupa marea
crizd postbelica) unor restrictii foarte dure in privinta riscurilor pe care aveau
voie sd si le asume, in schimb ele aveau acces prompt la credit din partea
Fed-ului. Bancilor de investitii li se impuneau reglementdri de departe mai
laxe, dar acest lucru era considerat acceptabil, pentru ca nefiind institutii care
primesc depozite, nu aveau de ce sa fie supuse la retrageri masive.

Béncile sunt supuse unui inalt grad de reglementare si sunt obligate sa
pastreze rezerve de lichiditdti, sa aiba rezerve de capital substantiale si sa
contribuie cu bani la sistemul de asigurare al depunerilor. Strangand fonduri
prin aranjamentul titlurilor de valoare cu dobanda licitata ( un instrument
financiar tranzactionabil inventat la banca de investitii Lehman-Brothers in
1984), institutiile Imprumutatoare puteau sa ocoleasca aceste reglementdri si
costurile aferente. Pe de altd parte insd, aceasta insemna si ca titlurile cu
dobanda licitata nu erau protejate prin plasa de siguranta a sistemului
bancar.

Sistemul titlurilor de valoare cu dobanda licitatd, care in perioada de
varf avea in joc 400 de miliarde de dolari, s-a prdbusit la Inceputul anului
2008. Una dupa alta licitatiile au esuat, pe masura ce tot mai putini investitori
soseau ca sd 1i lase pe investitorii existenti sa-si scoata banii din sistem.
Oamenii care credeau ca au acces imediat la proprii bani au constatat subit
cd, dimpotriva banii lor erau blocati in investitii intinse pe cateva decenii, din
care nu aveau nici o posibilitate sa iasa. Fiecare licitatie esuata a dus la esecul
alteia. Dupa ce oamenii vazuserad care sunt pericolele acestor scheme de
investitii superinteligente, nimdnui nu i-a mai ars sa bage alti bani
(Krugman, 2009).
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Aceasta poveste poate duce cu gandul la un avertisment lansat de
cartea lui David Korten, Corporatiile conduc lumea, care a fost publicatd in
1995, cu mult timp Inainte ca aceste lucruri urate sa se intample in sistemul
financiar american. Iatd ce avertiza inca de atunci David Korten.

Desi in unele imprejurdri pretentiile speculatorilor ca activitdtile care
sporesc lichiditatea si stabilitatea pietei au o oarecare acoperire, ele suna fals
in contextul pietelor financiare globalizate tot mai volatile, in care miscdrile
financiare speculative sunt o sursa majora de instabilitate si disfunctionalitate
economicd. Mai mult, continua Korten, indiferent de contributia adusa de
speculatori la cresterea eficientei pietelor financiare, acestea se fac cu un cost
considerabil raportat la profituri si la onorariile pe care le extrag. Clasa de
instrumente financiare denumite derivate sunt o deosebit de importanta
sursa de ingrijorare. Contractele derivate implica pariuri asupra fluctuatiilor
preturilor actiunilor, a preturilor valutelor, valorii dobanzilor si chiar asupra
indicilor de pe piata bursiera in totalitatea lor. Valoarea totald a contractelor
derivate cele mai importante a fost estimata ca fiind de aproximativ 12 mii
de miliarde de dolari la mijlocul lui 1994, cu o crestere proiectata la 18 mii de
miliarde pana In 1999. Pentru a intelege mai bine aceste sume se poate
adduga cd in 1993, revista The Economist, estima rezerva mondiala a
mijloacelor fixe de productie la aproximativ 20 de mii de miliarde de dolari.
Ceea ce face ca derivatele sa fie deosebit de riscante este faptul cd, de obicei,
sunt achizitionate cu marjd. Aceasta inseamna ca cumparatorul initial 1si
deschide numai un mic depozit de asigurare fata de potentialul risc
financiar. S-ar putea ca competitorii mai mari sa nu fie conditionati de
deschiderea nici unui depozit, cu toate cd riscul lor financiar potential s-ar
putea cifra la sute de milioane de dolari (Korten, 1995).

Daca aceasta era situatia instrumentelor financiare in 1994, se poate
vedea prin intermediul unei declaratii din 2008 a lui Timothy Geithner,
presedintele Bancii Rezervei Federale a statului New York, citat de Paul
Krugman, unde s-a ajuns cu aceste instrumente in perioada premergatoare
crizei mondiale. Acesta evidentia faptul ca structura sistemului financiar s-a
schimbat fundamental in perioada de avant, cu o crestere spectaculoasd a
proportiei de active aflate in afara sistemului bancar traditional. La inceputul
lui 2007, continua Geithner, circuitele efectelor comerciale garantate cu
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active, In vehicule investitionale structurate, in titluri de wvaloare
preferentiale cu dobanda licitata, in obligatiuni municipale cu optiune de
cumpdrare la dobanda licitata si la bilete la ordin platibild la cerere aveau o
valoare combinatd de aproximativ 2, 2 trilioane de dolari. Activele finantate
cu credite pe o zi prin aranjamente tripartite de rascumparare au crescut
pand la valoarea de 2, 5 trilioane de dolari. Activele detinute in fondurile de
hedging au crescut la aproximativ 1, 8 trilioane. Bilanturile combinate ale
primelor cinci banci de investitie din Statele Unite, din aceeasi perioada nu
depdseau decat cu putin 6 trilioane de dolari, iar totalul activelor din intreg
sistemul bancar se situa in jurul a 10 trilioane de dolari (Krugman, 2009).

Cu alte cuvinte, Geithner, remarca Krugman, a luat in considerare o
gama Intreaga de aranjamente financiare, cu alte cuvinte sistemul financiar
nebancar. Adicd, lucruri care nu erau bdnci, din punctul de vedere al
legislatiei de reglementare, dar care totusi indeplineau functii bancare.

Dupad izbucnirea crizei economice, au aparut o serie de acuzatii, sau
mai bine spus, constatd ironic, economistul american, o vandtoare de
vinovati.

Unele acuzatii de dreapta, nefondate crede Krugman, se refera la
faptul ca toate problemele ar fi avut drept cauza legea reinvestirii in folosul
comunitdtilor despre care se pretinde ca ar fi obligat bancile sa le acorde
credite ipotecare pentru locuinte cumpdratorilor din minoritatile
defavorizate, care apoi nu si-au mai platit datoriile. Conservatorii, continua
Krugman, dau vina pe Fannie Mae si Freddie Mac, creditorii sponsorizati de
guvern care au fost pionerii titrizarii, pentru balonul speculativ imobiliar si
fragilitatea sistemului financiar.

Acuzatiile de stanga dau vina pe de-reglementare, mai precis pe
abrogarea in 1999 a Legii Steagal-Glass. Gest care le-a permis bancilor
comerciale sd se apuce de operatiuni specifice bancilor de investitii si prin
aceasta sd-si asume multe riscuri. Adevarul, crede Paul Krugman, este ca pe
masura ce sistemul bancar din umbrd s-a tot extins, rivalizand ca importanta,
ba chiar depdsindu-l pe cel al bancilor traditionale, politicienii si oficialii
guvernamentali ar fi trebuit sa-si dea seama ca se reinventeaza genul de
vulnerabilitate financiard care a facut posibilda Marea Criza — iar ei ar fi
trebuit sa reactioneze prin extinderea reglementdrii si a plasei de siguranta
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financiard, astfel incat sa cuprindd si aceste noi institutii. Dimpotriva,
remarca Krugman, spiritul timpului si ideologia administratiei George W.
Bush era profund antireglementare (Krugman, 2009).

Criza izbucnitd in 2008 a dus la un declin global, observa Krugman.
Caci scaderea preturilor la locuinte are un efect negativ direct asupra
ocupdrii, prin scaderea activitdtii din constructii, si tinde sa duca la o
reducere a cheltuielilor de consum, pentru ca oamenii se simt mai sdraci si
pierd accesul la creditare pe baza garantiei reprezentate de o locuintd; acesti
factori negativi au un efect multiplicator, pe mdsura ce scaderea ocuparii
conduce la noi scaderi ale volumului cheltuielilor.

Intensificarea crizei creditului dupd caderea bancii de investitii
Lehman Brothers, criza subita de pe pietele emergente, o prabusire a
increderii consumatorilor din clipa cand amploarea nenorocirii financiare a
ajuns pe prima pagind a ziarelor, toate vin sd indice recesiunea cea mai grava
din istoria Statelor Unite, si din lume, ca intreg, incepand din anii 1980
incoace (Krugman, 2009).

Ce solutii se impuneau pentru iesirea din aceasta crizd economica
mondiala?

Constatand faptul cd in spatele contractiei creditului este combinatia
dintre scdderea increderii si capitalul decimat al institutiilor financiare,
prima solutie, crede Krugman este de a se introduce in sistem mai mult
capital, cu alte cuvinte cresterea masei monetare. De fapt, continua el, acesta
ar fi un raspuns standard in situatii de criza financiara.

Alte solutii tin de ceea ce Krugman numeste traditionalul stimul fiscal
keynesian. Cu alte cuvinte reducerea impozitelor cu nu mai putin de patru
procente din PIB, sustinerea si extinderea cheltuielilor publice, iar pe termen
lung reformarea sistemului financiar, dar din pacate economistul american
nu spune cum ar trebui facut aceasta. O solutie care este practic o inventie a
lui Krugman este determinarea autoritdtilor sa desfdsoare temporar activitati
de creditare directd a sectorului nefinanciar.

Intr-un manuscris nepublicat, Gheorghe Olah, profesor de
macroeconomie la Universitatea din Oradea critica masurile preconizate de
Krugman. Care este in esentd aceastd criticd? Asa cum observa el, primele
trei solutii sunt de fapt toate de tip keynesian. Doar a patra e originala.
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Principala idee care il nemultumeste pe economistul orddean este pomparea
banilor in banci. De ce? Pentru ca Krugman face afirmatia ca un lucru care
poate scoate o economie din capcana lichiditatii este inflatia asteptatd care 1i
descurajeaza pe oameni de a strange bani la saltea. Pe de o parte economistii
sustin ca masurile de politicd monetara nu-si produc efectul decat daca sunt
neasteptate, dar si atunci numai pe termen scurt. Pe de alta parte, pe masura
ce oamenii le observa si le inteleg reactioneaza invers la ele fata de cum ar
dori guvernele. In sfarsit, inflatia asteptatd sugeratd de Krugman drept o
solutie pentru a-i determina pe oameni sa-si cheltuiasca banii cumparand
mai mult, pentru a mdri pe aceasta cale cererea si a iesi din crizd, 1i va
determina mai degraba, crede Gheorghe Olah, sd-si converteasca banii intr-o
altd valutd sau In bunuri cu valoare ceva mai sigurd, precum case, terenuri,
aur, tablouri, etc. asa cum arata experienta (Olah, 2011).

Ce fel de crestere economica pot genera asemenea cumpdrdturi, se
intreabd economistul orddean. Oare Krugman chiar asa ar proceda in calitate
de gestionar al propriilor resurse personale? Krugman 1isi sprijina
convingerea pornind de la aplicarea oricdruia din modelele matematice
standard pe care economistii le utilizeaza conventional in analiza politicii
monetare. Modelele matematice pot spune ce vor, realitatea pare a fi mai
puternica decat orice modele, iar ea arata ca este urmatd inevitabil si
intotdeauna de crize sau recesiuni, concluzioneaza Olah.

Iata inca o dovada a faptului ca economia, in calitatea ei de stiinta
sociald, cu greu poate fi salvata de modelele matematice. Probabil ca aceste
modele pot fi aplicate in perioade de stabilitate macroeconomicd. Dar in
perioadele de crizd, de instabilitate, modelele matematice par a fi la fel de
folositoare, ca si un automobil Ferrari pe un drum de tara neasfaltat din
Romania. Aici este zona unde economia hipermatematizata 1si intalneste
propriile limite.

Aceasta analiza a crizelor economice ajunge intr-o zona inedita. Care
este efectul unui eveniment economic major asupra bunastarii subiective a
europenilor? Intr-un articol apérut in revista International Business and
Global Economy editat de Universitatea din Gdansk, Polonia, Serban Olah
interogheaza ceea ce se numeste in literatura de specialitate paradoxul
Easterlin care sugereaza ca nu este o legatura intre dezvoltarea economica si

142



Sociologia vietii economice

nivelul mediu de fericire. Acest paradox a fost evaluat printr-o analiza
secundard a unor baze de date furnizat de EQLS (Sondajul european al
calitatii vietii 2007-2008 si 2011-2012). Au fost selectate tarile cele mai afectate
de criza financiard mondiald din 2008-2011 din Europa de Sud si din Europa
Centrala si de Est. Utilizandu-se o analiza de regresie lineara multipld a fost
testatd influenta unor indicatori economici precum PIB per capita, rata
somajului pe termen lung, indicele de Perceptie al Coruptiei, coeficientul
Gini, venitul absolut si relativ, a unor indicatori sociali (participarea
religioasa, sdndtatea auto-perceputa) si a unor variabile demografice asupra
componentei cognitive (satisfactia cu viata) si hedonice (fericirea) a
bunastarii subiective. Concluzia este ca PIB-ul per capita nu este un predictor
semnificativ nici al satisfactiei cu viata, nici al fericirii. Predictorii principali
ai satisfactiei cu viata par mai degraba a fi nivelul perceput de trai, sandtatea,
statusul marital, nivelul de educatie si participarea religioasd. Principalii
predictori ai fericirii sunt nivelul perceput de trai, sdndtatea, statusul marital
si nivelul de educatie (Olah, 2016).

Totusi intr-o analiza pe date zilnice obtinute prin sondaj Gallup
efectuat in 2008, 2009, 2010 pe un esantion reprezentativ pentru USA, Angus
Deaton (2011) ajunge la concluzia ca nivelul mediu de fericire al americanilor
poate scadea brusc in unele zile ale perioadei de criza financiara, situatie
cauzatd de un discurs al unui om politic important sau al unui lider
important din zona financiara (de exemplu Presedintele USA sau
presedintele Rezervei federale a USA), dar ca in general acest nivel se
mentine pe o linie mai degraba constantd. Ca o concluzie al celor doua
cercetdri se poate afirma ca un eveniment economic major poate afecta doar
temporar nivelul de bundstare subiectiva al indivizilor.
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9.1. Ce reprezinta cresterea si dezvoltarea economica?

De la Marx la Simon Kuznets, scria istoricul David Landes in 1991,
economistii si istoricii vietii economice considera cresterea economica a fi
destinul, natural, inevitabil si auto-explicativ (Greenfeld, 2001). Prinsi intr-o
paradigma profesionald, crede Landes, cercetdtorii care au studiat cresterea
economicd nu au fost constienti de natura limitata a concluziilor cu privire
la subiect. Ei au ajuns la un acord general conform caruia conditiile pentru o
crestere economicd sustinuta includ cresterea populatiei, dezvoltarea
mecanismelor financiare si a institutiilor care incurajeaza acumularea de
capital, expansiunea pietei si dezvoltarea unor cunostinte stiintifice capabile
sd influenteze pozitiv inventiile tehnologice (Greenfeld, 2001).

Cresterea economicd este cauza inegalitdtii economice a natiunilor.
fnceputé in Marea Britanie a secolelor XVIII si XIX, Revolutia Industriald a
dat startul cresterii economice care a fost responsabila de evadarea din
saracie a sute de milioane de oameni. Cealalta fata a Revolutiei industriale
este ceea ce istoricii numesc ,marea divergentd”, produsa atunci cand Marea
Britanie, urmata la scurt timp de Europa de Nord-Vest si de America de
Nord, s-au separat de restul lumii, creand o prapastie enorma intre Occident
si restul lumii, neinchisd nici pana in ziua de azi. Inegalitatea globala
contemporana a fost creatd, In mare masura de succesul cresterii economice
moderne (Deaton, 2017).

Existd asa cum mentionam un mare interes legat de politicile si
determinantii cresterii si dezvoltarii economice. O explicatie legatd de
importanta acestor probleme ne oferd celebrul economist american Paul
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Samuelson cand afirma ca natiunile continud sa considere cresterea
economica drept un obiectiv economic si politic esential. Tarile care nu se
dezvolta urmeaza o cale gresita. Cresterea economicad este cel mai important
factor al succesului economic al natiunilor pe termen lung (Samuelson si
Nordhaus, 2001).

Pentru Paul Samuelson cresterea economica reprezintd expansiunea
productiei sau a PIB potential al unei tari (Samuelson, 2001). Din punctul sdu
de vedere, desi cdile de crestere economica pot fi diferite toate tarile care s-au
dezvoltat rapid prezinta caracteristici comune. Locomotiva progresului
economic se sprijind pe aceleasi patru roti indiferent cat de bogata sau de
sdracd este o tard. Aceste patru roti sau factori de crestere sunt: resursele
umane (oferta de muncd, educatia, disciplina, motivatia), resursele naturale
(pamantul, mineralele, combustibilii, calitatea mediului), formarea capitalului
(utilaje, fabrici, sosele) si tehnologia (stiinta, ingineria, managementul, spiritul
intreprinzator) (Samuelson, 2001).

Pentru economistii britanici Hardwick, Longmead si Khan cresterea
economica reprezintd cresterea sustinutd a capacitatii de productie a unei
tari in vreme ce dezvoltarea economica este procesul prin care economia se
confrunta nu numai cu o crestere a productiei pe cap de locuitor, ci si cu
schimbdri structurale majore cum ar fi dezvoltarea infrastructurii si
realocarea resurselor intre sectorul agricol, cel industrial si cel al serviciilor
(Hardwick, Longmead, Khan, 2002). Economistii britanici fac si distinctia
intre tari slab dezvoltate (venit national real per capita scazut, sector agricol
extins, o rata ridicatd a cresterii populatiei, un raport scazut intre capital si
munca si infrastructura deficitara) si tari dezvoltate, respectiv cele in care
venitul real per capita este relativ ridicat si care se bucurd de un standard de
trai relativ ridicat.

Referindu-se la dezvoltare economica, economistul britanic, Ilan Godin
considera ca desi exista foarte multe definitii ale conceptului de dezvoltare,
concept care a evoluat foarte rapid in ultimele decenii, din punctul sdu de
vedere dezvoltarea inseamna crestere, ceea ce in opinia multor economisti si
factori de decizie politicd inseamna crestere economica (Godin, 2017). Totusi,
crede Godin, dezvoltarea nu se limiteaza la crestere economicd, iar pe de alta
parte dezvoltarea nu mai este o temd rezervata economistilor si, chiar ca
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obiect de studiu dezvoltarea a evoluat rapid, devenind centrul preocupdrilor
academice din domenii diverse ca politologia, sociologia, psihologia, istoria,
georgrafia, antropologia sau medicina.

O perspectiva istorica interesantd legata de cresterea economica o ofera
economistul francez Thomas Piketty. Pentru Piketty este important sa
descompunem cresterea productiei in doi termeni, cresterea populatiei pe de
o parte si cresterea productiei pe cap de locuitor, pe de alta parte. Altfel spus,
cresterea contine intotdeauna o componenta pur demograficd si una pur
economicd, doar cea din urmad permitand imbunatatirea conditiilor de viatd
(Piketty, 2015).

Care a fost ritmul cresterii economice in istoria umanitatii?
Economistul francez este de pdrere ca pana in secolul al XVIII-lea cresterea a
fost aproape nuld sau maxim pana la 0, 1% pe an. O societate in care cresterea
este de 0, 1% sau de 0, 2% pe an se reproduce aproape identic de la o
generatie la alta, structura meseriilor si a proprietdtii fiind aceeasi. La nivel
mondial cresterea medie pe an de 0.8% pe an a productiei pe cap de locuitor
intre 1700 si 2012 se descompune in 0, 15% in secolul al XVIII-lea, 0, 9% in
secolul al XIX-lea si 1, 6% in secolul XX. Daca ne referim la Europa
Occidentala, cresterea medie este de 0, 2% in secolul al XVIlI-lea, 1, 1%in
secolul al XIX-lea si de 1, 9% in secolul XX. O societate in care cresterea
economica este de 1% cum e cazul tarilor avansate incepand din secolul al
XIX-lea este o societate care se relnnoieste profund si in permanenta. Pe de
altd parte cresterea economicd poate avea efecte asupra inegalitatii
economico-sociale si asupra dinamicii repartizdrii avutiei. Astfel, observa
Piketty averile se pot construi rapid in noile sectoare de activitate si in acelasi
timp fac inegalitdtile patrimoniale venite din trecut mai putin pregnante, iar
mostenirea mai putin determinanta (Piketty, 2015).

Din punctul de vedere al perspectivei de viitor, Piketty, citindu-1 pe
economistul Robert Gordon este de parere ca ritmul de crestere a productiei
pe cap de locuitor se va incetini in tdrile mai avansate, incepand cu Statele
Unite ale Americii si ar putea fi inferior valorii de 0, 5% pe na in orizontul de
timp 2050-2100. Analiza lui Gordon se bazeaza pe comparatia diferitelor
valuri de inovatii care s-au succedat de la masina cu aburi si electricitate, si
pe constatarea ca valurile mai recente, in special tehnologiile informatiei au
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un potential de crestere sensibil inferior. Acestea revolutioneazd mai putin
radical modurile de productie si amelioreaza mai putin productivitatea in
ansamblul economiei (Piketty, 2015).

Pentru universitarul orddean Gheorghe Olah prin crestere economica
se intelege o evolutie pozitivd sau ascendenta a economiilor nationale.
Aceasta se materializeaza In cresterea productiei, in sporirea produsului si a
venitului national si, ca o consecinta a nivelului de trai (Olah, 1995).

Economistii au fost aproape intotdeauna preocupati de cresterea
economicd, desi despre teoriile cresterii economice se vorbeste doar de
cateva decenii. S-au preocupat de aceasta problema mercantilistii, fiziocratii,
clasicii. O preocupare aproape exclusiva fata de cresterea economica a avut-o
si germanul Friedrich List, care s-a preocupat mai ales de factorii cresterii
economice (Olah, 1995)

Faptul ca abia dupa al doilea razboi mondial se vorbeste de teoriile
cresterii economice se afla in limbajul utilizat de economisti si in accentuarea
preocupdrilor pentru mersul economiilor nationale. Astfel in Teoria
generala a folosirii mainii de lucru, dobanzii si a banilor, marele economist
britanic John Maynard Keynes a readus in centrul preocupadrilor
economistilor macroeconomia si a generat o serie de noi lucrari unele din ele
dedicate exclusiv cresterii economice. Astfel dupa 1950 apar o serie de lucrari
dedicate subiectului si semnate de autori precum Lewis, Solow, Rostow,
Stoleru sau Kuznets (Olah, 1995).

Existd o bogata literatura internationala dedicatd determinantilor
cresterii si dezvoltirii economice. Intre acesti determinanti as dori si
amintesc diferentele geografice intre statele din Nord si cele din Sud,
schimbarea tehnologicd, investitiile in educatie, investitiile In cercetare si
dezvoltare, deschiderea fatd de comertul international, institutiile politice si
economice, nivelul costurilor de tranzactie, facilitatile pentru initiativele
antreprenoriale, religiozitatea, motivatia de realizare sau capitalul social. In
continuare vor fi analizate doar o parte a acestor determinanti facand apel la
principalele cdrti si articole de specialitate. A analiza toti determinantii
cresterii economice ar necesita spatiul unei carti intregi si nu al unui manual
de sociologie economica.

147



CAPITOLUL 9. Cresterea si dezvoltarea economica

9.2. Ipoteza geografiei

Sunt foarte multe lucrari de specialitate care analizeaza decalajele economice
de pe axa Nord-Sud, dar se disting doua dintre ele prin vasta cuprindere
istorica si geografica. Desi poate In unele puncte lucrarile lui David Landes,
Avutia si sdrdcia natiunilor, precum si cea a lui Daron Acemoglu si James
Robinson, De ce esueazd natiunile, se contrazic, exista totusi un punct comun
important, institutiile. Daca in cartea ultimilor doi legatura dintre institutiile
politice si cele economice este elementul cheie care explica decalajele dintre
tdri, ipoteza geografiei fiind contrazisa, pentru istoricul de la Harvard, David
Landes explicatia consta in combinatia de factori geografici, culturali si
istorici.

David Landes considerd ca ipoteza geografiei nu e deloc de neglijat,
intrucat ,pe o hartd a lumii in functie de produsul sau venitul pe cap de
locuitor tdrile bogate se situeaza In zonele temperate, cu precadere in
emisfera nordica; tarile sdrace, la tropice si sub tropice...orice s-ar spune
despre destinderea actuald a constrangerilor geografice, intr-o epoca a
medicinei tropicale si a tehnologiei de varf, ele nu au dispdrut, iar Tnainte au
fost cu sigurantd mai puternice” (Landes, 2013, p.20-21). In sprijinul ipotezei
geografiei sunt mai multe elemente, caldura specific zonelor tropicale care
reduc capacitatea de muncd a individului, bolile tropicale ( malaria, In
primul rand, dar si schistosomiaza, filarioza limfaticd sau lepra) si ploile care
in aceste zone sunt mult mai neregulate si iau uneori forme extreme de
violente.

Dar geografia e doar o parte a explicatiei lui David Landes. O mare
parte din cartea sa e axata pe analiza unor factori culturali, institutionali si
pe rolul inovatiei tehnologice. De ce revolutia industriala a aparut in Anglia
sinu in alta parte a lumii, de exemplu India? As dori sa redau un pasaj foarte
sugestiv In acest sens” Ideea este cd Marea Britanie a fost inzestrata; insa
Marea Britanie s-a creat pe sine. Pentru a intelege acest aspect, luati in
considerare nu numai avantajele materiale (si alte societati erau dotate
pentru industrie, Insd au urmat initiativa britanicd mult mai tarziu), ci si
valorile nonmateriale (cultura) si institutiile...mai mult decat atat, Marea
Britanie nu a fost o natiune ca oricare alta. A fost o natiune industriala,

moderna de timpuriu. Sa nu uitdm ca trasatura dominantd a unei asemenea
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societdti este capacitatea de a se transforma si de a se adapta la lucruri si
metode noi, astfel incat continutul modernului si al industrialului se schimba
in permanenta” (Landes, 2013). Faptul cd revolutia industriald a inceput in
Marea Britanie si nu in India (desi industria indiana a bumbacului fusese
prima in lume in secolele al XVII-lea si al XVIII-lea) este legata de faptul ca
dupa Chaudury, citat de Landes:” in India secolului al XVIII-lea baza
empirica pentru o Revolutie industriald lipsea cu desavarsire. Nu existase
nici un progres major in cunoasterea stiintifica secole la rand, iar aparatul
intelectual pentru o rdspandire si o sistematizare a abilitatilor mostenite era
profund defectuos” (Landes, 2013).

Pentru David Landes, la fel ca in cazul opiniilor exprimate de
Acemoglu si Robinson, pentru ca o natiune sd urmareasca progresul material
si Imbogatirea generala este nevoie de garantarea drepturilor de proprietate
privata, impunerea drepturilor contractuale, guvernare stabild, cinstita,
deschisd si cumpadtatd, cu alte cuvinte de o democratie consolidata.
Comparativ cu Acemoglu si Robinson, care considera ca totul porneste de la
institutii politice si economice inclusive, Landes crede ca o combinare a
factorilor amintiti precum si a unora tehnici, educationali si culturali (a
selecta oamenii pe baza competentelor si meritelor, a promova si retrograda
pe baza performantelor, existenta capacitatii de a gestiona si construi
instrumente de productie, capabilitatea de a impdrtasi cunostintele si know-
how-ul tinerilor, a incuraja initiativa si emulatia) ar reprezenta cheia
succesului unei societati care urmadreste progresul tehnico-economic si
social.

9.3. Factorii institutionali ai cresterii economice

Dupd cum afirmam anterior, o lucrare relativ recent publicata (2012) care
pune accentul pe factorii institutionali, De ce esueazd natiunile, a fost elaborata
de un economist de la Massachusetts Institute of Technology si de catre un
politolog de la Universitatea Harvard. Cartea lui Daron Acemoglu si James
Robinson este dupa pdrerea mea una din contributiile de varf la nivelul
mondial care explica rolul institutiilor In realizarea performantelor
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economice, continuand o traditie remarcabild a unor nume ilustre precum
Olson (1982), North (1990) sau Knack si Keefer (1995).

Pe de alta parte trebuie mentionat faptul ca sunt destul de putine
analize statistice in literatura internationala in care s-a reusit estimarea
contributiei factorilor institutionali la realizarea cresterii economice. Intr-un
articol din 2001, care a precedat publicarea cartii, Acemoglu, impreuna cu
Johnson si Robinson au madsurat efectul institutiilor folosind ca variabila
proxy rata mortalitatii soldatilor europeni din fostele colonii ale marilor
puteri europene. Astfel autorii constatd ca in locurile unde europenii au avut
rate ridicate ale mortalitatii, ei au fost mai favorabili institutiilor extractive.
Folosind analiza de regresie multi-nivel Acemoglu impreuna cu Johnson si
Robinson ajung la concluzia unui efect puternic al institutiilor asupra
Produsului Intern Brut per capita. (Acemoglu, Johnson, Robinson, 2001).

Intr-un alt articol (publicat in 2002) care a pregitit cartea la care se face
referinta, Acemoglu, Johnson si Robinson resping ipoteza geografiei lansatd
de o serie de autori precum Toynbee, Marshall, Myrdal, Sachs sau Landes,
constatand faptul ca printre tdrile colonizate de europeni in ultimii 500 de
ani, cele care au fost relative bogate la 1500 sunt astazi relative sarace.
Argumentul lor este ca schimbarea in acele tdri s-ar datora nu factorilor
geografici, ci mai degraba schimbarilor in institutiile rezultate din
colonialismul european (Acemoglu, Johnson, Robinson, 2002). Pe de alta
parte in cartea la care ma refer este dat exemplul Botswanei, care desi este
situata intr-o zond cu clima tropicala este totusi o tara dezvoltata comparativ
cu cea mai mare parte din tdrile din vecinatate.

Primul capitol al cartii vine cu un exemplu foarte ilustrativ pentru ceea
ce autorii 1si propun sa explice. De ce doud orase despdrtite de o granita,
Nogales, Arizona, Statele Unite ale Americii si Nogales, Sonora, Mexic sunt
atat de diferite din punct de vedere al gradului de dezvoltare economica? Pe
parcursul lucrarii intilnim insa si alte exemple. De ce Coreea de Sud este cu
mult mai dezvoltata decat Coreea de Nord desi sunt practic doud entitati
locuite practic de acelasi popor coreean? De ce Botswana este din punct de
vedere al nivelului economic foarte asemdndtoare cu tdri est-europene de
succes precum Estonia sau Ungaria, in vreme ce alte tdri din apropierea
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Botswanei precum Zambia sau Uganda sunt foarte sarace si se lupta cu
multe probleme specifice tarilor din Africa sub-sahariana?

Pentru toate aceste cazuri explicatia celor doi autori americani consta
in rolul pe care institutiile politice si economice il au in procesul dezvoltarii
economice. Dupa cum se exprima cei doi autori: ,Motivul pentru care Nogales,
Arizona este cu mult mai bogat decit Nogales, Sonora, este simplu; acest fenomen
se datoreazd institutiilor foarte diferite de o parte si de cealaltd a granitei, care creazi
stimulente foarte diferite pentru locuitorii orasului Nogales, Arizona in comparatie
cu cei ai orasului Nogales, Sonora. Statele Unite sunt cu mult mai bogate astizi
decit Mexic sau Peru datoritd modului in care institutiile de aici, atdt cele
economice, cit si cele politice, modeleaza stimulentele pentru afaceri, pentru indivizi
si pentru politicieni” (Acemoglu si Robinson, 2015, p.53).

O intrebare fireasca ar fi ce inteleg cei doi autori prin institutii
economice si politice. Acemoglu si Robinson considerd ca de fapt cheia
intregii explicatii sta in diferenta dintre institutiile inclusive in raport cu cele
extractive, astfel ca tdrile care au dezvoltat institutii inclusive sunt de fapt si
cele care au ajuns la nivele mai ridicate de dezvoltare. In plan economic
institutiile inclusive se referd in special la asigurarea dreptului asupra
proprietdtii private si concurentei economice in detrimentul monopolurilor,
in vreme ce in plan politic prin institutii inclusive ei inteleg institutiile
specifice regimurilor democratice. Dupa exprimarea celor doi autori:”
Institutiile economice inclusive, care impun respectarea drepturilor de proprietate,
creeazd egalitatea de sanse si incurajeazd investitiile noi in tehnologii si competente,
conduc la cresterea economicd mai mult decdt institutiile extractive, care sunt
organizate astfel ncdt cei putini si extragd resursele de la cei mai multi, care nu
reusesc sd protejeze drepturile de proprietate si si ofere stimulente pentru activitatea
economicd. Institutiile economice inclusive sunt sprijinite si sprijind la randul lor
institutiile politice inclusive, adicd acele institutii care distribuie puterea politicd in
mod pluralist si la toate nivelurile si sunt capabile sd realizeze un anumit grad de
centralizare politicd astfel ncdt sd instituie legea si ordinea, fundamentele
drepturilor de proprietate sigure si o economie de piatd inclusivd.” (Acemoglu,
Robinson, 2015, p.476).

Teoria lui Acemoglu si Robinson ar putea fi pand la un punct
contrazisa de exemplul cresterii economice din China ultimelor decenii,
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unde In plan politic exista institutii extractive, un regim autoritar, iar in plan
economic economie de piata. Este interesanta pdrerea lor despre aceasta tara
care a realizat In ultimele trei decenii progrese impresionante. , Chiar dacd
institutiile economice chineze sunt incomparabil mai inclusive astizi decdt in urmd
cu trei decenii, experienta Chinei reprezintd un exemplu de crestere in cadrul
institutiilor politice extractive. In ciuda accentului recent pus de China pe inovatie
si pe tehnologie, cresterea chinezi se bazeazd pe adoptarea tehnologiilor existente si
pe investitii rapide, si nu pe distrugerea creatoare... Din cauza controlului pe care il
exercitd partidul asupra institutiilor economice, gradul de distrugere creatoare este
mult redus si va ramdne asa pand cind va avea loc o reformd radicald a institutiilor
politice... chiar si asa aceastd crestere isi va pierde ritmul dacd institutiile politice
extractive nu vor face locul unora inclusive” (Acemoglu, Robinson, 2015, p.486-
489). Cu alte cuvinte, Acemoglu si Robinson considera cd probabil cresterea
economicd chineza va fi incetinita (la fel cum s-a intamplat si in cazul Uniunii
Sovietice) dacd In aceasta tara imensa schimbarea economicda nu va fi
continuata de o dezvoltare democratica.

Douglas North afirma in cartea sa din 1990, Institutii, schimbare
institutionald, performantd economicd cd nu putem sd vedem, sd atingem sau sa
masuram institutiile; ele sunt creatii ale mintii omenesti. Dar chiar si cei mai
convinsi economisti neoclasici admit existenta acestora si fac din ele iIn mod
obisnuit parametrii ( impliciti sau expliciti) ai modelelor lor (North, 2003).
Afirmatia lui North ca institutiile nu pot fi masurate a fost contrazisa de o
serie de autori precum Barro (1991), Knack si Keefer (1995), respective Evans
si Rauch (1999) si dupa cum aminteam anterior, Acemoglu et al. (2001), care
au folosit diferite variabile proxy (sau de substitutie) pentru masurarea
factorului institutional in ceea ce priveste cresterea economica.

Economistul de la Universitatea Harvard Robert Barro este in
avangarda studiilor empirice trans-nationale ale cresterii economice. Dacd in
unele lucrdri a masurat efectul unor factori culturali precum religiozitatea in
alte articole a studiat importanta institutiilor si in particular rolul crucial
jucat de regulile de drept in ceea ce priveste cresterea economica. Tarile care
protejeaza drepturile de proprietate, recunosc sanctitatea contractelor si
rezolva disputele impartial tind sa se bucure de performante economice
superioare, in vreme ce tarile cu un nivel ridicat de coruptie politica si de
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cazuri de expropriere a proprietdtii din partea guvernelor tind sa aiba
performante inferioare. Acestea sunt concluziile unui articol al lui Barro din
1991 in care a utilizat ca variabila proxy pentru institutie un indice al
instabilitatii politice care combina date despre lovituri de stat, revolutii si
asasinate politice (Barro, 1991).

Unul din cele mai citate articole care evidentiaza factorii institutionali
este cel al lui Stephen Knack si Philip Keefer care a fost publicat in 1995 in
revista ,Economics and Politics”. Cei doi autori considera ca cercetarile
empirice care pun in evidentd factorii institutionali sunt relative putine in
literatura internationala din cauza ca datele despre institutii sunt relative
reduse. Pentru a introduce institutiile in analiza de regresie, Knack si Keefer
au utilizat cateva variabile proxy precum Riscul de Expropriere, Repudierea
Contractelor de catre Guverne, Coruptia la Nivel Guvernamental si Calitatea
Birocratiei, folosind date ale ICRG si BERI, douad servicii internationale
private specializate in mdsurarea riscului de investitii. Concluzia cercetarii
lor este cd” institutiile care protejeaza drepturile de proprietate sunt cruciale
atat In ceea ce priveste cresterea economicd, cat si In ceea ce priveste
investitiile, rivalizand ca pondere chiar si cu factorul educatie” (Knack si
Keefer, 1995, p. 223).

Tot o incercare de masurare a rolului institutiilor in cresterea
economicd poate fi consideratd lucrarea a doi oameni de stiinta din
California care totodata demonteaza ideea lui Weber ca birocratia nu este un
concept masurabil. Peter Evans si James Rauch, construiesc in articolul
,Bureaucracy and Growth. A Cross-National Analysis of the Effects of Weberian
State Structures on Economic Growth” o scala de mdsurare a birocratiei numita
de ei ,Weberianess Scale” (Evans, Rauch, 1999). Aceasta scala este realizata
pornind de la raspunsurile unui esantion de experti din 35 de tari in curs de
dezvoltare de pe mai multe continente, la un chestionar continand zece
intrebari inchise. Aceste intrebari inchise au fost formulate pornind tocmai
de la dimensiunile conceptului de birocratie care corespund caracteristicilor
tipului ideal a lui Max Weber. Evans si Rauch demonstreaza in articolul
mentionat ca tarile cu cele mai mari scoruri corespunzdtoare scalei
weberiene au inregistrat cea mai rapida crestere economicd de-a lungul a
douazeci de ani (1970-1990). Exista deci o relatie de cauzalitate intre
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birocratie si crestere economicd, relatie exprimatd prin ecuatia de regresie
multipla:

%Schimbarea PIB in perioada 1970-1990= -44.54 — 0.02 (PIB in anul 1965)+
15.77 (Media anilor de scolarizare in anul1965)+ 16.05 (Scorul weberian).

Aruncand o privire asupra reprezentarii grafice a dreptei de regresie
observdm ca cele mai bine plasate tari sunt cele din Asia de Sud- Est,
cunoscute si sub denumirea de tigrii asiatici (Hong Kong, Taiwan, Singapore
si Coreea de Sud), care au inregistrat cele mai rapide cresteri economice in
perioada amintita si care dupa cum se exprima autorii studiului au birocratii
de stat coerente, coezive si relativ mai putin corupte comparativ cu altele
studiate in aceasta cercetare.

9.4. Factorii culturali ai cresterii economice

Asa cum s-a remarcat analizdndu-se cartea lui David Landes, cresterea
economicd nu este cauzata doar de o categorie de factori cum sunt cei
institutionali. Factorii culturali au de asemenea o mare importanta.

Dar cum pot fi definiti factorii culturali? Din punctual de vedere al lui
Granato si colegii sdi al cdror articol va fi prezentat in continuare, cultura
reprezinta ,un sistem de valori comune fundamentale care contureaza
comportamentul oamenilor dintr-o societate. In societatile preindustriale
sistemul de valori a luat forma religiei si schimbarea a fost foarte lenta, dar
odata cu industrializarea si procesele de modernizare valorile tind sa devina
seculare, ratinonale si deschise la schimbare” (Granato et al., 1996, p. 608). In
acelasi articol Granato, Inglehart si Leblang vin cu clarificari in aceasta
directie. Influenteza factorii culturali dezvoltarea economica, se intreaba
autorii acestui articol intitulat , The Effect of Cultural Values on Economic
Development: Theory, Hypotheses and Some Empirical Tests” si publicat in
revista American Journal of Political Science (1996). ,Iar daca da, cum pot fie
ele masurate si comparate cu factorii economici standard precum investitiile
si economiile?” (Granato, Inglehart, Leblang, 1996, p.607). Ei utilizeaza
regresia OLS pentru a testa modele economice si culturale ale cresterii
economice folosind un esantion de 25 de tari pentru perioada 1960-1989.
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Autorii articolului considera ca doar factorii culturali nu explica toate
variatiile ratelor cresterii economice iIntrucat ,orice economie
experimenteazd fluctuatii in ratele de crestere anuald ca urmare a unor
factori pe termen scurt precum socurile tehnologice sau circumstantele
nevazute care influenteaza efectul. Acestea nu pot fi atribuite factorilor
culturali care se schimba gradual” (Granato et al., 1996). Granato si colegii
sdi pornesc de la premisa cd in mod traditional literatura de specialitate a
prezentat factorii culturali si economici In mod distinct si ca s-au facut
inferente fie dinspre culturd inspre economie, fie s-au estimat factorii
culturali pe baza evidentei istorice. Ceea ce autorii au adus nou cu acest
articol a fost sd Incorporeze variabile culturale precum atitudinea fata de
realizare si cumpadtare, precum si atitudinea postmaterialista intr-un model
economic endogen folosind datele World Value Survey. Concluzia
articolului semnat de Granato si colegii sdi este ca decat sa fie utilizate
separat este mai benefic un model de regresie in care sunt utilizati atat factori
economici cat si factori culturali. Factorii economici si culturali influenteaza
cresterea economica, PIB-ul initial este corelat negativ cu cresterea
economicd, rata de inrolare in invatamantul primar si rata de inrolare in
invdtamantul secundar sunt corelate pozitiv, investitiile sunt corelate
pozitiv, motivatia de realizare este corelatd pozitiv, atitudinea postmateriald
este corelatd negativ, iar varianta modelului este foarte buna, 55%.

Religia, este o dimensiune importanta a culturii” (Barro, McCleary,
2003, p.760), afirma Robert Barro si Rachel McCleary in mult citatul lor
articol din 2003 ,Religion and Economic Growth across Countries”. Cultura
influenteaza performantele economice prin trasdturi precum onestitatea si
etica muncii, cred aceiasi autori. Totusi cercetarea empiricd a determinantilor
cresterii economice tinde sa neglijeze influenta religiei. Mergand pe urmele
lui Max Weber care in ,Etica protestanta si spiritul capitalismului” a
argumentat ca practicile si credintele religioase au importante consecinte
pentru dezvoltarea economica Barro si McCleary au studiat efectul unor
indicatori ai religiozitatii, precum frecventarea bisericii si credinta in rai si in
iad asupra cresterii economice folosind date internationale de sondaj

dintr-un numar de 59 de tari (care variaza ca nivel de dezvoltare economica,

155



CAPITOLUL 9. Cresterea si dezvoltarea economica

libertate politica si credinta religioasa)raportandu-se la trei perioade: 1965-
1975, 1975-1985, 1985-1995.

Autorii concluzioneaza cd existd o corelatie negativa intre frecventarea
bisericii si cresterea economica si o corelatie pozitiva intre credinta religioasa
in rai, iad si viata de apoi si cresterea economica. Autorii remarca faptul ca
frica de iad este mai important pentru cresterea economica decat credinta in
rai. Totodata autorii cred ca mai degraba se poate vorbi de , 0 influenta
cauzala dinspre religie inspre economie decat invers” (Barro, McCleary,
2003, p.779).

Ce putem intelege din toate aceste concluzii? Comentand lucrarea lui
Barro si McCleary, Aaron Steelman crede cd ,, procesul de crestere economica
este complicat si nu pe deplin inteles. Economistii au dreptate sd fie
preocupati de rolul jucat de institutii in cadrul politicilor publice. Totusi ei
nu trebuie sa ignore problematica vaga si imprecisa a culturii” (Steelman,
2004, p.11).

Facand o analiza critica a modelului lui Barro si McCleary, Cristobal
Young (2009) ajunge la concluzia cd rezultatele empirice nu trebuie evaluate
doar pe baza semnificatiei statistice, ci si a robustetii In specificarea
modelului. Young critici compararea unor tdri cu religii diferite din zone
diferite ale globului si observa ca relatia observata de Barro si McCleary nu
este valabild in lumea occidentald, fiind mai degraba o trasatura a societatilor
asiatice si africane, precum si a tarilor pentru care datele culese sunt de o
calitate slaba (Young, 2009).
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