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MICROECONOMIE 

CAPITOLUL 1. 
ECONOMIE. NOȚIUNI INTRODUCTIVE 

1. Ce este știinţa economică
2. Care sunt structurile întâlnite în studiul
economiei 
3. Opinii despre obiectul de studiu al ştiinţei
economice 
4. Evoluţia gândirii economice
5. Instrumente utilizate în analiza economiei
6. Caracterul legic al economiei

CITEȘTE ȘI ÎNVAȚĂ 

Ştiinţa economică – ansamblu concret de noţiuni, idei, teorii, doctrine în domeniul observării şi 
analizării acţiunilor şi faptelor economice, de judecăţi de valoare asupra acestora. Alături de 
componenta teoretică regăsim aici şi un bogat aparat practic format din totalitatea tehnicilor şi 
procedeelor de comensurare, gestionare şi impulsionare a activităţii economice în general. 

Obiectul de studiu al ştiinţei economice – este interpretat în mod diferit de la un autor la altul (Vezi 
manualul de Microeconomie); o opinie des întâlnită este însă aceea că obiectul de studiu al ştiinţei 
economice îl constituie modul de gestionare şi întrebuinţare a resurselor rare, limitate, în scopul 
satisfacerii cât mai complete a unor trebuinţe din ce în ce mai numeroase şi diversificate. 

Microeconomie – componentă a ştiinţei economice care studiază fenomenele, procesele, acţiunile şi 
comportamentele individuale ale diverselor entităţi economice, la nivelul menajelor (familiilor), 
firmei sau cel mult al unei industrii. Studiază atât comportamentul producătorilor cât şi al 
consumatorilor, pe baza rezultatelor desprinse explicând funcţionarea generală a sistemului economic 
în ansamblul său. 

Mezoeconomie – componentă a ştiinţei economice care face trecerea de la microeconomie la 
macroeconomie având ca domeniu principal de analiză sectoare ale economiei naţionale (primar, 
secundar, terţiar), ramuri de activitate (chimie, metalurgie, panificaţie, etc.) sau chiar activitatea 
economică a unei anumite regiuni economice. 
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Macroeconomia – componentă a ştiinţei economice care are drept obiect de analiză structura, 
funcţionalitatea şi comportamentul de ansamblu al economiei ca sistem. Face posibilă surprinderea 
mecanismului de funcţionare al economiei naţionale, echilibrele şi dezechilibrele economice 
existente, perioadele de expansiune sau recesiune economică, politicile macroeconomice, relaţiile 
economice între diferite economii naţionale. 

Mondoeconomia – componentă a ştiinţei economice care analizează procesele, faptele şi 
comportamentele entităţilor economice la nivel global. 

Fenomen economic – elemente, legături, forme de manifestare exterioare, apărute la suprafaţa vieţii 
şi realităţii economice, percepute în mod direct de către oameni (ex: nivelul preţurilor, penuria de 
mărfuri pe piaţă, acte de vânzare-cumpărare, etc). 

Proces economic – transformarea cantitativă, calitativă, structurală şi cuantificabilă a unui anumit 
fenomen economic, în timp şi spaţiu. Interferează cu alte tipuri de procese cu caracter neeconomic: 
sociale, politice, ecologice, culturale, etc. 

Funcţie – expresie matematică care are rolul de a surprinde relaţiile dintre fenomenele sau procesele 
economice, tendinţele lor evolutive, efectele pe care acestea le induc în cadrul activităţii economice 
(funcţia de producţie, funcţia cererii, funcţia consumului etc). 

Indicator economic – expresia numerică a laturii cantitative a fenomenelor şi proceselor economice, 
în condiţii concrete de spaţiu şi timp. Există sub o multitudine de forme în funcţie de caracteristica 
fenomenului la care se referă: în mărimi absolute sau relative, mărimi medii sau indici (ex: indicatorul 
dezvoltării umane). 

Indice – expresie numerică obţinută prin compararea a două niveluri ale aceluiaşi indicator, proces 
sau fenomen la două momente diferite de timp, cu rolul de a evidenţia variaţia temporală sau spaţială 
a indicatorului la care se referă (ex: indicele preţului). De regulă se exprimă sub forma procentelor. 

Variabilă economică – mărime numerică al cărei nivel se poate modifica în timp şi spaţiu (ex: preţ, 
profit, venit, cost, investiţii, import etc). 

Lege economică – legătură de interdependenţă, funcţională, de durată care se manifestă între actele, 
faptele şi comportamentele indivizilor, în activităţile economice. Apar independent de voinţa 
indivizilor; având un caracter obiectiv acţionează în mod independent faţă de dorinţa celor vizaţi, 
imprimând orientări generale pentru societate. 

TESTEAZĂ CE AI ÎNVĂȚAT 

1. Economia politică face parte din categoria:
a) ştiinţelor sociale;
b) ştiinţelor pur teoretice;
c) ştiinţelor fără aplicabilitate practică;
d) ştiinţelor socio-exacte.

R: 
2. Economia politică este:
a) o ştiinţă;  
b) o disciplină;  
c) o ramură economică; 
d) nici una din variantele de mai sus.

R: 
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3. Economia politică este considerată o ştiinţă deoarece:
a) are propriile clasificări;
b) are propriile concepte;
c) are propriul obiect de studiu;
d) toate cele de mai sus.

R: 
4. Nu poate fi considerat obiect de studiu al economiei politice:
a) bogăţia;
b) bunăstarea fizică a omului;
c) relaţiile economice dintre oameni;
d) analiza comportamentului uman în condiţiile utilizării resurselor nelimitate.

R: 

5. Economia politică este ştiinţa care:
a) studiază relaţiile dintre input – urile şi output – urile unui sistem economic, în scopul alocării

optime a resurselor necesare; 
b) reliefează totalitatea fenomenelor şi proceselor care apar şi se manifestă între actori pe scena

internaţională; 
c) creează oportunităţi celor care cercetează viitorul economic;
d) studiază comportamentului omului în raport cu ceilalţi oameni, din punct de vedere economic.

R: 
6. Întrebările fundamentale ale economiei sunt:
a) ce să se producă, cât, cum şi pentru cine, în condiţiile unor resurse nelimitate şi nevoi limitate;
b) ce să se producă, cât, cum şi pentru cine, în condiţiile unor resurse limitate şi nevoi nelimitate;
c) ce să se producă, când, cum şi pentru cine, în condiţiile unor resurse limitate şi nevoi nelimitate;
d) ce să se producă, când, cum şi pentru cine, în condiţiile unor resurse nelimitate şi nevoi limitate.

R: 
7. Totalitatea fenomenelor şi proceselor desfăşurate la nivelul agenţilor economici primari este

studiată de către:
a) mezoeconomie;
b) microeconomie;
c) mondoeconomie;
d) macroeconomie.

R: 
8. Legăturile existente între sectoarele şi ramurile economice sunt reliefate de către:
a) mezoeconomie;
b) microeconomie;
c) mondoeconomie;
d) macroeconomie.

R: 
9. Comportamentul economiei în ansamblul său este abordat de către:
a) mezoeconomie;
b) microeconomie;
c) mondoeconomie;
d) macroeconomie.

R: 
10. Abordarea de ansamblu, sistemică a economiilor naţionale aparţine:
a) mezoeconomiei;
b) microeconomiei;
c) mondoeconomiei;
d) macroeconomiei.

R: 
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11. Trecerea de la nivel de agent economic la nivel de economie naţională este abordată de către:
a) mezoeconomie;
b) microeconomie;
c) mondoeconomie;
d) macroeconomie.

R: 
12. Microeconomia studiază:
a) totalitatea fenomenelor şi proceselor desfăşurate la nivelul agenţilor economici privaţi;
b) totalitatea fenomenelor şi proceselor desfăşurate la nivelul agenţilor economici primari;
c) legăturile existente între sectoarele, ramurile economice şi agenţii economici;
d) toate cele menţionate mai sus.

R: 
13. Macroeconomia studiază:
a) totalitatea fenomenelor şi proceselor desfăşurate la nivelul agenţilor economici publici;
b) totalitatea fenomenelor şi proceselor desfăşurate la nivelul economiei naţionale, în ansamblul

său; 
c) legăturile existente între sectoarele şi ramurile economice;
d) nici una dintre variantele de mai sus.

R: 
14. Inducţia este o metodă care presupune:
a) inducerea unor concepte utilizatorului;
b) trecerea de la general la particular;
c) trecerea de la particular la general;
d) desprinderea unor concluzii.

R: 
15. Deducţia este o metodă care presupune:
a) deducerea unor concepte din analiza cazurilor particulare;
b) trecerea de la general la particular;
c) trecerea de la particular la general;
d) desprinderea unor concluzii.

R: 
16. Raţionamentul care porneşte de la aspectele simple, particulare şi duce la generalizare se

numeşte:
a) raţionalizare economică;
b) inducţie;
c) deducţie;
d) sinteză.

R: 
17. Raţionamentul care porneşte de la aspectele generale şi  coboară la nivel particular se numeşte:
a) particularizare economică;
b) inducţie;
c) deducţie;
d) individualizare.

R: 
18. Mondoeconomia studiază:
a) procesele, faptele şi comportamentele entităţilor economice la nivel global;
b) totalitatea fenomenelor şi proceselor desfăşurate la nivelul economiilor naţionale;
c) procesele, faptele şi comportamentele entităţilor economice naţionale aflate în relaţii de

interdependenţă;
d) toate variantele sunt corecte.

R: 
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19. Analizând actele economice individuale, aceasta se va realiza la nivel:
a) microeconomic;
b) macroeconomic;
c) mondoeconomic;
d) actele individuale nu fac parte din nici una din cele enumerate mai sus;
e) empiric.

R: 
20. Legile economice sunt:
a) toate actele normative care se referă la domeniul economic;
b) legături necesare, esenţiale, generale, repetabile şi relativ stabile ale realităţii economice;
c) legături de interdependenţă, funcţională, de durată care se manifestă între actele, faptele şi

comportamentele indivizilor, în activităţile economice; 
d) toate actele normative care reglementează activităţile economice specifice agenţilor economici

din fiecare ţară. 
R: 

21. Legile economice au ca trăsături:
a) repetabilitatea;
b) caracterul instabil;
c) necesitatea;
d) toate cele de mai sus.

R: 
22. În funcţie de durata acţiunii lor, legile economice pot fi:
a) totale;
b) perpetue;
c) generale;
d) tendenţioase;
e) comune.

R: 
23. Legea rarităţii resurselor are un caracter:
a) tendenţios;
b) general;
c) comun;
d) nu există o astfel de lege.

R: 
24. Legile economice diferă de legile naturale prin:
a) sfera de acţiune;
b) durata de acţiune;
c) Pdinamică – adică posibilitatea de modificare a conţinutului;
d) caracterul general.

R: 
25. Care este valoarea de adevăr a următoarelor afirmaţii:
a) Legile economice sunt legi obiective;
b) Legile economice sunt legi naturale;
c) Pentru a folosi legile economice, trebuie mai întâi să consulţi un jurist;
d) Pentru a folosi legile economice trebuie mai întâi să le cunoşti;
e) Pentru a folosi legile economice trebuie să ai studii de specialitate.

R: 
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SĂ APLICĂM CE AM ÎNVĂȚAT! 

FORMULE DE CALCUL 

Variaţia absolută: 01 XXX −=∆
unde: ΔX – variaţia absolută 

Variaţia relativă (procentuală): 

𝛥𝛥%𝑋𝑋 =
𝑋𝑋1
𝑋𝑋0

⋅ 100 − 100 =
(𝑋𝑋1 − 𝑋𝑋0)

𝑋𝑋0
⋅ 100 =

𝛥𝛥𝛥𝛥
𝑋𝑋0

⋅ 100 

Observaţie: 
1. Dacă ⇒>∆ 0%X creşterea relativă a indicatorului X faţă de perioada 0; valoarea lui X%∆ reprezintă
procentul cu care indicatorul X a crescut; (X1>X0). 
2. Dacă ⇒<∆ 0%X scăderea relativă a indicatorului X faţă de perioada 0; valoarea lui X%∆ reprezintă
procentul cu care indicatorul X a scăzut; (X1<X0). 
3. Dacă ⇒=∆ 0%X indicatorul X îşi păstrează valoarea constantă (nemodificată la cele două momente de timp,
t0 şi t1);(X1=X0). 

Indicele de creştere: 

100
0

1 ⋅=
X
XI X  

unde: IX – indice de creştere 
X1, X0 – indicatori 
X1 – valoarea în perioada curentă (la momentul t1) 
X0 – valoarea în perioada de bază sau de referinţă (la momentul t0) 

Observație: 
𝛥𝛥%𝑋𝑋 = 𝐼𝐼𝐼𝐼 − 100 

Reține:  
Procentul -  a 100-a parte dintr-un întreg 

Modificare procentuală – modificare cu X% față de perioada de referință și ne raportăm, 
întotdeauna, la un întreg.  

Creștere procentuală ≠ creștere cu puncte procentuale. 

APLICAŢII 

1. O firmă de automobile a înregistrat în anul precedent încasări totale în valoare de 187 mil. u.m., iar în
anul curent încasări de 252,5 mil. u.m. Cum s-au modificat, absolut și relativ, încasările totale ale firmei
respective în intervalul analizat?
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2. În anul curent, venitul unui individ este 5000 u.m. Determinați creșterea procentuală a venitului său,
știind că în prezent este cu 1000 u.m. mai mare decât venitul pe care îl avea în perioada de bază.

3. În anul precedent, într-o companie, erau angajaţi 2456 muncitori. Din cauza situaţiei financiare,
compania a fost nevoită să renunţe la 491 muncitori. Determinaţi evoluţia numărului de muncitori ai
companiei respective în mod absolut şi relativ.

4. În anul precedent, preţul barilului de petrol a fost de 90 dolari/baril. Să se determine preţul barilului de
petrol în anul curent, ştiind că indicele său de evoluţie în intervalul de timp analizat este de 135%.

5. Prețul bunului X s-a dublat comparativ cu anul trecut, devenind 900 u.m. Calculați nivelul său în anul
anterior și determinați modificarea sa absolută. Precizați care este creșterea procentuală a acestui preț și
indicele său de variație.

6. În anul 2025 venitul unui individ este 3.000 u.m., cu 25% mai mare decât în 2024. Cât a fost venitul său
în anul 2024?

7. În anul 2025 venitul unui individ este 3.000 u.m., iar în 2024 a fost cu 25% mai mic decât cel din 2025.
Cât a fost venitul în 2024?

8. În anul 2024, rata anuală a dobânzii a fost 20%, iar în anul 2025 aceasta a crescut cu 4%. Care este noul
nivel al ratei anuale a dobânzii?

9. În anul 2024 rata anuală a dobânzii a fost 20%, iar în anul 2025 aceasta a crescut cu 4 puncte procentuale.
Care este noul nivel al ratei anuale a dobânzii?

10. Într-un an, salariul mediu pe economie a crescut cu 8% în prima jumătate a anului, şi cu 12% în a doua
jumătate a anului. Care a fost creşterea totală înregistrată în anul respectiv?

11. Valoarea acţiunilor unei firme a crescut în luna aprilie cu 20% iar în luna mai a scăzut cu 15%. Care a
fost evoluţia valorii acestor acţiuni în intervalul de timp analizat?

12. Producţia unei firme a scăzut în primul semestru cu 25%, pentru ca în semestrul următor să crească cu
25%. Care a fost evoluţia producţiei firmei în anul respectiv?
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MICROECONOMIE 

CAPITOLUL 2. 
ACTIVITATEA, TREBUINŢELE, INTERESELE ECONOMICE 

1. Ce este activitatea economică
2. Care sunt trăsăturile activităţii economice
3. Relaţia activitate economică – activităţi
umane 
4. Rezultatele activităţii economice
5. Ce sunt agenţii economici
6. Trebuinţe şi interese economice
7. Legităţi de formare a trebuinţelor
8. Ce sunt resursele
9. Frontiera posibilităţilor de producţie

CITEȘTE ȘI ÎNVAȚĂ 

Activitatea economică – formă a activităţii umane, proces fundamental, complex şi indispensabil 
prin care indivizii, utilizând un summum de factori materiali (resurse, materii prime, utilaje) şi 
imateriali (informaţii, reţete de fabricaţie), realizează producţia, distribuţia, circulaţia şi consumul de 
bunuri economice în funcţie de nevoile şi interesele lor. 

Producţia – proces economic organizat, conştient, al cărui obiect îl constituie crearea de bunuri 
economice materiale şi servicii destinate pieţei. 

Rezultate economice – efecte utile obţinute prin intermediul combinării şi utilizării factorilor de 
producţie (în cadrul proceselor economice de producţie), destinate satisfacerii trebuinţelor umane sau 
ale societăţii în general, concretizate în bunuri economice materiale şi servicii. 

Agent economic – persoană sau grupuri de persoane care îndeplinesc funcţii bine definite în toate 
sectoarele vieţii economice; entităţi economico-sociale recunoscute ca atare, care concep şi 
promovează acţiuni menite să satisfacă propriile interese. 

Nevoile umane – dorinţele, aşteptările subiective ale oamenilor de a-şi însuşi anumite bunuri 
economice, aflate într-o permanentă creştere şi diversificare în funcţie de nivelul de cultură, civilizaţie 
şi dezvoltare economică al societăţii. Datorită dinamicii şi volumului avut sunt un motor al activităţii 
economice. 
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Trebuinţele umane – dorinţe obiective, necesare vieţii indivizilor îndreptate în sensul însuşirii acelor 
bunuri care au capacitatea de a le satisface şi pentru care există mijloacele necesare obţinerii lor. După 
unele opinii trebuinţele nu sunt altceva decât nevoi umane întipărite în conştiinţa oamenilor şi intrate 
în obiceiurile şi tradiţiile de consum, primind astfel un caracter obiectiv. 

Etapele apariţiei şi satisfacerii trebuinţelor umane

Trebuinţe spirituale

Trebuinţe valorizatoare

Trebuinţe sociale

Trebuinţe materiale

Trebuinţe biologice

Motivaţie organică

Interese economice – manifestări provenite din conştientizarea trebuinţelor umane, devenite 
mobiluri, care determină indivizii să adopte anumite comportamente în vederea dobândirii bunurilor 
necesare satisfacerii trebuinţelor în discuţie. Sunt un element important în cadrul mecanismului 
economic constituindu-se într-un stimul al activităţii şi acţiunilor umane în general şi a celor 
economice în particular. 

Resursele economice – totalitatea elementelor, împrejurărilor şi premiselor utilizate sau utilizabile 
(în mod direct sau indirect) la producerea de bunuri economice (resursele nu trebuie confundate cu 
bunurile). În categoria resurselor regăsim: resurse umane, resurse naturale, resurse derivat, etc. 

Frontiera posibilităţilor de producţie – reprezentare grafică ce evidenţiază diferitele combinaţii 
posibile de producţie a două bunuri economice care pot fi realizate prin utilizarea deplină şi la 
capacitate a aceluiaşi volum disponibil de resurse economice date. 

TESTEAZĂ CE AI ÎNVĂȚAT 

1. Despre activitatea economică se poate spune că:
a) reprezintă un proces fundamental şi complex;
b) reflectă ansamblul acţiunilor şi deciziilor indivizilor privitoare la atragerea şi utilizarea
resurselor economice; 
c) are o motivaţie şi un obiectiv final;
d) toate variantele sunt corecte.

R: 
2. Scopul activităţii economice este:

a) satisfacerea nevoilor indivizilor;
b) satisfacerea trebuinţelor comunităţii;
c) producerea de bunuri economice;
d) toate variantele sunt corecte.

R: 
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3. Desfăşurarea activităţii economice presupune numai existenţa:  
a) muncitorilor;  
b) patronilor;  
c) actorilor sau agenţilor economici;  
d) nici una dintre variante nu e corectă. 

           R: 
4. După funcţia lor principală şi natura resurselor pe care le utilizează, agenţii economici pot fi 

clasificaţi în:  
a) gospodării, întreprinderi, administraţii financiare şi organisme cu scop non-lucrativ;  
b) întreprinderi, administraţii publice, instituţii financiare şi organisme cu scop non-profit;  
c) gospodării, întreprinderi şi administraţii publice;  
d) gospodării, întreprinderi, administraţii publice, instituţii financiare şi organisme cu scop non-
lucrativ. 

           R: 
5. În funcţie de natura activităţii, în activitatea economică întâlnim:  

a) sectoare;  
b) ramuri;  
c) profiluri;  
d) sub-ramuri. 

           R:  
6. Activitatea economică se împarte în ramuri, având drept criteriu:  

a) natura activităţii;  
b) specificul activităţii;  
c) destinaţia activităţii;  
d) complexitatea activităţii.  

           R: 
7. Activitatea economică se împarte în sectoare, având drept criteriu:  

a) natura activităţii;  
b) specificul activităţii;  
c) destinaţia activităţii;  
d) complexitatea activităţii.  

           R: 
8. Printre factorii care influenţează direct activitatea economică se găsesc:  

a) resursele economice;  
b) trebuinţele economice;  
c) nevoile (trebuinţele) economice;  
d) toate variantele sunt corecte.  

           R: 
9. După natura lor, trebuinţele nu pot fi:  

a) somatice;  
b) materiale;  
c) spirituale;  
d) sociale;  
e) generale.  

           R: 
10. După subiecţii lor, trebuinţele nu pot fi:  

a) generale;  
b) individuale;  
c) naţionale;  
d) de grup. 

           R: 
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11. După aria de manifestare, trebuinţele nu pot fi:
a) locale;
b) regionale;
c) naţionale;
d) multinaţionale;
e) individuale.

R: 
12. După posibilitatea satisfacerii, trebuinţele pot fi:

a) solvabile;
b) parţial solvabile;
c) insolvabile;
d) toate variantele sunt corecte.

R: 
13. Caracterul obiectiv este specific:

a) tuturor trebuinţelor umane;
b) doar trebuinţelor economice;
c) nevoilor fiziologice;

R: 
14. Diferenţa dintre trebuinţe şi nevoi este:

a) nevoile sunt obiective, iar trebuinţele subiective;
b) nevoile sunt subiective, iar trebuinţele obiective;
c) nu există diferenţă între nevoi şi trebuinţe.

R: 
15. Despre nevoi nu se poate spune că:

a) au caracter dinamic;
b) au caracter static;
c) sunt complementare;
d) sunt concurente.

R: 
16. Trebuinţele în general sunt:

a) subiective;
b) statice;
c) au aceeaşi elasticitate;
d) obiective.

R: 
17. Raportul dintre intensitatea cu care se manifestă o trebuinţă şi gradul ei de satisfacere este unul:

a) direct proporţional;
b) invers proporţional;
c) de substituire;

R: 
18. Purtătorii intereselor economice sunt:

a) indivizii;
b) numai firmele cu caracter economic;
c) comunităţile umane;
d) numai cei ce acţionează în sfera economică.

R: 
19. Între trebuinţe şi interesele economice există următoarea relaţie:

a) interesele sunt sinonime cu trebuinţele;
b) interesele reprezintă trebuinţe conştientizate;
c) trebuinţele reprezintă interese conştientizate;
d) nu există nici o relaţie.

R: 
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20. Precizaţi valoarea de adevăr a următoarelor afirmaţii:

Trebuinţele cresc şi se diversifică indiferent de evoluţia 
societăţii umane. 
Trebuinţele interacţionează între ele, neputând exista izolate, 
alcătuind un sistem al trebuinţelor umane. 
Intensitatea cu care se manifestă aceeaşi trebuinţă poată să fie 
diferită, mai mare sau mai redusă (elasticitatea trebuinţelor). 
Trebuinţele nu pot fi substituibile sau concurente. 
Trebuinţele descresc în intensitate pe măsură ce se satisfac, 
până când ating punctul de saturaţie, doar uneori. 
Orice trebuinţă se stinge prin saturaţie şi nu mai apare. 
Aceeaşi trebuinţă se manifestă întotdeauna cu aceeaşi 
intensitate. 
Aceeaşi trebuinţă nu poate apărea la mai mulţi indivizi în 
acelaşi timp. 
Doar câţiva oameni pot să îşi satisfacă toate trebuinţele. 
Toată lumea poate să îşi satisfacă toate trebuinţele.     

21. Una dintre caracteristicile resurselor este aceea că:
a) sunt limitate;
b) sunt nelimitate;
c) pot fi găsite oriunde;
d) nu necesită efort pentru a fi utilizate.

R: 
22. Raritatea resurselor nu este determinată de:

a) cauze naturale;
b) cauze tehnice;
c) cauze religioase;
d) cauze economice;
e) cauze sociale.

R: 
23. Legea rarităţii resurselor se referă la faptul că:

a) volumul, structura şi calitatea resurselor şi a bunurilor se modifică în acelaşi ritm cu volumul,
structura şi intensitatea trebuinţelor; 
b) volumul, structura şi calitatea resurselor şi a bunurilor se modifică mai încet decât volumul,
structura şi intensitatea trebuinţelor; 
c) volumul, structura şi calitatea resurselor şi a bunurilor se modifică mai rapid decât volumul,
structura şi intensitatea trebuinţelor; 
d) nu există legătură între resurse şi trebuinţe.

R: 
24. Curba sau frontiera posibilităţilor de producţie reflectă:

a) ansamblul cantităţilor maxime din cele două bunuri care ar putea fi produse, utilizând întreg
volumul de resurse disponibil; 
b) ansamblul cantităţilor maxime din cele două bunuri care ar putea fi produse, dar fără a utiliza
întreg volumul de resurse; 
c) ansamblul cantităţilor din două produse ce ar putea fi obţinute la un moment dat;
d) ansamblul cantităţilor maxime din cele două bunuri care se pot produce pentru a satisface
cererea naţională. 

R: 
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25. O modificare a posibilităţilor de producţie apare atunci când:
a) se modifică volumul de resurse disponibil;
b) se modifică tehnologia de fabricaţie disponibilă;
c) se modifică cererea pentru bunurile respective;
d) toate variantele de mai sus sunt corecte.

R: 
26. Creşterea volumului de resurse disponibile, în condiţiile în care celelalte date rămân

nemodificate, va determina:
a) deplasarea C.P.P. spre stânga, paralel cu cea iniţială;
b) deplasarea C.P.P. spre dreapta, paralel cu cea iniţială;
c) nici o modificare;
d) deplasarea spre dreapta pentru un bun şi nici o modificare pentru celălalt.

R: 
27. Scăderea volumului de resurse disponibile, în condiţiile în care celelalte date rămân

nemodificate, va determina:
a) deplasarea C.P.P. spre stânga, paralel cu cea iniţială;
b) deplasarea C.P.P. spre dreapta, paralel cu cea iniţială;
c) nici o modificare;
d) aplatizarea C.P.P.

R: 
28. Îmbunătăţirea tehnologiei de fabricaţie pentru bunul X , va determina:

a) deplasarea C.P.P. spre stânga, paralel cu cea iniţială;
b) deplasarea C.P.P. spre dreapta, paralel cu cea iniţială;
c) deplasarea spre dreapta pentru un bunul X şi deplasarea spre stânga pentru celălalt bun;
d) deplasarea spre dreapta pentru un bunul X şi nici o modificare pentru celălalt bun;
e) nici o modificare.

R: 
29. Îmbunătăţirea tehnologiei pentru ambele va determina:

a) deplasarea C.P.P. spre dreapta, paralel cu cea iniţială;
b) deplasarea spre stânga pentru bunul X şi spre dreapta pentru bunul Y;
c) deplasarea spre dreapta pentru un bunul X şi deplasarea spre stânga pentru celălalt bun;
d) deplasarea spre dreapta a C.P.P. în funcţie de perfecţionarea tehnologiei de fabricaţie.

R: 

SĂ APLICĂM CE AM ÎNVĂȚAT! 

APLICAŢII 

1. O economie naţională are ca unică resursă forţa de muncă. Volumul total de care dispune
economia respectivă este de 1.500 ore muncă. Dacă pentru realizarea unei perechi de pantofi
sunt necesare 3 ore muncă, iar pentru realizarea unei pâini sunt necesare 0,75 ore muncă,
trasaţi frontiera posibilităţilor de producţie. Ce se întâmplă în cazul în care creşte
productivitatea muncii astfel încât pentru fabricarea unei perechi de pantofi sunt necesare doar
2 ore muncă?

2. Într-o economie naţională, în agricultură se produc doar două categorii de cereale: grâu şi orz,
tabelul următor prezentând diferitele alternative de producţie. Trasaţi graficul frontierei
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posibilităţilor de producţie pentru combinaţiile prezentate şi indicaţi o combinaţie posibil de 
realizat şi una care nu poate fi produsă cu ajutorul volumului de resurse existent. 

3. Pentru două bunuri, x şi y, frontiera posibilităţilor de producţie este dată de ecuaţia: y=-2x+8
a) Trasaţi graficul frontierei posibilităţilor de producţie.
b) Precizaţi dacă combinaţia formată din 3 bucăţi din x şi 2 bucăţi din y se găseşte pe frontieră.
c) Indicaţi o combinaţie posibil însă ineficient de realizat şi una imposibil de produs în
condiţiile volumului de resurse existent. 

Grâu (mil. tone) 16 14 12 10 8 6 4 2 0 

Orz (mil. tone) 0 2,5 6 8 10 11,5 13 13,5 14 
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MICROECONOMIE 

CAPITOLUL 3. 
COMPORTAMENTUL CONSUMATORULUI 

1. Ce sunt bunurile libere, bunurile economice,
mărfurile 
2. Utilitatea mărfurilor
3. Curbele de indiferenţă
4. Rata marginală de substituţie
5. Linia bugetului
6. Echilibrul (optimul) consumatorului

CITEȘTE ȘI ÎNVAȚĂ 

Bunuri libere – acea categorie a bunurilor în general care nu ridică probleme de disponibilitate sau 
de apropriere; găsindu-se în cantităţi superioare trebuinţelor indivizilor aceştia nu trebuie să facă un 
efort material pentru a le obţine. Cu toate acestea bunurile libere sunt utile şi de cele mai multe 
indispensabile indivizilor (ex: lumina solară, aerul, etc).  

Bunuri economice – acea categorie a bunurilor în general care îndeplinesc cumulativ următoarele 
condiţii: existenţa unei trebuinţe umane concrete care să motiveze fabricarea respectivului bun, 
accesul la resursele necesare creării bunului, capacitatea bunului de a se face util. Se diferenţiază faţă 
de bunurile libere prin faptul că sunt rezultat al unui efort uman dar şi prin faptul că sunt insuficiente 
în raport cu trebuinţele pe care le satisfac (ex: carburanţii, mobilierul, autoturismul, etc).   

Marfa – bun economic care serveşte producţiei sau satisfacerii nevoilor oamenilor, destinat vânzării-
cumpărării prin tranzacţii de piaţă. Mărfurile nu au o valoare de întrebuinţare pentru producător-
vânzător, în schimb au utilitate pentru consumator-cumpărător. 

Utilitate (economică) – capacitatea reală sau presupusă a unui bun de a satisface o nevoie umană 
prin folosirea sa în producţie sau în consumul final, personal. Utilitatea este dată de proprietăţile, 
însuşirile (fizice, chimice, estetice) proprii fiecărui bun. De regulă aprecierea utilităţii are un conţinut 
subiectiv, acesta fără să excludă existenţa unor elemente obiective din această apreciere. 
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Utilitate (economică) totală – satisfacţia resimţită de un individ în urma consumului unor cantităţi 
succesive dintr-un bun sau din bunuri diferite într-o perioadă de timp. 
 
Utilitate (economică) individuală (unitară) – satisfacţia adusă de consumul unei unităţi (doze, 
porţiuni) dintr-un bun oarecare într-o perioadă de timp. 
 
Utilitate (economică) marginală – concept cheie în gândirea neoclasică, semnificând satisfacţia, 
preţuirea pe care un consumator oarecare o acordă ultimei cantităţi (doze, lot, unităţi) consumate 
dintr-un bun economic. Este interpretată şi ca spor al utilităţii totale resimţit prin consumarea unei 
doze suplimentare dintr-un bun economic. 

Relaţia dintre utilitatea totală şi cea marginală

X

Umg

Ut

max

0

Ut 

Umg

60

120

Umg = Ut’

min

 
Comensurarea cardinală a utilităţii – modalitate de apreciere a utilităţii economice, fundamentată 
pe ipoteza că fiecare individ este capabil să ataşeze un număr cardinal, care să măsoare satisfacţia ce 
o resimte prin obţinerea şi consumarea fiecărei doze dintr-un bun economic dat, sau a unor combinaţii 
de doze din bunuri diferite. 
 
Comensurarea ordinală a utilităţii – ipoteza de bază a concepţiei porneşte de la premisa că nu este 
necesară măsurarea utilităţii fiecărei doze în parte din bunul consumat, ci este suficientă doar 
ordonarea preferinţelor consumatorului. Consumatorul este capabil să compare mai multe programe 
(coşuri) de consum şi să le ordoneze după preferinţele sale individuale şi după posibilităţile pe care 
le are (venit, buget). 
 
Valoarea – termen prin care se încearcă exprimarea calităţii, însuşirii unui bun de a satisface o nevoie, 
de a fi util, respectiv de a fi schimbat pe alte bunuri economice. 
 
Valoarea muncă (obiectivă) – valoarea mărfii este dată de cantitatea de muncă trecută sau prezentă 
încorporată într-o marfă oarecare.  
 
Valoarea utilitate (subiectivă) – presupune faptul că valoare mărfii se determină exclusiv pe seama 
utilităţii marginale obţinută în urma consumului unor părţi din respectiva marfă. 
 
Valoarea de întrebuinţare – capacitatea unui anumit bun de a satisface o trebuinţă umană concretă. 
Este apreciată de reglă în mod subiectiv, manifestându-se în mod diferit de la un individ la altul. 
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Valoarea de schimb – acea componentă a valorii mărfurilor care se manifestă în termenii capacităţii 
unei mărfi de a fi schimbată pe o alta. Are un determinism dual, obiectivo-subiectiv, expresia 
monetară devenind preţul relativ.      

Curbele de indiferenţă – denotă ansamblul combinaţiilor de cantităţi din mai multe bunuri care 
permit obţinerea aceluiaşi nivel de satisfacţie pentru consumator; pe suprafaţa unei curbe de 
indiferenţă se înregistrează acelaşi nivel de utilitate (sporul de utilitate este nul, programele de consum 
alese fiind considerate echivalente). 

Y

X
2 4 10

10

5

2

0

P1 (2X; 10Y)

P2 (4X; 5Y)

P3 (10X; 2Y)

Programe de consum echivalente!

Curbă de indiferenţă
(isophelima)

Rata marginală de substituţie între bunurile de consum – este un instrument de analiză a 
comportamentului consumatorului, care la un  nivel dat al utilităţii totale poate înlocui în consum în 
anumite proporţii bunul y cu bunul x, sau invers, utilitatea totală resimţită rămânând aceeaşi.  
De exemplu presupunem că un consumator obţine aceeaşi utilitate totală maximă în următoarele 
variante de combinare (programe de consum): a) 2x şi 10y; b) 4x şi 5y; c) 10x şi 2y. În acest caz 
consumatorului îi va fi indiferent ce program de consum alege (utilitatea totală fiind maximă în toate 
cele trei ipoteze), însă pentru a obţine o unitate suplimentară din bunul X va trebui să renunţe la o 
anumită cantitate din bunul Y. 

Linia bugetului(AB) – desemnează toate programele de consum (combinaţiile cantităţilor maxime 
din două bunuri), posibil de realizat, la preţurile date şi în condiţiile cheltuirii integrale a venitului 
disponibil (dreapta posibilităţilor de consum). 

Echilibrul (optimul) consumatorului - 

Y

X

B

A0

S

M

N

Xs

Ys

Ecuaţia dreptei bugetului

V = x·Px + y·Py

I1

I2

I3

S – echilibrul consumatorului

Umgx/Umgy = Px/Py
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TESTEAZĂ CE AI ÎNVĂȚAT 

 
1. Bunurile economice sunt:  

a) rezultatul procesului de unire şi combinare a factorilor naturali şi cumulaţi;  
b)  rezultatul procesului de producţie;  
c) o formă concretă a bunurilor în general;  
d) toate răspunsurile sunt corecte.  

                                                 R: 
2. Bunurile, în general, sunt:  

a) lucruri ce au proprietatea de a satisface trebuinţele obiective ale oamenilor;  
b) lucruri, obiecte, etc. care sunt utile omului;   
c) tot ceea ce foloseşte omul în satisfacerea trebuinţelor;  
d) lucruri, obiecte, etc. care au proprietatea de a satisface o trebuinţă umană. 

                                                 R: 
3. Bunurile fungibile sunt: 

a) bunurile obiectuale;  
b) cele care se consumă integral în decursul unei singure utilizări;  
c)  cele care se consumă în mai multe cicluri de producţie;  
d) bunurile durabile;  
e) bunurile nedurabile.  

                                                 R: 
4. Bunurile nonfungibile se mai numesc:  

a) bunuri durabile;  
b) bunuri nedurabile;  
c) bunuri de unică folosinţă;  
d) bunuri libere. 

                                                 R: 
5. Bunurile care satisfac trebuinţele de consum se mai numesc:  

a) bunuri de subzistenţă;  
b) bunuri consumabile;  
c) bunuri directe;  
d) satisfactori.  

                                                 R: 
6. Bunurile care servesc la producerea altor bunuri se mai numesc:  

a) bunuri consumabile;  
b) bunuri de producţie;  
c) prodfactori;  
d) bunuri indirecte.  

                                                 R: 
7. Marfa este:  

a) orice bun care ajunge la consumator;  
b) orice produs care se produce şi ajunge la consumator;  
c) orice bun economic care ajunge la consumator prin procesul de vânzare-cumpărare pe piaţă;  
d) toate variantele sunt corecte.  

                                                 R: 
8.      Care dintre următoarele afirmaţii referitoare la piaţă nu sunt adevărate: 
 a) reprezintă un spaţiu economico – geografic;  
 b) este locul de manifestare şi întâlnire a cererii cu oferta;  
 c) nu oferă posibilitatea de “de confruntare” agenţilor economici;  
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d) reprezintă locul de încheiere al tranzacţiilor;
e) nu poate fi numită “instituţie economică”.

R: 
9. După tipul mărfurilor tranzacţionate întâlnim:

a) pieţe ale resurselor;
b) pieţe libere;
c) pieţe administrate;
d) pieţe ale bunurilor finale.

R: 
10. După modul de acces pe piaţă al agenţilor economici întâlnim:

a) pieţe cu concurenţă perfectă;
b) pieţe cu concurenţă imperfectă;
c) pieţe libere;
d) pieţe reglementate.

R: 
11. În cazul în care un consumator are de ales între două bunuri care au capacitatea de a satisface

aceeaşi trebuinţa, acesta va opta pentru:
a) bunul cu durata de viaţa cea mai mare;
b) bunul cu preţul cel mai atractiv;
c) bunul cu o utilitate superioară;
d) bunul cel mai bine vândut pe piaţă.

R: 
12. Utilitatea unui bun:

a) este apreciată identic de către toţi consumatorii acelui bun;
b) depinde de preţul plătit în vederea achiziţionării respectivului bun;
c) este determinată obiectiv ţinându-se seama de raportul preţ – calitate;
d) diferă de la un consumator la altul, având astfel o determinare subiectivă.

R: 
13. Satisfacţia adusă de fiecare doză (unitate) consumată independent dintr-un bun economic poartă

numele de:
a) utilitate totală;
b) utilitate marginală;
c) utilitate medie totală;
d) utilitate individuală.

R: 
14. Sporul de utilitate adus de consumul suplimentar al unei noi unităţi dintr-un bun economic

defineşte:
a) utilitatea totală;
b) utilitatea marginală;
c) utilitatea individuală;
d) utilitate medie.

R: 
15. Satisfacţia totală resimţită de un consumator în urma consumării tuturor dozelor dintr-un bun

economic oarecare, care se pot cumpăra la un moment dat cu ajutorul bugetului de care dispune
un individ, poartă denumirea de:
a) utilitate totală;
b) utilitate individuală;
c) utilitate marginală;
d) utilitate finală.

R: 
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16. Utilitatea marginală:
a) este întotdeauna o mărime pozitivă şi crescătoare în raport cu utilitatea economică a unităţilor
consumate anterior; 
b) este egală cu zero atunci când nevoile de consum sunt integral satisfăcute;
c) este o mărime negativă şi descrescătoare în raport cu utilitatea economică a unităţilor
consumate anterior; 
d) nu poate fi în nici o situaţie egală cu zero.

R: 
17. Utilitatea marginală poate fi egală cu zero când:

a) nevoile de consum nu sunt, încă, pe deplin satisfăcute;
b) preţul bunului creşte;
c) nevoile de consum sunt integral satisfăcute (corespunzător stării de saturaţie);
d) utilitatea totală scade.

R: 
18. Care dintre afirmaţiile următoare, referitoare la utilitatea marginală, sunt adevărate:

a) este întotdeauna pozitivă şi crescătoare în raport cu utilitatea economică a unităţilor
consumate anterior; 
b) este crescătoare în raport cu utilitatea economică determinată de unităţile consumate anterior;
c) este negativă şi descrescătoare în raport cu utilitatea economică determinată de unităţile
consumate ulterior; 
d) este descrescătoare în raport cu utilitatea economică denotată de unităţile consumate anterior.

R: 
19. Faptul că utilitatea marginală ia valori negative înseamnă că:

a) bunul consumat s-a deteriorat;
b) trebuie continuat consumul în ritm mai alert, pentru a ajunge din nou la valori pozitive ale
utilităţii; 
c) individul consumator trebuie să opteze pentru un bun substituibil;
d) consumatorul înregistrează insatisfacţie (dezutilitate).

R: 
20. Care este valoarea de adevăr a afirmaţiei “Fiecare nouă unitate care se consumă dintr-un bun

economic aduce o satisfacţie mai mare”:
a) adevărat, pentru că ea se adresează unei nevoi satisfăcute;
b) adevărat, întrucât ea se adresează unei nevoi fluctuante;
c) adevărat, deoarece ea se adresează unei trebuinţe în creştere;
d) fals.

R: 
21. Pe măsura consumării unor unităţi suplimentare dint-un bun oarecare:

a) utilitatea totală, marginală şi individuală vor creşte;
b) utilitatea totală şi utilitatea marginală vor creşte, în vreme ce utilitatea individuală scade;
c) utilitatea totală creşte iar utilitatea individuală şi cea marginală scad;
d) utilitatea totală, marginală şi individuală vor descreşte.

R: 
22. Utilitatea marginală este întotdeauna pozitivă dar descrescătoare în raport cu utilitatea unităţilor

anterior consumate. Această evoluţie se datorează legii utilităţii marginale descrescătoare care
are la bază:
a) fenomenul de saturare apărut pe măsura creşterii cantităţii consumate dint-un bun oarecare;
b) dorinţa indivizilor de a înlocui în consum anumite bunuri cu altele nou apărute pe piaţă, mai
atractive din perspectiva raportului calitate-preţ; 
c) tendinţa de restrângere a consumului pe fondul raţionalităţii economice;
d) raportul cerere-oferta.

R: 
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23. La baza stabilirii preţului pe piaţă a unui bun oarecare stă:
a) utilitatea ultimei unități consumate din respectivul bun;
b) utilitatea totală resimțită prin consumul tuturor unităților componente ale unui bun oarecare;
c) utilitatea individuală;
d) doar decizia producătorului respectivului bun.

R: 
24. Utilitatea este o însușire:

a) extrinsecă;
b) intrinsecă;
c) cantitativă;
d) calitativă a bunurilor economice.

R: 
25. Pe măsura consumării unor cantități suplimentare dintr-un bun oarecare utilitatea marginală:

a) crește;
b) descrește;
c) rămâne constantă;
d) crește până la un anumit nivel.

R: 
26. Pe măsura consumării unor cantități suplimentare dintr-un bun oarecare utilitatea totală:

a) crește până la un anumit nivel;
b) descrește;
c) crește atâta timp cât se produce respectivul consum;
d) scade ca urmare a scăderii utilității marginale.

R: 
27. Utilitatea totală:

a) este mai mică decât utilitatea marginală;
b) este întotdeauna egală cu utilitatea marginală şi cea individuală;
c) este obținută prin însumarea utilităților marginale cu cele individuale;
d) este suma utilităților individuale.

R: 
28. Munca stă la baza enunţării:

a) teoriei obiective a valorii;
b) teoriei subiective a valorii;
c) teoriei obiectivo-subiective a valorii;
d) teoriei moderne a valorii.

R: 
29. Utilitatea stă la baza enunţării:

a) teoriei obiective a valorii;
b) teoriei subiective a valorii;
c) teoriei obiectivo-subiective a valorii;
d) teoriei clasice a valorii.

R: 
30. Posibilităţile de achiziţionare a diferitelor cantităţi maxime din două bunuri diferite, în

condiţiile existenţei unui buget dat, este reprezentată grafic cu ajutorul:
a) curbei de indiferenţă a producătorului;
b) curbei de izocost;
c) curbei de izoutilitate;
d) curbei de izoprodus.

R: 
31. Curbele de izoutilitate sunt:

a) convexe în raport cu originea, reflectând descreşterea ratei marginale de substituţie între două
bunuri X şi Y, din care se consumă cantităţile x şi y; 
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b) concave în raport cu originea, reflectând descreşterea ratei marginale de substituţie între două
bunuri X şi Y, din care se consumă cantităţile x şi y; 
c) concave în raport cu originea, reflectând creşterea ratei marginale de substituţie între două
bunuri X şi Y, din care se consumă cantităţile x şi y; 
d) convexe în raport cu originea, reflectând creşterea ratei marginale de substituţie între două
bunuri X şi Y, din care se consumă cantităţile x şi y. 

R: 
32. Pe suprafaţa aceleaşi curbe de indiferenţă (de izoutilitate), sporul de utilitatea totală resimţit de

un consumator:
a) diferă în funcţie de poziţionare pe suprafaţa respectivei curbe;
b) este crescător pe măsura creşterii consumului;
c) scade datorită acţiunii legii utilităţii marginale descrescătoare;
d) este întotdeauna nul.

R: 
33. Linia posibilităţilor maxime de consum, demarcaţia dintre opţiunile accesibile şi cele

imposibile este reprezentată grafic prin intermediul:
a) curbei de izocost;
b) dreptei bugetului;
c) curbei de izoutilitate;
d) curbei de izoproducţie.

R: 
34. Situaţia în care cumpărătorul îşi maximizează utilitatea totală, în condiţiile constrângerilor

existente (sporul venitului cheltuit integral şi preţuri date ale mărfurilor) denumeşte:
a) depăşirea optimului producătorului;
b) optimul consumatorului;
c) optimul producătorului;
d) pragul final maxim de utilitate.

R: 
35. În punctul de echilibru, de optim al consumatorului:

a) raportul utilităţilor marginale ale unui bun X, respectiv ale unui bun Y, este egal cu raportul
dintre preţurile lor unitare; 
b) raportul utilităţilor marginale ale unui bun X, respectiv ale unui bun Y, este mai mare decât
raportul dintre preţurile lor unitare; 
c) raportul utilităţilor marginale ale unui bun X, respectiv ale unui bun Y, este mai mic decât
raportul dintre preţurile lor unitare; 
d) raportul utilităţilor marginale ale unui bun X, respectiv ale unui bun Y, este invers
proporţional cu raportul dintre preţurile lor unitare. 

R: 
36. Echilibrul consumatorului se realizează la nivelul:

a) egalităţii raportului dintre utilitatea marginală şi preţ, pentru fiecare bun consumat;
b) egalităţii diferenţei dintre utilitatea marginală şi preţ, pentru fiecare bun consumat;
c) preţului plătit pentru bunul consumat;
d) raportului dintre preţ şi utilitatea totală, pentru fiecare bun consumat.

R: 
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SĂ APLICĂM CE AM ÎNVĂȚAT! 

 
FORMULE DE CALCUL  
 

Utilitatea totală: nuiuiuiUiUt +++=Σ= ...21  

unde: Ut – utilitatea totală 
Ui – utilitatea individuală 
ui1, ui2, uin – utilităţile individuale a dozelor consumate 

Utilitatea marginală:
01

01

QQ
UtUt

Q
UtUmg

−
−

=
∆
∆

= ; ( )'UtUmg =  

unde: Umg - utilitatea marginală 
 ΔUt – sporul utilităţii totale 
 ΔQ – sporul cantităţii consumate 
 Ut1 – utilitatea totală în perioada curentă 
 Ut0 – utilitatea totală în perioada de bază 
 Q1 – cantitatea consumată în perioada curentă 
 Q0 – cantitatea consumată în perioada curentă 
 Ut’ – prima derivată a funcţiei utilităţii totale 
 

Rata marginală de substituţie între bunuri: 
Umgy
Umgx

X
YRMS XY =

∆
∆

=/  

unde:  RMSy/x – rata marginală de substituire între bunuri 
 ΔX – variaţia absolută a cantităţii consumată din bunul X 
 ΔY – variaţia absolută a cantităţii consumată din bunul Y 
 

Ecuaţia dreptei bugetului: x
P
P

P
VyPyPxV

y

x

y
yx ⋅−=⇒⋅+⋅=  

unde: V – venitul disponibil al consumatorului 
 x, y – cantităţile consumate din bunurile X şi Y 

Px, Py – preţurile bunurilor X şi Y 
 

Echilibrul (optimul) consumatorului: 







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⋅+⋅=

y
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yx
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echilibruXY P
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UmgxRMS ==/  

 

 
 

APLICAŢII 

1. Completaţi valorile care lipsesc din tabelul de mai jos. 

Cantităţi 1 2 3 4 5 6 7 
Ui 480 440 390 330 250 175 120 
UT        
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2. Un bun este oferit în 7 unităţi cu următoarele utilităţi: 12; 10; 9; 7; 5; 4; 3. Ce satisfacție obține
un individ în urma consumului a 4 unităţi din respectivul bun?

3. Completaţi tabelul de mai jos pe baza relaţiilor care se manifestă între mărimea consumului dintr-
un bun economic, respectiv utilitatea sa totală şi marginală. Reprezentaţi grafic utilitatea totală,
respectiv utilitatea marginală.

Cantitate consumată 
(Q) 

Utilitate totală 
(UT) 

Utilitate marginală 
(Umg) 

1 40 
2 
3 90 20 
4 10 
5 105 
6 0 
7 100 
8 - 10 

4. Determinaţi utilitatea marginală acelei de-a patra unităţi consumate dintr-un bun oarecare ştiind
că în urma consumului acesteia utilitatea totală creşte de la 8 la 11 unităţi de utilitate.

5. Utilitatea totală produsă de consumul a 8 unităţi consecutive dintr-un bun economic este 92.
Cunoscând relaţiile stabilite între utilitatea totală şi utilitatea individuală, şi că diferenţa de
utilitate resimţită de la o doză la următoarea este de un util, să se determine mărimea fiecăreia
dintre cele 8 utilităţi individuale ale dozelor consumate.

6. Funcţia utilităţii individuale pentru un bun X este: Uix = 100 – 20۰x, unde x reprezintă cantitatea
consumată din respectivul bun dat. Completaţi tabelul următor, reprezentaţi grafic utilitatea totală
şi utilitatea individuală, indicând nivelul de utilitate totală maximă ce poate fi atins.

X 1 2 3 4 5 6 
Ui 
UT 

7. Fiind dată o funcţie a utilităţii totale de forma: UT = 4x3۰y2; aflaţi utilităţile marginale pentru
bunurile X şi Y, consumate în cantităţile x şi y.

8. Cunoscând funcţia utilităţii totale de forma: UT=5x3y+10y, să se determine utilităţile marginale
aferente bunurilor X şi Y, consumate în cantităţile x şi y.

9. Un consumator doreşte să achiziţioneze cu un venit de 3.000 unităţi monetare bunurile A şi B.
Preţul fiecărui bun este de 1.000 unităţi monetare, iar utilitatea totală se prezintă conform
tabelului:

Unităţi 0 1 2 3 4 5 
UTA 0 20 30 35 37 37 
UTB 0 10 15 18 18 15 

Să se determine: a) Utilitatea marginală a fiecărei unităţi; b) Programul de consum care asigură 
maximum de utilitate în condiţiile venitului dat; c) Utilitatea totală în cazul programului optim 
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de consum determinat; d) Rata marginală de substituţie (RMSA/B) corespunzătoare optimului 
consumatorului.   

10. Un consumator doreşte să achiziţioneze cu un venit de 60 u.m. două bunuri x şi y ale căror preţuri
sunt Px = 10 u.m., respectiv Py = 5 u.m. Cunoscând utilităţile totale pe care consumatorul scontează
că le va obţine în urma consumului celor două bunuri (redate în tabelul de mai jos): a) să determine
combinaţia care asigură atingerea optimului consumatorului respectiv; b)  să se precizeze nivelul
total de utilitate care va fi resimţit în acel caz.

Unităţi 0 1 2 3 4 5 6 
UTx 0 20 30 37 43 48 50 
UTy 0 15 25 30 33 34 34 

11. Se dă funcţia utilităţii totale UT = 2xy + 10x, în condiţiile unui venit disponibil de 500 u.m.
Cunoscând preţurile celor două bunuri PX = 2 u.m. şi PY = 1 u.m., aflaţi: a)  combinaţia de cantităţi
din bunurile X şi Y, care asigură echilibrul consumatorului; b) rata marginală de substituţie a
bunului x cu y corespunzătoare punctului de optim. c) Reprezentaţi grafic problema.

12. Se dă o funcţie a utilităţii totale UT=2x4y+30x, x şi y fiind cantităţile consumate din bunurile X
respectiv Y; venitul disponibil este de 500 u.m., iar cantităţile achiziţionate cu ajutorul venitului
sunt 20 bucăţi din X, respectiv 10 bucăţi din Y, maximizându-şi prin acestea satisfacţia.
Determinaţi preţurile unitare ale celor două bunuri.

13. Fie dată funcţia de utilitate: UT=X2۰Y3. În perioada de bază venitul unui consumator este 1000
u.m., iar preţul lui X este 2 u.m., în vreme ce preţul lui Y este dublul preţului bunului X.
Determinaţi coordonatele de echilibru ale consumatorului şi rata marginală de substituţie
(RMSX/Y) corespunzătoare punctului de optim în perioadă curentă, ştiind că preţul lui X creşte
cu 50% iar al lui Y cu 25% faţă de nivelul iniţial, toate celelalte condiţii rămânând neschimbate.
Reprezentaţi dreptele venit-consum pentru ambele niveluri ale preţurilor (pe acelaşi grafic).

14. Funcţia utilităţii totale pentru un consumator oarecare este: UT = x2y, iar venitul său disponibil
este 210 u.m.; preţurile celor două bunuri sunt PX = 4 u.m. şi PY = 2 u.m. Determinaţi: a)
coordonatele de echilibru pentru consumator; b) care vor fi noile coordonate de echilibru în
condiţiile unui venit cu 50% mai mare decât cel iniţial; c) RMSY/X optim. Reprezentaţi grafic
curbele venit – consum pentru cele două situaţii.
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MICROECONOMIE 

CAPITOLUL 4. 
CEREREA DE MĂRFURI 

1. Ce este cererea
2. Legea generală a cererii
3. Curba cererii
4. Elasticitatea cererii

CITEȘTE ȘI ÎNVAȚĂ 

Cererea – cantitatea dorită dintr-un anumit bun economic, care poate fi achiziţionată, într-o perioadă 
determinată, la anumite niveluri ale preţului. Fiind un flux economic reliefează comportamentul 
cumpărătorului în legătură cu cantitatea maximă care poate fi cumpărată la un anumit nivel al preţului 
sau preţul unitar maxim care poate fi achitat pentru o cantitate determinată. 

Cererea individuală – relaţie complexă între cantităţile dintr-un anumit bun pe care un individ le 
doreşte şi intenţionează să le cumpere şi diferitele niveluri ale preţului pe piaţă. 

Cererea agregată – denumeşte cantitatea totală de bunuri şi servicii cerute în cadrul celor trei 
sectoare: privat, public şi internaţional. Poate fi privită de asemenea ca o sumă a cererilor individuale 
manifestate pentru anumite bunuri sau sectoare ale economiei. 

Cerere atipică – situaţie care marchează excepţii de la legea cererii, caracterizată prin faptul că 
cererea de mărfuri evoluează în acelaşi sens cu preţul: dacă preţul creşte, creşte şi cererea; dacă preţul 
scade, cererea scade la rândul său (este o caracteristică bunurilor care satisfac paradoxul Giffen). 

Legea generală a cererii – dacă pe o anumită piaţă preţul creşte, toate celelalte condiţii rămânând 
neschimbate, atunci cantitatea cerută scade, reciproca fiind valabilă. 

Curba cererii – reprezentarea grafică a relaţiei dintre modificările intervenite în nivelul preţului unui 
bun şi cantitatea cerută, într-o perioadă determinată. În general are o pantă negativă, exceptând 
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cazurile de cerere atipică, datorită faptului că o majorare (micşorare) a preţului are ca efect reducerea 
(creşterea) cantităţii cerute, presupunând că ceilalţi factori îşi păstrează o mărime constantă. Pe o 
anumită piaţă poate reflecta cererea unui consumator (cerere individuală) sau cererea tuturor 
consumatorilor (cerere totală). 

 

P

QQ2Q1Q0

P0

P1

P2

0

Curba cererii pentru bunuri normale

C = f (P)

P

QQ2Q1Q0

P2

P1

P0

0

Curba cererii pentru bunurile inferioare (Giffen)

C = f (P)

 

Elasticitatea cererii – modificarea relativă a cantităţii cerute în funcţie de influenţa unui anumit 
factor (de regulă preţul bunurilor de consum sau venitul consumatorilor). Viteza de reacţie a cantităţii 
cerute la modificarea relativă a unui factor de influenţă asupra sa, toţi ceilalţi factori rămânând 
neschimbaţi (ceteris paribus), poate fi determinată cu ajutorul coeficientului elasticităţii cererii. 
Termenul de elasticitate a fost introdus în teoria economică de Alfred Marshall. 

Elasticitatea cererii în funcţie de preţ – reflectă sensibilitatea la modificarea procentuală a preţului 
cu 1%. Între cele două variabile (preţ şi cantitate oferită) există o relaţie inversă. 

Elasticitatea cererii în funcţie de venit – reflectă sensibilitatea la modificarea procentuală a 
venitului cu 1%. Între cele două variabile (venit şi cantitate oferită) există o relaţie directă. 

Elasticitatea încrucişată a cererii – raportul dintre modificarea cantităţii cerute dintr-un anumit bun 
şi schimbarea preţului unui alt bun. Acest raport este pozitiv în cazul bunurilor substituibile şi negativ 
în cazul bunurilor complementare. 

Coeficientul elasticităţii cererii – mijloc de măsurare a elasticităţii cererii în funcţie de modificarea 
unui factor de influenţă asupra sa (preţul sau venitul). Preţul sau venitul sunt considerate variabile 
independente iar cantitatea cerută este considerată variabilă dependentă. Practic coeficientul 
elasticităţii măsoară viteza modificării relative a variaţiei variabilei relative (ΔQ) în raport cu 
modificarea relativă a variabilei independente (ΔP sau ΔV).      

 

 
 

 

TESTEAZĂ CE AI ÎNVĂȚAT 

 
 

1. Cererea reprezintă:  
a) cantitatea de bunuri libere pe care un agent economic este dispus şi poate să o achiziţioneze 
la un anumit preţ, la un moment dat, pe a anumită piaţă;  
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b) cantitatea dintr-o anumită marfă ce se poate cumpăra într-o perioada de timp dată, la preţul
pieţei; 
c) cantitatea de bunuri economice pe care agenţii economice o doresc la un moment dat;
d) toate variantele de mai sus sunt corecte.

R: 
2. Cererea individuală reprezintă:

a) cantitatea dintr-o marfă ce se doreşte şi se cumpără în condiţii date de loc şi preţ de către un
consumator; 
b) cantitatea dintr-o marfă ce se doreşte în condiţii date de loc şi preţ de către un consumator;
c) cantitatea de bunuri libere ce se doreşte şi se cumpără în condiţii date de loc şi preţ de către
un consumator; 
d) cererea totală împărţită la numărul de consumatori.

R: 
3. Curba cererii:

a) are pantă crescătoare;
b) are pantă pozitivă;
c) are pantă descrescătoare;
d) este de fapt o dreaptă.

R: 
4. Conform legii cererii:

a) orice modificare a preţului, în condiţii nemodificate, determină o modificare a cantităţii
cerute, în acelaşi sens; 
b) modificarea preţului are efecte nesemnificative asupra cantităţii cerute;
c) orice modificare a preţului, în condiţii nemodificate, determină o modificare a cantităţii
cerute, în sens invers;  
d) o creştere a preţului determină o creştere a cantităţii cerute. 

R: 
5. Mărimea cererii este determinată de:

a) dimensiunea pieţei;
b) calitatea produselor;
c) preţ;
d) venit.

R: 
6. Mărimea cererii este influenţată de:

a) dimensiunea pieţei;
b) puterea de cumpărare a celor care formează cererea;
c) preţ;
d) venit.

R: 
7. Corelaţia preţ-cantitate cerută este una:

a) direct proporţională;
b) invers proporţională;
c) de determinare directă;
d) de determinare inversă.

R: 
8. Corelaţia venit-cantitate cerută este una:

a) direct proporţională;
b) invers proporţională;
c) de determinare directă;
d) de determinare inversă.

R: 
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9. Elasticitatea cererii arată:
a) cu cât creşte cererea la creşterea cu un procent a ofertei;
b) cum se modifică cererea la modificarea cu un procent a venitului;
c) cum se modifică cererea la modificarea cu un procent a preţului;
d) toate variantele de mai sus sunt corecte.

R: 
10. Avem cerere elastică atunci când coeficientul de elasticitate e:

a) negativ;
b) subunitar;
c) supraunitar;
d) egal cu unu.

R: 
11. În cazul cererii elastice:

a) modificarea preţului este mai mare decât modificarea cantităţii cerute;
b) modificarea cantităţii cerute e mai mare decât modificarea preţului;
c) modificarea preţului e mai mare decât modificarea venitului;
d) modificarea venitului este mai mică decât modificarea cantităţii cerute.

R: 
12. La modificarea preţului cu un procent are loc o modificare a cantităţii cerute cu mai mult de un

procent, atunci avem:
a) cerere inelastică;
b) cerere atipică;
c) cerere elastică;
d) cerere perfect elastică.

R: 
13. Cum nu se determină coeficientul de elasticitate a cererii în funcţie de preţ:

a) ca diferenţă între variaţia procentuală a preţului şi cea a cererii;
b) ca raport între modificarea procentuală  a ofertei şi cea a cererii;
c) ca raport între modificarea procentuală a cererii şi cea a preţului;
d) ca raport între variaţia cererii şi preţul de referinţă al unui bun.

R: 
14. Cererea elastică în raport cu preţul presupune:

a) o variaţie procentuală a cantităţii cerute, mai mare decât cea a preţului;
b) o variaţie a cererii egală cu variaţia preţului;
c) o variaţie a cererii mai mică decât variaţia preţului;
d) că variaţia cererii este previzibilă.

R: 
15. Atunci când cererea este inelastică, mărimea coeficientului de elasticitate a cererii în raport cu

preţul nu este:
a) supraunitară;
b) subunitară;
c) unitară;
d) negativă.

R: 
16. Dacă cererea pentru un bun X creşte în condiţiile în care preţul unui alt bun Y creşte, atunci

bunurile X şi Y sunt:
a) bunuri substituibile;
b) bunuri complementare;
c) bunuri concurente;
d) bunuri indiferente.

R: 
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17. Dacă cererea pentru un bun X creşte în condiţiile în care preţul unui alt bun Y scade, atunci
bunurile X şi Y sunt:
a) bunuri substituibile;
b) bunuri complementare;
c) bunuri concurente;
d) bunuri indiferente.

R: 
18. Dacă cererea pentru un bun X scade în condiţiile în care preţul unui alt bun Y scade, atunci

bunurile X şi Y sunt:
a) bunuri substituibile;
b) bunuri complementare;
c) bunuri concurente;

R: 
19. Dacă cererea pentru un bun X scade în condiţiile în care preţul unui alt bun Y creşte, atunci

bunurile X şi Y sunt:
a) bunuri substituibile;
b) bunuri complementare;
c) bunuri concurente;
d) bunuri indiferente.

R: 
20. Dacă cererea pentru un bun X creşte în condiţiile în care preţul şi cererea unui alt bun Y rămân

nemodificate, atunci bunurile X şi Y sunt:
a) bunuri substituibile;
b) bunuri complementare;
c) bunuri concurente;
d) bunuri indiferente.

R: 
21. Dacă consumul unui bun X exclude consumul unui alt bun Y atunci, bunurile X şi Y sunt:

a) bunuri substituibile;
b) bunuri complementare;
c) bunuri concurente;
d) bunuri indiferente.

R: 
22. Dacă consumul unui bun X presupune în mod automat şi consumul unui alt bun Y, atunci

bunurile X şi Y sunt:
a) bunuri substituibile;
b) bunuri complementare;
c) bunuri concurente;
d) bunuri indiferente.

R: 
23. Dacă coeficientul de elasticitate încrucişată este mai mare ca zero, atunci bunurile sunt:

a) bunuri substituibile;
b) bunuri complementare;
c) bunuri concurente;
d) bunuri indiferente.

R: 
24. Dacă coeficientul de elasticitate încrucişată este mai mic ca zero, atunci bunurile sunt:

a) bunuri substituibile;
b) bunuri complementare;
c) bunuri concurente;
d) bunuri indiferente.

R: 
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SĂ APLICĂM CE AM ÎNVĂȚAT! 

FORMULE DE CALCUL 

Coeficientul elasticităţii cererii în funcţie de preţ: 
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unde: Kecp – coeficientul elasticităţii cererii în funcţie de preţ 

Kecv – coeficientul elasticităţii cererii în funcţie de venit 

ΔQ – variaţia absolută a cererii 

ΔP – variaţia absolută a preţului 

ΔV – variaţia absolută a venitului 

Q1 – cantitatea cerută în perioada curentă 

Q0 – cantitatea cerută în perioada de bază 

P1 – preţul în perioada curentă 

P0 – preţul în perioada de bază 

V1 – venitul în perioada curentă 

V0 – venitul în perioada de bază 

Δ%Q – variaţia procentuală (relativă) a cererii 
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Δ%P – variaţia procentuală (relativă) a preţului 

Δ%V – variaţia procentuală (relativă) a venitului 

Q’(P) – prima derivată a funcţiei cererii în raport cu preţul 

Q’(V) – prima derivată a funcţiei cererii în raport cu venitul 

Atunci când:  

( )↓↓⇒↑↑⇒< QPQPKecp ;;0 ; cerere atipică (a) 

( )↑↓⇒↓↑⇒= QPQPKecp ;;0 ; cerere rigidă (perfect inelastică) (b) 

( ) ( )↑↓⇒↓↑⇒∈ QPQPKecp ;;1,0 ; cerere inelastică (c) 

( )↑↓⇒↓↑⇒= QPQPKecp ;;1 ; cerere unitară (d) 

( )↑↓⇒↓↑⇒> QPQPKecp ;;1 ; cerere elastică (e) 

( )↑↓⇒↓↑⇒∞→ QPQPKecp ;; ; cerere perfect elastică (f) 

 
Coeficientul elasticităţii încrucişate a cererii: 

01

0

0

010

000
/ :

PyPy
Py

Qx
QxQx

Py
Py

Qx
Qx

Py
Py

Qx
QxKeci YX −

⋅
−

=
∆
⋅

∆
=

∆∆
=

Py
QxKeci YX %

%
/ ∆

∆
=  

unde: ΔQX – variaţia absolută a cererii pentru bunul X 

ΔPY – variaţia absolută a preţului bunului Y 

Δ%Qx – variaţia procentuală (relativă) a cererii pentru bunul X 

Δ%Py – variaţia procentuală (relativă) a preţului bunului Y 

 
 

APLICAŢII 

1. Preţul unui bun de consum creşte de la 200 u.m. la 300 u.m., iar cererea se modifică de la 5000 
la 3000 bucăţi. Calculaţi mărimea coeficientului de elasticitate a cererii în raport cu preţul, 
interpretaţi rezultatul şi identificaţi tipul bunului.  

P 

Q 

Elasticităţi ale cererii în funcţie de preţ 

a 

b c 
d 

e 

f 
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2. Într-un interval de timp preţurile şi cantităţile corespunzătoare din bunurile X şi Y cunosc
următoarele modificări:

Bunul 
t0 t1 

Preţ (P0) Cantitate (Q0) Preţ (P1) Cantitate (Q1) 

X 20 60 30 80 
Y 40 40 60 30 

a) calculaţi coeficienţii de elasticitate şi identificaţi natura celor două bunuri; b) reprezentaţi
grafic situaţiile prezentate. 

3. Într-un interval de timp venitul unui consumator şi cantităţile corespunzătoare consumate din
bunurile X şi Y cunosc următoarele modificări:

Bunul 
t0 t1 

Venitul (V0) Cantitate (Q0) Venitul (V1) Cantitate (Q1) 

X 1000 500 4000 600 
Y 1000 200 4000 150 

a) calculaţi coeficienţii de elasticitate şi identificaţi natura celor două bunuri; b) reprezentaţi
grafic situaţiile prezentate. 

4. Venitul unui individ sporeşte în perioadă curentă cu 25% faţă de perioada de bază devenind
2000 u.m., în vreme ce cererea sa pentru un bun oarecare creşte de la 5 bucăţi la 10 bucăţi.
Calculaţi mărimea coeficientului de elasticitate a cererii în raport cu venitul, interpretaţi
rezultatul şi identificaţi tipul bunului.

5. Preţul unui bun N a crescut în anul curent faţă de perioada de referinţă cu 15%. Cunoscând că
mărimea coeficientului de elasticitate a cererii în funcţie de preţ este Kecp = 0.7, să se determine
modificarea relativă a cantităţii cerute în intervalul respectiv de timp.

6. Se dă mărimea coeficientului de elasticitate al cererii în funcţie de preţ Kecp = 1,25. Cunoscând
că la preţul de 100 u.m. cantitatea cerută este 50 de bucăţi, să se determine: a) nivelul cererii în
condiţiile creşterii preţului cu 25%; b) care este şi cum a evoluat (în mărime absolută şi relativă)
volumul valoric al tranzacţiilor; c) reprezentaţi grafic problema.

7. Mărimea coeficientului de elasticitate a cererii în funcţie de venit este Kecv = 2. Determinaţi
venitul iniţial de care dispunea consumatorul, ştiind că în perioada curentă venitul este 500 u.m.
iar cererea s-a modificat de la 10 la 15 bucăţi (pe intervalul t0 – t1). Care a fost variaţia relativă
a venitului consumatorului?

8. Cererea pentru un bun X are o elasticitate unitară în funcţie de venit. La momentul iniţial în
condiţiile unui preţ de 1000 u.m. cantitatea cerută este de 20 bucăţi. Să se determine: a)
cantitatea cerută în condiţiile creşterii cu 20% a venitului disponibil; b) modificarea absolută şi
relativă a cantităţii cerute; c) evoluţia volumului valoric al tranzacţiilor (în condiţiile în care
preţul rămâne constant). Reprezentaţi grafic relaţia cerere – preţ, respectiv relaţia cerere – venit,
pentru respectivul bun de consum, ştiind că întregul venit al consumatorului este folosit pentru
achiziţia bunului X.

9. Cererea pentru un bun X are o elasticitate în funcţie de venit Kecv = - 1. În condiţiile unui preţ
de 2000 u.m., cantitatea cerută la momentul iniţial este de 50 bucăţi. Să se determine: a)
cantitatea cerută în condiţiile creşterii cu 10% a venitului disponibil; b) modificarea absolută şi
relativă a cantităţii cerute; c) evoluţia volumului valoric al tranzacţiilor. Reprezentaţi grafic
relaţia cerere – preţ, respectiv relaţia cerere – venit, pentru respectivul bun de consum.
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10. Preţul bunului X se modifică în intervalul t0 – t1 de la 100 u.m. la 125 u.m., iar cererea din
respectivul bun se modifică de la 50 bucăţi la 40 bucăţi, în vreme ce cantitatea cerută din bunul
Y se modifică de la 125 la 100 bucăţi. Determinaţi valoarea coeficientului de elasticitate
încrucişată a cererii pentru cele două bunuri (Kecîy/x) şi relaţia care se stabileşte între acestea.

11. Preţul bunului A se modifică în intervalul t0 – t1 de la 200 u.m. la 250 u.m., iar cererea din
respectivul bun creşte de la 50 bucăţi la 80 bucăţi. Pentru un bun B în acelaşi interval de timp
preţul evoluează de la 100 u.m. la 250 u.m., în vreme ce cantitatea cerută se modifică de la 30
la 20 bucăţi. Determinaţi valoarea coeficientului de elasticitate încrucişată a cererii pentru cele
două bunuri (KecîA/B) şi relaţia care se stabileşte între acestea.

12. Se dă funcţia cererii pentru un bun de consum QC = 100 – 4۰P. Dacă preţul în perioadă curentă,
egal cu 20 u.m., este mai mare cu 25% faţă de preţul iniţial calculaţi coeficientul de elasticitate
al cererii în funcţie de preţ, identificaţi natura bunului şi reprezentaţi grafic problema.

13. Se dă funcţia cererii pentru un bun de consum QC = 60 – 2۰P. Dacă preţul în perioadă curentă,
egal cu 20 u.m., este mai mic cu 25% faţă de preţul iniţial calculaţi coeficientul de elasticitate
al cererii în funcţie de venit, identificaţi natura bunului şi reprezentaţi grafic problema.

14. Trei gospodării (menaje) A, B şi C au următoarele funcţii ale cererii pentru unt: QA = 80 – 7۰p;
QB = 180 – 12۰p; QC = 90 – 9۰p. Pe baza tabelului următor determinaţi cererea individuală şi
cererea totală pentru unt; reprezentaţi grafic cererile individuale şi cererea totală pentru unt.

Preţul 
unitar 

(p) 

Cantitatea 
cerută de 

gospodăria A 
(QA) 

Cantitatea 
cerută de 

gospodăria B 
(QB) 

Cantitatea 
cerută de 

gospodăria C 
(QC) 

Cererea totală 
pentru cele trei 

gospodării 
(QT) 

1 
2 
3 
4 
5 
6 
7 

15. Curba cererii pentru un bun de consum corespunde funcţiei 22 pq ⋅= . Calculaţi coeficientul
de elasticitate al cererii.

16. Determinaţi mărimea coeficientului de elasticitate şi tipul de elasticitate existent în situaţia în

care cererea pentru un bun de consum corespunde funcţiei 2

2
p

q = .
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MICROECONOMIE 

CAPITOLUL 5.  
COMPORTAMENTUL PRODUCĂTORULUI 

1. Factorii de producţie
2. Combinarea factorilor de producţie
3. Randamentul (productivitatea) factorilor de
producţie 
4. Funcţia de producţie
5. Substituirea factorilor de producţie
6. Rata marginală de substituire între factorii
de producţie 
7. Curba de izoproducţie
8. Linia de izocost
9. Echilibrul (optimul) producătorului

CITEȘTE ȘI ÎNVAȚĂ 

Factori de producţie – intrări (input – uri) în procesul de producţie, în activităţile economice în 
general, constituindu-se în condiţiile necesare şi suficiente pentru desfăşurarea unui proces economic 
al cărui rezultat îl constituie bunurile economice. Concret factorii de producţie se concretizează în 
resursele atrase în circuitul economic, alocarea şi consumarea acestora corespunzând unor destinaţii 
precise stabilite de agenţii economici. Întâlnim următorii factori de producţie: munca, natura, capitalul 
(consideraţi factori de producţie tradiţionali), respectiv informaţia şi managementul în cadrul firmei 
(consideraţi neo-factori). 

Munca – factor de producţie primar, activ şi originar; constă în exercitarea de către un individ a unei 
acţiuni de transformare a factorilor materiali ai producţiei, în scopul obţinerii unor efecte economice: 
bunuri economice corporale, necorporale, servicii, etc. Munca se prezintă sub forme existenţiale: 
munca fizică şi munca intelectuală. 

Natura – factor de producţie primar şi pasiv; în cadrul factorului de producţie natură regăsim 
totalitatea resurselor naturale regenerabile sau neregenerabile (ex: resursele solului şi ale subsolului, 
hidrografia, relieful, etc.). 

Capitalul – factor de producţie derivat; cuprinde totalitatea bunurilor rezultate în urma unui proces 
de producţie, bunuri care sunt folosite pentru realizarea altor bunuri economice. Mai poartă denumirea 
de capital tehnic sau real, care se descompune în capital fix şi capital circulant. 
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Capitalul circulant – parte a capitalului real formată din elemente care participă la un singur ciclu 
productiv, se consumă în întregime în decursul acestuia, fiind înlocuit cu fiecare nou ciclu. În cadrul 
capitalului circulant includem: materii prime, materiale de bază şi auxiliare, energie, combustibili, 
semifabricate, alte materiale consumabile, etc. Are un caracter flexibil în ceea ce priveşte posibilitatea 
trecerii sale de la un fel de utilizare productivă la un altul. 

Capital fix – parte a capitalului real formată din bunuri durabile care participă la mai multe cicluri 
de producţie, consumându-se şi înlocuindu-se treptat în mai multe cicluri de producţie. În componenţa 
sa intră: clădiri, agregate şi utilaje, instalaţii de lucru, mijloace de transport, etc. Are un caracter 
restrictiv în ceea ce priveşte posibilitatea trecerii sale de la un fel de utilizare productivă la un altul. 

Informaţia (economică) – considerată neo-factor; reprezentare simbolică asupra unor entităţi 
economice din realitate, având utilitate pentru subiecţii interesaţi. Se prezintă sub forma unor 
indicatori (macro, mezo şi microeconomici) proveniţi din surse publice sau private, a unor date 
privind producţia şi piaţa, modul tehnic de producţie, tehnologii folosite de către concurenţă, etc. 

Managementul – unul dintre neo-factorii cu importanţă vitală în cadrul economiei contemporane; 
este procesul prin care se coordonează, se planifică, se gestionează şi se controlează activităţile 
desfăşurate într-o entitate, astfel încât să se asigure atingerea scopurilor acesteia cu eficienţă maximă. 

Combinarea factorilor de producţie – mod de unire a factorilor de producţie sub aspect calitativ, 
cantitativ şi structural în funcţie de caracteristicile activităţii economice şi obiectivului urmărit. Prin 
combinarea factorilor de producţie agenţii economici urmăresc obţinerea unei eficienţe economic cât 
mai ridicate şi maximizarea rezultatelor obţinute în urma activităţii desfăşurate. 

Randamentul (productivitatea) factorilor de producţie – formă de comensurare a eficienţei 
economice care reflectă relaţia dintre factorii de producţie utilizaţi şi volumul rezultatelor obţinute; 
exprimă eficienţa utilizării unui factor de producţie în procesul de obţinere a bunurilor economice. 

Randamente de scară – formă a eficienţei economice exprimată prin intermediul relaţiei dintre 
creşterea volumului producţiei şi a cantităţii utilizate din factorii de producţie combinaţi (se consideră 
că toate input – urile sunt variabile). Randamentele de scară pot fi crescătoare, descrescătoare sau 
constante. 

Legea randamentelor neproporţionale – exprimă raportul între evoluţia producţiei obţinute şi un 
factor variabil folosit în doze suplimentare, ceilalţi factori implicaţi fiind consideraţi constanţi. 
Această lege a fost formulată pentru prima dată de Anne Robert Jacques Turgot (Observations sur le 
memoire de M. De Saint-Peravz en faveur de l’import indirect, 1768) în legătură cu exploatarea 
terenurilor agricole. 

Funcţie de producţie – relaţie matematică între producţie şi factorii de producţie folosiţi pentru 
obţinerea respectivei producţii, între input şi output, ţinându-se seama de modul tehnic şi tehnologic 
de producţie. La modul general aceasta poate fi privită astfel: ( ),...,, NKLfq = . 

Funcţia Cobb – Douglas – formă particulară a unei funcţii liniare şi omogene de producţie; exprimă 
relaţia dintre volumul producţiei obţinute şi factorii de producţie utilizaţi (L,K). 

Substituirea factorilor de producţie – fenomenul de înlocuire a unei cantităţi dintr-un factor de 
producţie cu o altă cantitate dintr-un factor de producţie diferit, în condiţiile în care volumul 
producţiei rămâne neschimbat. 

Rata marginală de substituire între factorii de producţie – raport între productivităţile fizice 
marginale ale factorilor de producţie folosiţi pentru realizarea unei cantităţi dintr-un bun economic; 
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este un instrument de analiză a comportamentului producătorului în privinţa utilizării diferiţilor 
factori de producţie.   

Curba de izoproducţie – ansamblul combinaţiilor de factori de producţie care permit producătorului 
să obţină acelaşi volum al producţiei – în condiţiile unei limitări bugetare. 

K

L
2 4 10

10

5

2

0

A; P1 (10K; 2L)

B; P2 (5K; 4L)

C; P3 (2K; 10L)

Programe de producţie 
echivalente! A=B=C

Curbă de 
izoproducţie

Linia de izocost (CC’) – desemnează toate programele de producţie (combinaţiile cantităţilor 
maxime din doi factori de producţie), posibil de realizat, în condiţiile unor costuri date şi în cazul 
cheltuirii integrale a bugetului disponibil (dreapta posibilităţilor de producţie). 

Echilibrul (optimul) producătorului – presupune realizarea pe termen lung a combinaţiei optime 
între factorii de producţie utilizaţi, combinaţie care permite maximizarea producţiei la un cost de 
producţie total dat, sau obţinerea unui volum total de producţie dat cu costuri cât mai mici. Echilibrul 
producătorului are loc atunci când se realizează egalitatea între productivităţile marginale ale 
factorilor de producţie implicaţi raportate la preţurile acestora, sau în condiţiile egalităţii raportului 
productivităţilor marginale ale factorilor utilizaţi cu raportul preţurilor respectivilor factori. 

K

L

C’

C0

S

Ls

Ks

Ecuaţia dreptei bugetului

B = L·PL + k·Pk

Q1

Q2

Q3

S – echilibrul producatorului

Wmgl/Wmgk = PL/PK

Din punct de vedere grafic varianta optimă de producţie corespunde punctului S, în care linia de 
izocost (CC’) este tangentă la curba de izoproducţie (Q2). 
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TESTEAZĂ CE AI ÎNVĂȚAT 

1. În categoria factorilor de producţie intră:
a) toate elementele şi condiţiile necesare producţiei;
b) toate resursele, exclusiv de natură materială, care concură la realizarea producţiei;
c) toate input-urile necesare obţinerii unor output-uri, în cadrul unui proces de fabricaţie;
d) toate variantele de mai sus sunt corecte.

R: 
2. Factorii de producţie clasici sunt:

a) munca;
b) natura;
c) informaţia;
d) întreprinzătorul;
e) capitalul.

R: 
3. Munca reprezintă:

a) un factor primar şi activ al producţiei;
b) exercitarea de către om a unei acţiuni de transformare a factorilor materiali ai producţiei,
având ca finalitate obţinerea de bunuri libere; 
c) exercitarea de către om a unei acţiuni de transformare a factorilor materiali ai producţiei,
având ca finalitate obţinerea de bunuri şi servicii; 
d) este mijlocul social de satisfacere a nevoilor individuale şi generale.

R: 
4. Eficienţa utilizării muncii depinde de:

a) productivitatea medie a muncii;
b) calitatea capitalului uman;
c) performanţele capitalului tehnic;
d) productivitatea marginală a muncii.

R: 
5. Natura:

a) este un factor originar de producţie;
b) este un factor de producţie original;
c) este un factor de producţie derivat;
d) nu este factor de producţie.

R: 
6. Pământul, ca factor de producţie are următoarele proprietăţi:

a) este limitat;
b) este substituibili;
c) este nereproductibil;
d) este mobil;
e) este imobil.

R: 
7. Consumul factorului de producţie muncă se exprimă:

a) doar fizic – timpul de muncă necesar fabricării unui bun;
b) doar valoric – suma cheltuită de agent pentru angajarea acestui factor;
c) atât fizic cât şi valoric;
d) in termeni de productivitate, raportând timpul de muncă necesar fabricării unui bun la suma
cheltuită de agentul economic pentru angajarea acestui factor. 

R: 
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8. Consumul factorului natural se cuantifică:
a) fizic – suprafaţa de teren utilizată în obţinerea unui bun agricol;
b) valoric – suma necesară pentru obţinerea, utilizarea, respectiv cumpărarea sau arendarea lui;
c) atât fizic cât şi valoric;
d) în termeni de productivitate, raportând – suprafaţa de teren utilizată în obţinerea unui bun
agricol la suma necesară pentru obţinerea, utilizarea, respectiv cumpărarea sau arendarea 
suprafeţei de teren. 

R: 
9. Capitalul reprezintă:

a) totalitatea bunurilor eterogene şi reproductibile create prin muncă şi folosite în scopul
realizării altor bunuri şi servicii destinate vânzării pe piaţă; 
b) totalitatea bunurilor eterogene create prin muncă sau libere folosite în scopul realizării altor
bunuri şi servicii destinate vânzării pe piaţă; 
c) totalitatea bunurilor eterogene libere şi reproductibile folosite în scopul realizării altor bunuri
şi servicii destinate vânzării pe piaţă; 
d) toate variantele de mai sus.

R: 
10. Capitalul:

a) este un factor originar de producţie;
b) este un factor de producţie original;
c) este un factor de producţie derivat;
d) este factorul de producţie cel mai important.

R: 
11. După modul în care se consumă şi se înlocuiesc componentele capitalului tehnic, factorul de

producţie capital poate fi:
a) capital fix;
b) capital circulant;
c) capital real;
d) capital brut.

R: 
12. Despre capitalul fix se poate spune că:

a) îmbracă forma unor bunuri şi echipamente care nu pot fi mutate în timpul procesului de
producţie; 
b) îmbracă forma unor bunuri şi echipamente de folosinţă îndelungată;
c) îmbracă forma unor depozite la bancă;
d) îmbracă forma unor bunuri şi echipamente care se consumă imediat.

R: 
13. Consumarea treptată a capitalului fix se numeşte:

a) amortizare;
b) uzură;
c) degradare;
d) depreciere progresivă şi cumulativă a caracteristicilor tehnice, funcţionale şi economice ale
acestor bunuri de capital. 

R: 
14. Uzura capitalului fix:

a) poate fi definită ca depreciere progresivă şi cumulativă a caracteristicilor tehnice, funcţionale
şi economice ale bunurilor de capital; 
b) nu poate fi uzură morală;
c) poate fi fizică;
d) poate fi atât uzură fizică cât şi morală.

R: 
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15. Uzura fizică a unui bun de capital poate fi dată de:
a) apariţia pe piaţă a unui bun similar ca performanţe dar mai ieftin;
b) folosirea în timp şi acţiunea factorilor naturali;
c) apariţia pe piaţă a unui bun similar dar cu performanţe mai bune;
d) toate răspunsurile sunt corecte.

R: 
16. Uzura morală a unui bun de capital poate fi dată de:

a) apariţia pe piaţă a unui bun similar ca performanţe dar mai ieftin;
b) folosirea în timp şi acţiunea factorilor naturali;
c) apariţia pe piaţă a unui bun similar dar cu performanţe mai bune;
d) toate răspunsurile sunt corecte.

R: 
17. Capitalul circulant:

a) este o componentă a capitalului fix;
b) se referă la capitalul real care participă şi se consumă integral într-un ciclul de producţie;
c) se referă la capitalul real care participă şi se consumă în mai multe cicluri de producţie, de
aici şi denumirea de circulant;  
d) o componentă a capitalului bancar. 

R: 
18. Combinarea prod-factorilor:

a) nu este posibilă, decât în cadrul unei economii de piaţă;
b) se realizează pentru a obţine profit;
c) presupune o alăturare cantitativă, structural-funcţională şi calitativă a cel puţin doi factori de
producţie pentru obţinerea de bunuri economice; 
d) presupune o alăturare cantitativă, structural-funcţională şi calitativă a cel puţin doi factori de
producţie pentru obţinerea de bunuri libere şi servicii. 

R: 
19. Combinarea factorilor de producţie trebuie să ţină cont de:

a) posibilităţile reale de utilizare a prod-factorilor;
b) raritatea resurselor;
c) posibilităţile potenţiale de utilizare a prod-factorilor;
d) toate variantele de mai sus.

R: 
20. Printre condiţiile vizate de combinarea factorilor de producţie nu regăsim:

a) adaptabilitatea;
b) complementaritatea;
c) substituibilitatea;
d) concurenţialitatea;
e) funcţionalitatea;
f) divizibilitatea;
g) mobilitatea.

R: 
21. Funcţia de producţie reprezintă:

a) combinarea factorilor de producţie;
b) legătura dintre cantitatea de factori de producţie utilizată şi calitatea produselor obţinute;
c) legătura dintre cantitatea de factori de producţie consumată şi volumul maxim de bunuri şi
servicii obţinut; 
d) combinarea factorilor de producţie în condiţii de raţionalitate şi eficienţă.

R: 
22. Funcţia de producţie de tip Cobb-Douglas are următoarea formă:

a) Q=A*Lα*Kβ;
b) Q= Lα*Kα;
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c) Q=(L*K)α;
d) Q=A*(L*K)α.

R: 
23. Coeficienţii α şi β, din cadrul funcţiei Cobb-Douglas:

a) arată capitalul fix în funcţiune;
b) arată cu câte procente creşte producţia, atunci când factorul implicat (L, respectiv K) sporeşte
cu 1%; 
c) indică progresul tehnic încorporat în factorul implicat (L , respectiv K);
d) reprezintă coeficienţii de elasticitate a producţiei în raport cu factorul implicat (L, respectiv
K). 

R: 
24. În cazul în care α + β= 1 vorbim despre:

a) productivitate constantă;
b) randamente de scară constante;
c) productivitate unitară;
d) randamente de scară unitare.

R: 
25. În cazul în care α + β< 1 vorbim despre:

a) productivitate descrescătoare;
b) randamente de scară descrescătoare;
c) productivitate subunitară;
d) randamente de scară subunitare.

R: 
26. În cazul în care α + β> 1 vorbim despre:

a) productivitate crescătoare;
b) randamente de scară crescătoare;
c) productivitate supraunitară;
d) randamente de scară supraunitare.

R: 
27. Izocuanta arată:

a) toate combinaţiile de bunuri care aduc consumatorului aceeaşi utilitate;
b) toate combinaţiile de factori care aduc producătorului acelaşi profit;
c) toate combinaţiile de factori de producţie care duc la obţinerea aceluiaşi volum al producţiei;
d) toate combinaţiile de produse care duc la obţinerea aceleiaşi productivităţi.

R: 
28. Optimul producătorului indică:

a) volumul producţiei care îi asigură producătorului profitul maxim;
b) volumul maxim al producţiei ce poate fi obţinut cu volumul de resurse dat şi care asigură
maximizarea profitului; 
c) volumul maxim al producţiei ce poate fi obţinut cu volumul de resurse dat şi care asigură
minimalizarea pierderilor; 
d) toate variantele sunt corecte.

R: 
29. Optimul producătorului se determină cu ajutorul formulelor:

a) B=K*PK+L*PL;
b) WmgK/WmgL=PL/PK;
c) WmgK/WmgL=PK/PL;
d) B=K*PL+L*PK.

R: 
30. Rata marginală de substituire indică:

a) procesul de înlocuire a unei unităţi dintr-un factor, cu o cantitate din celălalt, astfel încât
output – ul total să rămână neschimbat; 



50 

b) procesul de înlocuire a unei unităţi dintr-un factor, cu o cantitate din celălalt, astfel încât
procesul de producţie să nu fie afectat; 
c) procesul de înlocuire a unei unităţi dintr-un factor, cu o cantitate din celălalt, astfel încât
costurile de obţinere a unei unităţi de produs să fie minime; 
d) toate variantele sunt corecte.

R: 
31. Atunci când are loc procesul de înlocuire a unei unităţi dintr-un factor, cu o cantitate din celălalt,

astfel încât output – ul total să rămână neschimbat, producătorul:
a) rămâne la acelaşi nivel al profitului;
b) rămâne pe aceeaşi curbă de producţie;
c) nu suferă nici o schimbare fizică;
d) rămâne pe aceeaşi curbă de izoutilitate.

R: 
32. Optimul producătorului are un caracter dinamic evoluând:

a) în funcţie de evoluţia bugetului disponibil;
b) în funcţie de variaţia preţurilor factorilor de producţie implicaţi;
c) în funcţie de condiţiile tehnice ale producţiei;
d) toate variantele de mai sus sunt corecte.

R: 
33. Toate programele de producţie, posibil de realizat, la preţurile factorilor de producţie date şi în

condiţiile cheltuirii integrale a bugetului disponibil (dreapta posibilităţilor de producţie)
reprezintă:
a) curba/linia de izocost;
b) curba/linia de izoproducţie;
c) curba/linia de izoutilitate;
d) linia bugetului.

R: 
34. În adoptarea deciziilor sale privind producţia orice agent economic raţional trebuie să ţină

seama de:
a) bugetul disponibil;
b) preţul factorilor de producţie;
c) trebuinţele sale, dar într-o manieră exclusivă;
d) cererea existentă pe piaţă, dar într-o manieră exclusivistă.

R: 
35. Pentru a putea vorbi de producţie, sunt necesare elemente precum:

a) costuri ridicate;
b) factori de producţie scumpi;
c) resurse economice;
d) factori de producţie scumpi, deci superiori din punct de vedere calitativ şi structural.

R: 
36. Atunci când se determină productivitatea medie a unui factor de producţie se ia în calcul:

a) diferenţa dintre producţie şi consumul de factori de producţie;
b) raportul dintre rezultatele obţinute şi profit;
c) raportul dintre producţia totală şi cantitatea totală utilizată din factorul de producţie respectiv;
d) suma productivităţii tuturor factorilor şi numărul acestora.

R: 
37. Pentru calculul productivităţii marginale a unui factor de producţie se ia în considerare:

a) variaţia rezultatului economic obţinut prin creşterea numărului de factori de producţie şi/sau
a calităţii acestora; 
b) raportul dintre sporul consumului din respectivul factor şi sporul producţiei, în condiţiile în
care ceilalţi factori rămân neschimbaţi; 
c) sporul producţiei obţinut prin creşterea cu o unitate a costului producţiei;
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d) variaţia (modificarea) rezultatului economic obţinut prin sporirea cu o unitate a cantităţii
unui factor de producţie, în condiţiile în care ceilalţi factori utilizaţi nu se modifică. 

R:  
38. Substituţia factorilor de producţie reflectă:

a) producţia maximă ce se poate realiza prin utilizarea unui singur factor de producţie – nou sau
deja folosit; 
b) sporul de producţie ce se poate obţine prin utilizarea unui singur factor de producţie – nou
sau deja folosit; 
c) creşterea obligatorie  a consumului dintr-un factor de producţie, necesară sporirii cu o unitate
a producţiei; 
d) procesul de înlocuire a unei cantităţi dintr-un factor de producţie (sau a factorului în
întregime) cu o cantitate din altul –nou sau deja folosit – astfel încât ca finalitate să se obţină 
cel puţin aceleaşi rezultate economice.   

R: 
39. Productivitatea:

a) reprezintă eficienţa cu care sunt combinaţi şi utilizaţi factorii de producţie; b) relevă modul
de exprimare a eficienţei utilizării factorilor de producţie, deoarece urmăreşte realizarea 
maximului de rezultate posibil, prin folosirea unui minim de resurse;  
c) este raportul dintre efort şi efect;
d) pune în evidenţă volumul de output realizat prin utilizarea unei unităţi de input.

R: 
40. Indicatorul care arată cu cât sporeşte producţia, în condiţiile în care cantităţile utilizate din

factorii de producţie folosiţi se modifică simultan şi în aceeaşi proporţie, se numeşte:
a) productivitate marginală;
b) randamente de scară;
c) productivitate medie;
d) randamente factoriale.

R: 

SĂ APLICĂM CE AM ÎNVĂȚAT! 

FORMULE DE CALCUL 

Eficienţa economică: 

Efort
EfectEE =

Productivitatea medie a unui factor de producţie implicat: 

X
QWX =

unde: XW  - productivitatea medie a factorului de producţie implicat 

Q – producţia realizată cu ajutorul factorului de producţie X 
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X – factorul de producţie utilizat (după caz natură, muncă, capital) 

Productivitatea marginală a unui factor de producţie implicat: 

01

01

XX
QQ

X
QWmg X −

−
=

∆
∆

=

unde: WmgX – productivitatea marginală a factorului de producţie implicat 

ΔQ – variaţia absolută a producţiei 

ΔX – variaţia absolută a factorului de producţie implicat 

Productivitatea medie globală a factorilor de producţie: 

NKL
QWG ++

=

unde: GW - productivitatea medie globală a factorilor de producţie 

L – factorul de producţie muncă, K – factorul de producţie capital 

N – factorul de producţie natură 

Rata marginală de substituţie între factori: 

Y

X

Y

X
XY

XY

P

P

Wmg

Wmg
RMS

yy

xx

Y
X

RMS

==

−

−
−=

∆

∆
−=

/

01

01
/ ;

)(

)(

unde:  Rms y/x – rata marginală de substituire între factorii de producţie 

Px, Py – preţurile factorilor de producţie X şi Y 

WmgY – productivitatea marginală a factorului de producţie Y 

Ecuaţia dreptei bugetului: PyyPxxB ⋅+⋅=

unde: B – bugetul disponibil al producătorului 

x, y – cantităţile consumate din factorii de producţie X şi Y 

Echilibrul (optimul) producătorului: 







=

⋅+⋅=

Py
Px

Wmg
Wmg

PyyPxxB

Y

X

Indicele productivităţii: 100
0

1 ⋅=
W
WIW  
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Capitalul tehnic (total) utilizat: KcKfKt +=

unde:Kt – capital tehnic (total) utilizat 

Kf – capital fix 

Kc – capital circulant 

APLICAŢII 

1. Pentru obţinerea diferitelor cantităţi dintr-un bun economic, la nivelul unei firme, se consumă
doi factori de producţie muncă (L) şi capital (K). Relaţia dintre cantităţile utilizate şi volumul
producţiei este redat în următorul tabel:

Producţie (bucăţi) 10 25 45 80 100 115 125 130 

Capital (u.m.) 1000 1250 1500 1800 2000 2150 2250 2300 

Forţă de muncă 
(angajaţi) 

5 7 10 14 19 25 28 30 

Determinaţi în baza datelor prezentate productivitatea medie şi cea marginală a celor doi 
factori implicaţi şi reprezentaţi grafic productivitatea marginală a capitalului respectiv 
productivitatea medie a muncii. 

2. În cadrul unei firme de mobilier 150 de angajaţi realizează săptămânal 400 de piese de mobilier.
Indicaţi cum şi cu cât se modifică productivitatea medie a muncii în condiţiile în care producţia
creşte cu 25% săptămânal, numărul de muncitori rămânând neschimbat.

3. Producția săptămânală în cadrul unei firme auto este de 4000 unităţi, în condiţiile în care în
realizarea respectivei producţii sunt implicaţi 16000 angajaţi. Pe fondul recesiunii economice
producţia se diminuează cu 25% fapt care determină concedierea a 15% din numărul total al
angajaţilor. Calculaţi modificarea absolută şi cea relativă a productivităţii medii a muncii în
cadrul firmei.

4. Într-o firmă 100 de angajaţi realizează o producţie de 250 de bunuri zilnic. Pentru a stimula
producţia, angajatorul recurge la o politică de majorare salarială de 150 u.m. pentru fiecare
angajat. Stimulaţi astfel, angajaţii realizează un spor de 25% al producţiei faţă de producţia
existentă. Calculaţi sporul de productivitate al angajaţilor.

5. O firmă cu 1000 angajaţi realizează lunar o producţie de 6000 de bunuri. Câţi angajaţi trebuie să
recruteze suplimentar firma pentru a-şi dubla producţia ştiind că productivitatea muncii creşte cu
25%?

6. În luna martie, o firmă obţine o producţie de 1000 bucăţi dintr-un bun de consum în condiţiile în
care numărul de ore/angajat lucrate a fost de 160. În luna aprilie firma înregistrează un spor al
producţie de 125 bucăţi, numărul de ore/angajat lucrate fiind de 180. Cu cât s-a modificat
productivitatea muncii în respectiva firmă?

7. În perioada de bază o întreprindere cu 200 de angajaţi produce 30000 unităţi dintr-un bun
oarecare. În perioada curentă datorită creşterii productivităţii muncii întreprinderea îşi creşte
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producţia cu 10% renunţând la 5% din totalul angajaţilor. Să se determine evoluţia procentuală a 
productivităţii muncii pentru intervalul studiat. 

8. Determinaţi valoarea ratei marginale de substituţie RMSB/A în cazul în care productivitatea 
marginală a factorului A este WmgA = 4 unităţi/f.p.u., iar productivitatea marginală a factorului 
B este WmgB = 6 unităţi/f.p.u. 

9. Indicaţi valoarea ratei marginale de substituţie RMSB/A în cazul în care productivitatea marginală 
a factorului substituit este 4,5 unităţi/f.p.u., iar productivitatea marginală a factorului substitut 
este 9 unităţi/f.p.u. 

10. Funcţia de producţie a unei fabrici de îmbrăcăminte este: Q(K,L) = 5K∙2L. În situaţia în care 
consumul de capital este de 5 unităţi, productivitatea sa marginală fiind 80, determinaţi rata 
marginală de substituţie RMSK/L. 

11. Într-o firmă rata marginală de substituţie este RMSL/K = 3. Cunoscând faptul că productivitatea 
marginală a factorului substituit este 40 unităţi/f.p.u., calculaţi productivitatea marginală a 
factorului substitut. 

12. Funcţia de producţie a unei firme oarecare este Q(K,L) = 3K·4L. Determinaţi expresia 
productivităţii marginale pentru cei doi factori de producţie. 

13. Se dă funcţia de producţie 23 124)( LLLQ +−= . a) Să se determine funcţia productivităţii medii 
a muncii şi cea a productivităţii marginale. b) Să se calculeze nivelul maxim de producţie care 
va putea fi obţinut. c) Să se delimiteze zonele de producţie în funcţie de tipul de randamente pe 
care îl prezintă. 

14. Se dă funcţia de producţie Q(K,L) = 3K·6L. Achiziţionarea factorilor de producţie se face cu 
ajutorul unui buget de 600 u.m. la preţul de 6 u.m. / unitatea de capital, respectiv 4 u.m. / unitatea 
de forţă de muncă. Să se calculeze: a) combinaţia optimă de factori de producţie; b) rata 
marginală de substituţie corespunzătoare echilibrului producătorului; c) ce tip de randamente de 
scară prezintă funcţia. 

15. Funcţia de producţie pentru o întreprindere este Q(K,L) = 2K2·L2. Cu un buget de 1500 u.m. se 
achiziţionează 20 unităţi de capital, respectiv 10 unităţi de forţă de muncă, corespunzătoare 
combinaţiei optime. a) Determinaţi preţurile factorilor de producţie. b) calculaţi rata marginală 
de substituţie corespunzătoare optimului producătorului. c) Reprezentaţi grafic problema. 

16. Funcţia de producţie a unei firme este Q(K,L) = 2K·L2, iar preţurile celor doi factori de producţie 
sunt 4 u.m. / unitatea de capital respectiv 8 u.m. / unitatea de forţă de muncă, în condiţiile unui 
buget de 240 u.m. Determinaţi combinaţia optimă pentru producător şi rata marginală de 
substituţie între muncă şi capital în condiţii de optim. Reprezentaţi grafic problema. 

17. Se dă următoarea funcţie de producţie Q(K,L) = Lα·K0,6. Se cere: a)determinaţi valoarea 
coeficientului α şi indicaţi semnificaţia acestuia, ştiind că funcţia Q este o funcţie de gradul 2; b) 
să se calculeze de câte ori se va multiplica producţia dacă fiecare factor se dublează; c) 
determinaţi funcţii productivităţilor marginale şi ale productivităţilor medii aferente fiecăruia 
dintre cei  doi factori si precizaţi ce relaţie poate fi stabilită între acestea. 

18. Funcţia de producţie a unei firme este dată de relaţia: 4
3

4
3

),( LKLKQ = . Ştiind că producătorul 
dispune de un buget de 1000 u.m., iar preţurile celor doi factori de producţie sunt PK=20 şi PL=50, 
să se determine: a) cantitatea corespunzătoare optimului producătorului; b) rata marginală de 
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substituţie a muncii cu capitalul, corespunzătoare punctului de optim; c) ce tip de randamente de 
scară prezintă această funcţie. 

19. În perioada de bază se utilizează un capital de 80 milioane u.m., obţinându-se o producţie de 120
milioane u.m. În perioada curentă capitalul se reduce cu 20% iar indicele producţiei devine 0,6.
Să se determine: a) productivitatea medie a capitalului în cele două perioade de timp; b) dinamica
productivităţii capitalului pentru intervalul studiat; c) productivitatea marginală a capitalului.
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MICROECONOMIE 

CAPITOLUL 6.  
COSTURILE DE PRODUCȚIE 

1.Consumul factorilor de producţie
2.Costul
3.Costul de producţie
4.Costul global
5.Costul mediu (unitar)
6.Costul marginal
7.Amortizarea capitalului fix

CITEȘTE ȘI ÎNVAȚĂ 

Consumul factorilor de producţie – presupune folosirea factorilor de producţie în cadrul procesului 
economic de producţie, utilizare în urma căreia se pune în valoare potenţialul acestor factori. Prin 
utilizarea factorilor de producţie se ajunge la pierderea treptată sau imediată a utilităţii acestor factori. 

Costul – la modul general semnifică orice cheltuială bănească suportată pentru a se putea beneficia 
de un anumit bun sau serviciu. Din perspectivă economică prin costuri se înţelege expresia bănească 
a efortului suportat de agenţii economici pentru producerea şi desfacerea bunurilor economice. Costul 
este un indicator economic cu o importanţă deosebită atât pentru producător cât şi pentru consumator, 
fiind un criteriu şi un instrument de comparaţie pentru alegerea unei anumite variante de consum sau 
de producţie. 

Costul contabil – expresia bănească a cheltuielilor efectiv suportate de către firmă pe un anumit 
interval de timp; rezultă din evidenţa contabilă a agentului economic. 

Costul economic – are o sferă de cuprindere mai vastă decât costul contabil înglobând alături de 
acesta anumite cheltuieli cum ar fi: consumul de muncă al proprietarului firmei, dobânzile cuvenite 
capitalului propriu, chiriile corespunzătoare folosirii propriilor clădiri. În structura costului economic 
regăsim costuri implicite şi costuri explicite. 
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Costuri implicite – echivalentul bănesc al consumului de resurse ale agentului economic, folosiţi 
însă cu titlu gratuit (ex: cheltuiala cu forţa de muncă proprie a agentului economic care nu se 
înregistrează sub forma salariului). 

Costuri explicite – indică cheltuielile efectuate de către întreprindere şi înregistrate în costurile 
efectiv plătite (este considerat sinonim cu costul contabil). 

Costul de producţie – expresia în bani a consumului factorilor de producţie necesar producerii şi 
desfacerii bunurilor economice; se concretizează prin cheltuieli suportate de către agenţii economici 
cu: materiile prime, materiale, combustibili, salarii, utilaje, chirii, administraţie, conducere, etc. 

Cost global – ansamblul cheltuielilor ocazionate de obţinerea unui anumit volum al producţiei dintr-
un bun economic oarecare. În categoria costurilor globale regăsim costul fix (CF), costul variabil 
(CV) respectiv costul total (CT). 

Costul fix(CF) – cheltuieli suportate de agentul economic care, pe termen scurt, sunt independente 
de volumul producţiei obţinute (ex: amortizarea capitalului fix, chirii, salariile personalului 
administrativ, dobânzi, cheltuieli de întreţinere, etc). 

Costul variabil (CV) – acele cheltuieli suportate de agentul economic care, indiferent de termenul 
de timp avut în vedere, se modifică în funcţie de volumul producţiei (ex: cheltuieli cu materiile prime, 
materiale, salarii directe, etc). 

Costul total (CT) – este cheltuiala totală suportată de un anumit agent economic pentru realizarea 
unui volum total al producţiei, pe un anumit interval de timp; costul total este în fapt suma costurilor 
fixe şi a celor variabile la nivel de firmă. Pe termen scurt, variaţia sa este determinată de evoluţia 
costurilor variabile. 

 

CF
Q0

CT

Costuri

CV

CT = CF + CV

 

Costul mediu (unitar) – exprimă costurile globale (CF, CV, CT) suportate pe unitatea de produs 
realizată. Corespunzător nivelului de abordare distingem trei tipuri de costuri medii: costul fix mediu 
(CFM – reflectă costul fix suportat pe unitatea de produs), costul variabil mediu (CVM – reflectă 
costul variabil suportat pe unitatea de produs) respectiv costul total mediu (CTM – reflectă costul 
total suportat pe unitatea de produs). 

Costul marginal (Cmg) – exprimă sporul de cost total (∆CT) necesar obţinerii unei unităţi 
suplimentare de producţie (unui spor unitar al producţiei ∆Q). Costul marginal măsoară variaţia 
costului total pentru o variaţie infinitezimală a producţiei. 
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CFM, 
CVM, 
CTM, 
Cmg

0
Q

A

CVM

CTM
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B

C

Cmg

Curba costurilor totale medii ale unei firme pe termen lung

CTM

Q0

CTML

Q opt

CTM1
CTM2 CTM3

CTM4

CTM5

Randamente crescătoare Randamente descrescătoare

Amortizarea capitalului fix – expresia monetară a consumului convenţional de capital fix; exprimă 
recuperarea treptată a preţului de achiziţie a mijloacelor de capital fix. 

Clasificarea costurilor: 

COSTURI (cheltuieli) FIXE VARIABILE TOTALE 
MATERIALE amortizarea 

capitalului fix + 
combustibil pentru 
încălzit + energie 
iluminat + ... 

combustibil + 
energie + materii 
prime + ... 

Σ 

SALARIALE salarii indirecte salarii directe Σ 
Alte cheltuieli băneşti rente, chirii, dobânzi Σ 

TOTALE Σ 
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TESTEAZĂ CE AI ÎNVĂȚAT 

 
 
1. Consumul factorului muncă se poate cuantifica:  

a) valoric, în rezultatele create, prin intermediul costului;  
b) material, în materia primă utilizată;  
c) valoric, în rezultatele create, prin intermediul cheltuielilor salariale;  
d) atât material cât şi valoric. 

           R: 
2. Consumul de bunuri-capital se poate cuantifica:  

a) doar material (materii prime, materiale, etc.);  
b) doar valoric (prin prisma preţului bunurilor-capital);  
c) nediferenţiat în funcţie de tipul bunurilor-capital;  
d) atât material cât şi valoric.  

           R: 
3. Consumul de factori naturali se poate reflecta:  

a) doar material ( în resursele propriu-zise);  
b) doar valoric (prin preţul factorilor naturali);  
c) atât material cât şi valoric;  
d) nu se poate cuantifica. 

           R: 
 Consumul factorilor de producţie are un caracter:  
a) static;  
b) dinamic;  
c) linear;  
d) unitar. 

           R: 
4. Despre costul de producţie se poate spune că:  

a) reflectă timpul de muncă necesar pentru producerea unui bun economic;  
b) este expresia monetară a cheltuielilor ocazionate de achiziţia, alocarea şi consumul factorilor 
de producţie necesari realizării procesului de producţie;  
c) este expresia cantitativă a capitalului propriu utilizat;  
d) reprezintă expresia bănească a cheltuielilor fixe şi circulante. 

           R: 
5. Cheltuielile cu iluminatul şi chiria pentru spaţiile de producţie reprezintă o componentă a: 

a) costurilor fixe;  
b) costurilor variabile;  
c) costului salarial;  
d) costului marginal. 

           R: 
6. Cheltuielile cu salariile personalului direct implicat în activitatea productivă sunt incluse în:  

a) costul fix;  
b) costul variabil;  
c) costul fix mediu;  
d) costul de oportunitate. 

           R: 
7. Despre costul fix e poate spune că:  

a) rămâne neschimbat, indiferent de modificarea producţiei sau de factorul timp;  
b) întotdeauna scade pe perioadă lungă de timp, în funcţie de volumul producţiei;  
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c) rămâne neschimbat pe termen scurt;
d) este direct proporţional cu volumul producţiei.

R: 
8. Costul total este compus din:

a) costurile fixe şi variabile;
b) totalul costurilor fixe şi numai o parte a costurilor variabile;
c) uzura fizică şi costurile variabile;
d) salariile şi profiturile.

R: 
9. Cheltuielile materiale şi cele salariale reprezintă componente ale:

a) costului fix;
b) costul variabil;
c) costului total;
d) veniturilor.

R: 
10. Dacă pe termen scurt volumul producţiei înregistrează o scădere, atunci:

a) costul fix scade direct proporţional;
b) costul fix mediu creşte;
c) costul total nu se modifică;
d) preţul de vânzare scade întotdeauna.

R: 
11. Dacă are loc o modificare în ceea ce priveşte volumul producţiei, atunci despre costul variabil

mediu se poate spune că:
a) rămâne întotdeauna constant, deoarece nu are legătură cu producţia;
b) scade întotdeauna;
c) creşte întotdeauna;
d) poate să crească sau poate să scadă, în funcţie de situaţie.

R: 
12. Dacă volumul producţiei creşte,atuncicostul variabil mediu:

a) scade;
b) creşte;
c) devine egal cu zero;
d) creşte, apoi scade până la zero.

R: 
13. Dacă volumul producţiei scade, atunci costul variabil mediu:

a) scade;
b) creşte;
c) devine egal cu zero;
d) creşte, apoi scade până la zero.

R: 
14. Despre care din următoarele afirmaţii se poate spune că e adevărată:

a) costul total este mai mare decât costul variabil;
b) pe termen scurt, costul total poate fi egal cu costul variabil, când firma înregistrează cost fix;
c) costul variabil este obligatoriu mai mic decât costul fix;
d) pe termen scurt, costul fix este întotdeauna mai mare decât costul variabil.

R: 
15. Precizaţi care dintre următoarele nu reprezintă căi de reducere a costurilor de producţie:

a) creşterea salariilor directe;
b) scăderea randamentelor factorilor de producţie;
c) creşterea mai rapidă a productivităţii muncii faţă de majorarea salariilor;
d) scăderea mobilităţii factorilor de producţie.

R: 
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16. Costurile variabile cuprind cheltuielile cu:  
a) materiile prime;  
b) salariile personalului administrativ;  
c) combustibilul, în anumite situaţii;  
d) materialele. 

           R: 
17. Costul total mediu este influenţat de:  

a) costul variabil;  
b) viteza de rotaţie a banilor;  
c) costul marginal;  
d) tipul de proprietate asupra bunurilor. 

           R: 
18. Costul total mediu este influenţat direct de:  

a) costul marginal;  
b) tipul producţiei;  
c) costul variabil mediu;  
d) costul fix mediu. 

           R: 
19. Costul marginal poate fi definit ca:  

a) sporul de producţie obţinut la o unitate de cheltuială suplimentară;  
b) cantitatea dintr-un factor de producţie necesară pentru a asigura scăderea producţiei cu o 
unitate;  
c) cantitatea maximă de factori de producţie necesară obţinerii unei unităţi de producţie;  
d) sporul de cost total antrenat  de creşterea consumului de factori de producţie pentru a 
suplimenta producţia cu o unitate. 

           R: 
20. Modificarea volumului producţiei va produce o modificare a costului variabil:  

a) invers proporţional;  
b) în sens invers faţă de modificarea producţiei;  
c) direct proporţional;  
d) în acelaşi sens cu aceasta, dar nu întotdeauna direct proporţional. 

           R: 
21. Pentru determinarea costului material se iau în considerare următoarele elemente:  

a) cheltuielile cu capitalul bănesc;   
b) salariile şi capitalul circulant. 
c) amortizarea şi cheltuielile cu capitalul circulant;  
d) întregul capital tehnic care se află în proprietatea întreprinderii în momentul producerii 
bunurilor respective. 

           R: 
22. În calculul costului salarial se iau următoarele elemente:  

a) toate cheltuielile cu factorul muncă;  
b) doar salariile personalului productiv;  
c) toate cheltuielile salariale din care se scad cele cu muncitorii aflaţi în concediu;  
d) nici una dintre variantele de mai sus nu e completă.  

            R: 
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SĂ APLICĂM CE AM ÎNVĂȚAT! 

FORMULE DE CALCUL 

Costul fix: 

CF = Cheltuieli cu amortizarea + Iluminat + Încălzire + Chirii + Dobânzi + Salarii indirecte 

Costul variabil: 

CV = Cheltuieli cu materiile prime + materiale, combustibil, energie, apă pentru producţie + salarii directe 

Costul total: 

CVCFCT +=  sau ( ) ( )CsvCsfKcACsCmCT +++=+=

unde:Cm – cheltuieli materiale 

Cs – cheltuieli salariale 

A – amortizarea capitalului fix 

Kc – consum de capital circulant 

Csf – cheltuieli salariale fixe 

Csv – cheltuieli salariale variabile 

Costul fix mediu (costul fix unitar): 

Q
CFCFM =

Costul variabil mediu (costul variabil unitar): 

Q
CVCVM =

Costul total mediu (costul total unitar): 

( ) CVMCFM
Q

CV
Q

CF
Q

CVCF
Q

CTCTM +=+=
+

==

Costul marginal: 

01

01

QQ
CTCT

Q
CTCmg

−
−

=
∆
∆

= ; ( )'CT
Q

CTCmg =
∂
∂

=
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unde: CT∂ - prima derivată a funcţiei costului total al firmei; 

 Q∂ - prima derivată a funcţiei producţiei firmei 

 

Amortizarea anuală (în cote egale): 

Ta
KfAa =  

unde: Aa – amortizarea anuală 

 Kf – capitalul fix 

 Ta – termen de amortizare 

 

 

Rata amortizării: 

100⋅=
Kf
AaRa  sau 1001

⋅=
Ta

Ra  

 

Valoarea rămasă de amortizat (amortizare în cote regresive): 

VaKfVra −=  

unde: Vra – valoarea rămasă de amortizat 

 Va – valoarea amortizată 

 

Pragul de rentabilitate: 

profitCTMp
pierdereCTMp

CTM

⇒>
⇒<

→

min

min

min
 

unde: CTMmin – cost total mediu minim 

 p – preţul unitar 

 

Pragul de faliment: 

min→CVM  
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APLICAŢII 

1. Ţinând seama de relaţiile dintre costurile înregistrate la nivel de firmă, completaţi tabelul
următor:

Q CF CV CT CFM CVM CTM Cmg 
1 400 - 
2 1200 100 
3 480 
4 350 
5 350 
6 2000 

2. Valoarea rămasă de amortizat după 6 ani, dintr-un utilaj, este de 4.000 u.m. Rata anuală de
amortizare practicată în continuare este de 20%. Calculaţi valoarea capitalului fix şi perioada
necesară amortizării.

3. Un utilaj în valoare de 250.000 u.m. se amortizează în 4 ani în cote descrescătoare de 40%,
30%, 20%, 10%. În situaţia în care se calculează amortizarea după metoda cotelor anuale egale,
profitul total anual este de 1.500 u.m. Determinaţi: a) amortizarea anuală în condiţiile cotelor
anuale descrescătoare; b) amortizarea anuală în situaţia în care ar fi implementate cote de
amortizare anuale egale.

4. În perioada de bază, costurile fixe medii (CFM0) şi cele variabile medii (CVM0) sunt egale între
ele. În perioada curentă producţia creşte de 4 ori iar costul variabil (CV1) de 3 ori. Care va fi
modificarea procentuală a costului total mediu (Δ%CTM) pentru intervalul studiat?

5. La nivelul unei firme, CFM1 = 800 u.m. iar CVM1=1600 u.m. Dacă în perioada curentă
producţia rămâne constantă, iar costul variabil creşte cu 100%, calculaţi cu cât s-a modificat
costul total mediu (Δ%CTM) pentru intervalul studiat?

6. În luna ianuarie, costul fix reprezintă 25% din costul total, costul variabil fiind 30.000 u.m.
Calculaţi mărimea costului total în luna februarie ştiind că indicele său este 150%.

7. La momentul t0, costul total necesar obţinerii unei unităţi de produs este 1.000 u.m., costul fix
mediu reprezentând 30% din mărimea acestuia, în condiţiile în care firma realizează un volum
total al producţiei egal cu 10.000 bucăţi dintr-un bun X. La t1 se înregistrează o creştere a
producţiei cu 20%, costul marginal fiind 70 u.m. Să se calculeze: a) costurile fixe medii la cele
două momente de timp; b) costurile variabile medii în t0 şi t1, c) variaţia absolută şi procentuală
a costului variabil.

8. Pentru perioada t0 – t1, costul total creşte cu 40%, iar producţia cu 20%. Calculaţi costul
marginal cunoscând că în t0 costul total mediu este 40 u.m.

9. O firmă produce anual 5.000 bucăţi dintr-un bun oarecare, pe care le vinde la un preţ unitar de
150 u.m., pentru realizarea producţiei fizice amintite suportând următoarele cheltuieli:
amortizarea capitalului fix 15.000 u.m., salarii directe 100.000 u.m., salarii indirecte 25.000
u.m., cheltuieli de întreţinere 40.000 u.m., materii prime 80.000 u.m., combustibil şi energie
55.000 u.m., chirii 6.000 u.m. Calculaţi: a) costul fix şi costul fix mediu; b) costul variabil şi
costul variabil mediu; c) costul total şi cel total mediu; d) valoarea producţiei anuale.

10. Un agent economic realizează o producţie lunară de 100.000 bunuri X, pe care o fructifică la
un preţ unitar de 80 u.m. / unitatea de produs. Pentru a obţine producţia lunară de mai sus,
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agentul economic înregistrează următoarele elemente de cost: salarii indirecte 100.000 u.m., 
salarii directe 400.000 u.m., rente 10.000 u.m., dobânzi 55.000 u.m., materii prime 500.000 
u.m., combustibil şi energie pentru producţie 100.000 u.m., amortizare de capital fix 200.000
u.m., combustibil pentru întreţinerea spaţiilor de producţie 8.000 u.m., chirii 7.000 u.m.
Calculaţi costurile globale şi costurile unitare la nivel de agent economic. 

11. Suma dintre cheltuielile materiale şi cheltuielile salariale ale unui agent economic este 48
milioane u.m. Cunoscând că mărimea costurilor fixe este de 50% din mărimea costului variabil,
calculaţi costurile fixe şi cele variabile.

12. Capitalul tehnic utilizat de o firmă în procesul de producţie are o valoare de 400.000 u.m.,
capitalul fix reprezentând 25% din dimensiunea capitalului tehnic. Costul necesar realizării
volumului total al producţiei este 500.000 u.m., cheltuielile salariale fiind 100.000 u.m.
Determinaţi valoarea cheltuielilor materiale fixe.

13. Funcţia costului total pe termen scurt la nivelul unei firme este: CT = 90 + 4Q + 2Q2 + 3Q3,
producţia fiind Q = 30 bucăţi. Calculaţi: costul fix, costul variabil, costul total, costul fix mediu,
costul variabil mediu, costul total mediu, costul marginal.

14. Funcţia costului total pe termen scurt la nivelul unei firme este: CT = 180 – 4Q  + 3Q2 + 2Q3,
producţia realizată fiind Q = 20 bucăţi. Calculaţi toate tipurile de costuri posibile.
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MICROECONOMIE 

CAPITOLUL 7. 
PROFITUL 

1. Profitul
2. Masa profitului
3. Rata profitului
4. Forme ale profitului
5. Pragul de rentabilitate
6. Pragul de faliment
7. Maximizarea profitului

CITEȘTE ȘI ÎNVAȚĂ 

Profitul – denumire generică dată diferenţei pozitive dintre venitul obţinut prin vânzarea bunurilor 
economice realizate de un agent economic şi costul suportat pentru realizarea bunurilor respective; 
profitul este un excedent de venit peste costul producţiei, în această formă fiind de fapt vorba despre 
profit brut. Este considerat o expresie a eficienţei economice la nivel de firmă. 

Profitul admis – parte a profitului rămasă agentului economic după plata impozitului aferent, sumă 
de care poate dispune aşa cum consideră mai bine respectivul agent economic; mai poartă numele de 
profit net. 

Profitul legitim sau legal – profitul obţinut în condiţiile respectării prevederilor legale existente în 
aceste sens în cadrul economiei naţionale. 

Profitul nelegitim sau nelegal – profitul realizat prin nerespectarea prevederilor legale în domeniu, 
indiferent dacă respectiva încălcare a legii a fost voită sau nu. 

Profitul normal – profitul considerat satisfăcător de agentul economic pentru a-şi desfăşura în 
continuare activitatea. Ca mărime diferă de la un agent economic la altul bazându-se pe aprecierea 
subiectivă a fiecărui beneficiar al său în parte. 
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Supraprofit – excedent bănesc peste profitul considerat normal. Este obţinut în anumite situaţii cum 
ar fi: perioade în care cererea excede cu mult oferta dintr-un anumit bun, cazul monopolurilor, 
eludarea cadrului legal de către agentul economic, etc. 

Profitabilitate – indicator la rentabilităţii economice egal cu diferenţa dintre rentabilitatea financiară 
şi rata reală a dobânzii la nivelul economiei naţionale. 

Masa profitului(Pr) – exprimă mărimea absolută a profitului obţinută pe seama diferenţei absolute 
dintre veniturile şi costurile (cheltuielile) unui agent economic. 

Rata profitului (Rpr) – exprimă valoarea profitului ca mărime relativă obţinută în baza raportului 
procentual dintre masa profitului şi un anumit indicator relevant (cost total, cifră de afaceri, etc). 

Pragul de rentabilitate – defineşte acel volum al producţiei sau al cifrei de afaceri la care încasările 
totale sunt egale cu costurile totale, profitul fiind în această situaţie nul. Exprimă o situaţie a 
producătorului pe termen scurt, în cazul menţinerii acestei stări pe termen lung întreprinderea va fi 
constrânsă să iasă din afaceri (corespunde CTM minim). 

Pragul de faliment – nivelul minim la care poate fi coborât preţul pe piaţă astfel încât firma să-şi 
poată desfăşura în continuare activitatea pe termen scurt neţinându-se seama de rezultatul financiar 
înregistrat (corespunde CVM minim). 

Maximizarea profitului – urmărit de orice firmă care acţionează în condiţii concurenţiale, presupune 
determinarea acelui volum al producţiei totale care în condiţiile date de costuri şi preţ asigură 
realizarea celui mai ridicat nivel posibil al profitului total. 

Vt, 
CT
Pr

Q

CF

Prmax

Vt

CT

CV

Maximizarea profitului

TESTEAZĂ CE AI ÎNVĂȚAT 

1. Profitul reprezintă:
a) rezultatele economice obţinute de un agent economic în decursul unui an;
b) o formă de venit net;
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c) excedentul de venit obţinut peste cuantumul cheltuielilor ocazionate de realizarea activităţii, 
de către un agent economic;  
d) excedentul de cheltuieli obţinut peste cuantumul veniturilor ocazionate de realizarea 
activităţii, de către un agent economic. 

           R: 
 

2. Putem vorbi despre profit:  
a) atunci când veniturile sunt depăşite de cheltuieli; 
 b) atunci când cheltuielile sunt inferioare veniturilor;  
c) atunci când rezultatul economic obţinut de un agent economic este pozitiv;  
d) nici una dintre variantele de mai sus. 

           R: 
3. Profitul poate fi determinat:  

a) numai din punct de vedere absolut, ca rată a profitului;  
b) numai din punct de vedere relativ, ca rată a profitului;  
c) atât din punct de vedere absolut, ca masă a profitului, cât şi din punct de vedere relativ, ca 
rată a profitului;  
d) numai din punct de vedere relativ, ca masă a profitului;  
e) atât din punct de vedere absolut, ca rată a profitului, cât şi din punct de vedere relativ, ca 
masă a profitului. 

           R: 
4. Pierderile apar atunci când:  

a) veniturile obţinute de agentul economic sunt inferioare cheltuielilor ocazionate de 
desfăşurarea activităţii;  
b) când cheltuielile de producţie sunt depăşite de veniturile obţinute de agentul economic;  
c) când preţul de vânzare al unui bun este inferior costului total de producţie;  
d) costul mediu total este inferior preţului de vânzare. 

           R: 
5. Precizaţi ce fel de influenţă (directă sau indirectă) au următorii factori asupra ratei profitului: 

Factor Influenţă directă Influenţă indirectă 
Masa profitului   
Nivelul costurilor   
Mărimea cifrei de afaceri   
Volumul capitalului utilizat   

            
6. În funcţie de structura profitului întâlnim:  

a) profit normal;  
b) supraprofit;  
c) profit net;  
d) profit legitim;  
e) profit brut;  
f) profit nelegitim.   

           R: 
7. Dacă luăm în considerare sursele de formare, se poate vorbi despre:  

a) profit normal;  
b) supraprofit;  
c) profit net;  
d) profit legitim;  
e) profit brut;  
f) profit nelegitim.   

           R: 



70 

8. În raport cu limitele înregistrate, distingem:
a) profit normal;
b) supraprofit;
c) profit net;
d) profit legitim;
e) profit brut;
f) profit nelegitim.

R: 
9. Care dintre următoarele nu se regăseşte printre funcţiile economico-sociale ale profitului:

a) orientarea activităţii economice;
b) crearea surselor pentru investiţiile productive;
c) crearea surselor pentru autofinanţate;
d) influenţarea costului de producţie, prin introducerea profitului in valoarea costului total;
e) favorizarea introducerii progresului tehnic.

R: 
10. Care este valoarea de adevăr a următoarei afirmaţii „Agenţii economici caută întotdeauna

profitul cel mai ridicat.”:
a) adevărată;
b) falsă.

R: 
11. Care dintre următoarele afirmaţii referitoare la profit sunt adevărate:

a) este o premisă a sporirii producţiei materiale;
b) este o trăsătură a vieţii sociale;
c) este motivaţia exercitării unei activităţi de către un agent economic;
d) este diferenţa dintre ceea ce se cheltuieşte şi ceea ce se consumă într-o activitate.

R: 
12. Atunci când venitul total al firmei este egal cu costul total se atinge:

a) pragul de rentabilitate;
b) volumul maxim al profitului;
c) pragul de închidere;
d) pragul de faliment.

R: 
13. Atunci când preţul de vânzare se situează sub nivelul costurilor variable medii, se atinge:

a) pragul de rentabilitate;
b) volumul maxim al profitului;
c) pragul de închidere;
d) pragul de faliment.

R: 
14. Despre rata profitului în raport cu capitalul folosit şi cea în raport cu costurile totale, se poate

spune că:
a) amândouă au ca bază de calcul masa profitului;
b) prima depinde invers proporţional de cealaltă;
c) pun în evidenţă mărimea absolută a profitului;
d) amândouă se calculează ca diferenţă între anumite mărimi.

R: 
15. Rata profitului în funcţie de costurile totale se calculează ca:

a) raport între cifra de afaceri şi masa profitului;
b) diferenţă între venit şi cheltuieli;
c) raport procentual între masa profitului şi costul total;
d) raport procentual între venituri şi cheltuieli.

R: 
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16. Rata profitului calculată la cifra de afaceri faţă de rata profitului calculată la costurile totale este:
a) mai mică;
b) întotdeauna egală;
c) mai mare sau egală;
d) mai mare.

R: 
17. Vorbim despre un nivel ridicat al eficienţei economice atunci când:

a) efectul obţinut pe unitatea de efort este redus;
b) efortul depus pe unitatea de efect este mic;
c) efortul se exprimă în unităţi valorice;
d) efectul se exprimă în unităţi fizice.

R: 
18. Vorbim despre atingerea pragului de închidere al unei firme:

a) dacă preţul de vânzare este inferior costului variabil mediu;
b) dacă preţul de vânzare este egal cu costul total mediu;
c) dacă veniturile totale sunt inferioare costurilor variabile;
d) dacă veniturile totale sunt egale cu costurile fixe.

R: 
19. Suma minimă de bani obţinută de întreprinzător, care îl motivează pe acesta şi îi este suficientă

pentru a-şi continua activitatea reprezintă:
a) cifra de afaceri;
b) profit normal;
c) supraprofit;
d) venit implicit.

R: 
20. Profitul total conţine:

a) profit obişnuit (normal) şi supraprofit;
b) cifră de afaceri şi cost;
c) supraprofit şi profit economic;
d) profit impozabil şi supraprofit.

R: 
21. Dacă din profitul brut se scade impozitului pe profit şi celelalte taxe aferente se obţine:

a) masa profitului;
b) rata profitului;
c) profitul normal;
d) profitul net.

R: 
22. Dacă agenţii economici obţin profit în mod nejustificat sau prin încălcarea reglementărilor în

vigoare, vorbim despre:
a) profit neimpozabil;
b) profit brut;
c) pierdere;
d) profit nelegitim.

R: 
23. Masa profitului poate fi exprimată:

a) în unităţi valorice, sub formă bănească;
b) în unităţi fizice (convenţional-fizice);
c) atât în unităţi fizice, ca mărime absolută, dar şi procentual;
d) numai în mărime relativă, adică procentual.

R: 
24. Profitul unei firme poate creşte, în condiţiile în care producţia rămâne constantă, dacă:

a) veniturile firmei scad, iar costurile ei cresc;
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b) preţul produsului urcă;
c) costul de producţie creşte, iar venitul total rămâne neschimbat;
d) scade nivelul preţului.

R: 

25. Precizaţi componentele preţului de producţie, adaosului comercial, respectiv al preţului cu
amănuntul:

Preţ de 
producţie 

Adaos 
comercial 

Preţ cu 
amănuntul 

Cost de producţie 
Profit 
Cost de desfacere 
Profit comercial 

SĂ APLICĂM CE AM ÎNVĂȚAT! 

FORMULE DE CALCUL 

Profitul (masa profitului): 
CTQPCTVT −⋅=−=Pr  sau CTCA −=Pr

unde: Pr – profitul (masa profitului) 
VT – venituri totale 
CT – costuri (cheltuieli) totale 
P – preţul unitar 
Q – producţia realizată 
CA – cifra de afaceri 

Profitul unitar: CTMPU −=Pr

unde: PrU – profitul unitar 
CTM – costul total mediu (costul unitar) 

Profitul brut: 
CTVTbrut −=Pr

Profitul net: 
PrPrPr Ibrutnet −=

unde: Prbrut – profitul brut 
IPr – impozitul asupra profitului 
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Rata profitului: 

100Pr
Pr/ ⋅=

CA
R CA  sau 100Pr

Pr/ ⋅=
CT

R CT  sau 100Pr
Pr/ ⋅=

P
K K

R
p

 

unde: RPr – rata profitului 
 Kp – capitalul propriu al firmei 
 
Pragul de rentabilitate: 

0Pr
Pr

=⇒=
−=

CTVTdar
CTVT

 

 
APLICAŢII 

1. Dacă preţul de vânzare al unui bun este 250 u.m. / bucată iar costul total este 20.000 u.m., 
producţia realizată fiind 100 bucăţi, să se determine masa profitului. 

2. O firmă de producţie obţine din vânzarea producţiei sale venituri în valoare de 125.000 lei. 
Ştiind că costul de producţie pe unitatea de produs a fost de 100 u.m., în condiţiile producerii a 
1.000 buc, să se determine masa profitului, rata profitului la costul de producţie şi rata profitului 
la cifra de afaceri.  

3. Determinaţi rata profitului calculată la costul de producţie, ştiind că profitul firmei reprezintă 
25% din cifra de afaceri a firmei. 

4. La momentul t0 o firmă înregistrează o cifră de afaceri anuală de 100 milioane u.m., rata 
profitului calculată la această cifră de afaceri fiind de 12%. În perioada t1, dorind să-şi dubleze 
rata profitului în condiţiile obţinerii unei cifre de afaceri constante, firma procedează la o 
reducere a costului de producţie. Calculaţi cu cât trebuie redus costul de producţie pentru ca 
firma să poată atinge obiectivul propus. 

5. O firmă utilizează pe o perioadă de patru ani un capital fix în valoare totală de 800.000 u.m., 
capitalul circulant utilizat anual fiind de 5 ori mai mare decât amortizarea anuală şi de 8 ori mai 
mare decât cheltuielile salariale, profitul anual obţinut de firmă este de 265.000 u.m. Să se 
determine rata anuală a profitului calculată la costurile totale. 

6. Costul de producţie reprezintă 75% din totalul valorii producţiei anuale aparţinând unui agent 
economic, cheltuielile salariale totale suportate de acesta fiind de 4 ori mai mici decât costurile 
materiale iar mărimea profitului anual obţinut este de 500.000 u.m. Să se calculeze: a) valoarea 
producţiei totale; b) cheltuielile materiale; c) cheltuielile salariale totale; d) rata profitului la 
costul total. 

7. O întreprindere utilizează anual un capital total de 20 milioane u.m., din care 40% reprezintă 
capitalul propriu al întreprinderii. Profitul anual obţinut este de 500.000 u.m., fiind superior cu 
25% cheltuielilor salariale anuale, în vreme ce cheltuielile materiale ocupă o pondere de 70% 
în totalul valorii producţiei anuale. Determinaţi: a) valoarea producţiei anuale; b) rata profitului 
la capitalul total, capitalul propriu şi costuri totale. 

8. O firmă are o rată a profitului la cifra de afaceri de 10%, profitul total obţinut de firmă fiind de 
500.000 u.m. Sumele cheltuite pentru salarii şi capitalul circulant sunt egale, iar cele plătite 
pentru amortizare de trei ori mai mari. Calculaţi cheltuielile salariale totale. 
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9. În cazul unui bun de consum se înregistrează următoarele relaţii: CTM = 30%P, Cm = 2A, CTM
= 2Cm, Pru = 420 u.m. Calculaţi dimensiunea capitalului circulant cu care operează agentul
economic.

10. Într-un an o firmă obţine un profit de 100 milioane u.m., suportând un cost fix de 140 milioane
şi un cost variabil mediu de 180.000 u.m. Dacă preţul unitar practicat de firmă pentru bunurile
produse este de 300.000 u.m. calculaţi volumul producţiei.

11. Valoarea totală a producţiei realizată de un agent economic este de 500 milioane u.m., rata
profitului calculată la cifra de afaceri fiind 20%. Cunoscând cota anuală de impozitare a
profitului de 16%, calculaţi mărimea profitului net.

12. La nivelul unei firme se realizează încasări anuale de 45 milioane u.m., cota anuală de
impozitare fiind 16%. Amortizarea anuală este 4 milioane u.m., cheltuielile salariale totale 6
milioane u.m., capitalul circulant utilizat 20 milioane u.m., compensaţia pentru risc 2 milioane
u.m. Să se calculeze: a) profitul brut; b) profitul net; c) supraprofitul.

13. În intervalul de timp t0 – t1, rata profitului evoluează de la 15% la 20%, iar volumul vânzărilor
de la 450.000 u.m. la 400.000 u.m. Calculaţi modificarea absolută şi cea relativă a masei
profitului.

14. O firmă produce anual 1.000 bunuri de consum X, suportând cheltuieli materiale de 50.000
u.m., 70% din acestea fiind cheltuieli materiale variabile, cheltuielile salariale totale fiind
10.000 u.m., iar preţul unitar este 150 u.m. O creştere cu 30% a producţiei generează o creştere
a cheltuielilor materiale variabile cu 40% dar şi o creştere salarială cu 20%. Dacă preţul unitar
rămâne constant, care va fi modificarea relativă (procentuală) a profitului?

15. În perioada de bază producţia anuală este de 300.000 bunuri de consum, folosindu-se un capital
total de 15 milioane u.m., din care 5 milioane reprezintă capitalul circulant. Perioada de
amortizare a capitalului fix este de 5 ani, cheltuielile salariale anuale fiind duble faţă de capitalul
circulant consumat, preţul unitar fiind 150 u.m. / bucată. În perioada curentă preţul unitar devine
175 u.m. / bucată, capitalul circulant este 10 milioane u.m., amortizarea 3 milioane u.m.,
volumul producţiei creşte cu 50%, iar cheltuielile salariale cresc cu 40%. Calculaţi: a) masa
profitului în cele două perioade de timp; b) rata profitului calculată la costul total în cele două
perioade; c) indicele ratei profitului.

16. O firmă obţine un produs destinat pieţei utilizând un capital total de 100 milioane u.m., din care
60% capital propriu. Capitalul fix folosit de firmă este de 40 milioane u.m., capitalul circulant
este de trei ori mai mare decât cheltuielile salariale, costul total de producţie 50 milioane u.m.,
preţul unitar de vânzare fiind 55 milioane u.m. / bucată. Să se calculeze: a) amortizarea anuală;
b) profitul unitar; c) rata profitului calculată la capitalul total, capitalul propriu şi la costul total
al producţiei.

17. Funcţia costului total pe termen scurt la nivelul unei firme este: CT = 120 + 6Q – 6Q2 + 3Q3.
Să se identifice toate tipurile de costuri posibile; indicaţi nivelul şi coordonatele pragului de
faliment al firmei; calculaţi costurile corespunzătoare pragului de faliment.
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MICROECONOMIE 

CAPITOLUL 8.  
OFERTA DE MĂRFURI 

1. Oferta
2. Legea generală a ofertei
3. Curba ofertei
4. Elasticitatea ofertei
5. Echilibrul pieţei

CITEȘTE ȘI ÎNVAȚĂ 

Oferta – cantitatea dintr-un bun economic care, într-o perioadă de timp determinată şi la un anumit 
preţ unitar, este disponibilă pentru vânzare. Spre deosebire de cerere, între ofertă şi preţ se stabileşte 
o relaţie directă.

Oferta individuală – reprezintă un barem format din cantitatea pe care un producător-ofertant este 
dispus să o vândă la diferite niveluri ale preţului. Din însumarea ofertelor individuale corespunzătoare 
fiecărui nivel al preţului rezultă oferta totală sau oferta pieţei. 

Oferta agregată – cantitatea totală de bunuri economice disponibilă pentru vânzare la un anumit 
nivel (mediu) al preţurilor şi într-o perioadă de timp determinată. Mărimea ofertei agregate poate fi 
exprimată prin intermediul unui indicator macroeconomic real: venitul naţional. 

Oferta efectivă – conţine toate elementele unui contract – obiect, preţ, condiţii de livrare – astfel că 
acceptarea de către beneficiar să aibă valoarea unui contract încheiat. 

Legea generală a ofertei – dacă pe o anumită piaţă preţul creşte, toate celelalte condiţii rămânând 
neschimbate, atunci cantitatea oferită creşte la rândul său, reciproca fiind valabilă. 

Curba ofertei – reflectă cantitatea dintr-un bun economic oarecare, oferită spre vânzare într-o 
anumită perioadă de timp, la diferite niveluri ale preţului unitar. De regulă curba ofertei are o pantă 
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pozitivă, la preţuri mai mari ofertanţii pot obţine câştiguri mai ridicate dacă nivelul producţiei (şi deci 
al ofertei) creşte, toate celelalte condiţii rămânând neschimbate. 

P

QQ2Q1Q0

P2

P1

P0

0

Curba ofertei

O = f (P)

 

Elasticitatea ofertei – modificarea relativă a cantităţii oferite în funcţie de influenţa unui anumit 
factor (de regulă preţul bunurilor de consum, venitul consumatorului sau costul de producţie). Viteza 
de reacţie a cantităţii oferite la modificarea relativă a unui factor de influenţă asupra sa, toţi ceilalţi 
factori rămânând neschimbaţi (ceteris paribus), poate fi determinată cu ajutorul coeficientului 
elasticităţii ofertei.  

Elasticitatea ofertei în funcţie de preţ – reflectă modificarea procentuală a cantităţii oferite dintr-o 
anumită marfă ca urmare a modificării cu 1% a preţului respectivei mărfi. Între cele două variabile 
(preţ şi cantitate oferită) există o relaţie directă. 

Elasticitatea cererii în funcţie de venitul consumatorului – reflectă modificarea procentuală a 
cantităţii oferite dintr-o anumită marfă ca urmare a modificării cu 1% a venitului producătorului 
dispus să achiziţioneze respectiva marfă. Între cele două variabile (venitul consumatorului şi cantitate 
oferită) există o relaţie directă. 

Elasticitatea cererii în funcţie de costul de producţie – reflectă modificarea procentuală a cantităţii 
oferite dintr-o anumită marfă ca urmare a modificării cu 1% a costului de producţie pentru respectiva 
marfă. Între cele două variabile (cost de producţie şi cantitate oferită) există o relaţie inversă. 

Elasticitatea încrucişată a ofertei – raportul dintre modificarea cantităţii oferite dintr-un anumit bun 
şi schimbarea preţului unui alt bun.  

Coeficientul elasticităţii ofertei – mijloc de măsurare a elasticităţii ofertei în funcţie de modificarea 
unui factor de influenţă asupra sa (preţul sau costul de producţie). Preţul sau costul de producţie sunt 
considerate variabile independente iar cantitatea oferită este considerată variabilă dependentă. Practic 
coeficientul elasticităţii măsoară viteza modificării relative a variaţiei variabilei relative (ΔQ) în 
raport cu modificarea relativă a variabilei independente (ΔP, ΔV sau ΔCT). 
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Echilibrul pieţei – stare a pieţei caracterizată prin egalitatea stabilită între nivelul cererii şi al ofertei, 
la un moment dat de timp. De regulă echilibrul pieţei se realizează pe perioade foarte scurte de timp 
(instantanee) deoarece piaţa este caracterizată de o dinamică permanentă. 

Legea interacţiunii dintre cerere şi ofertă – în cazul unui bun oarecare, o creştere a cererii, în 
situaţia în care oferta se menţine nemodificată sau scăderea ofertei pe fondul unei cereri constante, 
antrenează o creştere a preţului respectivului bun pe piaţă; reciproca este valabilă. Potrivit acestei legi 
preţul este rezultatul interacţiunii cerere-ofertă, astfel încât poate fi privit din perspectiva următoarei 
relaţii: P = f(C,O). Din egalitatea cerere-ofertă rezultă un preţ (PE) şi un volum al tranzacţiilor (QE) 
de echilibru. 

P 

Q 

Elasticităţi ale ofertei în funcţie de preţ 

e 

b c 

d 

a 

f 

P 

Q 

Echilibrul pieţei. Interacţiunea cerere-ofertă 

O C 

E 
PE 

QE 
0 
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TESTEAZĂ CE AI ÎNVĂȚAT 

1. Oferta reprezintă:
a) cantitatea de bunuri libere pe care un agent economic este dispus şi poate să o aducă la un
anumit preţ, la un moment dat, pe a anumită piaţă; 
b) cantitatea dintr-un bun economic, pe care un producător o realizează şi doreşte să o vândă,
într-o perioadă dată, la un anumit nivel al preţului; 
c) cantitatea de bunuri economice pe care producătorii o produc la un moment dat;
d) toate variantele de mai sus sunt corecte.

R: 
2. Între cantitatea oferită şi ofertă, există următoarea relaţie:

a) sunt sinonime;
b) sunt complementare;
c) sunt distincte;
d) sunt antonime.

R: 
3. Dacă privim oferta din perspectiva producătorului, atunci mărimea ofertei depinde de:

a) preţul factorilor de producţie;
b) existenţa unui raport favorabil între preţ, utilitate şi calitate;
c) politica statului privind importurile, încurajarea investiţiilor, dezvoltarea economică;
d) rata profitului pe economie.

R: 
4. Dacă privim oferta din perspectiva consumatorului, atunci mărimea ofertei depinde de:

a) preţul factorilor de producţie;
b) existenţa unui raport favorabil între preţ, utilitate şi calitate;
c) politica statului privind importurile, încurajarea investiţiilor, dezvoltarea economică;
d) existenţa bunurilor substituibile, preţul acestora şi modificările de preţ ale acestor bunuri.

R: 
5. Dacă privim oferta din perspectiva producătorului şi a consumatorului, atunci mărimea ofertei

depinde de: 
a) preţul factorilor de producţie;
b) existenţa unui raport favorabil între preţ, utilitate şi calitate;
c) politica statului privind importurile, încurajarea investiţiilor, dezvoltarea economică;
d) modificarea numărului consumatorilor, al producătorilor şi a preferinţelor acestora.

R: 
6. Curba ofertei:

a) are pantă crescătoare;
b) este orientată SV-NE;
c) are pantă descrescătoare;
d) este de fapt o dreaptă.

R: 
7. Conform legii ofertei:

a) orice modificare a preţului, în condiţii nemodificate, determină o modificare a cantităţii
oferite, în acelaşi sens; 
b) modificarea preţului are efecte nesemnificative asupra cantităţii oferite;
c) orice modificare a preţului, în condiţii nemodificate, determină o modificare a cantităţii
oferite, în sens invers;  
d) o creştere a preţului determină o creştere a cantităţii oferite. 

R: 
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8. Corelaţia preţ-cantitate oferită este una:   
a) direct proporţională;   
b) invers proporţională;  
c) de determinare directă;  
d) de determinare inversă.  

           R: 
9. Corelaţia venit-cantitate oferită este una:  

a) direct proporţională;  
b) invers proporţională;  
c) de determinare directă;  
d) de determinare inversă.  

           R: 
10. Elasticitatea ofertei arată:  

a) cu cât creşte cererea la creşterea cu un procent a ofertei;  
b) cum se modifică oferta la modificarea cu un procent a venitului;  
c) cum se modifică oferta la modificarea cu un procent a preţului;  
d) toate variantele de mai sus sunt corecte.  

           R: 
11. Avem ofertă elastică atunci când coeficientul de elasticitate e:  

a) negativ;  
b) subunitar;  
c) supraunitar;  
d) egal cu unu.  

           R: 
12. În cazul ofertei elastice:  

a) modificarea preţului este mai mare decât modificarea cantităţii oferite;  
b) modificarea cantităţii oferite e mai mare decât modificarea preţului;  
c) modificarea preţului e mai mare decât modificarea venitului;  
d) modificarea venitului este mai mică decât modificarea cantităţii oferite. 

           R: 
13. La modificarea preţului cu un procent are loc o modificare a cantităţii oferite cu mai mult de un 

procent, atunci avem:  
a) cerere inelastică;  
b) cerere atipică;  
c) cerere elastică;  
d) cerere perfect elastică.  

           R: 
14. Cum nu se determină coeficientul de elasticitate a ofertei în funcţie de preţ:  

a) ca diferenţă între variaţia procentuală a preţului şi cea a ofertei;  
b) ca raport între modificarea procentuală  a ofertei şi cea a cererii;  
c) ca raport între modificarea procentuală a ofertei şi cea a preţului;  
d) ca raport între variaţia ofertei şi preţul de referinţă al unui bun. 

           R: 
15. Oferta elastică în raport cu preţul presupune:  

a) o variaţie procentuală a cantităţii oferite, mai mare decât cea a preţului;  
b) o variaţie a ofertei egală cu variaţia preţului;  
c) o variaţie a ofertei mai mică decât variaţia preţului;   
d) că variaţia ofertei este previzibilă. 

           R: 
16. Atunci când oferta este inelastică, mărimea coeficientului de elasticitate a ofertei în raport cu 

preţul este:  
a) supraunitară;  
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b) subunitară;
c) unitară;
d) negativă.

R: 
17. Despre ofertă se poate spune că:

a) este rigidă pe perioadă foarte scurtă de timp;
b) este estică, indiferent de perioada de timp la care facem referire;
c) este puţin elastică pe perioadă scurtă de timp;
d) are nevoie de timp pentru a se adapta modificării preţului şi cererii.

R: 
18. Avem echilibru pe piaţă atunci când:

a) cererea este cea mai mare, la un preţ acceptat de consumatori;
b) când cantitatea oferită este pe placul consumatorilor, sub aspectul calităţii şi al preţului;
c) când cererea şi oferta se egalizează la un anumit nivel al preţului, numit preţ de echilibru;
d) când cantitatea vândută este egală cu cantitatea oferită.

R: 

19. Care dintre următoarele afirmaţii este adevărată:
a) de regulă, cererea şi oferta reacţionează la fel de rapid, dar în sens invers, la modificarea
preţului bunurilor; 
b) cererea reacţionează mai greu decât oferta la modificarea preţului bunurilor;
c) oferta reacţionează mai greu decât cererea la modificarea preţului bunurilor;
d) ambele reacţionează la fel de rapid şi in acelaşi sens, la modificarea preţului bunurilor.

R: 
20. Modificarea preţului pentru bunuri substituibile:

a) nu influenţează oferta celorlalte bunuri;
b) determină o modificare a ofertei bunurilor respective şi o modificare în acelaşi sens a ofertei
bunurilor complementare; 
c) determină modificarea ofertei bunurilor respective şi o modificare în sens invers a bunurilor
care le pot substitui; 
d) nu se poate preciza o astfel de relaţie.

R: 

SĂ APLICĂM CE AM ÎNVĂȚAT! 

Coeficientul elasticităţii ofertei în funcţie de preţ: 
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Coeficientul elasticităţii ofertei în funcţie de venit: 
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Coeficientul elasticităţii ofertei în funcţie de costul de producţie: 
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unde: Keop – coeficientul elasticităţii ofertei în funcţie de preţ 

Keov – coeficientul elasticităţii ofertei în funcţie de venit 

ΔQ – variaţia absolută a ofertei 

ΔP – variaţia absolută a preţului 

ΔV – variaţia absolută a venitului 

ΔCT – variaţia absolută a costului de producţie 

Q1 – cantitatea oferită în perioada curentă 

Q0 – cantitatea oferită în perioada de bază 

P1 – preţul în perioada curentă 

P0 – preţul în perioada de bază 

V1 – venitul în perioada curentă 

V0 – venitul în perioada de bază 

CT1 – costul de producţie în perioada curentă 

CT0 – costul de producţie în perioada de bază 

Δ%Q – variaţia procentuală (relativă) a ofertei 

Δ%P – variaţia procentuală (relativă) a preţului 

Δ%V – variaţia procentuală (relativă) a venitului 

Δ%CT – variaţia procentuală (relativă) a costului de producţie 

Q’(P) – prima derivată a funcţiei ofertei în raport cu preţul 
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Atunci când: 

( )↑↓⇒↓↑⇒< QPQPKeop ;;0 ; ofertă atipică (a)

( )↓↓⇒↑↑⇒= QPQPKeop ;;0 ; ofertă rigidă (perfect inelastică) (b)

( ) ( )↓↓⇒↑↑⇒∈ QPQPKeop ;;1,0 ; ofertă inelastică (c)

( )↓↓⇒↑↑⇒= QPQPKeop ;;1 ; ofertă unitară (d)

( )↓↓⇒↑↑⇒> QPQPKeop ;;1 ; ofertă elastică (e)

( )↓↓⇒↑↑⇒∞→ QPQPKeop ;; ; ofertă perfect elastică (f)

APLICAŢII 

1. Într-un interval de timp preţurile şi cantităţile oferite, corespunzătoare din bunurile X şi Y
cunosc următoarele modificări:

Bunul 
t0 t1 

Preţ (P0) Cantitate (Q0) Preţ (P1) Cantitate (Q1) 

X 40 40 80 80 
Y 70 40 60 45 

a) calculaţi coeficienţii de elasticitate şi identificaţi natura celor două bunuri; b) reprezentaţi
grafic situaţiile prezentate. 

2. Pe o piaţă preţul unei mărfi creşte de la 150 u.m. la 175 u.m., oferta modificându-se de la 40 la
45 bucăţi. Determinaţi mărimea coeficientului de elasticitate a ofertei, tipul de ofertă şi
reprezentaţi grafic curba ofertei în funcţie de valorile date.

3. Mărimea coeficientului de elasticitate a ofertei în funcţie de venit este Keov = 2, iar venitul
producătorului în perioada de bază a fost 500 u.m., în vreme ce în acelaşi interval t0 – t1 oferta
evoluează de la 10 la 30 de bucăţi. Determinaţi venitul în perioada curentă şi modificarea
procentuală a venitului pentru intervalul studiat.

4. Pe o piaţă oarecare oferta de benzină are o elasticitate constantă în funcţie de preţ egală cu Keop
= 0,35. Ştiind ca la preţul de 3,67 u.m. oferta este egală cu 1 mil. t., să se determine: a) nivelul
ofertei de benzină în cazul în care preţul creşte cu 9%; b) evoluţia procentuală a volumului
valoric al tranzacţiilor pentru intervalul studiat; c) reprezentaţi grafic oferta şi comentaţi
graficul respectiv.

5. Oferta pentru carnea de pasăre se modifică pe un interval de timp t0 – t1 de la 15.000 kg la
18.000 kg în condiţiile în care preţul în perioadă de bază este 40 u.m. fiind mai mare cu 15%
decât cel din perioada curentă. Determinaţi coeficientul de elasticitate şi tipul ofertei.
Reprezentaţi grafic oferta şi explicaţi situaţia întâlnită.

6. Oferta pentru un bun de consum are o elasticitate a ofertei în funcţie de cost Keoct = 1,5. În
perioada de bază costul de producţie pe unitatea de produs a fost egal cu 180 u.m. iar cantitatea
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produsă şi oferită a fost de 5 bucăţi, în vreme ce în perioadă curentă costul de producţie pe 
unitatea de produs se diminuează cu 20%. Determinaţi: a) oferta corespunzătoare perioadei 
curente; b) volumul valoric al tranzacţiilor (în perioada t0 şi t1) şi evoluţia relativă a acestuia, în 
condiţiile unui preţ unitar în perioadă curentă egal cu 200 u.m. şi al unui preţ unitar în perioadă 
de bază egal cu 250 u.m. 

 
7. Elasticitatea ofertei în funcţie de preţ pentru un bun de consum este Keop = 0,9. Ştiind că la 

preţul de 2000 u.m. cantitatea ofertă este 600 bucăţi, să se calculeze: a) nivelul ofertei obţinut 
ca urmare a scăderii preţului cu 25%; b) modificarea absolută şi procentuală a ofertei pe 
intervalul studiat; c) volumul valoric al tranzacţiilor la cele două momente de timp şi variaţia 
acestuia; d) profit obţinut de firmă în perioada de bază şi cea curentă în condiţiile unui cost 
unitar în perioadă de bază de 1600 u.m. şi al unui cost unitar în perioadă curentă egal cu 1150 
u.m. 

 
8. Trei firme A, B şi C au următoarele funcţii ale ofertei pentru unt: QA = 20 + 7۰p; QB = 70 + 

12۰p; QC = 40 + 9۰p. Pe baza tabelului următor determinaţi oferta individuală şi oferta totală 
pentru unt; 

 
Preţul 
unitar 

(p) 

Cantitatea 
oferită de firma 

A (QA) 

Cantitatea 
oferită de firma 

B (QB) 

Cantitatea 
oferită de firma 

C (QC) 

Cantitatea 
oferită de toate 

firmele (QT) 
1     
2     
3     
4     
5     
6     
7     

 
9. Determinaţi mărimea coeficientului de elasticitate şi tipul de elasticitate existent în situaţia în 

care oferta pentru un bun de consum corespunde următoarei funcţii: 24 pq ⋅= . 
 
10. Se dă funcţia ofertei pentru un bun de consum QO = 100 + 4۰P. Dacă preţul în perioadă curentă 

egal cu 60 u.m. este mai mare cu 25% faţă de preţul iniţial calculaţi coeficientul de elasticitate 
al ofertei în funcţie de preţ, identificaţi tipul ofertei şi reprezentaţi grafic problema. 

 
11. Se dă funcţia ofertei pentru un bun de consum Q = 80 + 2۰P. Dacă preţul în perioadă curentă 

egal cu 30 u.m. este mai mic cu 30% faţă de preţul iniţial calculaţi coeficientul de elasticitate 
al ofertei în funcţie de venit, identificaţi tipul ofertei şi reprezentaţi grafic problema. 
 

12. Pe o piaţă, în condiţiile preţului actual, cererea satisfăcută dintr-un bun este de 120 de bucăţi, 
reprezentând 80% din totalul cererii existente. Ştiind că cererea are un coeficient de elasticitate 
în funcţie de preţ egal cu 0.8, iar oferta unul egal cu 1.2, să se stabilească ponderea cererii 
satisfăcute în raport cu cea existentă şi ponderea ofertei satisfăcute în raport cu cea existentă, 
în condiţiile în care preţul creşte cu 25%. 

 
13. În cadrul unei pieţe acţionează doar două firme X şi Y, producătoarele aceluiaşi bun de consum. 

Funcţiile de preţ pentru cele două firme (funcţii inverse ale ofertei) sunt P = 2۰Q + 10 pentru 
firma X, respectiv P = 3۰Q + 6 pentru firma Y. Determinaţi funcţia ofertei totale a pieţei şi 
coeficientul de elasticitate al ofertei în funcţie de preţ. 
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MICROECONOMIE 

CAPITOLUL 9. 
PREȚURILE DE VÂNZARE ȘI CONCURENȚA ECONOMICĂ 

1. Piaţa
2. Preţul
3. Concurenţa economică
4. Formarea preţului pe diferite pieţe
5. Echilibrul pieţei
6. Maximizarea profitului
7. Surplusul consumatorului
8. Surplusul producătorului

CITEȘTE ȘI ÎNVAȚĂ 

Piaţa – spaţiul în care se desfăşoară schimburile, unde apar şi se manifestă relaţiile dintre agenţii 
economici vânzători sau cumpărători, rezultând de aici o confruntare a cererii cu oferta; în acelaşi 
timp piaţa este considerată o formă de organizare a schimburilor. 

Preţul – cantitatea de monedă cerută şi oferită în schimbul unei unităţi (unei cantităţi) dintr-un anumit 
bun economic. Preţul există doar în condiţiile în care se realizează un schimb, vânzătorul şi 
cumpărătorul fiind două entităţi diferite. 

Concurenţa economică – alături de cerere şi ofertă este una dintre trăsăturile definitorii ale pieţei, 
manifestându-se ca un comportament specific interesat al unor subiecţi care pentru a-şi atinge 
obiectivele intră în raporturi de cooperare şi confruntare cu alţi subiecţi; este o manifestare a liberei 
iniţiative, fiecare subiect acţionând în spiritul propriului interes. 

Concurenţă loială – confruntarea între agenţii economici se desfăşoară în condiţiile respectării de 
către aceştia a normelor, reglementărilor şi mijloacelor considerate corecte şi recunoscute prin 
reglementările în domeniu dintr-o anumită economie. 

Concurenţă neloială – confruntarea între agenţii economici sre loc cu ajutorul unor practici, mijloace 
şi acţiuni opuse reglementărilor şi mijloacelor considerate corecte şi recunoscute prin reglementările 
în domeniu dintr-o anumită economie. 
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Concurenţă perfectă – formă a concurenţei economice caracterizată de atomicitatea producătorilor 
şi consumatorilor, transparenţa perfectă a pieţei, mobilitatea perfectă a factorilor de producţie, 
omogenitatea produselor, libertatea deplină de acţiune pe piaţă pentru entităţile economice. Acest tip 
de concurenţă nu există în realitate fiind considerată o situaţie ideală, rolul său fiind acela de a servi 
ca referinţă pentru analizarea formelor de concurenţă reală. 

Concurenţă imperfectă – existentă în realitatea cotidiană, caracterizată de aspecte precum: entităţi 
economice cu o forţă economică diferită, accesul diferenţiat la informaţii pentru participanţii la 
acţiunile economice din cadrul pieţei, accesul diferenţiat la factorii de producţie, diverse constrângeri 
pentru o parte din entităţile pieţei, etc. Ca forme ale concurenţei imperfecte regăsim: concurenţa 
monopolistică, monopolul, duopolul, oligopolul, monopsonul.   

Concurenţa monopolistică – este cea mai apropiată de concurenţa perfectă, diferenţa între cele două 
tipuri de concurenţă contând în faptul că în cazul concurenţei monopolistice apare diferenţierea 
produselor, inexistentă în situaţia concurenţei perfecte. 

Monopolul – pe piaţă acţionează o singură entitate economică aflată în postura de unic producător-
furnizor a unui anumit bun economic sau serviciu, care nu poate fi substituit cel puţin pentru un timp; 
ofertantul unic se găseşte în faţa unui număr foarte mare de consumatori ai produselor sale. 

Duopolul – piaţă în cadrul căreia acţionează două entităţi economice producătoare-furnizoare a unui 
bun economic sau serviciu, pe respectiva piaţă existând o multitudine de consumatori. (Vezi modelele 
de duopol Cournot respectiv Stackelberg). 

Oligopolul – formă de organizare a pieţei în care un număr restrâns de firme mari asigură cea mai 
mare parte a ofertei unui anumit bun economic, acesta fiind solicitat de un număr mare de 
consumatori. 

Monopsonul – entitate economică aflată în situaţia de unic consumator al unui bun economic sau 
serviciu oferit de un număr mare de producători. 

Echilibrul pieţei – situaţia în care pe o anumită piaţă cantitatea de mărfuri cerută egalează la cel mai 
ridicat nivel posibil oferta de mărfuri. Punctul în care se realizează egalitatea cerere-ofertă de mărfuri 
poartă numele de punct de echilibru al pieţei caracterizat de un anumit volum al tranzacţiilor (Qe) 
respectiv preţ de echilibru (Pe). În funcţie de pieţe pe care ne desfăşurăm studiu echilibrul va îmbrăca 
o anumită formă de existenţă fiind caracterizat de condiţii diferite. 

 

C < O

C > O

E

Q

P

00

PE

QE

C (P) O’(Cmg)

C’O

Echilibrul pe piaţa cu concurenţă perfectă
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P

Q
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Cererea monopolistului

H

FG

I

qem0

Pem

CTM

Cmg = Vmg (E)

Pr – maxim (H)

Echilibrul (F)

Echilibrul în cazul monopolului

Surplusul consumatorului – exprimă sporul de satisfacţie pe care achiziţiile succesive dintr-un bun 
oarecare, la un preţ dat, îl produc unui individ (Vezi teoria consumatorului). 

Surplusul producătorului – exprimă diferenţa dintre ceea ce producătorul primeşte prin preţul de 
echilibru şi ceea ce el cheltuieşte exprimat prin costul marginal. 

TESTEAZĂ CE AI ÎNVĂȚAT 

1. Preţul reprezintă:
a) cantitatea de monedă cerută şi oferită pentru achiziţionarea unei unităţi de bunuri de producţie
sau consum;
b) costul mărfii;
c) simbolul bănesc al schimbului dintre producător şi consumator;
d) orice sumă de bani care face obiectul vânzării-cumpărării pe piaţă.

R: 
2. Limita inferioară a preţului este dată de:

a) profitul anticipat;
b) preţul mondial al bunului;
c) costul de producţie;
d) dorinţa vânzătorului.

R: 
3. Care dintre următoarele reprezintă funcţii ale preţului:

a) funcţia de mijloc de schimb;
b) funcţia de economisire;
c) funcţia de distribuire a banilor;
d) funcţia de motivare a producătorului
e) nici una dintre variantele de mai sus.

R: 
4. În condiţii de concurenţă, preţul unui bun tinde spre:

a) mărimea costului de producţie;
b) nivelul său de echilibru;
c) valoarea bunului de substituţie;
d) profitul realizat.

R: 



88 

5. Pe o piaţă perfect concurenţială, statul intervine asupra nivelului preţurilor:
a) prin stabilirea numărului de cumpărători ai unui bun;
b) prin indicarea tehnologiei de fabricaţie;
c) prin stabilirea unor plafoane de preţ;
d) statul nu intervine asupra preţurilor.

R: 
6. Precizaţi în cazul cărui tip de piaţă, preţurile se stabilesc liber, pe baza raportului dintre cerere

şi ofertă:
a) pe piaţa cu concurenţă perfectă;
b) pe piaţa de monopol;
c) pe piaţa cumpărătorilor;
d) pe piaţa produselor noi.

R: 
7. Atunci când pe piaţă oferta este mai mare decât cererea, preţul de vânzare:

a) este inferior celui de echilibru;
b) este întotdeauna egal cu preţul de echilibru;
c) este superior celui de echilibru;
d) nu se poate preciza.

R: 
8. Pe piaţă, vânzătorii sunt interesaţi să obţină acel preţ care:

a) le asigură cumpărători doar pentru perioada imediat următoare;
b) le asigură cumpărători puţini, dar cerţi, pentru intervale relativ lungi de timp;
c) le asigură maximizarea profitului;
d) le asigură consumul integral de resurse.

R: 
9. Pe piaţă cu concurenţă perfectă, preţul:

a) nu se poate calcula;
b) nu poate fi influenţat semnificativ de către agenţii producători;
c) nu se poate forma;
d) este inferior celui de monopol.

R: 
10. Pe o piaţă de tip oligopol cooperant, format prin înţelegerea dintre 4 firme cu putere economică

similară, care acţionează pe aceeaşi piaţă, se poate spune:
a) fiecare firmă va adopta, pe rând, strategia dominării pieţei;
b) fiecare firmă va produce în limitele capitalului disponibil;
c) fiecare firmă va produce cca. 25% din oferta ramurii;
d) una din firme va domina piaţa, celelalte fiind în situaţia de supuşi.

R: 
11. Care dintre următoarele afirmaţii referitoare la preţ sunt adevărate:

a) Preţurile en-gros sunt întotdeauna mai mari decât cele en-détail.
b) În economiile planificate, preţurile bunurilor de consum nu se majorează.
c) În concurenţa perfectă, preţul format este egal cu venitul mediu.
d) Pe piaţa de monopol, pe măsură ce firma reduce preţul şi vinde mai mult, venitul marginal
este mai mare decât preţul.           

R: 
12. Prin concurenţă economică se poate înţelege:

a) rivalitate între indivizi, care luptă pentru ceva ce nu pot obţine toţi;
b) politici sau strategii comerciale ale firmelor;
c) proces care elimină cooperarea;
d) o manifestare a liberei iniţiative, fiecare subiect acţionând din interes. 

R: 
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13. Printre funcţiile concurenţei nu regăsim:
a) stimularea progresului economic;
b) diferenţierea agenţilor economici (salubrizează viaţa economică);
c) diferenţierea şi diversificarea ofertei, ceea ce duce la reducerea costurilor şi chiar a preţurilor
de vânzare; 
d) diferenţierea treptată şi relativă a condiţiilor de producţie.

R: 
14. Concurenţa neloială mai este numită şi:

a) concurenţă incorectă;
b) concurenţă imperfectă;
c) concurenţă ilegală;
d) concurenţă perfectă.

R: 
15. Instrumentele utilizate în procesul concurenţial pot fi:

a) exclusiv instrumente economice;
b) exclusiv instrumente extraeconomice;
c) atât instrumente economice, cât şi juridice;
d) atât instrumente economice, cât şi extraeconomice.

R: 
16. Care dintre următoarele nu reprezintă trăsături ale concurenţei perfecte:

a) atomicitatea ansamblului economic;
b) omogenitatea produsului;
c) mobilitate redusă a factorilor de producţie;
d) intrarea şi ieşirea liberă în şi de pe orice piaţă.

R: 
17. Despre concurenţa imperfectă se poate spune că:

a) nu există, în economia reală;
b) poate îmbrăca forma monopolului;
c) apare atunci când lipseşte una din trăsăturile concurenţei perfecte;
d) este sinonimul concurenţei pure.

R: 
18. Care dintre următoarele reprezintă trăsături ale concurenţei monopolistice:

a) diferenţierea mărfurilor;
b) numărul mare de vânzători;
c) înlocuirea concurenţei prin produse cu cea prin preţuri;
d) intrarea relativ facilă pe piaţă.

R: 
19. O piaţă pe care acţionează un număr mare de agenţi economici ofertanţi, care se confruntă cu

cererea formulată de un singur agent economic (consumator), este o piaţă cu concurenţă de tip:
a) oligopol;
b) oligopson;
c) monopson;
d) monopol.

R: 
20. Atunci când agentul economic este cel care are iniţiativa şi duce o politică vizând creşterea

cotei de piaţă sau de cucerire a noi pieţe, concurenţa este:
a) defensivă;
b) activă;
c) ofensivă;
d) pasivă.

R: 
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21. Putem vorbi de oligopol atunci când:
a) pe piaţă se manifestă un număr relativ redus de agenţi economici ofertanţi şi un număr ridicat
de agenţi purtători ai cererii; 
b) numărul agenţilor economici ofertanţi este mare şi există un singur reprezentant al cererii
(consumator); 
c) avem un unic ofertant şi un unic reprezentat al cererii (cumpărător);
d) nici una din variantele de mai sus nu este corectă.

R: 
22. O piaţă pe care se manifestă un singur ofertant şi un singur reprezentat al cererii (cumpărător),

este o piaţă cu concurenţă de tip:
a) monopson;
b) oligopol;
c) oligopson;
d) monopol bilateral.

R: 
23. Care dintre următoarele afirmaţii referitoare la concurenţă sunt adevărate:

a) este un factor de stimulare pentru agenţii economici dintr-o anumită ramură;
b) în anumite situaţii, reprezintă un factor coercitiv (determinat de condiţiile pieţei);
c) indică întotdeauna o stare conflictuală;
d) în orice situaţie, reprezintă un model de comportament.

R: 
24. Pe piaţa cu concurenţă perfectă echilibrul pe termen scurt se realizează atunci când:

a) toate resursele au fost utilizate şi transformate în produse finite;
b) costul marginal al firmei atinge nivelul preţului de pe piaţa respectivă;
c) firma obţine profit;
d) firma şi-a epuizat toate stocurile.

R: 
25. Avem de a face cu echilibru instantaneu, atunci când:

a) cererea se modifică datorită modificărilor survenite în cadrul preferinţelor consumatorilor,
fie ele şi sezoniere; 
b) perioada analizată e mai mică de o lună;
c) cererea se modifică, dar oferta e rigidă;
d) cererea se modifică şi produceri reacţii imediate ale ofertei.

R: 
26. În cazul unui monopol, pentru a obţine profitul maxim, trebuie îndeplinită următoarea condiţie:

a) P=Cmg;
b) Vmg=P;
c) Cmg=Vmg;
d) CF=Vmg.

R: 
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SĂ APLICĂM CE AM ÎNVĂȚAT! 

FORMULE DE CALCUL 

Venitul marginal 

01

01

QQ
VTVT

Q
VTVmg

−
−

=
∆
∆

= ; ( )'VT
Q

VTVmg =
∂
∂

=

Profitul marginal 

01

01 PrPrPrPr
QQQmg −

−
=

∆
∆

= ; ( )'PrPrPr =
∂
∂

=
Qmg

Maximizarea profitului în concurenţa perfectă 
Când ( ) maxPr0'Pr =⇒= ( ) 0'=−⇔ CTVT ; în acest caz PCmgVmg ==

Echilibrul pieţei cu concurenţă perfectă 
( ) ( ) EEXX QPOC ;⇒=  

unde: ( )XC   - cererea pieţei pentru un bun X 

( )XO  - oferta pieţei pentru un bun X 
PE, QE – preţ şi cantitate de echilibru pentru bunul X 

Echilibrul pieţei de monopol 
EE QPVmgCmg ;⇒=  

APLICAŢII 

1. Oferta pentru un bun de consum are următoarea funcţie: O(X) = 1500 + 30P. Dacă pe piaţă
nivelul cererii, corespunzător echilibrului, atinge 2100 bucăţi, calculaţi preţul de echilibru
corespunzător.

2. Pe o piaţă funcţia ofertei unei firme este: O(X) = 2500 + 10P, cererea în condiţii de echilibru
fiind de 50.000 bucăţi. a) Calculaţi nivelul preţului de echilibru pentru bunul X; b) Dacă pe piaţă
acţionează 50 de firme identice, calculaţi nivelul ofertei totale.

3. Pe o piaţă funcţia cererii este QC = 200 – 2۰P iar funcţia ofertei este QO = 150 + 3۰P. Ţinând
seama de condiţiile echilibrului pieţei să se calculeze preţul şi cantitatea corespunzătoare stării
de echilibru. Reprezentaţi grafic problema.

4. Pe o piaţă la momentul t0 funcţia cererii este QC = 2200 – 40۰P iar funcţia ofertei este QO = 1000
+ 20۰P, iar în perioada t1 funcţiile devin QC = 1900 – 50۰P respectiv QO = 1200 + 20۰P. Ţinând
seama de condiţiile echilibrului pieţei să se calculeze preţul şi cantitatea corespunzătoare stării
de echilibru. Determinaţi coeficienţii de elasticitate ai cererii respectiv ofertei în funcţie de preţ.
Reprezentaţi grafic echilibrul corespunzător celor două momente de timp.
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5. Pe o piaţă cu concurenţă perfectă oferta totală este descrisă de următoarea funcţie O(X) = 2000
+ 25P, funcţia pentru cererea totală corespunzătoare fiind: C(X) = 2500 – 15P. a) Determinaţi
preţul şi cantitatea corespunzătoare stării de echilibru al pieţei; b) Dacă nivelul preţului este 10
u.m., ce se constată pe respectiva piaţă? Reprezentaţi grafic problema.

6. Pe o piaţă perfect concurenţială funcţia ofertei totale pentru un bun X este O(X) = 1000 + 10P,
iar pentru cererea totală corespunzătoare funcţia fiind: C(X) = 1500 – 10P. Determinaţi preţul
şi cantitatea corespunzătoare stării de echilibru al pieţei. Reprezentaţi grafic problema.

7. O firmă careacţionează pe o piaţă perfect concurenţială îşi vinde produsul la un preţ unitar de
125 u.m. / bucată. Cantitatea produsă şi costul corespunzător sunt redate în următorul tabel:

Cantitate 1 2 3 4 5 
Cost total 150 300 500 650 750 

Reprezentaţi grafic curbele venitului total, venitului total mediu, venitului marginal, costului 
total, costului total mediu, profitului. 

8. Funcţia costului total pentru o firmă ce acţionează pe o piaţă cu concurenţă perfectă este: CT =
4Q2 + 6Q + 20. Dacă preţul pieţei pentru bunurile realizate de firmă este 70 u.m. / bucată,
calculaţi nivelul producţiei şi profitul în condiţiile maximizării acestuia.

9. Preţul bunului X, pe o piaţă perfect concurenţială, este 25 u.m. / bucată. În cazul în care costul
total al firmei producătoare a bunului X este descris de funcţia CT = 10Q2 + 5Q + 5 determinaţi
nivelul producţiei şi profitul în condiţiile maximizării acestuia.

10. Pe o piaţă acţionează 100 de firme identice care se comportă în sistem de concurenţă perfectă.
Cunoscând că funcţia costului total este ( ) 25qqCT = , iar curba cererii pe piaţa produsului
respectiv este dată de funcţia pC 25420 −= , să se determine: a) preţul şi cantitatea care asigură
atingerea echilibrului pe piaţa respectivă; b) nivelul profiturilor individuale ale firmelor, precum
şi nivelul profitului global.

11. În cazul unei pieţe de monopol funcţia cererii este descrisă de ecuaţia Q = 300 – 0,2P, funcţia
costului total al monopolului fiind CT = 10 + 20Q. Calculaţi producţia, preţul şi profitul în
condiţiile maximizării acestuia din urmă.

12. Funcţia veniturilor medii obţinute de o firmă aflată în poziţie de monopol este dată de relaţia
VM = 2000 – 4Q. Având în vedere că firma urmăreşte ca strategie de acţiune maximizarea cifrei
sale de afaceri, să se determine cantitatea aferentă producţiei optime.

13. Costul marginal al unei firme care deţine monopolul în domeniul comercializării telefoanelor
mobile pe o piaţă oarecare este Cmg= 7Q+10. Cererea  totală cu care se confruntă are funcţia
Q=100– 2P. Determinaţi: a) preţul şi producţia care asigură maximizarea profitului; b) profitul
maxim obţinut în condiţiile date.

14. O firmă are funcţia costului total CT=0,1Q2+1000. Firma se confruntă cu întreaga cerere a
bunului X, de pe o poziţie de monopol. Ştiind că funcţia cererii este Q=840– 4P, să de
determine:a) producţia şi preţul de vânzare care asigură firmei maximizarea profitului;b) profitul
mediu şi profitul total; c) efectul creşterii cu 10% a costurilor fixe asupra producţiei optime şi a
profitului.
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15. Profitând de poziţia sa de monopol, o firmă vinde produsele sale pe două pieţe distincte (piaţa
internă şi o piaţă externă oarecare, folosind politica discriminării prin preţ), la preţuri diferite.
Astfel, pe piaţa internă, preţul are funcţia P1= 13 – 0,1Q1, iar funcţia preţului de pe piaţa externă
este dată de relaţia P2= 15 – 0,1Q2. Dat fiind faptul că funcţia costului total al firmei respective
este CT=0,05Q2+ 5, să se afle: a) cantitatea vândută şi preţul de pe fiecare piaţă; b) profitul total
al firmei. c) Cât ar fi fost profitul dacă se vindea toată marfa la un preţ unic (preţul mai mare)?

16. O firmă aflată în poziţie de monopol îşi comercializează producţia pe piaţă conform unei funcţii
a cererii de forma PQ ⋅−= 25,050 . Producţia firmei este obţinută în cadrul a două puncte de
lucru distincte, caracterizate de următoarele funcţii de cost: 2

11 2100 QCT += , respectiv 
2
22 2200 QCT += . Să se determine: a) cantitatea pe care firma trebuie să o producă în fiecare

dintre cele două puncte de lucru pentru a-şi maximiza profitul; b) preţul de vânzare pe piaţă a
acestor produse; c) profitul maxim obţinut în condiţiile date.
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MICROECONOMIE 

RĂSPUNSURI 

Capitolul 1. Economia. Noţiuni introductive 

TESTE GRILĂ 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 
a a c d a b b a d d 

11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 
a b b c b b c a a b c 

21 22 23 24 25 
a c c e b a A, F, F, F, F 

APLICAȚII 

1. 1. ΔCA=65,5 mil, Δ% CA=35,02%. 
2. Δ%V=25%
3. Numărul muncitorilor a scăzut cu 20%.
4. P1=121,5 dolari/baril.
5. P0=450 u.m., ΔP=450 u.m., Δ%P=100%, Ip=200%
6. V0= 2.400 u.m.
7. V0= 2.250 u.m.
8. rd= 20,8%.
9. rd= 24%.
10. Δ% = 20,96%.
11. Cu 2% mai mare.
12. Producţia a scăzut cu 6,25%.
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Capitolul 2. Activitatea, trebuinţele, interesele economice 

 

TESTE GRILĂ 

 
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 
d c d d a b a d e c 
11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 
e d a b b d b a c b F,A,A,F,F, 

F,F,F,F,F 
21 22 23 24 25 26 27 28 29  
a e b a a b b a d d  

 
 
 
 

Capitolul 3. Comportamentul consumatorului 

 

TESTE GRILĂ 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 
d b d b e a a c d b c d c C a d c d 
11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 
c d d b a b c D d d 

21 22 23 24 25 26 27 28 29 30 
c a a b b a d a b c 

31 32 33 34 35 36     
a d b b a a     

 
 
 

 

APLICAȚII 

1. 1. UT= 480, 920,1310,1640,1890,2065,2185. 
2. 38 utili. 
3. UT= 40,70,90,100,105,105,100,90. 

Umg=40,30,20,10,5,0,-5,-10. 
4. Umg4=3 utili. 
5. Ui1=15 utili, … Ui8=8 utili.  
6. UTmax=200. 
7. Umgx=12x2y2; Umgy=8x3y. 
8. Umgx=15x2y; Umgy=5x3+10. 
9. 2A+1B, Rms=1, UToptim= 40.  
10. x=y=4; UToptim = 76. 
11. X=126,25 buc, Y=247,5 

buc.                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                              
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12. Px=20 u.m., Py=10 u.m.
13. X=133,3; Y=119,9; RMS=1,6.
14. a) X=Y=35; b) X=Y=52,5; c) RMS=2. 

Capitolul 4. Cererea de mărfuri 

TESTE GRILĂ 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 
b a c c c d a b d c b c c 
11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 
b d c a b d a b a b a b b 
21 22 23 24 
c b a b 

APLICAȚII 

1. Kecv = 4, cerere elastică, bun normal (superior).
2. KecpX = – 0,66, cerere atipică, bun inferior; KecpY=0,5, cerere inelastică, bun normal.
3. KecvX=1/15, cerere inelastică, bun normal, KecvY = – 1/12, cerere atipică, bun inferior.
4. Kecp = 0,8, cerere inelastică, bun normal.
5. cantitatea cerută a scăzut cu 10,5%.
6. a) Q=34,375 buc; b) T0=5.000 u.m., T1= 4296,875 u.m. ΔT = – 703,125, 

Δ %T = – 14%. 
7. V0=400 u.m., Δ %V= 25%.
8. a) Q1= 24 buc, b) ΔQ= 4 buc, Δ%Q=20%, c)  ΔT= 4.000 u.m., Δ %T= 20%. 
9. a) Q1= 45 buc, b) ΔQ= –5 buc, Δ%Q= –10%, c)  ΔT= –10.000 u.m., Δ%T=–10% 
10. Kecî = – 0,8; bunuri complementare.
11. Kecî = 0,4; bunuri substituibile.
12. Kecp = 1,77; cerere elastică, bun normal (superior).
13. Kecv = 1,6; cerere elastică, bun superior.
14. -
15. Kecp = – 2 , cerere atipică.
16. Kecp = 2cerere elastică.
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Capitolul 5. Comportamentul producătorului 

TESTE GRILĂ 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 
a c a b e a c b c a a c e c b a c 
11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 
a b b  b d a d b a c b b c a b d 
21 22 23 24 25 26 27 28 29 30 
c a b d b b b c b a c a 

31 32 33 34 35 36 37 38 39 40 
b d D a b c c d d a b d b 

APLICAȚII 

1. WK= 0,01; 0,02; 0,03; 0,044; 0,05; 0,053; 0,055; 0,056.
WL=2; 3,57; 4,5; 5,71; 5,26; 4,6; 4,46; 4,33.
WmgK=
WmgL=

2. Δ  =0,67  Δ% =25%
3. Δ  =0,03  Δ% = – 12%
4. Sporul de productivitate este de 0,625 bucăţi.
5. ΔL = 600 lucrători.
6. rămâne constantă.
7. Δ% = 15%
8. RMSB/A=0,66
9. RMSB/A=2
10. RMSK/L=0,625
11. RMSL/K=120
12. WmgL = 12K, WmgK = 12L.
13. b) 16 bucăţi. 
14. a) L = 75, K = 50, b) RMS = 0,66. 
15. PL = 75 u.m., PK = 37,5 u.m.
16. L = 20, K = 20, RMSL/K = 0,5.
17. a) α = 1,4; b) Q1=4Q0. 
18. a) K=25, L= 10; b) 0,4; c) randamente de scară crescătoare. 
19. a)  0= 1,5;  1= 1,125; b)Δ% = – 25%; c) WmgK= 3. 
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Capitolul 6. Costurile de producție 

TESTE GRILĂ 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 
c d c b b a b c a c 

11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 
b d b a a b a c d a c d 
21 22 23 
d c a 

APLICAȚII 

1. – 
2. Kf = 8800 u.m., Tat = 11 ani.
3. a) 100.000 u.m., 75.000 u.m., 50.000 u.m., 25.000 u.m., b) 62.500 u.m. 
4. Δ% CTM = –50%.
5. Δ%CTM=66,66%.
6. CTfebr=60.000 u.m.
7. a) CFM0 = 300 u.m., CFM1 = 250 u.m., b) CVM0 = 700 u.m., CVM1 = 595 u.m., c) ΔCV = 140.000 

u.m., Δ% CV = 2%.
8. Cmg = 80 u.m.
9. a) CA = 75.000 u.m., b) CT = 321.000 u.m., CTM = 64,2 u.m., c) CF = 86.000 u.m., CFM = 17,2 u.m., 

d) CV = 235.000 u.m.  CVM = 47 u.m.
10. CT = 1.380.000 u.m., CF = 380.000 u.m., CV = 1.000.000 u.m., CTM = 13,8 u.m., CFM = 3,8 u.m.,

CVM = 10 u.m.
11. CF = 16 mil.u.m., CV = 32 mil.u.m.
12. CMF = 100.000 u.m.
13. CT = 83.010 u.m., CF = 90 u.m., CV = 82.920 u.m., CTM = 2.767u.m., CFM = 3 u.m., CVM = 2.764

u.m., Cmg = 8.224 u.m.
14. CF = 180, CV = 17.120, CFM = 9, CVM = 856, CTM = 865, Cmg = 2.516
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Capitolul 7. Profitul 

TESTE GRILĂ 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 
b c c c a d c e d f a b d b 
11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 
a c a c d a c a b a c b a 
21 22 23 24 
d d a b 

APLICAȚII 

1. Pr = 5.000 u.m.
2. Pr = 25.000 u.m., Rpr/CA= 25%, Rpr/CT = 20%.
3. Rpr/CT = 33,33%.
4. ΔCT = –12 mil. u.m.
5. Rpr/CT = 20%.
6. a) CA = 2 mil.u.m., b) CM = 1,2 mil.u.m., c) CS= 0,3 mil.u.m, d)  Rpr/CT = 33,3%. 
7. a) CA=3 mil, b) Rpr/K=2,5%, Rpr/CT= 6,25%, Rpr/Kp=20%. 
8. CS = 900.000 u.m.
9. Kc = 45 u.m.
10. Q = 2.000 buc.
11. Prnet= 84 mil. u.m.
12. a) Prbrut=15 mil.u.m., b) Prnet=12,6 mil.u.m., c) Supraprofit= 2 mil.u.m. 
13. ΔPr = 12.500 u.m., Δ%Pr = 18,51%.
14. Δ%Pr=32,22%.
15. a) Pr0= 28 mil.u.m., Pr1=51,75 mil.u.m, b) Rpr/CT0=164,7% , Rpr/CT1=191,6%, c) 

IRpr/CT=116,33%. 
16. a) A= 40 mil.u.m., b) Pru= 5 mil.u.m., c) Rpr/CT=10%, RprK=5%, Rpr/Kp=8,33%. 
17. CF=120, CV=6Q–6Q2+3Q3, CFM=120/Q, CVM=6–6Q+3Q2, CTM=6–6Q+3Q2+120/Q, Cmg=6–

12Q+9Q2, pragul de faliment Q=1, CF=120, CV=3, CT=123, CFM=120, CVM=3, CTM=123.
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Capitolul 8. Oferta de mărfuri 

TESTE GRILĂ 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 
b c ad b d d a b a c c b c 
11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 
c b d c a b d a b a c d c c c 

APLICAȚII 

1. KeopX  =1, ofertă cu elasticitate unitară, bun normal,
KeopY  = – 0,875, ofertă atipică.

2. Keop = 0,75, ofertă inelastică.
3. V1 = 1.000 u.m., Δ%V = 100%
4. Q1 = 1,03 mil.t., Δ%T = 12,26%
5. Keop = – 1,53, ofertă atipică.
6. Q1= 5,68 bucăţi, T0 = 1.250 u.m., T1 = 1300 u.m., Δ%T = 4%.
7. a) Q1= 465 bucăţi, b) ΔQ= –135 bucăţi, Δ%Q= – 22,5%, c)T0 =1.200.000 u.m., T1 = 697.500 u.m., 

Δ%T = – 41,87%, d) Pr0 = 240.000 u.m., Pr1 = 162.750 u.m. 
8. -
9. Keop= 2
10. Keop= 0,657
11. Keov= 0,36
12. 100%, 76,92%.
13. Keop= 0.83P / (0.83P – 7).

Capitolul 9. Prețurile de vânzare și concurența economică 

TESTE GRILĂ 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 
a c e b d a A c b d c 
11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 
c b d d b d c b c a c c 

21 22 23 24 25 26 
a d a b b c c 
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APLICAȚII 

1. PE=2 u.m.
2. PE=4750 u.m., Oferta totală = 2.500.000 bucăţi
3. PE=10 u.m., QE=180 bucăţi
4. PE0= 20 u.m., QE0= 1400 bucăţi,PE1= 10 u.m., QE1=140 bucăţi
5. PE=12,5 u.m., QE=2312,5 bucăţi, Exces de Cerere de 100 bucăţi
6. PE=25 u.m., QE=1250 bucăţi
7. -
8. Q=8 bucăţi, Prmax=236 u.m.
9. Q=1 bucată, Prmax=5 u.m.
10. a) p=12; q=1.2. b) pri= 7.2; PrT = 720. 
11. PE= 760 u.m., QE=148 bucăţi, Pr=109.510 u.m.
12. Q=250 bucăţi.
13. a) PE=47,5 u.m., QE=5 bucăţi; b) Pr = 172,5 u.m. 
14. a) PE=135 u.m., QE=300 bucăţi; b) Pr=30.500 u.m., Pru= 101,6 u.m.; c)QE= cst,Pr =30.400 u.m. 
15. a) Q1= 30 bucăţi, P1= 10 u.m., Q2= 40 bucăţi, P2= 11 u.m.; b) Pr = 490 u.m.,Pr1= 475 u.m. 
16. a) Q1=10 buc.; Q2=10 buc. b) P=120 u.m. c) Prmax=1700 u.m. 
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ANEXĂ 

 I.  Reguli de derivare: 

1. (𝑓𝑓 ± 𝑔𝑔)′ = 𝑓𝑓′ ± 𝑔𝑔′, ( λf)’=λf’;

2. (fg)’=f’g+fg’;

3. �𝑓𝑓
𝑔𝑔
� ′= f g fg'

g
' -

2

4. (g(f))’=g’(f)•f ’; (f-1)= 1
1f f' ( )-

II. Tabloul de derivare al unor funcţii elementare:

Funcţia Derivata Domeniul de 
derivabilitate 

c (constantă) 0 R 
x 1 R 

xn , n ≥1 întreg nxn-1 R 
xr, r real rxr-1 cel puţin (0, +∞) 

x 1
2 x

(0, +∞) 

ln x 1
x

(0, +∞) 

ex ex R 
ax, a>0, a≠1 axln a R 
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